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Piata de constructii si instalatii se tranforma rapid si ireversibil.
Aflati care sunt noile oportunitati si directii de actiune!
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PROIECTARE & ARHITECTURA e SISTEME & FURNIZORI ¢ ANTREPRENORIAT & EXECUTIE

Multe intrebari referitoare la evolutia pietei au ramas fara un raspuns, in timp ce categorii importante de specialisti,
reprezentand firme de constructii, instalatii, tampldrie, proiectare, arhitecturd, furnizori si servicii conexe, cauta inca solutii la
probleme curente legate de organizare si reorientare. Incertitudinile create de recesiunea prelungita au amplificat “teama de
schimbare’, mai ales pe fondul implementarii rapide a noilor cerinte si reglementari tehnice specifice pietei Uniunii Europene.
Conferinta isi propune sd aducad in dezbatere publica problematica domeniului, reunind factori de decizie multisectoriali, in
vederea identificarii de solutii concrete. Vor fi prezenti oficiali cu functii de raspundere din ministere si institutii publice centrale,
specialisti din partea unor institute de cercetare internationald, factori de decizie din mari companii, asociatii, patronate si
consultanti. Desfasurarea simultand a doua evenimente - conferintele EURO-Constructii si EURO-Fereastra - reprezinta un
avantaj important, deoarece permite o informare directa cu privire la noile produse, tehnologii si sisteme disponibile.
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Precizie la puterea a doua:

GLM 80 Professional de la Bosch

Telemetru si clinometru intr-un singur dispozitiv performant

GLM B0 Professional de la Bosch este dedicat profasionistilor
CAare au nevoie de masuratori exacte si rapids pentru lungimi,
inaltimi sau unghrn inclinate. Noul aparat funclioneaza atat
ca talemetru cu laser, cat 51 ca clinometru digital {putand fi
fixat pe o Lijd speciald), Acumulatorul cu Litiu-lon contribule
la Facilitates utiligarll sale,

Functii simplificate.

GLM 80 Professional includs functille de calculare a supra-
fetelor s a volumelor, dar 51 cea a valoriior de mimimum $au
de maximum. Datorita senzorulul de inclinarg integrat. acum
g necesara o singurd masurdtoare pentru a determina cu pre-
cizle o valoara

Masoara orice inclinatie.

Cu GLM 80 Professional pot f verificate cu mare precizie
(+ 0.2 grade), da éxempll, inclinatiile acoperisurilor, ale mai
nilor curente sau ale gbiectelor sanitare precum cazile de dus.
Pantru aceste situatii, tiia de masurare — R 60 Professional -
a fost special conceputa

Date tohinice Bosch GLM 80 Prol

Domeniu de masurars 005 < BO.m
Praciziz de masurare tipica £1.5 mm
Frecizie de masurare tipicd
(in Lija de masurara A 80 Professional) £: 02"
Raza de masurars a senzorulu) de unghl (- 380° (referinja este fata laterala)
0 - 120° (referina este fata postericard)
Alimentare Acumulator Litiu-lon de 1,25 Ah
Dicvda laser [ clasa laser B35nm, <1 mw, ¢lasa 2
Protectie [a praf 3l apd IP 54
Dimensiini (Lungime x Litime x [ndllime) 111 x50 x 30 mm

{_Ha} BOSCH

Tehinicd pentru o viala

www.bosch-pt.ro
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Acoperisurile inclinate au fost 3i sunt cea mal obisnuitd solufie peniru acoperisurile de
arice fol ale cladirilor rezidentiale. Totugi, pot fi uiilizate, de asemeneo, pentru cladir
nerezidentiale. Pentru canstructile noi 4i reamenajdrile cladirilor vechi, acoperisurile
inclinote se utilizeazd adesea la mansarda ca o suprafaté atractiva sub acoperis.
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ACTUALITATE

Posibile repercusiuni ale crizei din UE asupra firmelor de constructii

Ultima parte a lunii octombrie a reprezentat si
pentru Romdnia o perioadd marcati de temerile
referitoare la posibila declansare a unui nou val de
recesitine, cauzat de criza datoriilor suverane a unor
state din zona euro, precum si de inrdutdtirea unor
indicatori macroeconomici, desi o parte a datelor
statistice disponibile indicd un oarecare progres
fatd de situatia specificd primelor opt luni ale anului
trecut. Pe plan extern, desi nu a generat actuala criza
din Grecia, Italia, Spania sau Portugalia (pentru
a mentiona doar cdteva din statele afectate de
gradul extrem de mare de indatorare si de deficitele
ce nu mai pot fi tinute sub control), Romdnia a fost
invitatd, la data de 23 octombrie 2011, aldturi de
alti membri ai UE-27 ce nu fac parte din zona euro,
"sd dea dovadi de solidaritate si se aldture la efortul
comun de salvare economicd’.

Astfel, in opinia majoritatii analistilor, in cadrul diferitelor
intruniri tip summit, efortul liderilor europeni de a include
statele non-euro in discufiile despre actualele dificultdti
financiare este foarte vizibil si deranjant pentru tdrile
membre ce nu au declansat problemele respective, dar
sunt chemate sd opreasca prin orice mijloace procesul de
destramare a coeziunii dintre tdrile din zona euro si restul
Uniunii Europene. In cadrul consiliului european din data
de 23 octombrie a.c, imposibilitatea identificarii unei
solutii viabile de salvgardare a Greciei i celorlalte tdri
afectate a indus tensiuni in randul factorilor de decizie
europeni, ce au repetat, in nenumadrate randuri, cd
"participarea tuturor celor 27 de state membre la efortul
european comun constituie 0 componentd importantd".
De vreme ce liderii UE (Germania si Franta) nu au reusit nici
cuacel prilej sd cadd de acord asupra unui plan definitiv de
functionare a Facilitatii Europene de Stabilitate Financiara
(European Financial Stability Facility - EFSF), acestia au
reactionat negativ si la propunerea Marii Britanii, potrivit
cdreia "beneficiile pietei unice ar trebui sa fie similare si s
ramand aceleasi pentru toate cele 27 de state membre ale
UE, chiar dacd o parte a acestora nu va participa la noile
masuri economice impuse de Bruxelles". Pozitia guvernului
de la Londra denotd o delimitare claré de problemele
specifice zonei euro si, intrucat Regatul Unit nu face parte
din conventia monetard a celor 17 tdri membre UE, insd
reprezintd unul dintre principalii factori care contribuie la
bugetul general consolidat al Uniunii, este putin probabil
53 accepte o participare direct la EFSF. Tn schimb, Italia a
fost obligatd sa implementeze proceduri dure de auste-
ritate, cancelarul german solicitand pe un ton imperativ
oficialitatilor din Roma "sd faca tot ce este necesar pentru
a-5i asuma responsabilitatile”. Dupd finalizarea summit-
ului, presedintele Comisiei Europene, José Manuel Durdo
Barroso, a declarat cd "nu ar trebui sa existe nicio separare
intre zona euro si restul UE, tocmai pentru ca intreaga
comunitate sa ramand puternicd si sd fie posibila aplicarea
unor masuri extensive de imbundtatire a coerentei din
spatiul euro”. O serie de analisti americani afirma g, nici
la intalnirile ulterioare ale liderilor europeni, problemele
structurale nu s-au rezolvat in totalitate.

Politica dusa de autoritatile de la Bruxelles nu este de bun
augur pentru tara noastrd - i, implicit pentru firmele
locale de constructii - mdcar si prin perspectiva faptului ca
planul anterior al Comisiei Europene, prin care se propunea
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diminuarea nivelului de cofinantare, a fost amanat pe
termen nedefinit, desi ministrul Afacerilor Europene,
Leonard Orban, s-a referit recent la acest subiect. Dupa
cum se cunoaste, sustinerea investitiilor efectuate din
bugetul de stat si cele locale, pentru proiecte aprobate
de Uniunea Europeand si cofinantate prin intermediul
fondurilor structurale arfi reprezentat o premisd pozitiva (si
poate singura) in vederea dezvoltdrii activitdtii companiilor
implicate pe piata nationald de constructii. Tn acest sens,
aplicarea unui plan elaborat de inalti oficiali ai Comisiei
Europene, ce prevede o posibild scadere a cofinantdrii
nationale de la 15% la 5% (pentru Romania si alte cinci
tari membre), in vederea facilitarii accesului la fondurile
structurale si de coeziune, ar fi fost extrem de benefic.
Potrivit reprezentantilor UE, in cazul in care proiectul -
intocmit de pregedintele Comisiei Europene i de comisarul
pentru afaceri regionale, Johannes Hahn - va fi aprobat de
Parlamentul Europei, cofinantarea ce trebuie asiguratd de
Grecia, Irlanda, Portugalia, Ungaria, Letonia si Romania ar
putea fi redusd cu aproape trei miliarde euro in urmatorii
trei ani. Oficialii europeni sperau la acea data ca impactul
sa fie mult mai mare, prin deblocarea unor fonduri de zeci
de miliarde euro, la care aceste state au dreptul, insa nu au
reusit sd le acceseze. Sumele respective ar putea fi folosite,
la fel ca si in prezent, pentru modernizarea si expansiunea
infrastructurii rutiere, aeroportuare si pentru alte proiecte
asemdndtoare. Opozitia in ceea ce priveste adoptarea
noii masuri nu este, insa, neglijabila, in contextul in care
spectrul noilor masuri dure de austeritate planeaza asupra
intregului spatiu comunitar. Astfel, mai multi specialisti
ai comisiilor UE implicate in evaluarea programelor de
dezvoltare regionald atrag atentia @ "propunerea va fi
blocatd de statele care urmaresc cu atentie bugetul UE,
precum Germania si Marea Britanie, chiar dacd nu sunt
implicate noi costuri pentru acestea, deoarece fondurile
necheltuite sunt returnate principalelor {dri care creeaza
fondurile structurale”. Desi directia de comunicare a
Comisiei Europene a confirmat existenta unui proiect care
"ar trebui sa contribuie la relansarea economiilor ce se
confruntd cu mari dificultati la nivelul UE, prin diminuarea
contributiei a sase state in cadrul cofinantdrii intr-o peri-
0add in care bugetele nationale se confrunta cu presiuni
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considerabile si cresterea aportului din partea UE cu pand
la 95% din totalul unui proiect de investitii', planul se afld,
deocamdata, intr-un stadiu incipient de implementare.
"Accelerarea accesdrii fondurilor structurale, impreund
cu programele de asistentd financiard, demonstreazd
angajamentul Comisiei Europene de a impulsiona
prosperitatea si competitivitatea tarilor grav afectate de
criza financiard, contribuind in acest mod la un fel de «Plan
Marshall» pentru redresarea economica. Aceasta decizie va
injecta fonduri esentiale in economiile nationale, reducénd
necesitatea de cofinantare a proiectelor din bugetele
nationale. Invit Parlamentul European si Consiliul Europei
sd aprobe de urgentd planul propus, pentru ca fondurile sa
ajunga la beneficiari in cursul primei parti a anului 2012",
sustinea in acel moment presedintele Comisiei Europene -
acelasi oficial care, impreund cu alti factori de decizie de la
Bruxelles, incearca in prezent sd impuna contributii finan-
ciare la EFSF din partea tuturor celor 27 de tari membre, pe
baza aga-numitului "principiu al solidaritatii". Se cunoaste,
insa, ca termenul de "solidaritate" in raport cu problemele
generate de recesiune s-a aplicat recent si in tara noastrd,
cu urmdri nefaste asupra consumului intern, in general si
firmelor din bransa de constructii, in special.

Rata mare de respingere a

proiectelor finantate de UE

Revenind la posibila adoptare a diminudrii nivelului de
cofinantare a unor tdri membre, care ar putea fi decisd ca
un fel de "bonificatie" ulterioard unei contributii financiare
iminente, impactul maxim preconizat al noilor masuri a
fost estimat de Comisia Europeand, in total, la peste 2,88
miliarde de euro. Pentru Grecia, diminuarea cofinantdrii
va genera o economie de 879 milioane de euro, pentru
Romania de 714 milioane de euro, in timp ce in Portugalia
se vor economisi 629 milioane de euro, in Ungaria 308
milioane de euro, in Letonia 255 milioane de euro i in
Ilanda 98 milioane de euro. Potrivit unor analisti britanici,
care s-au implicat in evaluarea ratei reale de absorbtie
a celor sase tdri vizate, "Romania a atras doar 3% din
fondurile de aproximativ 30 miliarde euro disponibile
pentru agriculturd si dezvoltare in actualul plan bugetar
pe sapte ani, derulat pand in 2013, al blocului comunitar".



Imposibilitatea de a asigura cofinantarea din bugetul de
stat sau cele locale constituie cel mai des invocat motiv de
autoritatile centrale pentru a justifica lipsa de performantd
in ceea ce priveste accesarea fondurilor structurale, insa
oficialii UE atrag atentia ca principalii factori negativi sunt
reprezentati de coruptie si de lacunele administrative.
Conform membrilor Comisiei Europene, eventuala majo-
rare a contributiei UE ar trebui sd fie insotita de acordarea
prioritdtii pentru proiectele axate pe crestere economica
si ocuparea fortei de muncd, crearea unor centre de
intreprinderi sau derularea de investitii in infrastructura
de transport. Astfel, se poate ridica nivelul executdrii
si absorbtiei fondurilor si se vor injecta mai rapid bani
suplimentari in economie. Planul are caracter exceptional
si va lua sfarsit in momentul in care statele membre vor
inceta sa primeascd fonduri prin programele de asistenta
financiard. Ramane de vdzut, in continuare, dacd Parla-
mentul Europei va aviza favorabil - pana in prima parte a
anului viitor - propunerea comisarilor UE, precum si modul
in care autoritatile de la Bucuresti vor intelege sd profite
de oportunitatea creatd, care ar putea degreva bugetul
de stat de cheltuieli in cuantum de 714 milioane de euro.
Pentru a evita o serie de probleme legate de modul in care
se cheltuiesc sumele aferente proiectelor de investitii,
membrii Executivului au luat "in mod voluntar” initiativa
suspendarii cererilor de cofinantare, urmand ca obiectivele
sa fie verificate, iar procedura transmiterii solicitdrilor catre
UE sd fie reluata cat mai curand. Nu este, insd, clar daca
membyrii Comisiei Europene vor fi convinsi de acuratetea
controalelor efectuate de guvernanti, mai cu seama ca
expertii UE cunosc foarte bine fundamentul crizei intre-
gului sistem din tara noastra. Astfel, acestia au declarat

ACTUALITATE
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explicit, in repetate randuri, ca "nivelul redus al absorbfiei
fondurilor structurale in Romania se datoreaza ratei ridi-
cate de respingere a proiectelor propuse pentru finantare,
@ urmare a deficientelor constatate de specialistii CE
mandatati sa monitorizeze programele stabilite de comun
acord cu autoritdtile nationale si sa verifice sistemele locale
de control". Tn cadrul strategiei de dezvoltare regionala
2007-2013, publicata in cadrul portalului Inforegio al
UE, Comisia Europeand isi rezervd dreptul de a suspenda
pldtile sau de a solicita rambursarea sumelor deja achitate
din fonduri UE, dacd se constata faptul ca "statele membre
esueazd in a-si indeplini obligatiile, inclusiv in ceea ce
priveste verificarea corectitudinii licitatiilor”. In requla-
mentul de aplicare a strategiei amintite anterior, se mai
arata a "in cazul in care statul membru nu face corectiile
necesare sau chiar si atunci cand existd suspiciuni cu privire
la eficienta sistemelor nationale de gestionare si control,
Comisia Europeand poate suspenda sau anula in totalitate
sau in parte contributia din fondurile structurale, ca
mijloc de asistentd. Procedeul de suspendare a sprijinului
financiar comunitar se va aplica i in situatia constatarii
oricdror neconformitati ale legislatiilor locale cu dispozitiile
dreptului comunitar”. Desi Executivul sperd sd restabi-
leasca increderea Comisiei Europene in ceea ce priveste
implementarea fondurilor structurale la nivel national si,
in acest sens, sa fie reluate si rambursdrile de catre Comisia
Europeana a platilor solicitate spre decontare, initiativa ar
putea si rimand un simplu deziderat. in schimb, oficialii
UE au posibilitatea de a recurge mai degraba la blocarea
platilor si la redirectionarea sumelor respective catre
instrumentul de tip «bailout» EFSF. Indicand "o confuzie in
contextul declaratiilor recente legate de nivelul absorbtiei
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fondurilor europene’, administratia prezidentiald a tdrii
noastre aratd, dupa summit-ul din Bruxelles, cd "rata
oficiald de absorbtie in cazul Romaniei este de 14,8%
din bugetul alocat, singura problemd fiind legatd de
intarzierile din procesul de facturare. n orice caz, oricare ar
finivelul real de absorbtie, derapajele din statele ce consti-
tuie principalii parteneri comerciali ai tdrii noastre ar putea
determina prabusirea exporturilor si a consumului intern,
aparitia unor tensiuni suplimentare pe diversele piete
si reintrarea economiei nationale in recesiune. Pericolul
este, insd, dublu daca se are in vedere cd lipsa finantdrilor
europene inseamnad atat blocarea principalelor proiecte de
constructii, cat si diminuarea nivelului investitiilor strdine
directe (ISD), ca urmare a lipsei de incredere a principalilor
finantatori. Referindu-se strict la aceastd situatie,
specialistii Bancii Nationale a Romaniei (BNR) au aratat,
in raportul lunar referitor la fluxul ISD din primele opt luni
ale anului in curs, ca ISD in Romania au scazut cu 52% in
intervalul analizat, ajungand la 1.126 milioane de euro
(date estimate), de la cele aproape 2.350 milioane de euro
in perioada corespunzatoare a anului anterior. Acestea au
acoperit in proportie de 34,2% deficitul contului curent,
care s-a situat, in intervalul de referintd, la 3,296 miliarde
euro. Din totalul ISD raportate in perioada analizatd,
creditele intra-grup (dintre investitorul strdin si firma rezi-
dentd) au insumat 105 milioane de euro, iar participatiile
la capital (consolidate cu pierderea netd estimatd) s-au
plasat la 1.021 milioane de euro". Astfel, repercusiunile
cumulate ale acestor factori asupra firmelor din bransa de
constructii sunt inevitabile, amploarea impactului negativ
pe termen scurt s mediu fiind dificil de estimat.
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! MATERIALE §I TEHNOLOGII
Impact semnificativ al noilor produse pe piata specifica

In primele trei trimestre ale anuluiin curs, pe piata
de constructii a fost remarcat faptul cd volumul
lucrdrilor specifice s-a stabilizat la cota aferentd
perioadei similare din 2010 (cu o diferentd nega-
tivd de numai 1%, ca serie ajustatd din ianuarie
pand in august a.c.), astfel incdt furnizorii impor-
tanti de materiale si tehnologii au continuat sd
deruleze actiuni de promovare a noilor produse in
conformitate cu dinamica si coordonatele actuale
ale bransei. Desi o serie de experti considerd cd
materialele si sistemele de constructii inovatoare,
lansate in perioade de recesiune, sunt acceptate
intr-un ritm mai lent de potentialii beneficiari,
alti specialisti sustin ca procesul de cercetare si
dezvoltare din ramura de constructii trebuie sd
fie derulat intr-un ritm sustinut indiferent de
imprejurdri. Trebuie precizat faptul cd majoritatea
produselor puse la dispozitia utilizatorilor din
Roménia au fost deja adaptate exigentelor
actuale si celor potentiale ale clientilor, astfel
incdt impactul pozitiv al lansdrii acestora sa fie
amplificat de avantajele intrinseci ale utilizdrii lor
in cadrul proiectelor derulate pe plan autohton.

ACO: Statii de epurare a apelor reziduale Clara.
Statiile de epurare a apelor reziduale ACO Clara sunt
proiectate pentru purificarea biologicd totald a apelor
reziduale menajere, fiind concepute i testate in confor-
mitate cu standardul EN 12566-3 (prezinta marcajul CE
pentru gama 3-63PE). Avand doua trepte de functionare
(mecanicd si biologicd), statiile ACO Clara din polipropi-
lend asigura purificarea totala si eficientd a apelor rezi-
duale provenite din locuinte, zone rezidentiale, hoteluri,
pensiuni, sedii administrative etc. Pretul competitiv,
caracteristicile statice deosebite (asigurand o garantie pe
termen lung pentru cuva), instalarea ugoard, stabilitatea
ridicata si tratarea eficienta a apelor reziduale in timpul
incdrcdrilor hidraulice si biologice neregulate (rezistenta
la supraincarcare hidraulicd), respectiv capacele de acces
rezistente si inteligent construite (care nu permit dega-
jarea mirosului), capacitatea mare a rezervorului-tampon
(in vederea efectudrii operatiunilor de intretinere prin
vidanjare o datd la fiecare sase luni) si mentenanta facila in
exploatare constituie doar cateva dintre avantajele ce reco-
manda aceastd solutie constructivd, in comparatie cu alte
sisteme similare. Potrivit testelor efectuate in laboratoare
acreditate conform EN 12566-3, au rezultat valori medii ale

apei reziduale ce indica performanta deosebitd i eficienta
purificdrii statiilor de epurare ACO Clara (BOD5 = 6,7 mg/l;
(0D =59,6 mg/I;TSS = 6,1 mg/I; N-NH4 = 2,0 mg/I; Ntot.

=36,0mg/l). Versiunea din beton, ACO Clara B, este dispo-
nibild in variante ce pot asigura purificarea apelor reziduale
din spatii locuite de 3 pand la 240 de persoane. Prin inter-
mediul ACO Clara B, se asigurd inclusiv operarea automati-
zatd a intregii instalatii, concepute pentru imobilele in care
se afla maximum 60 de locatari. Singurul dispozitiv electric
al statiilor de epurare Clara si Clara B este reprezentat de
compresor, care furnizeaza aer in membranele rezervorului
de activare si catre tuburile de pompare cu aer comprimat
ale sistemului component tip «air lift». n functie de capa-
citate, dimensiuni si alte detalii constructive, consumul
de energie este cuprins intre 0,06 kW si 1,3 kW (in cazul
modelelor din polipropilend), respectiv intre 0,06 kW si
2,6 kW (la sortimentele din beton), ceea ce reprezintd
inca un avantaj competitiv. Informatii suplimentare, la
WWW.ac0.r0

BAENNINGER: Tubulatura inovatoare din PP-RCT
pentru instalatii durabile. In clitate de reprezentanta
a reputatei firme germane Bénninger Kunststoff Produkte
GmbH, societatea Baenninger Systeme Romania pune
la dispozitia profesionistilor din sectorul de instalatii in
constructii 0 gamd completd de tubulatura i fitinguri din
PP-RCT verde, atat simple, fard insertie, it si cu insertie de
aluminiu sau fibrd compozitd. Asigurdnd un debit ridicat si
avand rezistenta sporitd la presiune, inclusiv sub influenta
temperaturilor ridicate, noile tuburi PP-RCT, de la Bénninger,
se disting printr-o greutate proprie redusd. Acestea repre-
zintd rezultatul unor cercetdri desfasurate de-a lungul mai
multor ani, pentru dezvoltarea unor tevi din polipropilend
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sigure §i eficiente pentru aproape toti agentii lichizi.
Temperaturile maxime de utilizare de-a lungul unor durate
mari de solicitare fac ca produsele din PP-RCT sa fie ideale
pentru constructia de conducte, precum si pentru multe alte
domenii de utilizare, in care cerintele specifice sunt extrem
derestrictive, cum ar fi termoficarea (in sistem preizolat) sau
transportul apei termale. Noutatea este constituitd de insasi
structura materialului, intrucat, prin nucleizarea acestuia, in
cazul PP-RCT se constituie un numar sporit de cristale, de
dimensiuni mai mici decét in cazul PP-R. Aceasta inseamna
un plus de sigurantd la utilizare indelungatd, datorita rezis-
tentei crescute la presiune in cazul expunerii la temperaturi
ridicate. Tubulatura verde din PP-RCT este livratd impreund
cu fitingurile aferente, precum si cu toate accesoriile speci-
fice, in gama dimensionala d 20 mm - d 250 mm, astfel
incat instalatiile durabile in cladiri - i nu numai - sd poatd
fi configurate cu ugurintd. Informatii suplimentare, la
www.ppr-verde.ro

BAUMIX: Noua tehnologie MicroPor pentru fatade.
Expertii Baumix au creat, recent, un sistem pentru fatade
ce inglobeazd noua tehnologie de inaltd performantd
MicroPor. Principiul de baza al tehnologiei respective constd
in configurarea, in structura tencuielii, a unei retele de pori
microscopidi ce asigura impermeabilitatea totald la apd si o
permeabilitate la vapori de cinci ori mai mare decét in cazul
folosirii unor materiale obignuite. Pentru a veni in sprijinul
partenerilor sai, Baumix pune la dispozitia acestora un
produs performant, pe baza tehnicii MicroPor, denumit TDS
96 - tencuiald decorativd structurata ce indeplineste toate



exigentele profesionistilor. Prin intermediul TDS 96, peretii
devin permeabili la vapori siimpermeabili 100% la apd, ceea
ce previne aparitia condensului, mucegaiului sau infiltrafiilor.
Tencuiala este flexibila, rezistentd la radiatii ultraviolete, nu
se decoloreaza, iar in urma testelor de laborator a rezultat o
suprafatd, dupa finisare, cu factor pH alcalin, ceea ce impie-
dica dezvoltarea fungilor pe fatade. TDS 96 se poate aplicat
atat pe pereti interiori, cat si exteriori. Dintre avantajele
oferite de tencuiala decorativa structuratd TDS 96, se disting:
riscul redus de formare a condensului si igrasiei (permea-
bilitatea la vaporii de apa de cinci ori mai mare decdt cea a
tencuielilor decorative obisnuite permite reglarea naturald a
umiditatii din interiorul clddirilor); pastrarea caldurii in inte-
rior (impermeabilitatea la apd duce la blocarea eventualelor
infiltratii din precipitatii in pldcile de polistiren, mentindnd
astfel caracteristicile termoizolatoare ale acestora; durabili-
tatea finisajului (armarea tridimensionald cu fibre conferd
tencuielii flexibilitate si rezistentd la socuri mecanice, astfel
incat sunt preluate contractiile si dilatarile din diferentele de
temperaturd, iar sistemul termoizolant este protejat de lovi-
turi sau zgarieri; pigmentii naturali, anorganici, din compo-
zitie isi pastreaza culoarea chiar si in zonele puternic expuse
la soare); aspectul curat al fatadei (gradul de alcalinitate a
tencuielii nu permite dezvoltarea ciupercilor pe suprafata
acesteia; microporozitatea structurii tencuielii nu permite
formarea unui film de apd pe aceasta in timpul precipitatiilor
si, astfel, praful atmosferic nu este atras pe fatada); costurile
reduse (produsul este ambalat fara apa, iar beneficiarii nu
platesc la costuri exorbitante apa din compozitia materia-
lului; de asemenea, produsul este transportat si depoxzitat in
conditii de sigurantd, férd riscuri de deteriorare). Informatii
suplimentare, lawww.baumix.ro

MATERIALE SITEHNOLOGII

BOSCH THERMOTECHNIK: Panouri solare plane
Bosch Solar 7000 TF. Panourile termice plane, verticale
sau orizontale, Bosch Solar 7000 TF, se evidentiazd prin
randament i calitate. Un astfel de panou este format
din sticld solard securizatd, cu structurd usor pronuntatd,
extrem de rezistenta la intemperii, iar acoperirea selectiva
in vacuum tip Sunselect si Eta+ permite atingerea unui
randament foarte bun, chiar si in zilele mai putin insorite.
Datoritd eficientei foarte mari a acestei solutii constructive,
panourile solare termice Bosch Solar 7000 TF se adreseaza
in spedial categoriilor de beneficiari care doresc sa utili-
zeze energia solard atat pentru prepararea de apa caldd
menajerd, cat si ca aport la incdlzire. Principalele avantaje
ale acestor panouri solare promovate de expertii Bosch
Thermotechnik rezida in: obtinerea unei economii de pana
la 70% la prepararea apei calde menajere si de circa 30%
la incdlzirea locuintei, posibilitatea de captare optima a
energiei solare (prin diversele optiuni de montaj), randa-
mentul excelent (datoritd coeficientului de transfer de
cdldurd maxim), diminuarea dependentei fata de cresterea

continud a pretului la combustibili fosili etc. Posibilitdtile
multiple de instalare (pe acoperis, incastrat in acoperis, pe
terase si fatade - [a unghiuri cuprinse intre 45° 5i 60°, mate-
rialele de inaltd calitate utilizate la executia panoului solar
(care confera acestuia o duratd indelungata de exploatare,
de 20-25 ani), tehnologia de fabricare (asemanatoare celor
din industria aerospatiald sau auto), masa proprie redusa
(datoritd ramei din fibrd de sticla), optiunea de cuplare in
serie a maximum 10 unitati si costurile minime de intreti-
nere sunt doar cateva dintre beneficiile instalarii panourilor
Bosch Solar 7000 TF. Sistemul este recomandat pentru
prepararea apei calde menajere, incdlzirea piscinei sau
pentru aport la incdlzire, iar prin intermediul capilarelor
(dispuse in forma de meandre) se obtine o conductivitate
optima. Fixarea simpld, cu ajutorul unei chei tip imbus,
cuplarea si racordarea Bosch Solar 7000 TF prin racorduri cu
imbinare din inox gofrat reprezintd alte avantaje specifice.
Informatii suplimentare, la www.bosch-climate.ro

ELMAS: Ascensor cu pereti acvariu. Specialistii compa-
niei Elmas, cu o experientd de 21 de ani in domeniul
ascensoarelor, au creat o noua solutie pentru transportul
pe verticald al persoanelor, respectiv liftul a carui cabind
este prevazuta cu pereti acvariu. Ascensorul reprezinta un
element important si chiar definitoriu in arhitectura unei
cladiri, asigurand unicitate i valoare addugatd mare intre-
gului imobil. Cu actionare hidraulicd sau electricd, ascen-
sorul include usi automate din sticld, principala inovatie
constand in designul unic al cabinei panoramice vitrate (cu
doi pereti laterali tip acvariu, pentru pesti ornamentali).
Plafonul iluminat direct cu spoturi ce functioneaza pe baza
tehnologiei LED, panoul de afisare LCD (pentru vizualizarea
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| MATERIALE SITEHNOLOGII

sensului de deplasare i a statiei), caseta de comanda
din cabina (prevazuta cu butoane tactile si confirmare
luminoasa a comenzii), butoanele capacitive ale elemen-
telor de comanda situate pe palier (al cdror design poate
deveni unicat, la cerere), conexiunea wireless (tehnologie
bluetooth) ce permite transferul de date pe putul ascen-
sorului sunt doar cateva dintre aspectele care contribuie la
personalizarea constructiilor prevazute cu noul lift marca
Elmas. La comanda, poate filivratd si versiunea de ascensor
antivandal, a cdrui cabind include pesti piranha, astfel
incat sa se descurajeze eventualele intentii de distrugere
a partilor vitrate. Noua gama de ascensoare este preva-
Zutd si cu un sistem de monitorizare de la distanta SED,
realizat si dezvoltat de Elmas, astfel incat orice nerequld
intdmpinata in exploatare este semnalatd prin intermediul
retelei de telefonie mobila GSM. La proiectarea, constructia
si montajul liftului cu pesti se respectd toate exigentele
prevazute de normativele nationale i europene in vigoare.
Functionarea si designul ascensorului cu pesti pot fi vizua-
lizate inclusiv in mediul online. Informatii suplimentare, la
WWW.ascensoare.ro

SEBEE . -
SRETISE LT

FINAL DISTRIBUTION: Sistemul pluvial Novatik -
solutie completa pentru acoperis. Din a doua juma-
tate a anului 2010, beneficiarii firmei Final Distribution au
la dispozitie sistemul pluvial Novatik, produs la unitatea
companiei din Baicoi, judetul Prahova. Extinderea activi-
tatii companiei pe piata fabricantilor de sisteme de drenaj
a reprezentat o decizie fireascd, deoarece sistemul de
jgheaburi si burlane completeaza functionalitatea acope-
risului. In calitate de fumizor al unor solutii inteligente
pentru acoperisuri, Final Distribution aduce noutdti legate
de forma jgheabului, elementul de racord dintre jgheab
si burlan, coturile si carligele de sustinere ale jgheabului
- toate acestea fiind menite sa contribuie la optimizarea
pretului intregului sistem si la cresterea eficientei proce-
sului de scurgere a apei pluviale de pe acoperis. Cele doua
variante Novatik Ronda - sistem semicircular de jgheaburi
si burlane si Novatik Quadra - sistem rectangular indepli-
nesc orice tip de exigente din domeniu. Novatik Ronda
este recomandat in cazul in care se urmaregte instalarea
unui sistem pluvial cu aspect discret, traditional. Forma
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semicirculard, precum si paleta de culori in tonuri naturale,
respectd caracteristicile arhitecturale ale oricdrei fatade
si, datoritd formei particulare a jgheaburilor, se asigurd
protectie sporitd la intemperii, prin evitarea revarsarii acci-
dentale a apei pluviale. Marginea vizibild a jgheabului este
intoarsd cdtre interior i nu spre exterior, ca in cazul altor
sisteme, ceea ce permite colectarea unui volum mai mare
deapd pe metru liniar de jgheab. Seria rectangulara Novatik
Quadra constituie o alternativa originala si modernd la
sistemele pluviale clasice, semirotunde. Realizat din acelasi
otel finlandez de nalta calitate, sistemul pluvial Novatik
Quadra beneficiaza de o garantie similara cu a seriei
Novatik Ronda (respectiv, 20 de ani), fiind promovat la un
pref competitiv. Stratul de protectie a otelului, tip Pural,
asigurd mentinerea in timp a culorii tuturor elementelor
sistemului. Componentele integrate in gama Novatik sunt
create astfel incat sd se imbine perfect cu efort minim.
Profilul jgheabului, robustetea carligelor, designul pieselor
de imbinare si introducerea unor elemente noi imbundta-
tesc atat estetica sistemului, cat si procesul de montaj, in
acelagi timp cu eficientizarea costurilor. 0 alta noutate este
constituita de faptul &, in cadrul Novatik, coturile si evacu-
drile de jgheab pot fi comandate in doud variante estetice
(drepte sau gofrate), principala proprietate a cotului gofrat
fiind aceea cd poate fi executat la orice unghi cuprins intre
250 i 90°. Sistemul pluvial Novatik se monteaza simplu si
rapid, liniile de productie sunt moderne si performante,
elementele gofrate reduc costurile aferente achizitiei, iar
garantia de 20 de ani constituie un motiv in plus pentru
care aceastd gama de jgheaburi si burlane se distinge
de produsele concurente. Informatii suplimentare, la
www.novatik.ro

GRIRO SA: Tabla expandata sub forma de foi sau
role. Pentru sectorul de constructii, expertii companiei
Griro furnizeaza tabla expandata destinata unor aplicatii
multiple cum ar fi: executia de filtre si site, integrarea in
structuri tip radier, casete ambutisate pentru plafoane
sau tavane metalice, executia placdrilor de fatade venti-
late, executia de containere, platforme, scdri, balustrade,
grilaje, gratare, panouri despartitoare etc., precum si utili-
zarea directd ca plasa de gard. Produsele sunt executate
potrivit celor mai noi standarde calitative din domeniu,
mai cu seamad ca departamentul de cercetare si dezvoltare,
in cooperare cu sectiile de inginerie, productie si vanzari,
s-a implicat in diverse cercetdri ale structurii materialelor,
punand la dispozitia clientilor o diversitate de elemente
din tabla expandatd (din otel-carbon, otel galvanizat
sau decapat, otel inoxidabil sau zincat, aluminiu, cupru
si chiar metale pretioase), care pot fi tratate anticorosiv
prin vopsire in cdmp electrostatic, zincare electroliticd sau
termica. Echipamentele moderne de productie permit
executia de elemente caracterizate prin versatilitate (folo-
site la numeroase aplicatii), durabilitate (prin excelentul
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raport greutate-rezistentd), rigiditate mare (datoritd struc-
turii produsului), omogenitate (tabld expandata fabricata
dintr-o bucatd, fard imbindri), prelucrabilitate (tdiere
usoard la diferite lungimi sau latimi) etc. Caracteristica
economicd este datd de faptul cd, in urma procesarii finale,
nu rezulta degeuri de materiale asemandtoare celor din
cazul tablei perforate si de gradul sporit de transparentd
in conditiile filtrarii luminii, zgomotului si a apei, precum si
conductibilitatii electrice, magnetice si termice. Produsul se
livreaza in doud formate specifice, fie sub forma de foi (cu
0 ldtime standard de cel mult 1.500 mm si lungime speci-
ficatd de beneficiar), fie ca rulouri (avand o latime cuprinsa
intre 250 mm 5i 1.250 mm, lungime potrivit exigentelor din
comand si greutate maxima de doud tone). in procesul de
productie, se respectd standardele 150 9001/14001/18001
(implementate la nivelul societatii Griro SA), DIN
791/1967 pentru tabld expandatd, SR EN 10130/1999
pentru materia primd utilizata si STAS 10101/1-1978
pentru portanta materialului. Informatii suplimentare, la
www.griro-tabla-expandata.ro

HART HUMAN: SafeSystem - dezvoltarea si menti-
nerea unui dimat de securitate in munca. Hart
Human Resource Consulting pune la dispozitia compa-
niilor din domeniul constructiilor serviciul de evaluare si
coaching SafeSystem, bazat pe cercetdrile efectuate in
ultimii 30 de ani de Hogan Assessment Systems (SUA)
Cu privire la siguranta si securitatea in muncd. Reducerea
numdrului de accidente de muncd a facut obiectul a nume-
roase cercetdri stiintifice in ultimul secol, care au ardtat ca
instruirea angajatilor ii poate ajuta pe acestia sa invete
practici mai sigure la locul de muncd, dar, fara o buna
cunoagtere a modului in care fiecare persoand contribuie
la dimatul de siguranta, chiar si cele mai extinse programe
au numai un succes limitat. Solufiile traditionale in privinta
sigurantei si securitatii mundii se focalizeaza cu precadere
asupra proceselor. Spre deosebire de acestea, metodologia
SafeSystem asigurd crearea unui cimat de securitate la
locul de muncd, prin concentrarea preocupdrilor asupra
oamenilor. Metodologia Hogan identificd trei factori
determinanti pentru imbundtatirea climatului de sigu-
rantd si securitate la locul de munca: crearea unei culturi a
responsabilitatii angajatilor (pentru ca regulile si normele
sd fie respectate), evaluarea personalitatii angajatilor (unii
sunt mai predispusi la accidente decat altii) si leadership-
ul organizatiei. Ajustarea acestor trei componente are ca
efect optimizarea climatului de securitate in munca. Astfel,
studiul cu privire la climatul organizational ofera informatii
referitoare la cultura de securitate in munca la toate nivelu-
rile, generand un scor global de sigurantd pentru intreaga
companie. Raportul Hogan Safety evalueazd angajatii
si potentialii angajati in privinta a sase comportamente
Cu impact major in securitatea mundii si ofera informatii
valoroase pentru dezvoltarea unor comportamente sigure



la locul de munca. SafeSystem Coaching ofera supervizo-
rilor informatii utile pentru a dezvolta in cadrul echipelor
comportamentele responsabile de crearea unei culturi de
securitate in muncd. Raportul Hogan Safety este conceput
pe baza profilului de personalitate Hogan (HPI), repre-
zentand standardul in domeniu pentru evaluarea perfor-
mantei la locul de munca. Procedura de evaluare HPI este
sustinutd de o experientd aplicativa de peste 30 de ani in
cercetare si constituie baza pentru mii de programe de
selectie si dezvoltare din toatd lumea. Utilizarea metodolo-
giei SafeSystem, prin scaderea riscului incidentei acciden-
telor de muncd, are un impact benefic asupra intregului
climat organizational i aduce companiei beneficii impor-
tante de imagine. Informatji suplimentare, la www.hart.ro

MACON: Blocuri BCA Macon-Simcor pentru izolare
termica optima. Blocurile de BCA Macon GBN 35, GBNT
5i BCA Simcor GBN 25 se caracterizeaza printr-o conducti-
vitate termica foarte scazuta - 0,10 W/mK. Prin utilizarea
acestor blocuri, cu o grosime de 35 cm, se realizeazd
ziduri care indeplinesc cerintele legale de rezistentd
termica, fard a mai fi necesara addugarea unui strat
termoizolator suplimentar. in general, alte materiale de
zidarie (de exemplu, cele cu goluri) prezintd indicatori de
conductivitate termica intre 0,20 W/mK si 0,24 W/mK,
astfel incat pierderile de caldura sunt de doud ori mai
mari decat printr-un zid realizat cu BCA Macon-Simcor.
Dimensiunea blocurilor, de doua ori mai mare fatd de cea
a altor materiale de zidarie, contribuie la scaderea consu-
mului de mortar, iar la punerea in operd, ce presupune
aplicarea mortaruluiin strat subtire, pierderile de energie
termicd datorate puntilor termice vor fi cu pana la 50%
mai reduse. Blocurile din BCA Macon-Simcor sunt usor de
tdiat, gdurit si frezat, iar timpul necesar efectuarii acestor
operatiuni se reduce semnificativ, ca si cel de executie
propriu-zisd a ziddriei (cu pand la 50%). Realizarea trase-
elor pentru instalatiile electrice, fixarea corpurilor de
incdlzire (radiatoare) si a obiectelor sanitare constituie
procedee pentru care se depun eforturi minime. Blocu-
rile de BCA Macon-Simcor reprezinta solutia ideala prin
care se poate edifica o constructie in cel mai scurt timp,
evitandu-se cheltuielile inutile atat in etapa edificarii,
cat si ulterior, in momentul intretinerii in exploatare.
Greutatea proprie redusa, precizia dimensionald si plane-
itatea blocurilor constituie tot atatea avantaje pentru
antreprenori si utilizatorii finali ai cladirilor cu pereti
din BCA Macon-Simcor. BCA Macon-Simcor este fabricat
conform specificatiilor SR EN 771-4/2004 si se utilizeaza
la executarea peretilor interiori si/sau exteriori, la toate
tipurile de constructii civile si industriale. Produsul nu
contine substante periculoase, nu degaja fum sau gaze
toxice prin expunerea la foc. Este clasificat ca material de
constructii ignifug, fiind incadrat in euroclasa A1. Infor-
matii suplimentare, la www.macon.ro

MATERIALE $I TEHNOLOGI!I

NAUE: Materiale noi pentru infrastructura de cale
ferata. Geotextilele sunt folosite de mai multe decenii
in aplicatii ingineresti, indeplinind roluri dintre cele
mai diverse de la filtrare si separare pand la protectie
si drenaj. Naue GmbH & Co KG - pionier in productia Si
dezvoltarea geotextilelor - a largit aplicabilitatea mate-
rialelor de separare si filtrare, producand un geotextil
special, detectabil cu echipament georadar, folosit cu
precddere in domeniul reabilitarii de cale feratd. Fiind
la bazd un geotextil de separare si filtrare, Secutex RDG
oferd in plus fatd de materialele obignuite posibilitatea
detectdrii cu georadarul, datorita benzilor speciale cu
care este echipat. De asemenea, permite evaluarea
precisd a configuratiei si stdrii fundatiei cdii ferate,
grosimea straturilor minerale componente si compor-
tarea lor in timp. Avantajul major al acestei metode de
verificare si monitorizare este dat de rapiditatea masura-
torii si de faptul cd nu necesita oprirea traficului pe calea
feratd pentru efectuarea unor foraje de observatie, cain
cazul metodelor clasice de verificare. Informatii supli-
mentare, la www.naue.ro

RUUKKI: Panou termoizolant SPB W. Datoritd
miezului de vata minerald incombustibild, panoul termo-
izolant SPBW de la Ruukki are proprietati fonoabsorbante
si ofera o rezistentd excelentd la foc, conferind o bund
izolare termicd. Acest produs poate reprezenta solutia
ideala pentru fatadele cladirilor la care se solicitd, prin
proiect, cerinte maxime de eficientd energetica, rezis-
tentd antiincendiu si durabilitate, aspectul arhitectural
propus initial fiind respectat in totalitate. De asemenea,
este recomandat pentru cladirile inalte, datorita capa-
citatii sale portante deosebite in cazul unor deschideri
relativ mari intre punctele de sprijin. Gama diversa de
aplicatii ale SPB W constituie inca un avantaj, panoul
termoizolant putand fi utilizat la reabilitarea peretilor
exteriori, ai celor din incinte precum si la plafoane. Servi-
ciile de proiectare si de instalare constituie o compo-
nentd importanta asigurata de Ruukki, odata cu livrarea
pachetului de panouri termoizolante SPB W, in scopul
dinamizdrii lucrarilor de constructii derulate de clienti.
Astfel, specialistii companiei contribuie la procesul de

selectie a unor produse optime si la proiectarea cladirii
folosind panourile termoizolante SPB W. De asemenea,
se asigurd posibilitatea alegerii celei mai potrivite
metode de instalare, iar instructiunile de intretinere,
furnizate impreund cu produsul, au un aport deosebit la
asigurarea unei durate indelungate de exploatare. SPB
W poate fi comandat in 7 culori standard din paleta RAL,
in nuante de alb, albastru, crem si diverse tonuri de gri
(inclusiv metalizate). Miezul din vata minerald, faptul
cd raportul dintre modul si latimea totala este de 1.100
mm sau 1.000 mm / 1.118 mm, lungimea cuprinsd intre
0,5 m si 12 m, grosimea fetei exterioare de 0,6 mm si a
celei interioare de 0,5 mm, incadrarea in clasa de reactie
a foc A2-52,d0 confera flexibilitate produsului si demon-
streazd performantele acestuia. Pentru panoul cu o
grosime totald de 80 mm, greutatea proprie este de 19,5
kg/mp, izolarea fonicd (Rw) de 32 dB, iar coeficientul de
termoizolare U de 0,52 W/mpK. In cazul versiunii de 100
mm grosime, acesti parametri se plaseaza la 22 kg/mp,
32 dB si numai 0,42 W/mpK. Informatii suplimentare, la
www.ruukki.ro

VALROM: EasyKIT - sistem pentru instalatii de
canalizare interioara. Sistemul EasyKIT, de la Valrom,
reprezinta o solutie completd, destinata realizarii insta-
latiilor de canalizare interioard, alcatuitd din tubulaturd
si fitinguri din polipropilend (PP), sifoane si accesorii
corespunzatoare. Se caracterizeazd prin rezistentd i
functionalitate pe termen lung (luand in calcul durata
medie de exploatare a unei case, de circa 30 ani), stocare
sitransport eficiente, respectiv prin simplitate in procesul
de instalare. Tubulatura din PP este stabild in raport cu
actiunea unei game variate de substante chimice,
avand ca atribute principale usurinta si rapiditatea in
procesul de montare. Sistemul EasyKIT include elemente
din tubulatura PP, cu mufd incorporatd, disponibile la
diametre cuprinse intre 32 mm si 160 mm. Lungimea
barei din PP este cuprinsa intre 250 mm i 3.000 mm,
diversitatea de diametre si lungimi permitand realizarea
oricdrei geometrii de instalatie de scurgere. Conductibili-
tatea termica redusa, diminuarea efectului de producere
a condensului, etangeizarea perfectd, executia rapidd
a reparatiilor si a reamenajarilor, precum si in ceea ce
priveste efectuarea modificdrilor ulterioare instalarii
sunt doar cateva dintre avantajele aplicarii acestei solutii
constructive. Gama completa de produse si accesorii,
integrata in EasyKIT, faciliteaza operatiunile de montaj,
in timp ce rezistenta ridicatd fata de fluidul cu o tempe-
raturd ridicatd, rezistenta la abraziune, depuneri i
coroziune, functionalitatea pe termen lung, greutatea
speificd redusa etc. disting sistemul promovat de Valrom
de alte produse similare. Informatii suplimentare, la
www.valrom.ro

Cosmin DINCU
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Perspective pozitive pentru furnizorii de hidroizolatii si geosintetice

Companiile specializate in domeniul executiei de
lucriri de constructii hidrotehnice sau de hidro-
izolatii, precum si producdtorii de materiale
specifice si de membrane i sisteme geosintetice
vor inregistra evolutii optime in perioada urma-
toare, intrucdt domeniile respective de activitate
vor dispune de importante fonduri europene
pentru proiecte finantate prin Programul Opera-
tional Sectorial (POS) Mediu. Fondurile totale
alocate sectorului de mediu pentru perioada
2007 - 2013 depdsesc 5,6 miliarde euro (din care
4,5 miliarde euro reprezintd valoarea asistentei
comunitare), finantdrile fiind asigurate din
doud surse europene, respectiv Fondul European
pentru Dezvoltare Regionald (FEDR) si Fondul
de Coeziune (FC). Potrivit reprezentantilor
Ministerului Mediului si Padurilor (MMP), in
prezent, POS Mediu se situeazd pe primul loc in
ceea ce priveste valoarea contractelor semnate,
din intreaga Europd. Cele mai importante
componente ale programului sunt reprezentate
de proiectele ce presupun alimentarea cu apa si
executia retelelor de canalizare i a statiilor de
epurare a apelor uzate, de management al dese-
urilor, precum si al lucrdrilor pentru prevenirea
inundatiilor.

Pana la finele lunii iulie a.c., prin POS Mediu au fost
semnate, la nivel national, 222 de proiecte, in valoare
totala de 5,74 miliarde euro, din care 4,36 miliarde euro
reprezintd finantarea europeana nerambursabila. Tn
ceea ce priveste contractarea, conform celor mairecente
date ale MMP, a fost atins un procent de 143% fata de
obiectivele initiale, nsa sunt intdmpinate dificultati
majore in ceea ce priveste absorbtia fondurilor. Pentru
aremedia aceastd problemad, aflatd in responsabilitatea
beneficiarilor, reprezentati de consilile judetene si
autoritatile locale, la nivel ministerial s-a luat decizia
indspririi unor prevederi privind prefinantarea,
aceasta fiind, actualmente, derulatd in etape. POS
Mediu detine, in prezent, 370 milioane de euro pentru
sustinerea prefinantarilor, insd sunt rambursate apro-
ximativ 150 milioane de euro. Cele mai multe proiecte
demarate vizeaza extinderea si reabilitarea retelelor de
canalizare si alimentare cu apa potabila, fiind incluse,
la acest capitol, executia sau modernizarea statiilor de
tratare i epurare. n vederea sustinerii cofinantrilor
companiilor romanesti care gestioneaza proiectele
respective, Banca Europeand pentru Reconstructie
si Dezvoltare (BERD) pune la dispozitia acestora un
fond total de 200 milioane de euro. Pand in prezent,
institutia de creditare a acordat fonduri de peste 100
milioane de euro, pentru implementarea unor proiecte
specifice din judetele Timis, Brdila, Sibiu, Bistrita-
Nasaud, Dambovita, Brasov si Buziu. in ansamblu, pe
Axa prioritard 1, ce prevede reabilitarea si extinderea
retelelor de canalizare si alimentare cu apa potabild,
au fost semnate, pand in luna iulie a.c., 32 de proiecte,
insumand 4,28 miliarde euro, din care valoarea
finantdrii nerambursabile este de 3,19 miliarde euro.
Investitiile pentru care s-au alocat deja fonduri vizeaza
realizarea de lucrari specifice in judetele Giurgiu, Tulcea,
Teleorman, Caldrasi, Sibiu, Gorj, Olt, Cluj - Salaj, Turda
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- (@mpia Turzii, Brasov, Vrancea, Bistrita-Nasaud, Arad,
Dambovita, lasi, llfov, Brdila, Constanta - lalomita,
Alba, Timis, Buzdu, Eforie-Sud, Neamt, Dolj, Covasna,
Mures, Sibiu - Bragov, Hunedoara - Valea Jiului, Satu
Mare, Bihor, Prahova si Suceava.

In acelasi timp, circa 17 judete ale tarii pot pierde
importante fonduri europene pentru investitii daca
nu pregdtesc aplicatiile de finantare pentru proiecte
privind gestionarea deseurilor, domeniu de interventie
pentru care este prevazutd suma de 1,775 miliarde euro.
Principalele lucrari pentru care vor fi alocate fondurile
includ asigurarea conformarii depozitelor municipale
existente, constructia de statii de sortare, de transfer,
de compost sau a unor platforme si depozite pentru
deseuri. Potrivit oficialilor MMP, fondurile prevazute
pentru proiectele care nu au sanse de finalizare vor fi
realocate pe alte axe ale POS Mediu, pentru a fi susti-
nute obiectivele viabile, care beneficiaza de un mana-
gement eficient. Judetele sau regiunile de dezvoltare
care intarzie pregatirea aplicatiilor de finantare pentru

Denumire proiect

Beneficiar

] B

g

sistemele de management integrat al deseurilor sunt:
Bucuresti-lifov, Dolj, Galati, Harghita, Maramures,
Prahova, Buzau, Brdila, lasi, Constanta, Tulcea, Bihor,
Gorj, Mehedinti, Hunedoara, Valcea si Brasov. Pand la
finele lunii iulie 2011, pe aceasta axa au fost semnate
19 proiecte, in valoare totala de 701,8 milioane de
euro, din care 561,5 milioane de euro reprezinta fonduri
eligibile. Contractele vizeaza realizarea de lucrdri speci-
fice in judetele Giurgiu, Bistrita-Nasdud, Vrancea, Arad,
Sibiu, Mures, Covasna, Neamt, Botosani, Salaj, Suceava,
Bacdu, Vaslui, Céldragsi, Olt, Arges si Cluj.

0 altd componenta importantd a POS Mediu este
inclusa in Axa prioritard 5, ce vizeaza implementarea
infrastructurii adecvate de prevenire a riscurilor
naturale in zonele cele mai expuse la risc. Valoarea
finantdrilor specifice se situeaza la citeva sute de
milioane de euro, principalele obiective vizand redu-
cerea riscului de producere a dezastrelor naturale cu
efect asupra populatiei, prin implementarea (pana in
2015) a unor masuri preventive in zonele vulnerabile,

Valoare
rambursari

Valoarea
proiectului (Lei)

Din care, fonduri
UE (Lei)

Axa Prioritara 5 - “Impl infrastructurii adecvate de prevenire a riscurilor naturale in zonele cele mai expuse la risc”
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pentru protectia impotriva inundatiilor. De asemenea,
alte fonduri vor fi alocate pentru proiecte ce vizeaza
reducerea eroziunii costiere pe litoralul Marii Negre.
In primele sapte luni ale acestui an, prin intermediul
acestei axe prioritare, s-au semnat 11 contracte de
finantare, in valoare totald de 53,8 milioane de euro.

Livrarile de sisteme de epurare si tratare
a apei, evaluate la 150 milioane de euro
Potrivit opiniilor managerilor unor societdti care
deruleaza lucrdri in domeniul constructiilor de sisteme
de tratare si epurare a apei, valoarea segmentului
specific se situeazd, in 2011, la aproximativ 150
milioane de euro, in crestere cu aproape 15% fata
de nivelul inregistrat anul trecut. Totusi, datoritd
implementdrii proiectelor derulate prin POS Mediu
(Axa prioritard 1) si gestionate de MMP, este prevdzuta
o crestere semnificativd a afacerilor din domeniu, pand
la circa 350 milioane de euro, in 2015. De asemenea,
la expansiunea prevazutd in acest domeniu pentru
urmdtorii ani vor contribui i alte aplicatii sau proiecte
industriale, cum ar fi executia unor fabrici de procesare
a carnii si laptelui, de abatorizare, precum si din
industria prelucratoare. In prezent, principala tendinta
existentd in domeniul statiilor de epurare si de tratare
a apelor uzate vizeaza implementarea unor concepte
integrate, destinate dezvoltarii unor sisteme eficiente
atat din punct de vedere economic, cat si tehnologic.
In acelasi timp, restrictiile impuse de standardele in
vigoare vizeaza identificarea unor solutii tehnologice
inovatoare, pentru utilizarea unor surse alternative de
obtinere a energiei (deseuri menajere, namoluri etc.).
In continuare, sunt prezentate opiniile reprezentantilor
unor institutii si companii implicate in implementarea
proiectelor europene realizate prin POS Mediu.

Laszlo Borbély, ministrul Mediului si Padu-
rilor: "Un numdr de 17 judete ale tarii pot pierde
importante fonduri europene pentru investitii daca
nu pregatesc aplicatiile de finantare pentru proiectele
privind gestionarea deseurilor. Reprezentantii consili-
ilorjudetene trebuie s inteleagd faptul ca exista numai
doud alternative: ori folosesc acesti bani, orile retragem
prefinantarea sau realizdm corectii substantiale la
sumele in discutie. n curand, vom avea definitivata
lista judetelor care intérzie proiectele. Voi solicita secre-
tarilor de stat i directorilor din minister sd se deplaseze
pe teren in judetele cu probleme, saptdmaénal, pentru a
verifica situatia derularii contractelor. In pofida faptului
€d nu mai este responsabilitatea noastrd, ca minister,
ceea ce se intampla dupa semnarea contractelor de
finantare, trebuie sa actiondm ca aceste fonduri sd
nu fie retrase de Uniunea Europeand. Am decis n
Guvern sd facem o analizd a stadiului de absorbtie a
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fondurilor pentru cele mai mari obiective. Din 60 de
proiecte majore de infrastructura, cu o valoare de peste
20 milioane de euro, care sunt monitorizate in prima
faza, 54 sunt ale MMP si numai sase sunt gestionate
de Ministerul Transporturilor si Infrastructurii (MTI).
Proiectele aflate in sarcina MMP sunt importante atat
prin sumele contractate, cat prin faptul @ pentru
fiecare obiectiv se semneaza intre 15 si 20 de contracte
si multe alte proiecte, ceea ce creeaza dificultati care
trebuie rezolvate punctual”.

Radu Cristian, director general al Ecotrust:
"Conform celor mai recente informatii cu privire la
piata autohtond de sisteme de epurare si tratare a
apelor, valoarea din 2009 a acestui segment a fost
de aproximativ 170 milioane de euro, cu perspectiva
dubldrii pand in 2015. Pe fondul recesiunii din ultimii
ani, vanzdrile pe acest segment industrial s-au
contractat in 2009 si 2010 ani cu aproximativ 20%/an.
Pentru anul in curs estimdm o sporire - dacd tendinta
de cregtere din primele luni a.c. va continua - cuprinsa
intre 10% si 15% a livrdrilor de astfel de solutii, cu toate
cd dezechilibrul economic din zona UE-27 ne indeamnd
sa fim sceptici. In ceea ce priveste piata internationald
din domeniul specific, tendinta - din ce in ce mai accen-
tuatd in ultima perioada - este aceea de descentralizare
a sistemelor de epurare si tratare a apelor, pe masurd
ce sunt identificate solufii tehnice si structurale ce
permit optimizarea/scaderea costurilor de exploatare
si a pretului pentru procesarea unui metru cub de apd
uzata. Pe plan intern, aceste tendinte sunt mai putin
evidente, din cauza lipsei unor solutii de finantare a
unor astfel de proiecte, fapt ce incurajeaza utilizarea
sistemelor centralizate, concomitent cu folosirea unor
solutii tehnice subdimensionate si ieftine, ambele
aspecte generand costuri de operare ridicate si preturi
crescute pentru consumatori. Din cauza conexiunii
cu piata constructiilor, credem totusi cd in intervalul
2009-2010, segmentul specific a inregistrat un declin
de pand la 136 milioane de euro. In ceea ce priveste
activitatea societdtii noastre, incasdrile din primul
semestru a.c. s-au situat la 0,5 milioane de euro, pand
la finele anului fiind estimata o majorare de pana la
1,2 milioane de euro a veniturilor. Cel mai important
obiectiv al companiei pentru 2011 este acela de a
atinge valoarea prestabilita a cifrei de afaceri, fapt ce ar
insemna depdsirea nivelului de dinaintea recesiunii si,
implicit, recuperarea pierderilor. Principalele contracte
pentru care am efectuat livrari/montaj in cursul lui
2011 au constat in realizarea statiilor de epurare din
localitatea Gherta Mare - judetul Satu Mare (3.000 PE),
parcul balnear din Ocna Sibiului (375 PE), ansamblul
China Town din judetul Iifov (500 PE), cele mai multe
livrdri fiind efectuate in zona Transilvaniei".

Catalin Negoita, director general al (&V
Water: "In domeniul statiilor de epurare si tratare a
apei, tendinta actuald este de ascensiune, sustinutd atat
de aplicatiile municipale (finantate din fonduri euro-
pene sau sustinute de catre guvern), cat si de aplicatiile
industriale (fabrici de procesare ca carnii abatorizare,
procesarea laptelui, industria prelucratoare etc), acest
tip de investitii avand caracter de obligativitate pand
a finele anului 2013, conform reglementarilor legale
in vigoare. La polul opus se afla segmentul rezidential,
care, desi a cunoscut o oarecare revigorare, se afla, incd,
sub nivelul valoric din 2009. Referitor la situatia de
anul trecut a pietei specifice, putem afirma ca aceasta
a inregistrat o ugoard scadere, datorata atat blocarii
mai multor proiecte finantate din fonduri europene, cét
si dificultatilor intdmpinate in obtinerea finantarilor
pentru anumite proiecte in aplicaiile industriale,
segmentul rezidential avand, de asemenea, o scadere,
cauzatd, in principal, de dependenta acestuia de
sectorul de constructii, componenta demnd de luat
in considerare. In 2010 aceasta piata a fost sustinutd
preponderent de proiectele de aplicatii industriale. in
momentul actual nu se poate face o estimare exactd
a volumului pietei specifice, insa din unele coreldri
facute se poate vorbi de un nivel de 200 milioane de
euro, valoare care s-ar putea dubla pe termen mediu.
In anul 2011, C&V Water Control a inregistrat, din
punct de vedere al cifrei de afaceri, o crestere de peste

100% in primul semestru fata de acelasi interval din
2010, ceea ce ne determind sd estimam o crestere cu
200% a acesteia pana la finele anului. Valoarea totald
a proiectelor derulate in intervalul ianuarie-iunie 2011
a fost de 2,12 milioane de euro, pana la finele anului
in curs fiind estimata o cifra de afaceri de aproximativ
6 milioane de euro. In prezent, avem in derulare 22
de proiecte de nivel mediu in principal datorate unor
parteneriate solide cu antreprenorii generali (valoarea
investitiilor este cuprinsd intre 0,14 si 0,35 milioane de
euro), precum si o serie de proiecte mai mici (pentru
care s-au alocat fonduri cuprinse intre 0,035 si 0,05
milioane de euro). Din totalul lucrarilor, 60% sunt
reprezentate de cele pentru statii de epurare de pana la
3500 LE in aplicatii municipale pentru comune si sate,
diferenta de 40% reprezentand statii de potabilizare si
epurare ale cdror beneficiari sunt operatori economici
din domeniul industrial (industrie alimentara si de
prelucrare a materiei lemnoase) si aplicatii rezidentiale.
Cele mai multe lucrdri sunt definitivate in luna noiem-
brie a.c., insd avem deja contracte de executie pentru
proiecte ce vor demara in primavara anului 2012. Din
punct de vedere geografic, o pondere semnificativd o
constituie proiectele dezvoltate de compania noastra
in judetele Brasov, Covasna, Dambovita, Giurgiu,
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Harghita, Valcea, Braila, Iifov si Arges. Pe termen
scurt, avem in vedere initierea unei investitii - dupa
ce, recent, a inceput proiectul de extindere a unitatii
actuale de productie cu o sectie destinatd prelucrdrii
structurilor metalice si a vopsirii subansamblurilor
necesare statiilor de epurare si decantoarelor lamelare
pentru statiile de potabilizare - in vederea construirii
unei noi fabrici de tevi. Terenul a fost deja achizitionat,
in prezent fiind executate lucrdrile de infrastructura.
De asemenea, avem in vedere realizarea unor proiecte
pentru majorarea capacitatii de productie, finantate
din fonduri europene, prin achizitia de noi echipamente
moderne, pentru promovarea companiei atat pe plan
intern, cat siinternational (prin participarea la térgurile
de profil, pentru perfectionarea personalului). In acest
sens avem in vedere achizitia unui software specific
activitatii desfdsurate, menit sa asigure o crestere a
calitdtii serviciilor oferite. Prin implementarea acestor
proiecte, societatea cautd intotdeauna noi oportunitati
de dezvoltare a activitatii, satisfacerea in cele mai bune
conditii a nevoilor clientilor, fiind, totodatd, orientatd
spre cerintele pietei”.

Mazen Bachir, director general al Passavant-
Roediger GmbH: “In prezent, principala directie din
domeniul statiilor de epurare si de tratare a apelor
uzate indicd implementarea unor concepte integrate
- ce refolosesc resursa primara - pentru a veni in
intdmpinarea cererii globale si in scopul dezvoltarii
unor sisteme eficiente din punct de vedere tehnologic
si economic, concentrandu-se pe optimizarea energiei,
prin valorificarea imediata a acesteia (din timpul
proceselor de tratare). Totodata, restrictiile impuse de
standardele in vigoare prevad identificarea unor solutii
tehnologice inovatoare, in scopul reducerii volumului
sedimentelor si al sporirii cantitdtii de biogaz pentru
valorificarea generatd de procesul de fermentare a
namolului, ca sursa alternativa de obtinere a energiei.
Avand in vedere faptul ca, la nivel global resursele fosile
si de apd potabila sunt limitate, putem afirma ca tehno-
logiile integrate de tratare si epurare a apelor uzate -
cum ar fiinstalatiile tip MBR (bioreactor cu membrand)
sau RO (osmoza inversa) asigurd noi perspective
pentru acest domeniu. Compania noastra deruleazd,
in prezent, mai multe lucrdri specifice atat la nivel
autohton, cat si in strdindtate. Pe plan intern, ne aflam
in etapa de finalizare a statiilor de tratare a apei din
localitatile Catamadrasti si Bucecea (judetul Botogani)
siam demarat, recent, lucrdrile de proiectare, executie,
livrare si punere in functiune a statiei de epurare a
apei uzate ce incorporeazd tratarea sedimentelor din
localitatea Poarta Alba (judetul Constanta). in ceea ce
priveste proiectele externe, executdm operatiuni simi-
lare celor din Romania in Wadi Shallala (lordan), Nablus

18 AGENDA CONSTRUCTIILOR NR. 87 -

(Palestina) si Bouira (Algeria). Conform fluctuatiei
comenzilor din ultimul timp, nivelul cel mai ridicat al
cererii de solutii energetice regenerabile s-a inregistrat
in Europa de Est, Asia si America de Sud, acestea fiind
urmate de tarile din Orientul Mijlociu si Africa de
Nord. Valoarea anuala a sectorului specific se situeaza
intre 5 miliarde euro si 10 miliarde euro, in viitor fiind
asteptatd o majorare cuprinsa intre 10% si 20% la nivel
global a acesteia, datoratd, in special, cererii din statele
aflate in curs de dezvoltare, in care se construiesc tot
mai multe statii de epurare si tratare a apei. In ceea
ce priveste afacerile companiei noastre, incasdrile din
primul trimestru a.c. s-au situat la 20 milioane de euro,
la finele |ui 2011 fiind estimatd atingerea valorii de 70
milioane de euro. Principalul obiectiv pe care il avem
in vedere consta in realizarea unor investitii in zona de
cercetare si dezvoltare pentru optimizarea solutiilor
integrate, in asa fel incat sa urmdm trendul global din
domeniu. Totodatd, vizdm accesarea unor piete noi (din
punct de vedere geografic), precum si sporirea livrrilor
de sisteme bazate pe tehnologiie de procesare”.

Peste 50 milioane de euro pe piata
hidroizolatiilor pe baza de bitum

Piata de hidroizolafii din Roménia este dominatd de
produsele pe baza de bitum i derivati ai acestuia, po-
trivit unor infomatii furnizate de compania Sika Roma-
nia, unul dintre liderii pietei autohtone a materialelor
pentru hidroizolafii. "Vechile standarde autohtone in
acest domeniu, existenta industriei petroliere si nivelul
scazut de interes sau lipsa resurselor financiare pentru
noile tehnologii au instituit, in timp, traditia utilizarii
acestor materiale. In ultimii 15 ani, odatd cu dezvolta-
rea sectorului rezidential, au accesat piata locala furni-
zori externi de noi produse si solutii pentru hidroizola-
tii. Astfel, pand in prezent, domeniul hidroizolatiilor a
inregistrat o dezvoltare continud, in momentul de fatd
solutiile disponibile conferind beneficiarilor posibilita-
tea alinierii la noile standarde in privinta calitatii, efici-
entei si durabilitatii, precum si la normele de ecologie”,
a declarat Aurelian Pascale, Business Unit Manager in
cadrul Sika Romania. Analizdnd evolutia fata de nive-
lul din 2010, piata hidroizolatiilor ar putea inregistra
0 crestere cantitativa de circa 4%-6%. Este important
de mentionat faptul ca sectorul hidroizolatiilor include
0 serie de subdomenii, cum ar fi: membrane pentru
acoperisuri sau pentru structuri ingropate, hidroizolatii
lichide si sub formd de emulsii, mortare pentru imper-
meabilizri si sisteme de etansdri pentru rosturi con-
structive, aditivi pentru impermeabilizarea mortarelor
si betoanelor etc. "In ansamblu, din analiza noastra,
bazatd atat pe cercetare internd, cat si pe surse ofici-
ale sau studii de piata specializate, se reflecta faptul ca
valoarea estimata pentru anul 2011 a pietei depdseste
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200 milioane de lei (aproximativ 50 milioane de euro),
cifra incluzand sistemele de hidroizolatii sintetice pe
baza de PVC, FPO, EPDM, bitum si mortare pe baza de
ciment. O structurare a pietei in functie de clienteld este
dificil de realizat, datoritd varietatii de aplicatii incluse
si pentru cd nu existd, incd, o informare corespunzdtoa-
re in privinta importantei acestui tip de lucrdri pentru
calitatea proiectelor si a costurilor pe care le pot antre-
na pe termen mediu si lung", a precizat oficialul Sika.

Crestere a cotatiei materiilor prime, din cauza
inchiderii rafinariei Arpechim. Inchiderea rafinariei
Arpechim Pitesti de catre grupul petrolier OMV-Petrom,
incepand din luna martie 2011, creeazd noi dificultati
companiilor producatoare de materiale geosintetice
si pentru hidroizolatii bazate pe bitum, deoarece, nu
cu multi ani in urmd, rafindria furniza pe piata internd
aproximativ 50% din cantitatea necesard de bitum rutier,
estimata la 500.000 de tone in acest an. In urma inchi-
derii Arpechim, bitumul va fi asigurat de importurile
din Ungaria, Austria, Polonia, Bulgaria, Italia si Serbia,
la preturi mult mai mari decét daca materialul utilizat
ca materie prima ar fi fost fabricat in Romania. Totusi,
din punct de vedere statistic, inchiderea Arpechim are
un impact negativ mai mult psihologic asupra pietei
speifice. Potrivit datelor estimative ale Institutului Nati-
onal de Statistica (INS), anul trecut Romania a importat
aproximativ 369.000 de tone de bitum, respectiv peste
90% din cantitatea necesara, astfel: 118.000 de tone din
Ungaria si cate 70.000 de tone din Italia si Bulgaria, alte
materiale provenind de la OMV Austria sau de la rafindria
PKN, din Polonia. Singura contributie roméneasca in
industria bitumului este asigurata de terminalul deinut
de constructorul francez Colas in Mangalia, unde bitumul
importat pe cale maritimd este imbunatatit prin aditi-
vare cu polimeri.

Segmentul sistemelor alternative valoreaza
15 milioane de euro. Segmentul hidroizolatiilor
cuprinde 0 gamd variatd de produse avand caracte-
ristici proprii diferite, acestea putand fi dlasificate in
mai multe categorii, potrivit unei analize a companiei
Duraziv. Un material hidroizolant intens utilizat este
reprezentat de bitum, care poate fi aplicat sub formd
topitd sau in dispersie apoasd. O altd categorie este
reprezentatd de membranele bituminoase, produse
in diverse variante, care pot fi termosudabile, auto-
adezive, pe bazd de bitum simplu sau modificat (cu
polimeri si fibre). Membranele pot fi si lichide, pe bazd
de polimeri acrilici, poliuretan sau compozite (includ
cment si latex). Mai existd si mortarele hidroizolante,
care sunt compuse din ciment si silicon si sunt cunos-
cute sub denumirea de cimenturi osmotice. In functie
de aceste cateqorii diferd si aria de utilizare, respectiv
comportamentul de cumparare. In ansamblu, piata
de hidroizolatii este in continud crestere, incluzand
in acest segment atat sistemele pentru fundatiile
cladirilor nou-construite (segment de piata aflat in
scadere), cat si solutiile pentru terasele si baile locuin-
telor noi sau pentru proiectele de reparatii (piatd aflata
intr-o crestere constanta in ultimii ani). De asemenea,
poate fi remarcatd o tendintd de majorare a vanzdrilor
de hidroizolatii "alternative", respectiv a livrarilor de
membrane polimerice sau compozite din ciment-latex,
care inlocuiesc produsele similare bituminoase, fiind
mai usor de aplicat si oferind o sigurantd superioara in



exploatare. Tendinta de a utiliza sisteme hidroizolante
alternative este stimulatd, in special, de liderii din
domeniului productiei de adezivi pe baza de ciment.
Aceste produse au si avantajul de a permite apli-
carea imediatd a pldcilor ceramice, spre deosebire de
membranele bituminoase, care sunt aproape incompa-
tibile cu adezivii pe baza de ciment. "In mod traditional,
fundatiile cladirilor se hidroizoleaza aproape exclusiv
cu produse pe bazd de bitum, in timp ce, pentru bai,
piscine si bazine de apad, se folosesc, preponderent,
mortare hidroizolante si membrane compozite din
ciment si latex. In ceea ce priveste terasele, se intre-
buinteazd in egald masurd ambele sisteme. Astfel,
considerdm cd valoarea estimata a pietei de sisteme
«alternative», referindu-ne, asadar, la produsele care
nu sunt pe bazd de bitum, este de aproximativ 15 mili-
oane de euro", a declarat George Bocai, director tehnic
in cadrul Duraziv. Tendinta sectorului de hidroizolatii
este aceea de a urma indeaproape dinamica pietei
constructiilor noi. Este foarte important in dezvoltarea
acestui domeniu si modul in care se realizeaza lucrdrile
ce vizeaza proiecte de renovare pentru terase, in cazul
cadirilor rezidentiale multietajate edificate pana in
anul 1990. Astfel, este posibil ca, in perioada urma-
toare, sa fie consemnatd o crestere ugoard a livrdrilor.
Evolutia acestei piete va fi, de asemenea, influentatd,
de o serie de lucrdri simultane de termoizolare si hidro-
izolare, in cadrul unor ansambluri de locuinte aflate
in curs de reamenajare. Previziunile companiilor din
domeniu indica o posibild majorare a acestei piete cu
aproximativ 4%-5% in 2012, comparativ cu valoarea
din acest an.

Majorare cu 120% a exporturilor de membrane
bituminoase pentru Arcon. Unul dintre liderii
pietei autohtone de hidroizolatii este reprezentat de
producatorul de materiale de constructii Arcon, care
a anuntat, pentru primele opt luni ale anului in curs,
o cifrd de afaceri de 16,3 milioane de euro, in crestere
cu aproximativ 119% fata de intervalul similar al din
2010. Compania reprezintd prinicpalul producdtor
de membrane bituminoase din Romania, iar avansul
exporturilor acestui tip de produse a fost evaluat de
oficialii firmei la +120% in perioada ianuarie-august
2011. Principalele tari unde Arcon livreazd acest tip
de sisteme sunt Bulgaria si Grecia. In acest an, Arcon
si-a extins activitatea in Malta si Cipru si are in vedere
expansiunea in Turcia si Marea Britanie. Pentru anul
in curs, managerii societdtii estimeaza o majorare de
15% a vanzdrilor, pana la 27 milioane de euro, din care
50% sd reprezinte ponderea livrdrilor de membrane
bituminoase pentru hidroizolatii. Compania detine o
capacitate de productie de 20 milioane de metri patrati
pentru aceste materiale.

In cele ce urmeazd, sunt prezentate opiniile unor
importanti furnizori de materiale si sisteme pentru
hidroizolatii, precum si a oficialilor unor companii
specializate in executia acestui tip de lucrari.

George Bocai, director tehnic in cadrul
Duraziv: "In primele noud luni ale acestui an, am
inregistrat vanzari similare celor realizate la nivelul
intregului an 2010, respectiv de peste 13,5 milioane de
euro. Veniturile au depdsit estimdrile noastre initiale,
motiv pentru care am revizuit in crestere prognoza
pentru anul in curs. Astfel, consideram cd la finele
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acestui an vom raporta un avans de 30% al afacerilor
fata de nivelul din 2010. Produsele hidroizolante
sunt fabricate in cadrul diviziei de adezivi, segment
care a finregistrat cea mai importanta evolutie pe
parcursul acestui an. n perioada ianuarie-septembrie
a.c, vanzdrile de adezivi ale Duraziv s-au majorat
cu 41% comparativ cu perioada similara din 2010.
De asemenea, in 2011 am inceput sa livram sisteme
de hidroizolatii si in retelele de bricolaj Praktiker si
Leroy Merlin. Actualmente, detinem o capacitate de
productie de aproximativ 200.000 de tone de adezivi pe
ansiinvestim, in continuare, in dublarea productiei prin
executia unei fabrici noi. Portofoliul Duraziv include
doud produse principale utilizate in acest domeniu,
respectiv mortar hidroizolant de tip ciment-silicon
(la care se adauga si o dispersie apoasa care creeazd
0 membrand bicomponenta de tip ciment-latex) si o
gama pe bazd de ciment-silicon, avand rol hidroizolant.
Compania noastra este unic producator al sistemelor
pe bazd de ciment-silicon din Romadnia. Este vorba de
0 masd de gpaclu cu durabilitate extrema, care prote-
jeaza sistemul termoizolant impotriva infiltrdrii apei
de ploaie, precum si de un glet cu efect hidroizolant, ce
poate fi aplicat atét |a exterior, cat i la interior, in spatii
cu umiditate foarte mare, cum ar fi lucrdrile din cadrul
unei saune sau a unei bdi termale”.

Catalin Silegeanu, director general al
companiei Hidroplasto: "Ne implicam activ in impu-
nerea pe piatd a unor solufii bazate pe tehnologii noi
pentru hidroizolatii. Tn acest sens, am demarat recent
0 campanie prin care solicitdm alinierea la standardele
europene atat din punct de vedere al calitatii, cat si al
garantiei oferite de produsele pentru hidroizolatii. La
majoritatea proiectelor care constituie baza multor
lucrdri actuale, se propune ca solutie produse si tehno-
logii vechi de 15-20 de ani, normativele fiind aceleasi,
conditii in care garantarea performantei nu poate fi
realizatd pe termen lung. Fiind parte a concernului
Besagroup, considerdm cd avem capacitatile necesare
de aaduce calitatea germand si a 0 adapta cerintelor de
pe piata autohtona. Actualmente, compania noastrd se
ocupd de executia lucrarilor pe DN6, pe tronsonul dintre
municipiile Alexandria si Craiova (intre km 904190 si
km 132+435), respectiv de reabilitarea pasajelor
si podurilor incluse. Termenul pentru finalizarea
lucrarilor este stabilit pentru primul trimestru al anului
viitor. Operatiunile pe care le va realiza Hidroplasto
includ delimitarea/semnalizarea zonei de lucru,
demontarea/montarea grinzilor, cofrarea si armarea
elevatiilor, asfaltarea drumului, executia lucrdrilor de
hidroizolatie, instalarea parapetilor, protectia anti-
coroziva si realizarea de casiuri, trotuare si dispozitive
de acoperire a rosturilor. Una din problemele grave

pe care le intdmpinam in desfasurarea activitatii este
reprezentatd de concurenta realizata de companii care
vor sa castige cu orice pret licitatii pentru proiecte
pe care nu le pot finaliza in mod corect din punct de
vedere calitativ. De asemenea, in pofida faptului ca
majoritatea firmelor din bransa detine certificari 150
si are proceduri si instructiuni de lucru bine puse la
punct, acestea sunt facute exclusiv in scopul certificarii
si al mentinerii acesteia. Conform studiilor efectuate
de cdtre Inspectoratul de Stat in Constructii (ISC), mai
mult de 60% din cladirile industriale si peste 40% din
cele civile sunt afectate de calitatea slabd a lucrrilor de
hidroizolare si necesita reabilitari ale rosturilor de dila-
tatie la putin timp dupa constructie. Din cauza alegerii
unor sisteme care nu intocmesc standardele de calitate,
se ajunge la costuri suplimentare ce s-ar fi putut evita
prin simpla utilizare a produselor corespunzatoare”.

Cosmin Sfarlea, director general al compa-
niei lcopal: "Piata romaneascd a hidroizolatiilor s-a
situat, in acest an, pe un trend descendent, scaderea
fiind estimatd la peste 10%. In perioada urmatoare,
consideram ca va fi consemnatd o stagnare a acestui
domeniu sau chiar o posibild revigorare a vanzarilor
specifice. Din punct de vedere al veniturilor proprii,
acestea se vor situa ugor sub nivelul de 1,6 milioane
de euro inregistrat in 2010. Avem preponderent in
portofoliu atat produse de nisd (destinate lucrarilor
speciale ce necesita solutii tehnice proiectate
astfel incat sa reziste unor solicitari extreme), cat
si de volum. In aceastd perioada, compania noastra
beneficiaza de un avantaj competitiv, dat de faptul
¢d suntem o firmd relativ noud pe piata si promovam
produse inovatoare, traversand o perioadd de
acumulare a unor noi cote de piatd. Astfel, principalul
obiectiv stabilit pe termen mediu este reprezentat
de majorarea fondurilor alocate pentru investitii
in extinderea subsidiarei din Romania. Tn prezent,
la nivel national, liviam urmdtoarele marci: lcopal,
Siplast, Vedag, Monarflex, Monarplan, Decra, Awak,
Waulkan si Villas, iar in continuare vizam lansarea unei
game de produse active in reducerea poludrii, cel mai
important sortiment pe care il importam deja fiind
Noxite, un material bituminos eco-activ. Compania
Icopal este subsidiara autohtond a grupului danez
omonim, unul dintre liderii mondiali in productia
materialelor pentru hidroizolatii. Concernul reali-
zeaza o cifra anuala de afaceri de 1,2 miliarde euro,
avand peste 3.500 de angajati, 37 de fabrici si 91 de
reprezentante in Europa, America de Nord si Asia.
Firma este prezentd pe piata roméneasca a construc-
tiilor din anul 1995, cdnd a participat la modernizarea
hotelului Hilton, din Bucuresti, iar in 2006 s-a luat
decizia infiintdrii societatii Icopal Romania".
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Aurelian Pascale, Business Unit Manager
Contractors in cadrul Sika Romania: "Compania
noastrd reprezintd unul dintre cei mai importanti
furnizori de membrane monostrat din PVC pentru
hidroizolarea acoperisurilor si de sisteme pentru imper-
meabiliziri. in primele noud luni ale anului in curs, am
inregistrat o crestere cu 24% a volumului de vanzari de
materiale utilizate pentru hidroizolatii, in comparatie
cu nivelul aceleiagi perioade din 2010. Estimam cd
acest trend se va mentine pana la finele anului in curs,
factorul principal al majordrii fiind faptul cd au iesit
de pe piatd firme lipsite de profesionalism, care livrau
produse de slabd calitate la preturi de dumping. Tinand
cont de contextul economic general si de evolutia
economiei romanesti, pand la sfarsitul lui 2012 piata
se va dezvolta incet, dar constant. Suntem un nume de
referintd in domeniu, beneficiem de atuul experietei
de 100 de ani a grupului Sika si vom continua sa ne
concetram atentia pe expansiunea afacerilor pe piata
hidroizolatiilor, pe plan local. Sectorul constructiilor din
tara noastra oferd multiple posibilitati de dezvoltare, in
special in domeniul infrastructurii, care va impulsiona
si celelalte ramuri de activitate. Portofoliul nostru este
adaptat tuturor tipurilor de lucrdri de hidroizolatii,
cele mai importante vanzari fiind inregistrate pentru
membranele din PVC utilizate la acoperisuri plane
din gama Sikaplan, urmate de benzile de etansare
ale rosturilor structurilor din beton - Sika Waterbar,
mortarele de impermeabilizare bicomponente - Sika
Top Seal 107, membranele lichide Sikalastic pe baza
de poliuretan monocomponent si aditivul Sika 1,
folosit pentru impermeabilizarea sapelor si mortarelor
pe baza de ciment. Zonele cele mai active in sectorul
constructiilor sunt reprezentate de Bucuresti si de
localitdtile limitrofe acestuia, precum si regiunile de
centru si de vest ale tarii, unde Sika Romania dispune
de reprezentare locald. Produsele de hidroizolatii livrate
pe piata interna de compania noastra sunt importate
preponderent din Elvetia, Germania si Austria."

Radu Cojocaru, director executiv al VRC
Company Trust: "Strategia adoptatd pe termen scurt
vizeazd implementarea unor mdsuri de redresare a
activitatii, astfel incat sd ne putem adapta cat mai rapid
conditiilor pietei. Din punct de vedere al veniturilor, in
primul semestru din 2011 am inregistrat o ugoard creg-
tere fata de intervalul similar al anului trecut. Pentru
intregul an estimam o sporire de 20% a cifrei de afaceri
fata de nivelul de 1,28 milioane de lei, pana la 1,5
milioane de lei. n prezent, avem in executie mai multe
proiecte de hidroizolatii, printre cele mai importante
aflandu-se cele ce presupun realizarea unor operatiuni
specializate pentru un imobile de birouri (S+P+6E),
situat pe strada Matei Basarab nr 13-15, pentru un
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ansamblu de locuinte (S+P+4E), din Baneasa si pentru
complexul rezidential Oxford Gardens, amplasat in
zona Pipera-Tunari, toate din Capitala".

Tendinta ascendenta a gradului de
utilizare a materialelor geosintetice

In ultimii ani, s-a observat o tendintd tot mai accentu-
ata de a utiliza materiale geosintetice pentru realizarea
constructiilor de drumuri, sistemelor de management
integrat al deseurilor si pentru ranforsarea terenurilor.
Produsele respective sunt folosite atat pentru imbuna-
tdtirea fundatiilor slabe ale drumurilor, cat si pentru
consolidarea straturilor asfaltice. Numdrul in crestere
al aplicatiilor, in special al celor de ranforsare a imbrd-
camintilor asfaltice, nu a fost insotit de dezvoltarea
unor metode adecvate de evaluare a executiei, fapt
semnalat de majoritatea operatorilor acestui segment
de piatd. Tn mod considerabil, armarea/consolidarea cu
geosintetice incorporate in asfalt are un efect pozitiv
asupra uzurii imbracamintii numai atunci cand este
proiectatd si construitd in mod corespunzator. in caz
contrar, este posibil ca aceasta sa fie responsabila de
aparitia timpurie a fisurilor. Uneori, o astfel de fisurd
este atribuitd mai curand calitatii scazute a mixturii,
decat armarii cu grile.

Geosinteticele sunt materiale de constructii realizate
din mase plastice si utilizate de aproximativ 50 de
ani in ingineria geotehnicd, la nivel mondial. Astfel,
acesta reprezintd un capitol relativ nou din domeniul
constructiilor si cuprinde geotextile, geomembrane,
prefabricate drenante, grile si georetele, respectiv o
serie de variante de geocompozite. in prezent, la nivel
global, se utilizeaza circa 700 de tipuri de geosintetice
diferite si, anual, se folosesc cateva sute de milioane de
metri patrafi de astfel de materiale. Potrivit expertilor
din domeniu, un moment decisiv pentru utilizarea
materialelor geosintetice a fost constituit de inven-
tarea, in Anglia, la mijlocul anilor '50, a tehnologiei
de fabricare industriala a maselor plastice, iar zece ani
mai tarziu, in Marea Britanie, Franta si in alte tari, s-au
perfectionat tehnologiile moderne de etirare, interte-
sere, calandrare etc. a fibrelor i firelor sintetice. Astfel,
in anii '60 a inceput folosirea geosinteticelor netesute,
care, spre deosebire de materialele granulare, reunesc
capacitatile de filtrare si de rezistentd la intindere. Din
anul 1966 s-au intrebuintat in Anglia, Franta si SUA,
primele geosintetice netesute. Descoperirea geotex-
tilelor, stimulata si confirmata de cercetari efectuate
simultan in mai multe tdri, a dus la realizarea unui
intreg grup de astfel de materiale. De fapt, primele
geosintetice au fost foliile, folosite inca din anii '50
(inclusiv in Romania) si placile impermeabile din mase
plastice, ce au devenit, in prezent, anumite geomem-
brane pentru etansdri si hidroizolatii.

Conceperea si realizarea geosinteticelor a dat
posibilitatea sa se raspunda corect la unele necesitati
practice privind proiectarea, executia si durata de
exploatare a lucrdrilor de constructii, care nu pot fi
solutionate avantajos, din punct de vedere tehnico-
economic, cu alte materiale. Astfel, se executa
straturile de separatie, filtrele si corpul drenant al
drenurilor, stabilizarea si ranforsarea unor terasa-
mente si terenuri slabe, saturate, pe care urmeaza
sd se construiasca drumuri, autostrazi, cai ferate etc.
In prezent, existd o tendinta de implementare a unor
proiecte care sa protejeze mediul inconjurdtor i sd

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

necesite investitii minime pentru drumuri, platforme
portuare, parcdri, zone aeroportuare etc. Grilele
contribuie la fmbunatatirea caracteristicilor funda-
tiilor ce intrd in alcatuirea drumurilor pentru zonele
cu trafic intens. Tn ansamblu, este nevoie de produse
care sa prelungeasca durata de exploatare a stratului
superior al unei sosele, sa diminueze costurile de
intretinere si sa reducd grosimea stratului de asfalt,
sa controleze fisurile reflexive si de uzura.

Dintre defectiunile imbracamintilor rutiere bitumi-
noase si de beton de ciment, primele care se produc i
se dezvolta sunt fisurile. O solutie constructiva care se
aplicd in alte tdri pentru intarzierea aparitiei acestora
constd in interpunerea unui geotextil impregnat cu
bitum intre imbracamintea rutiera, bituminoasa sau
de beton de ciment fisuratd i stratul bituminos de
ranforsare. 0 solutie asemdndtoare, ce se poate aplica
in activitatea de intretinere a drumurilor, este aceea
prin care se include, in alcatuirea tratamentelor bitumi-
noase, un strat geotextil impregnat cu bitum.

Redresarea activitatii furnizorilor din domeniu,
estimata pentru 2012. Pe piata materialelor geosin-
tetice sunt active relativ putine companii speciali-
zate, cele mai importante fiind Naue, Tencate, Iridex,
Geocons Trading, Geo.Com.M International SA, Stefi
Primex, divizia de infrastructurd a Rehau Polymer si B2B
Consprod. Potrivit managerilor celor mai importanti
operatori, anul trecut a fost dificil si pentru societdtile
din aceasta bransd, tendintele descendente remar-
candu-se siin 2011. Totusi, opinia generald anticipeazd
inceputul redresarii activitatii specifice din 2012. Tn
ansamblu, piata produselor geosintetice a fost afec-
tata de scaderea sectorului materialelor de constructii
si de lipsa de finantare pentru proiectele mari de
infrastructurd, mai ales la cele realizate din fonduri
bugetare. Societatile din domeniu se confrunta, astfel,
cu aceleasi probleme pe care le intdmpind cele mai
multe companii din domeniul constructiilor, respectiv:
instabilitatea legislativa, existenta unui sistem juridic
ineficient, fluctuatiile majore ale monedei nationale
in raport cu alte valute, incapacitatea autoritatilor
de a accesa fonduri europene pe care sa le foloseasca
pentru dezvoltarea proiectelor din domeniile prioritare
de mediu si infrastructurd etc. "Una dintre problemele
care au atins un stadiu critic si pe care, din pacate, o
observam tot mai frecvent este legata de atribuirea
unor proiecte, prin licitatie publica, unor companii sau
asocieri de firme care le castigd la valori de multe ori
sub 50% din nivelul evaluat de proiectanti. Atribuirea
unor astfel de obiective, avand drept criteriu decisiv
pretul minim, este o gregeald, consecintele fiind nega-
tive. Am militat de mult timp pentru promovarea unor
criterii de selectie la licitatii care sd ia in considerare
in proportie de maximum 50% pretul ofertei, in timp
ce restul de 50% din punctaj sa fie atribuit pe criteriul
calitatii tehnice, al experientei dovedite a ofertantilor,
subcontractorilor si personalului pe care acestia il
pun la dispozitie", a declarat Bogdan Tronac, director
general al Naue Romania. Aceastd companie, care
reprezinta filiala grupului german de firme Naue GmbH
& Co. KG, cu peste 30 de ani de experientd in productia
materialelor geosintetice, este una dintre primele care
au accesat piata autohtond de profil. Recent, Naue s-a
implicatin executia proiectului de constructie a parcului
eolian de la Sdlbatica (judetul Constanta), unde a



furnizat materiale pentru realizarea cdilor de acces. "A
fost o lucrare dificila, deoarece a trebuit ca drumurile
construite sd reziste unor incdrcaturi aditionale de pand
la 95 de tone pentru fiecare autocamion care a intrat pe
santier. Transportul turbinelor eoliene a necesitat efec-
tuarea unui trafic de pana la 80 de astfel de vehicule
pe zi. Pentru a maximiza performanta drumurilor, am
utilizat 150.000 mp de materiale compozite Combi-
grid, formate dintr-o geogrila Secugrid Q sau R si un
geotextil cu functiuni de separare sifiltrare", au precizat
oficialii grupului Naue intr-un document oficial.

Divizia de infrastructurda a companiei Rehau
Polymer este implicatd, prin furnizarea de materiale
geosintetice, in realizarea unor proiecte importante
de infrastructurd, precum constructia autostrazii
Medgidia-Constanta, a soselei de centurd a munici-
piului Constanta si reabilitarea DN 79 pe tronsonul
Arad - Oradea. Potrivit oficialilor companiei, Rehau si-a
redus activitatea cu 9% in primele noua luni ale anului
in curs fata de aceeasi perioada din 2010, ca urmare
a continudrii scdderii pietei rezidentiale, in pofida
faptului cd activitatea pe segmentul de infrastructura
s-a mentinut la un nivel constant. "Pentru intrequl an
estimam o diminuare de 10% a cifrei de afaceri, de la
aproximativ 51,9 milioane de euro in 2010", a declarat
Emil Pop, director general al companiei. Astfel, in
2011, s-ar putea inregistra venituri totale de circa 46,7
milioane de euro. Portofoliul de materiale geosintetice
al firmei include diverse paturi, plase si materiale
compozite realizate din fibre sintetice, precum pdturile
geotextile Raumat (consolidate mecanic i utilizate ca
strat de filtrare, separare si protectie), plase tip faneatd
de protectie impotriva eroziunilor, sisteme de armare
cu Armapal (pentru acoperiri cu bitum la constructia
cdilor de circulatie si aeroporturilor) si grilele Raugrid,
folosite pentru armarea solului.

Sunt prezentate, in continuare, cateva opinii ale unor
factori de decizie importanti din domeniul materialelor
geosintetice.

Diana Pavlenco, reprezentant al departa-
mentului de marketing al Iridex Group Plastic:
"Recent, au inceput lucrdrile pentru constructia
Centrului de Management Integrat al Deseurilor
(CMID), din localitatea Fratesti (judetul Giurgiu), in
valoare de peste 46 milioane de lei. Compania Iridex
Constructii va configura celula intdi a centrului de
management al deseurilor, retelele utilitare exterioare
si cdile de acces, va executa un put forat, o statie de
tratare i una de epurare pentru
levigrat, instaldnd si un cantar rutier,
iar Iridex Group Plastic livreaza mate-
riale specifice. Termenul de finalizare
a investitiei este stabilit pentru luna
martie 2012. Un alt proiect important
in care suntem implicati este cel
pentru constructia statiilor de epurare
de la Targu Carbunesti si Ticleni
(judetul Gorj). Procesul de executie a
fost demarat in luna decembrie 2009
si se estimeaza ca va fi definitivat la
inceputul lui 2012. Unul dintre cele
mai utilizate produse din portofoliul
nostru este reprezentat de sistemul
de hidroizolatii Voltex, o membrana
de finaltd performantd, avand o
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structurd stratificatd pe baza de bentonita de sodiu si
geotextile speciale. Acesta este produs de compania
americand Cetco, importat de firma noastrd din anul
2009. in ansamblu, in primele sase luni ale acestui
an, cele mai importante vanzari de materiale geosin-
tetice si sisteme pentru hidroizolatii le-am obtinut in
regiunile Banat, Crisana i Maramures. Iridex Group
Plastic este specializatd in comercializarea unei game
variate de produse geosintetice, furnizeaza materiale
geotextile, geogrile si geomembrane pentru executia
de platforme, drumuri i centre de stocare a deseurilor.
Recent, am lansat o solutie inovatoare in domeniul
obftinerii de compost, sistemul Gore Cover fiind destinat
exclusiv lucrdrilor de tratare a reziduurilor organice.
Solutia a fost prezentatd in cadrul evenimentului Expo
Apa 2011, cand au fost lansate si noi produse pentru
tratarea namolurilor. Anul trecut, am inregistrat o cres-
tere de 44% a cifrei de afaceri in raport cu 2009, pentru
perioada urmdtoare fiind vizatd mentinerea unui nivel
similar al vanzarilor".

Prof. dr. ing. Loretta Batali, Departamentul
de Geotehnica si Fundatii din cadrul Universi-
tatii Tehnice de Constructii - Bucuresti: "In ceea
ce priveste invatdmantul superior, dupd mai multi
ani de eforturi, s-a reusit, in premiera, introducerea
unui curs dedicat materialelor geosintetice in cadrul
Masteratului de Inginerie Geotehnica de la Univer-
sitatea Tehnica de Constructii Bucuresti, Facultatea
de Hidrotehnicd. Acest masterat de patru semestre,
care formeaza ingineri geotehnicieni, a inceput sd
functioneze dupa sistemul Bologna in anul 2009, iar
in 2011 a promovat prima serie de absolventi. Cursul
de Geosintetice este optional si ofera masteranzilor
posibilitatea de a studia toate tipurile de materiale
geosintetice, functiile si utilizarile lor, fiind de
asemenea, prezentate exemple concrete de aplicare.
Tn afara acestui curs de masterat, chiar de la nivel de
licentd se incearca introducerea unor notiuni legate
de materialele geosintetice, pe masura avansarii
in acumularea de cunostinte legate de geotehnicd
si fundatii. In ceea ce priveste ciclul al treilea de
invatamant superior (doctorat), data fiind utilizarea
pe scard tot mai largd a materialelor geosintetice in
Roménia, au inceput sd apara si cercetari in acest
domeniu. Cele mai multe se concentreaza pe studii
de caz si modelarea matematicd a structurilor
ce inglobeaza materiale geosintetice. Pe masurd
ce institutiile romanesti se doteazd cu aparaturd
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specificd, se elaboreaza si studii experimentale de
laborator pentru determinarea unor proprietdti ale
geosinteticelor, utile in proiectare. Din pdcate, ca si
in alte domenii ale ingineriei civile, experimentarea
in situ si monitorizarea rdman, incd, foarte putin
abordate, din motive financiare si de reticenta a
investitorilor/beneficiarilor de a recurge la astfel de
metode. O implicare mai mare din partea furnizorilor
de materiale geosintetice din tard sau a reprezentan-
tilor locali ai producdtorilor strdini ar fi foarte utila
pentru a sustine cercetdrile din domeniu. O astfel
de colaborare a inceput intre UTCB si Naue Romania,
impreund cu BBG Germania, pentru o cercetare in
domeniul platformelor armate cu geogrile".

Todd Anderson, manager de vanziri al
TenCate Geosynthetics: "La nivel de grup, in primul
semestru din 2011 am inregistrat o cifra de afaceri de
592,4 milioane de euro, in crestere cu 30% fatd de peri-
oada corespunzatoare a exercitiului financiar anterior.
Tn domeniul produselor geosintetice au fost realizate
livrdri in valoare de 267,6 milioane de euro (+18%).
In prima parte a lui 2011, performantele obtinute au
fost deosebite, in pofida volatilitatii pietei valutare.
Totugi, divizia de geosintetice a raportat o diminuare
a randamentului, ca urmare a deciziei de integrare a
activitdtilor din aval, precum si ca rezultat al cresterii
costurilor cu materiile prime si materialele. Pentru
intregul an fiscal, ne mentinem previziunile initiale de
crestere, desi pe anumite segmente sunt previzibile
diminudri ale livrdrilor din cauza reducerii cheltuielilor
guvernamentale. Aceste scaderi vor fi, insa, compensate
de cererea masiva a beneficiarilor din statele aflate in
curs de dezvoltare (in special a celor din China si America
de Sud), pentru sortimente din categoria geosinteticelor.
Cele mai recente produse din aceastd categorie incluse
in portofoliul companiei, sunt reprezentate de TenCate
Mirafi RS380i (utilizat pentru aplicatiile de armare in
domeniul infrastructurii) si de tehnologia Debris Shield
pentru solutiile de protectie costierd si ranforsare a
taluzurilor din gama TenCate Geotube".

Cererea globala de materiale geosintetice
vainsuma 6,9 miliarde mpin 2015
Potrivit celui mai recent studiu publicat de compania de
cercetare americand GIA, in 2015 consumul global de
materiale geosintetice se va situa la 6,9 miliarde mp,
datorita, in special, dezvoltdrii sectorului de infrastruc-
turd. Cererea va fi dominatd de investitiile din SUA (es-
timate de compania Freedonia Group
la 1,3 miliarde mp i 3,1 miliarde USD
in 2015), de cele din zona Asia-Pacific
si tarile aflate in curs de dezvoltare
din Europa. Cele mai mari comenzi
vor proveni din Federatia Rusd, China
si India. Principalele companii furni-
zoare de materiale geosintetice pe
plan mondial sunt: Cetco Lining Tech-
nologies Group, Contech Construction
Products Inc, Propex Operating Com-
pany LLC, Tenax Corporation, Tensar
International Corporation (SUA), Fi-
restone Specialty Products Company
(Canada), Royal TenCate NV (Olanda),
. siNaue GmbH & Co. KG, din Germania.
. SE Elena ICLEANU
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Tehnologii inovatoare pentru dezvoltarea de case pasive

1]

Conceptul de "casa pasiva" constituie, deja, o
certitudine in domeniul constructiilor, directiva
31/2010/UE stipuldnd obligativitatea implemen-
tdrii sale din 2018 la executia de imobile finantate
din fonduri publice, iar din 2020 prevederea se
va extinde la toate tipurile de lucrdri. Principala
intrebare care se pune pe o piatd puternic afectatd
de criza economicd (asa cum este cea din Romdnia)
este dacd firmele care activeazd in domeniu vor
avea capacitatea ca, intr-o perioadd de numai
6 ani, sd-si modifice in mod radical maniera de
abordare si sd implementeze corect principiile
de eficientd energeticd. 0 alta dificultate in calea
aborddrii corecte a acestui proiect este aceea a
costurilor mai ridicate, in comparatie cu efortul
financiar corespunzdtor edificdrii unei constructii
traditionale. Din pdcate (sau, poate, dimpotrivd),
legea comunitard nu lasd loc negocierilor, astfel
incdt singurele alternative sunt reprezentate de
adaptarea la noile cerinte sau restructurare a
activitatii.

Afirmatia anterioara poate parea destul de radicald, iar
scepticii din domeniu ar putea replica afirmand cd existd
destule prevederi europene care, desi sunt obligatorii,
nu sunt aplicate corect in Romania. Este posibil ca, in anii
imediat urmatori termenului stabilit de oficialii europeni,
lucrurile sd treneze oarecum, insa este sigur ca sistemul
se va regla in mod automat, mai ales dupd ce beneficiarii
vor constientiza beneficiile inerente ale adoptarii unor
asemenea solutii constructive. Evident, intr-o regiune in
care practicile in constructii sunt discutabile, iar modul
de supraveghere si control al pietei raméane deficitar, sunt
justificate indoielile in legatura cu aplicarea corectd a unor
reglementari legale, insd, in acelasi timp, apartenenta la
structurile europene va avea un impact decisiv in vederea
alinierii la uzantele si requlile comune. Specialistii sunt
deja familiarizati cu principiile caracteristice imobilelor
pasive. Pe scurt, este vorba despre constructii cu un
consum energetic minim, ce utilizeaza resurse alternative
pentru incalzire si prepararea apei calde menajere (ACM),
beneficiind de instalarea unor sisteme de anvelopare ce
garanteaza minimizarea transferului de cdldurd dinspre
interior spre exterior i invers.

Organizatii publice si non-guvernamentale,
insprijinul ideii de sustenabilitate

Dupd cum era normal, lansarea in discutia publica a
conceptului respectiv a dus la formarea rapida a unor
grupuri de experti, reunite in jurul unor organizatii publice
sauneguvernamentale, careauinceputsd deruleze ogama
extinsd de activitati, de la propuneri practice de produse,
pana la solutii de promovare si finantare. Din acest punct
de vedere, Romania ocupd o pozitie privilegiatd, pe plan
local fiind deja creatd o structurd informationala de la
care se poate porni dezvoltarea esafodajului de suport pe
care se va sustine, ulterior, intreaga activitate din bransd.
De asemenea, odata cu aparitia materialelor utilizate la
constructia caselor pasive, a devenit clard necesitatea
existentei unor institutii specializate in testarea acestor
produse si certificarea lor, in vederea utilizarii in conditii
de maxima eficientd. Una dintre cele mai cunoscute astfel
de entitati - si anume Institutul pentru Case Pasive Dr.
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Wolfgang Feist (PHI), cu sediul in localitatea Darmstadt
(Germania) - s-a detasat in mod clar, reprezentand princi-
palul factor de asigurare a garantiei cd sistemele propuse,
indiferent de destinatia acestora, sunt corespunzatoare
utilizdrii preconizate. Conform definitiei date de expertii
germani, 0 casa pasiva trebuie sa prezinte un consum
energeticmai micde 15kWh/mp*an, care sanu reprezinte
0 consecintd a cresterii gradului de utilizdrii a altor resurse
(de pildd, a electricitatii). Caracteristicile de bazd ale unei
astfel de constructii, stabilite de specialistii de la Dr. Feist
Institut, sunt constituite de: formd compacta si grad optim
de termoizolare (un coeficient general de transfer termic
care sa nu depaseasca 0,15 W/mpK); orientare spre sud a
fatadelor transparente (pentru exploatarea potentialului
energiei solare); montajul unor ansambluri de tdmpldrie
cu o transmisivitate de maximum 0,8 W/mpK; asigurarea
etanseitatii sistemelor de anvelopare; instalarea unor
sisteme de preincdlzire a aerului proaspdt; montajul
de echipamente de ventilare cu functii de recuperare
a cdldurii; productia de ACM prin utilizarea de resurse
regenerabile; folosirea unor aparate electrocasnice cu
un consum redus. In continuare, sunt prezentate citeva
opinii in legatura cu aceastd problematicd ale mai multor
reprezentanti ai unor institutii locale si internationale
implicate in aceastd activitate:

Serban Danciu, membru al Building Perfor-
mance Institute Europe (BPIE): "Organizatia noastrd
este de tip non-guvernamental si a fost infiintatd de
fundatiile European Climate Foundation (ECF), Climate
Works (CW) si European Coundil for an Efficiency
Energy Economy (ECEEE) cu scopul principal de crestere
a eficientei energetice a cladirilor din Europa. BPIE
urmaregte s devind un pol european de bune practici in
acest domeniu. Tn prezent, principala directie de actiune
este constituita de preluarea experientei pozitive a altor
tari membre ale Uniunii Europene in ceea ce priveste
implementarea masurilor de imbundtatire a eficientei
energetice in cldiri si recomandarea aplicdrii acestora in
state cu situatii similare. Pentru Romania, BPIE a propus
doua solutii de finantare in acest sens - si anume folosirea
fondurilor rezultate din vanzarea certificatelor de emisie
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a dioxidului de carbon (AAU) pentru implementarea
modernizdrii energetice ale cadirilor prin intermediul
unei «Scheme de Investitii Verzi» (metoda aplicatd cu
succes in Cehia), respectiv utilizarea resurselor financiare
structurale. In ceea ce priveste reactia la propunerile
noastre, aceasta a fost pozitiva din partea tuturor partilor
implicate, cu amendamentul ca@ pentru prima solutie
trebuie anulata masura de suspendare a valorificarii AAU.
Pentru ca ideile promovate de noi sd ajungd acolo unde
cei interesati au posibilitatea reald de a prelua informatiile
necesare, organizim workshop-uri, conferinte si parti-
cipam la diverse evenimente specializate. Consideram cd,
in prezent, existd sanse reale de aplicare pe plan national
a prevederilor Directivei 31/2010/EU. Acest lucru, insd,
va cdpdta o consistentd mai mare numai atunci cand
actiunea de crestere a eficientei energetice a cladirilor va
deveni o afacere profitabild pentru beneficiari (in sensul
«d investitia sa fie amortizata din economiile rezultate la
factura de intretinere), pentru constructori (cand partea
subventionatd a acestor lucrdri va fi suficientd pentru a
asigura un cost al lucrdrilor adecvat din punct de vedere
economic) Si pentru autoritdtile publice (care, in timp,
ar putea renunta la compensarea costurilor cu incalzirea
in sistem centralizat, fara ca populatia sa resimtd socul
acestei masuri)".

Steven Borncamp, presedinte al Romania
Green Building Council (RoGBC): "Misiunea RoGBC
este aceea de a schimba in mod radical industria
constructiilor, transformand-o intr-una responsabila fatd
de mediu, eficientd prin prisma energeticd si performanta
din punct de vedere economic. Mai mult, avem ca scop
sa inlaturam barierele comerciale actuale, incercand,
totodata, sa contribuim, alaturi de Guvern, la imbunata-
tirea cadrului legislativ. Strategia noastra este aceea de a
implica un numar cat mai mare de companii - din dome-
niul analizat sau din alte industrii conexe - in activitatile
specifice. In situatia de fatd, in care lipsa finantarii consti-
tuie 0 problema acutd, proiectarea de clddiri sustenabile si
alegerea de solutii eficiente din punct de vedere energetic
devin tot mai importante. De aceea, vrem s ne asiguram
de faptul d persoanele aflate in pozitii de decizie inteleg



aceastd abordare ca o cale excelentd de a reducere a
costurilor. Fiecare sector economic s-a aflat mdcar o
data in situatia de a se lupta cu cresterea cheltuielilor cu
energia, cu lipsa resurselor, indiferent daca desfasoard
activitdti de constructie, utilizeazd sau inchiriaza un
imobil. In contextul actual, ambele variante ale directivei
de eficientd energetica a cladirilor (EPBD) dau un impuls
activitatii de executie a imobilelor «verzi». Certificatele
obligatorii de performantd energeticd oferd o imagine
clard asupra acestui subiect, ii raspldtesc pe proprietarii
care depdsesc standardul mediu si ii penalizeaza pe cei
care nu il indeplinesc. Prevederea din cadrul noii versiuni
a EPBD, care include obligativitatea ca toate noile cladiri
dupd 2020 sa aibd un consum de energie apropiat de zero
lasa foarte putin timp companiilor pentru actualizarea
si implementarea masurilor necesare. Interesul pentru
adoptarea unei legislatii nationale este evident la nivelul
autoritatilor din Romania. Institutiile financiare s-au
aratat, de asemenea, dornice de a sustine initiativele
din domeniu, insd, din pdcate, pe plan local lipsesc,
incd, proiectele. In ceea ce-i priveste pe dezvoltatori, in
ultima perioadd numadrul companiilor care sunt dispuse
sd construiascd in mod sustenabil a crescut de 20 de oriin
raport cu perioada anterioard. Aceasta realitate este greu
de observat in contextul provocarilor economice prezente,
insd constituie o certitudine faptul cd@ majoritatea
noilor proiecte construite vor fi acelea din categoria de
«cladiri verzi». Intentia noastrd este de a ardta faptul cd
putem avea asteptari mult mai inalte in ceea ce priveste
standardele de performantd stabilite atat pentru cladirile
noi, cat si cele reabilitate, propunéndu-ne, in acelasi timp,
sa credm noi locuri de muncd. RoGBC a initiat o serie
de programe-pilot, acestea incluzand renovarea unei
biblioteci, realizata prin mijloace care o vor clasa printre
cele mai sustenabile cladiri din Europa, precum si un
proiect desfasurat in colaborare cu ministerul de resort si
UNDP (United Nations Development Program) cu scopul
de a promova principiile de constructie sustenabile. Pe
termen mediu, ne vom concentra atentia spre a genera
cat mai multe exemple pozitive, prin oferta de training
in domeniu si facilitarea informarii beneficiarilor/specia-
listilor asupra celor mai bune produse, servicii, materiale,
tehnologii, legislatii si mecanisme financiare”.

Emilia Cernea Mladin, pregedinte al Asociatiei
Auditorilor Energetici pentru Cladiri (AAEC): "Prin
interventiile in mass-media avute de-a lungul timpului de
membrii organizatiei noastre, AAEC a incercat permanent
sd informeze corect populatia in legdturd cu notiunile
de baza legate de performanta energetica a cladirilor.
In acest sens, ne dorim sd contribuim la formarea unui
comportament energetic responsabil al populatiei, atunci
cand se pune problema exploatarii corespunzatoare a unei
dladiri. In ceea ce priveste dialogul cu autoritatile centrale,

ANALIZA

se poate afirma cd s-a stabilit deja un contact permanent,
prin care este sustinuta activitatea de audit energetic,
cu toate beneficiile care decurg din aceasta. Toti factorii
de decizie trebuie s inteleaga ca sectorul imobilelor are
un mare potential de economisire a resurselor, iar AAEC,
prin implicarea sa, incearca sa-i determine sd adopte
cele mai bune hotarari. In ultima vreme - referindu-ne
la perioada 2010-2011 - se constatd un interes deosebit
pentru profesia de auditor energetic pentru cladiri - si nu
numai - din partea specialistilor care activeaza pe piata
constructiilor, precum si din partea celor care indeplinesc
conditiile stabilite de requlamentul de atestare, ceea ce
ne indreptateste optimismul in legatura cu dezvoltarea
domeniului respectiv".

Perspective optime pentru
implementarea constructiilor active
Recent, a fost dezvoltat inclusiv conceptul de "casd activa",
ce presupune trecerea la 0 noud etapd, implicand - in
principal - ideea de integrare a conceptelor din categoria
energetica, cea a dimatului interior, respectiv a mediului.
In prima categorie, elementele caracteristice sunt
reprezentate de: eficientd si facilitate in exploatare; grad
scazut de consum al resurselor (sub nivelul mentionat
anterior); instalarea unor echipamente de furnizare a
energiei regenerabile. In ceea ce priveste a doua grupa,
se impune conditia asigurarii unui grad ridicat de confort,
a unei calitati sporite a aerului (din punct de vedere
termic si al umiditatii relative) si a unui nivel optim de
fonoizolare. In fine, ideea de ecologie impune exercitarea
unui impact minim asupra mediului, evitarea dezastrelor
produse de poluare, identificarea unui amplasament
care sa asigure biodiversitate si realizarea constructiei
din materiale avand caracteristici inalte de reciclabilitate.
Este evident cd dezideratele casei active sunt greu de
realizat, mai ales in conditiile de constrangere financiard
caracteristice momentului actual, insd nu trebuie neglijat
faptul ca este posibil ca, pe termen mediu si lung, acestea
sa faca obiectul unui nou proces de standardizare. Astfel,
piata prezintd perspective deosebite de implementare
a proiectelor de constructii active din punct de vedere
energetic. Revenind la casele pasive, interesul pentru un
asemenea concept nu este nou, furnizorii de materiale
identificand, inca din faza incipienta de prezentare pe
piata, posibilitatile a unor sisteme care sa corespunda
noilor niveluri de performanta si care, gratie unei
valori addugate superioare, sd garanteze o majorare a
profitabilitatii. Este clar faptul cd nu toti producdtorii vor
reusi sa propund clientilor solutii corespunzatoare, cu
atat mai mult cu cat pentru dezvoltarea acestora sunt
necesare investitii considerabile. In prezent, pe piata din
Romania sunt deja disponibile sisteme care ar putea fi
integrate in structura constructiilor pasive, despre acestea,
precum si despre impactul asupra pietei exprimandu-Si
opinia reprezentantii catorva dintre cele mai importante
companii ce activeaza pe piata locala de profil.

Dana Badea, manager de produs in cadrul
Alukonigstahl Romania: "Firma noastra promoveaza
pe piatalocald doud sisteme foarte performante, respectiv
Schiico (pentru tamplaria din aluminiu/PVC si peretii
cortind) si Jansen (destinate executiei ansamblurilor din
otel), incd din anul 2009 livrand produse certificate pentru
case pasive de cdtre Passivhaus Institut, din Germania.
In domeniul fatadelor din aluminiu, seriile FW 50+,
respectiv. FW 60*SI reprezinta solufii optime pentru

astfel de constructii, asigurand un coeficient de transfer
termic U, de pand la 0,73 W/mpK. Acestora li se aldtura
modelele din otel Jansen Viss HI de 50 mm si 60 mm
latime, care, de asemenea, prezintd o valoare U, de pand
la 0,74 W/mpK. In ceea ce priveste domeniul tamplariei
din PVC, putem mentiona seriile Schiico Corona SI 82°,
cu un indice U, de 0,75 W/mpK. Desi in cazul ferestrelor
realizate din repere de aluminiu obtinerea unor astfel de
performante de izolare termica pare a fi foarte dificild,
dispunem, in prezent, de solutii care permit atingerea
pragurilor respective (este vorba despre seriile AWS 90.5I*
si AWS 100 RW). Alte elemente care se pot incadra in
gama de produse destinate instalarii la casele pasive sunt:
sisteme de automatizare a ferestrelor cu posibilitatea de
cuplare la centrul de management integrat al imobilului,
solutii de ventilare descentralizatd, panouri fotovoltaice
integrate in ansamblurile de tampldrie si pereti cortind
etc. Totodatd, dezvoltam un nou sistem de tamplarie, seria
Schiico 2°, cu ajutorul cdruia am realizat deja in Germania
doua obiective-pilot. Este vorba despre un imobil de
locuinte si o cladire de birouri - construite in vederea
testdrii performantelor noului sortiment - care combina
tehnologii-cheie, cu ajutorul carora se poate atinge un
coeficient de transfer termic dinamic cu o valoare de 0,5
W/mpK. Oferta Alukénigstahl mai include si solutii pentru
renovarea imobilelor existente, ce pot asigura, pe langd
un design exterior modern, performante termice care
se aliniaza noilor cerinte valabile la nivel european. Unul
dintre avantaje este constituit de faptul cd reabilitarea se
poate realiza fara a afecta functionalitatea cladirilor. Este
imbucurator faptul cd, in 2011, s-a observat o crestere a
interesului beneficiarilor pentru cele mai performante
sisteme din punct de vedere al izoldrii termice. Cand
afirmam acest lucru, nu avem in vedere doar la cladirile
de mari dimensiuni, ci ne referim inclusiv la locuintele
unifamiliale. In perioada urmétoare, vor continua
eforturile pentru dezvoltarea portofoliului, in sensul
diversificdrii acestuia cu sisteme de mare performantd,
obiectivul final fiind acela de facilitare a constructiei de
cladiri independente din punct de vedere energetic, care
sd respecte cerintele Directivei 2010/31/UE".

Marin Crutescu, pregedinte al grupului Amvic:
"Pana in acest moment, in Romania au fost realizate opt
case pasive, prin intermediul materialelor furnizate de
compania Amvic. Este vorba, in principal despre cofrajele
termoizolante din polistiren expandat cu insertie de
grafit, precum si de instalatiile aferente unei asemenea
constructii. Conceptul este destul de putin familiar
pe piata locala, intrucat exista anumite deficiente de
comunicare intre comercianti, autoritati, antreprenori si
beneficiari. Conform directivei 31/2010/EU, incepand cu
2018 orice cladire executata din fonduri publice va trebui
sd respecte standardele caselor pasive «zero-energetice»,
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iar din 2020 aceeasi prevedere se va aplica tuturor
tipurilor de lucrdri. Dupd cum se observa, prin aceasta
lege se impune dotarea imobilelor cu instalatiile specifice
necesare furnizdrii de energie pentru consumul propriu,
in conditiile in care este minimizat schimbul de caldura
cu exteriorul. Tn general, daca li se explicd avantajele
imediate ce decurg dintr-o asemenea solufie constructiva,
beneficiarii devin destul de interesati de contractare. Din
pdcate, situatia financiard actuald nu asigura gradul
necesar de solvabilitate pentru demararea pe scard larga a
unor astfel de proiecte. Cu toate acestea, existenfa normei
europene impune respectarea prevederilor legale, singura
problemd rdméndnd aceea a profesionalizarii echipelor
din componenta organismelor de inspectie si control. O
solutie ar fi aceea a infiintdrii unor institutii particulare
care sa preia rolul actualelor autoritati, dupa modelele
occidentale. Tn tarile nordice, directiva mentionatd a
fost transpusd in practicd, deja, din 2010, fiind realizate
primele obiective ce respecta prevederile respectivului act
normativ. Dacd problema va i tratatd cu seriozitate si vom
urma exemplele bune ale altor tari europene, existd sanse
ca, in urmatorii 10 ani, industria constructiilor rezidentiale
din Romania sa revind la cota de rentabilitate din perioada
anterioara declangarii recesiunii".

Mariean Racareanu, director comerdal al
Alumil Rom Industry: "Compania noastra este preocu-
patd permanent de promovarea unor sisteme conforme
celor mai actuale cerinte pe plan mondial. Astfel, avénd in
vedere dezvoltarea tehnologiilor destinate producerii de
energie regenerabild, a fost realizat sistemul Alumil Solar,
util atat pentru constructia cdmpurilor fotovoltaice, cét i
pentru montarea panourilor PV pe acoperisul cladirilor.
Acesta cuprinde elementele de structurd din aluminiu
necesare instaldrii, precum si componentele active
propriu-zise (module fotovoltaice de tip monocristalin,
policristalin sau amorf), invertoare si celelalte echipa-
mente necesare. Pana in prezent, interesul beneficiarilor
pentru tehnologiile de producere a energiei electrice prin
intermediul modulelor PV s-a manifestat mai ales in zonele
izolate sau in cele montane, unde nu exista retea electrica
sau accesul la sistemul national era costisitor. Estimam ca
tendinta din regiunile mentionate se va mentine, insa se va
manifesta o majorare a cererii clientilor din zonele urbane,
odata cu acordarea de subventii, facilitati financiare etc. De
asemenea, am remarcat cresterea interesului investitorilor
pentru dezvoltarea marilor proiecte, pe fondul adoptarii
unei legislatii avantajoase. Din pdcate, in Romdnia au
fost realizate doar cateva instalatii-pilot cu caracter
experimental si un singur obiectiv cu o putere instalatd de
1 MW, amplasat in localitatea Singureni (judetul Giurgiu).
Prognozele pentru 2020 indica functionarea unor capa-
citdti de 500 MW conectate la retele de tensiune medie/
inalta in zone fara potential eolian exploatabil (Muntenia,
Oltenia, Transilvania) si 500 MW in aplicatii distribuite.
Actualmente, existd cateva proiecte de mare anvergura
(de peste 50 MW), care vor fi demarate in curdnd. Oficia-
litatile din tara noastra au recunoscut importanta utilizarii
surselor regenerabile, Romania dispunand de un potential
semnificativ din acest punct de vedere. Aceasta constituie
0 premisa favorabild in vederea sustinerii sectorului
respectiv, pe termen lung. Mai mult, potrivit Directivei
2009/28/CE, fiecarui stat membru al UE i-a fost fixat un
obiectiv national cu privire la ponderea energiei din surse
regenerabile in consumul aferent anului 2020, pentru
Romania fiind stabilita o valoare de 24%".
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Elena Gogoncea, director de marketing al
Austrotherm: "Casa pasivd a devenit un subiect extrem
de important si de actual, in contextul in care majoritatea
populatiei este preocupatd de economia globald de
resurse. O constructie se poate incadra in categoria
respectivd atunci cand este termoizolata perfect, astfel
incat diferentele de temperatura dintre mediul interior i
cel exterior sd nu aibd ca efect - indiferent de anotimp - 0
diminuare a gradului de confort al utilizatorilor. Austro-
therma sustinutinca de la inceput implementarea acestui
concept, punand la dispozitia tuturor celor interesati solutii
tehnice deosebit de eficiente. Prin gama extinsa de sorti-
mente oferite, ce faciliteazd o izolare termica optima de la
fundatie si pand la acoperig, se poate obtine o reducere a
costurilor cu incdlzirea de pand la 85%, pe timpul iernii,
precum si o scadere semnificativa a consumului de resurse
in sezonul estival (intrucat termosistemele mentionate
actioneaza in mod similar unei instalatii de climatizare).
Interesul a crescut simtitor in ultima perioadd, toti mai
multi clienti fiind interesati de avantajele asigurate de
0 casa pasiva. Datd fiind situatia economicd actuald si
premisele existente pentru resursele energetice, subiectul
economisirii energetice devine prioritar. Relevant devine,
in acest sens, procentul de 85% care se economiseste doar
in ceea ce priveste consumul de agentul termic. Un calcul
simplu, efectuat de specialistii Austrotherm pornind de
la un proiect concret, poate evidentia cat de avantajos
este sistemul si in cat timp se poate amortiza investitia.
Perspective reale de dezvoltare existd, tocmai prin prisma
aspectelor evidentiate anterior. Trebuie mentionat faptul
@ inovatia constituie fundamentul tuturor proiectelor
noastre, iar focalizarea activitdtii de cercetare-dezvoltare
cdtre acest segment capdtd o amploare tot mai mare,
implicand alocarea unor resurse importante”.

Adrian Albulet, director - key account al
departamentului de arhitectura si proiecte in
cadrul Baumit Romania: "In prezent, compania
noastra promoveaza pe piata de profil mai multe tipuri de
materiale care se preteaza la utilizarea pentru constructia
de case pasive. Dintre acestea, se remarcd sistemele
termoizolante de contact, realizate din polistiren
expandat avand o conductivitate termica scazuta si o
permeabilitate optima la vapori. Armarea se realizeaza
cu plasa din fibre de sticla, protectia fiind asiguratd prin
intermediul unor tencuieli decorative pe baza de silicon,
silicat sau rasini acrilice. Principalul avantaj pe care il
confera aceste produse este constituit de capacitatea
deosebita de izolare termicd. O importantd deosebitd
este detinutd inclusiv de caracteristica de durabilitate,
materialele care intra in componenta termosistemelor
Baumit garantdnd, prin compatibilitatea acestora,
coeziunea intreqului ansamblu (in termeni de aderentd
si rezistentd la smulgere) si o duratd mare de exploatare

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

(cu pdstrarea nealterata a proprietdtilor de termoizolare).
Putem afirma cd, odatd cu majorarea costurilor aferente
incdlzirii in ultimii 7 ani, cererea pentru astfel de sisteme a
crescut masiv, iar solutia promovatd de compania noastrd
a devenit standard pentru orice constructie rezidentiald.
Din pdcate, perioada de criza economicd a orientat piata
de profil in directia sistemelor ieftine, cu performante
minime si chiar inspre aplicarea de improvizatii, incluzand
materiale de la mai multi furnizori. Pe de-o parte, unii
beneficiarii doresc obtinerea unei calitdti si durabilitati
maxime la un pret atractiv, orientdndu-se catre solutiile
mai performante, iar pe de altd parte un numar mare
de utilizatori acceptd compromisuri pentru obtinerea
pretului celui mai scdzut, ignordnd riscurile alterari,
in timp, a eficientei termice si reducerii substantiale a
randamentului investitiei. Revenind la casa pasivd, acest
concept se bazeaza pe principii evoluate de realizare a
unei cladiri, fundamentandu-se pe o mentalitate larg
raspanditd cu privire la economia de resurse si protectia
mediului. Numai atunci cand beneficiarii vor manifesta
un interes maxim pentru asemenea subiecte, se vor crea
premise promitdtoare pentru aplicarea pe scard largd a
respectivei solutii constructive. Clientii vor genera cererea
si vor sustine ideea de casd pasiva prin detinerea unui
grad suficient de intelegere a modului de functionare
a acestora, iar autoritdtile vor putea stimula trecerea la
noul concept prin reglementdri legislative si facilitati
financiare”.

Silviu Toba, director tehnic al Final Distribution:
"Din portofoliul nostru, produsele marcii germane Delta,
reprezentand folii anticondens, bariere de vapori, i
accesorii pentru etanseizare (benzi adezive), se preteazd
in mod deosebit pentru a fi utilizatd in constructia
caselor pasive. Tn anul 2010, aceste sisteme au avut o
pondere de 21% din totalul cifrei de afaceri a companiei,
clasandu-se pe locul al doilea in ierarhia celor mai bine
vandute produse din gama promovatd. Ne asteptam
(a, pand la finalul actualului exercitiu financiar, cererea
pe segmentul respectiv sa se majoreze substantial, iar
vanzdrile sd atingd aproximativ 0,84 milioane de euro. Din
pacate, in Romania conceptul de casd pasiva reprezintd
incd pentru multi beneficiari o noutate, constituind,
totodatd, o provocare pentru cei care doresc sd demareze
un asemenea proiect. Factorii de baza care ar putea capta
interesul clientilor pentru produse din aceasta categorie
sunt reprezentate de: reducerea substantiala a cheltuie-
lilor pentru incalzire; obtinerea unui grad inalt de confort
in spatiul locuit in sezonul cald; protectie fonicd in cazul
folosiri unor materiale suplimentare fonoizolante; econo-
misirea energiei prin realizarea unui sistem de izolatie
termic eficientd etc. In ceea ce ne priveste, piata foliilor
anticondens si a barierelor de vapori este intr-o continud
expansiune, in conditiile in care atat antreprenorii, cat



si clientii acestora devin tot mai bine informati asupra
beneficiilor rezultate pe termen lung. Comportamentul de
cumpdrare tinde sd se schimbe, beneficiarii incepand sd
constientizeze importanta achizitionarii materialelor de
calitate, chiar si pentru acele componente constructive din
categoria «lucrdrilor ascunse». Un factor determinant in
formarea deciziei de achizitie este calitatea recunoscutd a
produselor germane, precum si gama diversd de sisteme,
benzi si adezivi de etansare ce permit o instalare usoara
si etansd. Cu sigurantd, perspective de dezvoltare existd,
insa trebuie sa mai treaca un timp pand cnd avantajele
vor fi mai bine intelese si apreciate pe piatd".

Aurel Viaicu, director general al Gealan
Romania: "Grupul Gealan a creat un profil special pentru
ferestrele destinate constructiei de case cu consum redus
de energie. Este vorba despre sistemul S 7000 IQ Passiv-
haus, care prezintd o valoare a coeficientului de transfer
termic de 0,80 W/m2. Mai mult, prin utilizarea unui
geam triplu cu grosime de pand la 54 mm, se pot atinge

a conceptului de case paswe este reprezentata de renun-
tarea la formele traditionale de incalzire, prin utilizarea de
componente si materiale optimizate din punct de vedere
termic, unrol foarte important revenind ferestrelor. Pentru
a putea obtine niveluri optime de termoizolare, care sa
corespundd standardului aferent, Gealan a investit in
dezvoltarea a doud tehniciinovatoare (STV i IKD), menite
sa faciliteze intrequl proces de executie, fard a fi necesare
investitii suplimentare. Prin aplicarea acestora, se obtine
o valoare addugatd sporitd atdt pentru consumatori,
cat si pentru producdtori. Interesul beneficiarilor locali
pentru astfel de solutii inovatoare se pozitioneaza, incd,
[a un nivel redus in comparatie cu situatia consemnatd pe
plan european, dar este in crestere fatd de anii anterior.
Reticenta este cauzata mai ales de costuri, dar se poate
asimila si gradului precar de informare. Ne bazam, totusi,
pe consilierea acordatd de partenerii nostri (companii
de tampldrie) pentru ca alegerea clientului final sa fie
una corectd. Prin operatiuni intense de specializare,
colaboratorii Gealan Romdnia indiferent de zona in care
actioneaza sunt cei mai in mdsurd sd prezinte caracteris-
ticile tehnice si performantele noilor tehnologii, pentru

(a acestea sa fie adoptate de proprietarii de case pasive.
Estimam d aceasta solutie va fi aplicatd pe scard redusa
pentru o perioada indelungata. Cifra de afaceri realizatd
pe segmentul respectiv a fost, in primele noud luni din
2011, de 0,15 milioane de euro, tendinta generald fiind
crescatoare. Avand in vedere obiectivele de eficientd ener-
getica propuse de autoritdtile comunitare, care vizeazd
diminuarea emisiilor cu efect de serd cu minimum 20%
pana in 2020, exista premise pentru dezvoltarea acestui
domeniu. In acelasi timp, autoritatile publice isi intensifica
sprijinul pentru constructia de case cu un consum redus
de energie".

Lucia Matei, director de marketing al Knauf
Insulation: "Aspectele legate de eficienfa energetica
au devenit cruciale in zilele noastre. In mod surprinzitor,
consumul industrial are o pondere de 28% din totalul
cheltuielilor cu energia, iar transporturile detin putin
peste 32%. De fapt, cei mai mari consumatori sunt
reprezentati de utilizatorii clddirilor, in principal cele cu
destinatie rezidentiala, care defin o cota de 40% din
totalul resurselor primare alocate. De-a lungul timpului,
au fost identificate solutii prin care se poate construi
in asa fel incét sa fie indeplinite criteriile de eficientd,
sustenabilitate si durabilitate. Aceasta a devenit tema
prioritara de cercetare a producdtorului de solutii de
izolare Knauf Insulation. Cu o traditie indelungata in
inovatie si investind permanent in tehnologii de varf,
compania promoveazd, in prezent, pe piata de profil, o
serie de solutii tehnice extrem de avansate, care corespund
unui set de criterii foarte stricte, referitoare la calitate,

versatilitate, fiabilitate, pret etc. Oferta noastra include
sisteme complete necesare aducerii unei constructii la
stadiul de casd pasiva, respectiv: materiale pentru acope-
risuri; produse pentru izolarea perefilor exteriori; solutii
pentru peretii interiori. Se poate afirma cd, prin utilizarea
produselor mentionate anterior, se asigurd constructia
unei case care sa prezinte caracteristici de economisire a
cheltuielilor cu incalzirea, fiind, in acelai timp, trainicd si
respectand normele europene in ceea ce priveste gradul
de igiena si sanatatea utilizatorilor. Avantajele sistemelor
de izolare Knauf Insulation sunt reprezentate de:
scaderea costurilor de intrefinere, durabilitatea extinsa,
montajul facil si rapid etc. Dupa cum am subliniat initial,
identificarea si utilizarea solutiilor optime de termoizolare
reprezintd o prioritate a lumii contemporane. Cresterea
temperaturii globale, poluarea mediului si problemele
legate de schimbarile climatice reprezinta subiecte coti-
diene ale jurnalelor de stiri. Ca urmare a acestei realitati,
statele care au semnat acordul de la Kyoto, asumandu-si
reducerea emisiilor de dioxid de carbon cu 8% intre 1990
512010, lucreazd, in prezent, la acordul post-Kyoto. Acesta
include, printre altele, obiectivul de limitare a cresterii
totale a temperaturii atmosferice globale la 2 grade
Celsius peste cea corespunzdtoare erei pre-industriale,
pana la sfarsitul secolului al XXI-lea. De aceea, se poate
afirma ca viitorul apartine producdtorilor care se aliniaza
la exigentele actuale, iar Knauf Insulation face parte din

categorla respectlva

Andrew Prelea, director executiv al Ozone
Homes: "Recent, compania noastrd a finalizat primul
bloc din cadrul ansamblului ecologic Avalon Residence,
reprezentand o premierd pe piata din Romania. In pofida
faptului ca aceasta constructie de tip «verde» este prima
din categoria respectiva pe plan national, am reusit sa
ne mentinem atét in bugetul prognozat, cat si in limita
de timp impusd. Cea mai dificila parte a pionieratului
in domeniul nostru este reprezentatd de procesul de
explicare si popularizare a conceptului respectiv, multi
clienti optand, in prezent, pentru constructii din beton
si cdramida. Obiectivul principal a fost de a demonstra
ca produsul promovat de Ozone Homes este mai
performant atét in cazul unui seism sau al unui incendiu,

Sisteme pluviale

NOVATIK asigura un sistem complet de drenaj, prin 4 categorii de produse adresate
atat clientilor finali, cat si distribuitorilor sau producatorilor:

® Novatik Ronda (model semicircular) si Novatik Quadra (model rectangular).

® Novatik Prima (materie prima) si Novatik Plus (echipamente si scule).

Mai multe informatii si preturi informative pe www.novatik.ro

Novatil sisteme performante de jgheabur i si burlane

Incepand cu a doua jumétate a anului 2010 Final Distribution produce sistemul
pluvial Novatik la Baicoi, in judetul Prahova. Decizia de a intra pe piata
producatorilor de sisteme de drenaj a venit in mod natural deoarece sistemul de
jgheaburi si burlane vine sa completeze functionalitatea acoperisului. Pastrand
filosofia de a oferi clientilor solutii inteligente pentru acoperisuri, Final Distribution
vine cu noutati legate de forma jgheabului, elementul de racord jgheab-burlan,
coturi si carligele de sustinere ale jgheabului menite sa eficientizeze pretul
sistemului si eficacitatea scurgerii apei de pe acoperis.

Baicoi, str. 9 Mai nr. 75,

cod 105200, jud. Prahova
T +40 244 260 140
F +40 244 260 145
www.finaldistribution.ro
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cat si in ceea ce priveste gradul de confort din interior.
Tehnologia utilizata in cadrul Avalon Residence defineste
o tendinta evolutivd in ceea ce priveste realizarea unor
dadiri cu performante energetice remarcabile. Aceasta
este definita prin conceptul eco-modular-prefabricat, ce
prezintd avantaje multiple, nu doar din punct de vedere al
eficientei, reducerii emisiilor de (0, si scaderii costurilor de
intretinere, ci si al vitezei de executie, respectiv al urmaririi
drastice a costurilor in fazele de productie, transport,
montaj si finalizare. Anvelopa exterioard a cladirilor este
realizata prin intermediul celei mai eficiente solutii de
izolare cunoscuta in prezent. Prin aplicarea acestei tehno-
logii se asigura cresterea suprafetelor utile ale oricarui
spatiu, o rezistentd sporitd in caz de seism sau incendiu si
calitati fonoabsorbante excelente. Procesul de fabricare a
panourilor structurate izolate Ozone este coordonat prin
intermediul unei aplicatii software specializate, lucru care
contribuie la reducerea costurilor, previne risipa si scade
termenele de executie. Peste 65% dintre materialele
utilizate sunt reciclabile si refolosibile si nu contribuie
la poluarea mediului inconjuritor. in cadrul auditului
energetic preliminar, cladirea a obtinut nota energetica

100 (maximum care poate fi acordat) si se situeaza in
clasa A. Pentru incdlzire, cldirea consumd aproximativ
23,7 kWh/an, ceea ce inseamna o diminuare cu pand
la 60% a costurilor de intretinere, fata de cele aferente
unei dadiri traditionale. Daca in alte cazuri ziddria are
dimensiuni cuprinse intre 37,5 cm si 43,5 cm, peretii
Ozone Homes asigurd un grad mai mare de rezistentd
termicd la o grosime de doar 12 cm, castigandu-se, astfel,
aproximativ 15% in ceea ce priveste suprafetele utile.
Un alt avantaj este constituit inclusiv de capacitatea de
a respecta principiile constructiilor sustenabile si, mai
ales, de posibilitatea unei flexibilitati mari in proiectare
si construire, in sensul cd orice constructie poate fi imbu-
ndtatita, extinsa sau dezvoltata progresiv, corespunzator
unor noi cerinte sau functiuni, in raport cu disponibilitatea
resurselor financiare".

Ovidiu Marius Dirmon, director general al
Profine Romania: "in cadrul firmei noastre, produsele
care se comercializeaza in prezent pentru executia de
tampldrie destinata caselor pasive sunt Trocal 88+ si
KBE 88. In acest moment, existd un interes destul de
scazut in randul beneficiarilor pentru astfel de solutii
constructive, deoarece pe piata locald criteriul de achizitie
este pretul scazut si nu raportul cost/beneficii. Existd,
totugi, clienti care detin informatii detaliate despre
sistemele de tampldrie si solicitd in mod expres astfel
de sisteme. Tinand cont de faptul cd volumul exportului
partenerilor nostri se plaseaza pe un trend ascendent, in
ultima perioadd au apdrut tot mai multe solicitari pentru
solutii performante si, in unele cazuri, chiar speciale, care
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determina si un nivel de calitate superior al produsului
finit. Un exemplu in acest sens sunt seriile de usi glisante
de dimensiuni mari PremiDoor, pentru care s-a majorat
inclusiv numarul solicitarilor din partea clientilor de pe
piata internd. Din punct de vedere financiar, vanzdrile din
2011 se situeaza la o cota similara cu incasarile din 2010,
existand semne de imbunatdtire a rezultatelor in a doua
parte a anului in curs. n vederea sustinerii beneficiarilor
sielimindrii concurentei neloiale, Profine Romania a
emis recent un certificat de calitate Trocal, Kémmerling
sau KBE, inseriat si filigranat, care contine informatii in
legdtura cu definirea tampldriei de calitate, prezentand
modul in care cumparatorul poate sa verifice parametrii
de performantd, precum si date comprehensibile despre
corectitudinea executiei unei ferestre. Aceste documente
sunt inmdanate numai partenerilor autorizati de compania

noastra.

Adin Tabacu, director al departamentului
de profile PVC din cadrul Rehau Polymer: "Dupa
lansarea noii generatii de profile pentru ferestre/usi seria
Geneo, realizate prin intermediul materialului revoluti-
onar Rau-Fipro, compania noastra a conceput si fabricat
inclusiv sistemul Geneo PHZ destinat, in special executiei
de tampldrie pentru case pasive siimobile cu un consum
redus de energie. Caracteristicile de performanta sunt
certificate de catre Passivhaus Institut, din Darmstadt -
Germania. Tn ceea ce priveste utilizarea pentru case
pasive, aceasta nu poate fi incd decat exceptionald.
Interesul consumatorilor pentru astfel de solutii
constructive ar putea fi, totusi, suscitat, daca tema
respectiva ar fi abordatd in mod complex si coordonat.
Din pdcate, in Romania ne afldm incd intr-o fazd
incipientd, parcurgand doar etapa reabilitdrii termice
minimale a constructiilor multietajate realizate in urma
cu mai mult de 20 de ani. Prin aplicarea unor programe
guvernamentale de promovare a conceptului de case cu
adevarat eficiente din punct de vedere energetic (care
sa prevadd cointeresarea financiard a investitorilor)
coroborate cu dezvoltarea unor metode functionale de
control real al modului in care s-au cheltuit resursele
statului in aceastd directie ar fi posibil ca ideea
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respectivd sd se dezvolte si pe plan national. in ceea
ce priveste livrdrile Rehau Romania pe acest segment,
in 2010 am comercializat profile din seria Geneo in
valoare de aproximativ 0,5 milioane de euro si speram sa
dublam vanzdrile in 2011. Este previzibil ca, pe termen
scurt/mediu, cererea de repere din aceasta categorie sd
consemneze o crestere sustinutd, insd nu spectaculoasa.
Concluzionand, credem cd existd perspective reale de
dezvoltare a domeniului caselor eficiente energetic
in Romania si suntem convinsi, totodatd, cd educarea
populatiei in aceastd privintd si majorarea nivelului de
trai (implicit, a puterii de cumpdrare) reprezintd factori
determinanti ai modului in care se va construiin viitor".

Alexandru Oprea, director al diviziei de insta-
latii din cadrul Rehau Polymer: "Referitor la casele
pasive, compania noastrd pune la dispozitia clientilor
un sistem complet pentru incalzire, racire si preparare
a apei calde menajere (ACM), care se compune din:
schimbdtor de caldura cu solul (sursd de regenerabila
de energie); pompe de caldura (inclusiv accesoriile
aferente); conducte pentru procesele de incalzire/racire
din pardoseald, tavan si pereti; panouri solare pentru
generarea de ACM. Punctul forte al ofertei proprii este
constituit tocmai de solutia integrata asiguratd bene-
ficiarilor. Un element caracteristic este acela ca oferim
documentatia tehnicd adecvatd, precum si consultantd
de specialitate (atdt in stadiul proiectarii, cat si in timpul
montajului si punerii in functiune). De cdnd am lansat
in Romania aceste solutii, constatdm un interes tot mai
mare al investitorilor pentru astfel de sisteme. Este
clar faptul ca n edificarea de constructii cu destinatie
rezidentiald se pune un accent sporit pe utilizarea unor
materiale care sd garanteze recuperarea investitiei. De
aceea, dezvoltatorii se orienteazd spre solutii avand
costuri de exploatare foarte reduse, iar mentalitatea
acestora se modificd pozitiv. Dacd presupunem ca se
va trece, foarte curand, la investitii rezidentiale pentru
care se folosesc materiale cu proprietdti avansate (ce
garanteaza un nivel ridicat de sustenabilitate), acestea
vor garanta consumuri reduse in exploatare, fiind
disponibile la preturi corespunzdtoare, formate pe o
piata libera si pozitionate la echilibrul dintre cerere i
ofertd. Clientul este interesat de calitate, focalizandu-si
atentia spre solutiile unitare, de la un singur furnizor.
Adoptarea de solutii regenerative se plaseazd pe un
trend crescator, iar, din punct de vedere al rezultatelor
financiare, putem afirma ¢ mergem intr-o directie
bund, raportand cresteri ale cifrei de afaceri de la an la
an. Este totusi dificil ca, in conditiile economice actuale,
sd elaboram prognoze realiste. Pornind de la experienta
curentd, considerdm cd, pe termen mediu/lung, aceste
solutii vor constitui baza investitiilor rezidentiale. Nu
vor mai fi suficiente constructile deosebite, cu finisaje



exceptionale, amplasate intr-o zond de maxim interes.
Elementele-cheie se vor referi la costul exploatdrii,
obtinerea de profit dupd perioada de amortizare,
modul de gestiune a investitiei si cheluielile aferente
acestui proces etc. In concluzie, casele pasive constituie
un domeniu de mare potential, o zond neexploatata
suficient in Romania".

Florin Popescu, director general Rockwool
Romania: "(asele pasive sunt prin definitie foarte
bine izolate termic. Compania noastra ofera solutii
performante pentru izolarea termica a cladirilor, astfel
incat aproape toatd gama sortimentald promovatd
poate fi utilizatd la constructia unor asemenea imobile.
Tn ceea ce priveste completarea portofoliului de produse
specializate, putem lua in considerare adoptarea de
sisteme constructive utilizate deja pe pietele Europei
Occidentale, care aduc ugurintd si rapiditate in montaj.
0 altd directie de dezvoltare ar fi casele prefabricate
realizate in regim de constructie pasiva, care sunt pe un
trend crescator si in Romania. Utilizarea vatei bazaltice la
izolarea caselor pasive prezintd avantajele durabilitatii si
stabilitatii dimensionale. De asemenea, produsele sunt
incombustibile, contribuind la cresterea rezistentei la
foc prin intdrzierea propagarii incendiului. Un alt avantaj
consta in reducerea zgomotului si imbunatdtirea acusticii
in interior. Interesul beneficiarilor pentru soluiile de
casd pasiva este in crestere, clientii incepand sa fie corect
informati si sd constientizeze importanta conceptului
respectiv. Factorii de bazd care duc la cresterea cererii
se referd, in principal, la intelegerea faptului ca valoarea
initiald mai mare a investitiei intr-o casd pasiva se recupe-
reazd pe intreaga durata de exploatare a cldirii, balanta
fiind pozitiva chiar dupa numai cativa ani de exploatare.
Un alt factor hotdrator consta in implementarea unei
strategii coerente de stimulare din partea autoritatilor,
prin acordarea de reduceri de taxe si impoxzite. In aceste
conditii, consider cd domeniul prezintd perspective reale
de dezvoltare sustenabild. Trendul, este practic, impus
de prevederile directivei europene pentru eficienta
energeticd a cladirilor (EPBD), care impune terminologia
de cladiri «aproape zero net energie» (NZEB). Astfel,
din 2020 toate cladirile se vor proiecta in acest concept.
Tehnologia NZEB presupune solutii de izolare termicd
foarte bund a anvelopei si utilizarea de echipamente
eficiente energetic, necesarul ramas de energie fiind
asigurat din resurse regenerabile”.

Saulo Spaolanse, presedinte al Schneider
Electric Romania: "Actualmente, 72% din consumul
mondial de energie este alocat sectoarelor de infrastruc-
turd, industrial si celui de clddiri (de birouri si reziden-
tiale). Din 1980 si pana astazi, acesta a crescut cu 45%,
iar pentru anul 2030 ne asteptam la 0 noud majorare de
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70%. De aceea, in centrul strategiei noastre se afld o idee
simpla si eficientd, conform cdreia utilizarea resurselor
naturale intr-un mod mai productiv si eficient este
profitabild, contribuind, totodata, la protectia mediului.
(onsideram ca este necesar ca toti utilizatorii sa se
adapteze la aceasta noud realitate. Schneider Electric
si-a luat angajamentul sd plaseze conceptul dezvoltdrii
durabile in centrul strategiei sale. Dorim sd rdspundem in
mod responsabil tuturor provocarilor sociale, economice
si de mediu care vor apdrea in intervalul urmator. De
asemenea, politicle in ceea ce priveste achizitiile,
procesele cercetare/dezvoltare si abordarea vanzarilor
sunt destinate sd sprijine acest obiectiv. Un exemplu
edificator in ceea ce priveste Romania este constituit de
ansamblul de birouri Lakeview, din Capitald, pentru care
am furnizat echipamente de medie si joasa tensiune,
tablouri electrice, distributie pe verticald a energiei
utilizand bare capsulate si sisteme BMS, care controleaza
intreaga cladire sau areale restranse dedicate fiecarui
chirias. Procesul de management al obiectivului respectiv
impreund cu cel de alimentare cu energie electrica sunt
esentiale atunci cand avem de-a face cu o cladire de
birouri, iar solutiile puse la dispozitie reprezintd modul
in care compania noastra a rdspuns provocarii de a crea
o cladire ecologicd inteligenta si eficientd din punct de
vedere energetic. Prin monitorizarea individuald a consu-
murilor de energie se pemite eficientizarea costurilor
operationale, sistemele Schneider Electric oferind, astfel,
posibilitatea realizarii unor economii de pand la 30%".
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Gelmar Savulescu, director general al Suki
Group: "Compania noastrd are capacitatea si know-
how-ul de a executa ansambluri complete de ferestre
destinate instaldrii la imobilele din categoria caselor
pasive (este vorba despre elemente de tampldrie, vitraje,
sisteme de fixare in ziddrie specifice acestui tip de solutie
constructiva, racordurile la cladire etc.), asigurand,
totodatd, montajul acestora. De asemenea, in colaborare
cu departamentul tehnic al companiei Rehau (subsidiara
din Viena), am realizat in cadrul unitdtii proprii de
productie amplasate in localitatea Moara Vldsiei, primele
usi pentru acest tip de constructii, ce includ sisteme
performante din punct de vedere tehnologic pentru
utilizarea la asemenea aplicatii. In ultima perioada, se
poate observa o crestere a interesului potentialilor bene-
ficiari pentru edificarea de case pasive, clientii analizand
perspectiva cresterilor viitoare ale costurilor de incdlzire
si ludnd in considerare tendinta tot mai accentuatd - pe
plan national si european - de folosire a unor sisteme
performante energetic. Cu toate acestea, nivelul de infor-
mare a utilizatorilor este, din pacate, destul de scazut, iar
criteriul achizitiei in functie de cel mai redus pret este,
incd, predominant in formarea deciziei de cumparare.
Dacd analizam din punct de vedere financiar activitatea

companiei noastre pe acest segment, constatam ca in
2010 am reusit sd comercializdm sisteme eficiente din
punct de vedere energetic in valoare de 0,35 milioane
de euro (executate cu profile din seriile Geneo si Geneo
PHZ). Datele pe care le detinem in acest moment indicd o
mentinere a nivelului respectiv siin 2011, sperand ca un
salt important sa aiba loc anul viitor, cand ne propunem
majorarea vanzarilor pand la cota de 0,5 milioane de euro.
Desigur, existd perspective de dezvoltare sustenabild a
acestui domeniu, in conditiile in care livrarea de ansam-
bluri de ferestre/usi pentru case pasive va fi sustinuta de
strategia aplicata pe piata propriu-zisd a constructiilor. Ca
sd se intample acest lucru, este necesard implementarea
unor politici care sa vizeze constientizarea beneficiarilor
in legdturd cu avantajele aplicarii unei asemenea solufii
tehnice. Este importanta inclusiv informarea corecta a
spedialistilor bransei (arhitecti si proiectanti), deoarece
numai in acest fel se poate asigura o dezvoltare coerentd
siintegratd a conceptului'.

Jerzy Bazan, director general al Soudal:
"Compania noastrd este pregatita pentru provocdrile
generate de noile exigente specifice eficientei ener-
getice, prevazute in cadrul strategiei generale Europa
20-20-20. (Caracteristicile sistemelor de etangare,
care au fost neglijate intr-o mdsurd destul de mare
de producdtorii autohtoni de ferestre, influenteazd
in mod decisiv calitatea conexiunii dintre fereastra si
ziddrie. Solutia promovatd de noi, intitulata Soudal
Window System, permite umplerea si izolarea perfecta
a rosturilor cu ajutorul spumelor poliuretanice de inalta
calitate, foliilor avand rol de bariera de vapori si benzilor
autoexpandabile, asigurand un nivel optim de termo -
fonoizolare. Conform descoperirilor stiintifice de ultima
ord din domeniul fizicii cladirilor, precum si experientei
practice rezultate din activitatea in domeniul construc-
tiilor, izolarea ferestrelor trebuie s respecte regula unei
izoldri superioare pe suprafata dinspre interior. Astfel, se
impune derularea a trei actiuni interdependente: insertia
in rosturile de dilatatie dintre rame si ziddrie a unui mate-
rial pe bazd de spuma poliuretanica; protejarea zonei de
etansare impotriva penetrarii umiditatii din interior, prin
aplicarea unei folii speciale; aplicarea la exterior a benzii
pentru protectia contra factorilor agresivi de mediu,
care si permita evacuarea vaporilor de apa. In ultima
perioada, au devenit tot mai populare metodele tehnice
ce permit nu numai scaderea consumului energetic, ci
si protejarea mediului. Din punct de vedere finandiar,
compania noastra realizeazd, pe acest segment, o cifrd
de afaceri de ordinul sutelor de mii de euro. in prezent,
colaboram cu mai multe firme care realizeaza montajul
conform tehnologiei Soudal Window System, in special
in Austria, Germania, Franta si Belgia. Constatdm cd
exista un anumit interes pentru sistemele de top i in
Roménia, unele dintre societdtile colaboratoare de pe
plan local fiind Welthaus din Zaldu, Neo Bau Tech din
Oradea, Emalt din Ploiesti".

Cezar Margine, responsabil marketing al
companiei Tassullo: "In cadrul portofoliului de produse
promovate de societatea noastrd pe piata din Roménia
exista mai multe categorii de sisteme destinate instaldrii
in cadrul ansamblurilor de case pasive. Fiecare dintre
modelele promovate prezintd aspecte specifice mate-
fialului din care sunt realizate. In general, principalele
avantaje aferente unor astfel de solutii constructive
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sunt constituite de: conductivitate termica redusa,
permeabilitate ridicata la vaporii de apd, compatibilitate
din punct de vedere biologic sau ecologic etc. Compania
Tassullo a optat pentru promovarea intensa a produselor
respective, cu atat mai mult cu cat interesul beneficiarilor
autohtoni pentru solufiile inovatoare din domeniul
termoizolatiilor eficiente este, in general, foarte
ridicat. Acesta se manifestd, in principal, prin cresterea
constanta a comenzilor pentru produsele speciale.
Pentru a ilustra realitatea descrisa anterior, este suficient
sd mentiondm faptul cd vanzarile de sisteme Tassullo
pentru case pasive au crescut, in 2011, cu 70% fatd de
nivelul anului precedent. De asemenea, pe termen scurt
exista prognoze foarte optimiste, ceea ce ne determind
sd insistam in directia popularizdrii avantajelor date de
utilizare produselor specifice. Daca luam in considerare
noile conditii economice mondiale, caracterizate de un
accent tot mai mare pus pe eficienta energeticd, putem
concluziona cd problematica aflatd in discutie devine
tot mai stringentd, economia de resurse si, implicit,
dezvoltarea caselor pasive avand - in contextul dat - un
potential maxim. Estimam ¢ trendul ascendent in
domeniul constructiei unor astfel de ansambluri va fi de
lungd durata, iar ponderea imobilelor pasive va fi tot mai
semnificativa atat in domeniul constructiilor noi, cat si in
cel arenovarilor".

Alexandru Oancea, director de marketing al
Veka Romania: "De pe pozitia de top pe care o ocupd
in clasamentul international al furnizorilor de sisteme
din PVC destinate executiei de ferestre/usi, Veka AG a
dezvoltat, de-a lungul anilor, solutii tehnice menite sd
raspundd celor mai riguroase cerinte de izolare termica.
Astfel, in Germania, ansamblurile executate din repere
Veka se folosesc la numeroase proiecte realizate dupa
conceptul casei pasive. In plus, seriile PVC destinate
productiei de ferestre/usi au un grad superior de
protectie fonica sau antiefractie. Toate aceste avantaje
sunt completate de faptul ca Veka promoveaza sisteme
din clasa A (conform prevederilor SR EN 12608), ceea
ce confera tamplariei un plus de durabilitate. Dupa trei
ani de comercializare in Romania, putem concluziona ca
exista un anumit interes activ din partea beneficiarilor,
iar acesta este in continud crestere atat pentru varianta
albd, cat si pentru cele colorate. Utilizatorii finali sunt tot
mai bine informati in legaturd cu solutiile tehnice perfor-
mante, iar dezvoltatorii si antreprenorii incep sd achiziti-
oneze ansambluri de tmpldrie ce prezinta garantii reale
in ceea ce priveste izolarea termicd si durabilitatea. De la
introducerea sistemului Alphaline in Romania (in anul
2008) pand in prezent, in pofida pietei restranse careia
i se adreseazd, inregistram anual pentru acest sistem
dublari ale cantitétilor comercializate. incepand cu 2012,
cand va fi livrat catre partenerii locali sistemul Softline 82
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(de asemenea, caracterizat prin rezultate foarte bune de
izolare termicd), estimam ca seriile premium de la Veka
avand valori subunitare ale Uw vor consemna majorari
substantiale ale cererii, urmand sa devind, in scurt timp,
principalul reper de calitate al pietei locale de tamplarie.
Initiativa Europa 20-20-20, strategiile de dezvoltare
sustenabild, standardele si normativele europene
presupun diminudri constante ale consumului de resurse
la nivelul constructiilor noi. Treptat, fiecare stat comunitar
va fi nevoit sa-si stabileasca valori tot mai bune in ceea
ce priveste izolarea termica. In Romania spre exemplu,
este destul de putin cunoscut normativul C 107, ce
prevede obligativitatea folosirii in cazul imobilelor noi a
valorii de 1,3 W/mpK. Tn Germania, requlamentul EnEV
2012 presupune imbundtatiri constante, in urmatorii
ani, care se pot obfine prin cresterea substantiald a
cotei ansamblurilor pasive, pana in 2020. Romania nu
poate face notd discordantd si, de aceea, estimam ca
dezvoltarea segmentului solufiilor tehnice destinate
constructiilor pasive va consemna majordri sustinute pe
termen mediu’.

(8

Razvan Tudor, director general al Velux
Romania: "In principiu, toata gama de produse Velux se
preteaza la constructia locuintelor sustenabile. Conceptul
de «casa activa» este dezvoltat de grupul nostru, care
propune o noud abordare a ideii respective. in mod
concret, casele pasive sunt acele cladiri eficiente din
punct de vedere energetic, care necesita resurse minime
pentru incdlzire/conditionare a aerului, accentul fiind
pus pe termoizolare. Spre deosebire de acestea, casele
active ofera confort si un climat interior sdndtos, fard a
avea niciun impact negativ asupra mediului. Denumirea
este generata de faptul cd se utilizeazd, in mod activ,
puterea luminii naturale pentru producerea energiei
necesare pentru iluminare, incdlzire si ventilatie (chiar
si pentru a furniza electricitate destinatd aparaturii
electrocasnice). Orientarea si volumetria acestor case fac
posibild utilizarea optima a luminii naturale. Amplasarea
strategicd a ferestrelor Velux genereaza un aport
energetic in perioada rece si asigura ventilatia naturald,
crednd o atmosferd luminoasa si pldcutd. Produsele din
portofoliul propriu, indispensabile constructiei unei
astfel de case, sunt reprezentate de: sisteme solare;
ferestre de mansarda inteligente actionate prin energie
solard si accesoriile aferente, precum si cele dotate cu
geam special pentru cladirile eficiente energetic; tunelul
solar, recomandat in spatiile fard acces direct la lumina
naturald. Considerdm cd exista un segment de consu-
matori care va ramane intotdeauna interesat de solutiile
inovatoare, iar atat timp cat programul «Casa Verde» va
functiona, iar preturile la combustibilii fosili vor continua
sd creascd, sunt convins cd vor apdrea tot mai multi clienti

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

care sd solicite aceste sisteme. Din punct de vedere finan-
ciar, produsele sustenabile la care am facut referire au o
pondere de 20% din cifra noastra de afaceri, iar previzi-
unile in acest sens indicad o cregtere sigurd si constantd,
sustinutd inclusiv de faptul ca autoritatile comunitare i
cele internationale au inclus pe lista prioritatilor globale
dezideratul dezvoltarii durabile. Tn aceste conditii, la
nivelul Uniunii Europene, consumul de energie ar putea
scadea cu 20% - 50% prin renovarea cladirilor existente
si prin aplicarea unor norme mai stricte in requlamentul
pentru noile constructii. La inceputul lunii aprilie
a.C., un nou set de requli in proiectarea si constructia
imobilelor sustenabile a fost lansat la Bruxelles, in timpul
Saptamanii Europene a Energiei Durabile. Documentul,
denumit «Normele pentru Case Active», isi propune sd
devina un ghid in proiectarea si constructia cladirilor care
combind eficienta energeticd cu 0 atentie speciald pentru
climatul interior, sanatatea beneficiarilor si protectia
mediului. Domeniul de aplicare al acestor reglementari
vizeaza, in mod particular, segmentul rezidential si
confortul ocupantilor acestor spatii".

Mircea Sibana, manager de produs al Xella Ro:
"Noul document comunitar «Europa 20-20-20», propus
de Uniunea Europeand in vederea asigurarii unui grad
optim de sustenabilitate, are ca principale obiective
reducerea emisiilor de gaze cu efect de sera cu 20%
sub nivelul din 1990, asigurarea a 20% din consumul
de energie din surse regenerabile si diminuarea cu 20%
a utilizarii energiei primare, pand in 2020. Se observa
cd focalizarea pe scaderea consumului de energie este
tot mai mare, cu atat mai mult cu cat energia folositd
pentru incdlzirea/conditionarea  aerului locuintei
este subestimatd in evaludrile curente. Ytong sustine
dezvoltarea durabila si propune produse adaptate noilor
cerinte de performantd. Consumatorii romani incep
sa constientizeze tot mai bine beneficiile sistemelor
constructive promovate de Ytong: folosirea unor mate-
riale 100% naturale, eficienta termicd sporitd, amprenta
de carbon redusd etc. O cunoastere in amdnunt a
acestor avantaje va duce la schimbarea modului in care
consumatorii fac alegerile pentru propria locuinta si la
cresterea interesului pentru produsele inovatoare. Tn
ceea ce ne priveste, performanta termica si protectia
mediului au fost incluse in standardele interne de
calitate pe parcursul celor peste 80 de ani de activitate
neintreruptd in sectorul materialelor de constructii
pentru ziddrie. Ytong investeste continuu in dezvoltarea
de solutii performante din acest punct de vedere,
propriul institut de cercetare de langd Potsdam fiind
special dedicat adaptarii la cele mai exigente cerinte
ale pietei. Perspectivele asigurdrii unei dezvoltari
durabile exista, sunt justificate si binevenite, inclusiv in
Romania, care se dezvoltd treptat, insa intr-un ritm mult
mai lent faa de Europa Occidentald. Cresterea calitatii
vietii implicd, totusi, o imbundtatire a standardelor de
constructie a locuintelor, de aici rezultand necesitatea
adoptdrii unor solutii constructive durabile. Astfel,
utilizatorii incep deja sa solicite produse mai eficiente si
cu performante superioare. In acelasi timp, arhitectii au
tendinta de a include in proiectele proprii materiale care
sa corespunda exigentelor viitoare de calitate prevazute
la nivel european. Domeniul constructiilor raméne un
pilon principal al sustenabilitatii, iar piata din Romania
nu face exceptie de la aceastd requld".

Ovidiu STEFANESCU



TRAITI CONFORTABIL SI INDEPENDENT ENERGETIC
CU ENERGIE PROVENIND DIN SOARE, APA, AER $I SOL

REHAU urmareste in mod consecvent, prin sistemul unic Confort-Energetic, baza completa pentru o incalzire si rdcire
eficientd din punct de vedere energetic. Practica a demonstrat ca nu doar prin componente de buna calitate se poate obtine
un sistem complet eficient si perfect adaptat.

Pentru mai multe informatii accesati portalul REHAU : www.rehau.ro
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Fax: (004) 0264 415 213
e-mail: clujnapoca@rehau.com

Geotermie

Sondele geotermale preiau energia din sol,
in mod ecologic. in plus REHAU ofer si alte
solutii de geotermie.

Pompa de caldura

Utilizeazd efectiv energia din sol, aer sau apa
si 0 transforma corespunzdtor pentru incalzire
sau racire.

incalzirea/ricirea in suprafete
Sisteme pentru distribuirea caldurii si a aerului
pentru racire. Pentru pardoseald, pereti si tavan.

4] Capacitati de stocare
Acumulatoarele de caldurd stocheaza energia
obtinutd.

Statia de apa potabila
Garanteazd incalzirea ireprosabila din punct de
vedere igienic a apei potabile.

I3 sisteme solare

Colectorii utilizeaza energia solara pentru
incdlzirea apei potabile si sustinerea instalatiei de
incdlzire a spatiilor.
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Stabilizare relativa a consumului de otel-beton

Consumul de produse siderurgice ce va fi inregis-
trat in 2011 in Romdnia se va situa la maximum
3 milioane de tone, in crestere cu aproape 9% fatd
de nivelul din ultimii doi ani, potrivit estimdrilor
companiei Metallnvest Consulting (din Bucuresti),
realizate pe baza datelor disponibile pentru primul
semestru al acestui an. Din punct de vedere valoric,
piata specificd va inregistra o valoare de pdnd la
2,7 miliarde euro pdnd la finele anului in curs. in
2010, la nivel national consumul aparent a fost
de 2,75 milioane de tone de produse siderurgice,
in usoard scddere fata de 2009 (2,77 milioane
de tone) - si aproape la jumdtatea nivelului din
perioada anilor 2007 si 2008, cdnd a fost atins
cel mai mare consum din ultimii 18 ani, respectiv
4,8 milioane de tone/an. Potrivit reprezentantilor
Asociatiei Romdne a Distribuitorilor de Metal
(ARDIMET), pentru estimarea nivelului pietei
siderurgice interne din punct de vedere valoric,
trebuie sd se tind cont de preturile medii practicate
de producdtori, distribuitori si importatori, de
structura consumului intern si de estimdrile
privind cererea din 2011.

Valoarea pietei siderurgice din Roménia va fi de maximum
2,7 miliarde euro, la finele anului curent, aceasta valoare
incluzand consumul de produse siderurgice in ansamblu,
respectiv produsele livrate in domeniul constructiilor, in
fabricarea de confectii metalice, infrastructura, precum si
alte ramuri industriale, cum ar fi industria constructiilor
de masini si cea navald, sectorul energetic etc. in ultimele
12 luni, preturile principalelor produse metalurgice
utilizate pe piata constructiilor (otel-beton, profile si
corniere laminate la cald, tabld neagra si zincatd) au
inregistrat evolutii similare, fapt ce evidentiaza prudenta
ce caracterizeaza toti operatorii specializati, fie cd sunt
furnizori de materii prime, producatori, distribuitori sau
procesatori, fie consumatori. Cresterile de maximum
10% ale preturilor indica o stabilizare relativa in
domeniu, ceea ce reprezintd unicul aspect pozitiv al
acestei perioade dificile. Pericolul surplusului productiei,
ca urmare a dezechilibrului dintre capacitdtile existente
si cererea reald, coroborat cu importurile de produse
ieftine din regiune determina practicarea unor preturi
rezonabile in industrie. Piata otelului si fontei utilizeazd
foarte multa materie prima fiind, in acelasi timp, un mare
consumator de energie. Peste jumdtate din cantitatea de
materiale inclusa in procesul de productie este eliminatd

Grupa de produse

Produse plate (banda/tabld laminatd la cald/rece, tabla zincatd/vopsita)

Ponderea principalelor grupe de produse siderurgice in consumul intern

sub forma de gaze reziduale si degeuri solide/produse
secundare. Astfel, in ultimii ani, companiile din bransa au
realizat investitii importante pentru reducerea emisiilor
poluante, in special pentru diminuarea ratei de reutilizare
si reciclare a deseurilor solide si a produselor secundare in
procesul de productie.

Crestere a capacitatii de productie

a ArcelorMittal Galati

Recent, compania ArcelorMittal Galati a repornit Furnalul
nr. 5, in urma executiei unor lucrdri complexe de moder-
nizare in valoare de 80 milioane de euro. Proiectul a vizat
prezent furnalul avand o capacitate anuald de productie
de doud milioane de tone de otel. "Noul echipament ne
permite sd beneficiem de dezvoltarea viitoare a pietei
otelului din sud-estul Europei. De asemenea, ca urmare
a finalizarii acestei investitii, volumul productiei din 2011
va creste cu 10% fatd de cotele atinse in 2009 5i 2010", a
declaratThierry le Gall, fostul manager general al compa-
niei. Conducerea ArcelorMittal Galati a fost preluata
de Eric Remisz, in urma deciziei fostului manager de a
pdrasi structura grupului, imediat dupd anuntul reludrii
activitéitii la Furnalul nr. 5. In prezent, in cadrul tuturor
departamentelor, se deruleaza investitii ce depagesc 40
milioane de euro. ArcelorMittal dispune de cinci furnale si
lucreaza cu peste 8.400 de angajati.

Consum intern sem. 12010 Consum intern sem. 12011

Cantitate (mii tone) Pondere (%) Cantitate (miitone) Pondere (%)

ma 554 940,8

Tevi/conducte sudate/fara sudura 1355 10,4 176,2 10,7
Otel beton 280 21,5 286,8 174
Profile din otel/laminate lungi 1339 103 1252 76

Alte produse din otel cu prelucrare avansatd (sarmd zincata/ghimpatd, cuie) 31,3 24 119,9 72
Total 1.302,8 100 1.648,9 100

Productia interna, importurile si exporturile de produse siderurgice (mii tone)

Grun Ao - . Anul 2019 : - : Anul 2011 -6.Iuni :
Productie interna Importuri Exporturi Productie interna Importuri Exporturi
Produse plate 24185 1.141,1 15714 1.146,1 632,0 580,4
Tevi si conducte 531,1 209,8 468,0 3435 115,0 280,8
Otel beton 5483 272,5 2169 2998 1529 150,4
Profile din otel 3283 1315 156,3 197,8 789 929
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Sursa: ARDIMET
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Dr. ing. Calae Mandru, director general al
Metallnvest Consulting si vicepresedinte al
ARDIMET: "In anul 2010, in cadrul codului CAEN
4672 (comertul cu ridicata al metalelor si minereurilor
metalice) erau prezenti 1.337 de agenti economici,
care fnsumau o cifra de afaceri anuald de 5,45
miliarde lei. Scdderea consumului intern de produse
metalurgice din ultimii ani a avut consecinte nefaste
asupra companiilor din sectorul de procesare si din cel
al distributiei produselor din otel. Aproape jumadtate
dintre firmele respective si-au oprit temporar sau defi-
nitiv activitatea, ca urmare a unor contractii grave pe
piata metalului si a constructiilor, cele mai importante

cauze fiind: scaderea dramaticd a vanzarilor, indsprirea
conditiilor de creditare din partea bancilor, incasarea
cu intarziere a creantelor (sub presiunea reducerii
lichiditatilor), aparitia mai multor incidente de platd,
amplificarea, intr-o perioadd scurtd de timp, a situa-
tiilor de insolventd si, nu in ultimul rand, consolidarea
pozitiei dominante a producdtorilor interni din cele
doud mari grupuri active pe piatd, respectiv Arcelor-
Mittal si Mechel. Anticiparea, intr-o anumita masura,
a evolutiei crizei si unele analize proprii ale ARDIMET,
prezentate membrilor asociatiei in urmad cu doi ani si
jumétate, au contribuit la atenuarea efectelor negative
cauzate de scaderea consumului intern. Prin urmare,
in pofida faptului cd volumul activitatii si indicatorii
economici s-au depreciat semnificativ, niciun distribu-
itor - membru ARDIMET - nu si-a suspendat activitatea.



Acesta a reprezentat cel mai important obiectiv al
asociatiei noastre. De asemenea, programul ARDIMET
cuprinde si intalniri periodice la nivel de asociatii sau
patronate cu principalii consumatori de metal, pentrua
se evidentia cu acuratete situatia actuald, perspectivele
si problematica destul de complexd a acestei branse".

Cristian Gradinaru, director executiv al Arce-
lorMittal Tubular Products - lasi: "La inceputul lunii
septembrie a.c,, am inaugurat o noud linie de laminare
a tevilor sudate la rece, in cadrul unitatii de productie din
lasi. Investitia, in valoare de 11 milioane USD, vizeaza
cresterea eficientei companiei si reducerea costurilor de
productie. Unitatea are o capacitate anuala de fabricatie ce
se situeaza la 120.000 de tone, noul laminor fiind construit
astfel incat sd se respecte toate standardele europene
privind calitatea produselor, eficienta si operarea fabricii.
Datoritd acestei investitii, putem scoate din uz ase linii
de laminare a tevilor sudate, care aveau costuri ridicate de
operare si erau depasite din punct de vedere tehnologic. De
asemenea, noul echipament oferd solutii pentru diverse
aplicatii tubulare, incluzand tevi pentru sisteme de stropire
anti-incendiu, pentru diverse categorii de instalafii si tevi
structurale din domeniul constructiilor, fiind singura
investitie de acest tip din regiune".

Arun Kumar Sinha, director general al
ArcelorMittal Tubular Products Roman SA: "(ifra de
afaceri neta, inregistratd in primele sase luni ale anului in
curs de compania noastrd, a fost de 357,16 milioane de lei,
fiind raportatd o crestere de 88% in raport cu nivelul din
aceeasi perioada din 2010. Rezultatele s-au imbunadtdtit
considerabil, datorita sporirii activitatilor de productie si
vanzare, care au fost cu 75% mai mari decat in semestrul
intai al anului trecut. Cantitatea de elemente finite fabri-
cate in intervalul analizat a fost de 76.982 de tone, ceea
ce reprezinta un avans de 60,2% comparativ cu perioada
januarie-iunie 2010 si de 93,1% fata de primele sase luni
din 2009. Totodata, veniturile au sporit cu 66,3%, pand la
359,12 milioane de lei. Costurile cu deprecierea si doban-
zile, in valoare de 22 milioane de lei, au fost compensate de
castigurile din ratele de schimb, evaluate la 26 milioane de
lei. Activitatea din intervalul analizat confirma o tendinta
de imbundtdtire a performantei financiare a companiei,
in pofida conditiilor de piatd care raman dificile, bazate, in
principal, pe progresele inregistrate in urma implementarii
unui plan de actiune complex de catre Consiliul de
Administrare si conducerea executivd, pentru a restabili
profitabilitatea firmei".

Sergei Fedorov, director general al Mechel
Campia Turzii: "In primul semestru din 2011, am
inregistrat o majorare de 47% a cifrei de afaceri fatd
de nivelul din aceeasi perioadd a anului trecut, pand
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la o valoare neta de 300,5 milioane de lei. Totodatd, in
intervalul analizat, am realizat o productie totala de otel
de 125.783 de tone, consemnand o crestere cu 30,6% a
acesteia comparativ cu nivelul din 2010. Livrarile s-au
situat [a 129.244 de tone, din care 57.828 de tone s-au
furnizat pe plan intern, in timp ce diferenta de 71.416
tone s-a comercializat in afara granitelor trii. In pofida
cresterii productiei, consumul de resurse energetice s-a
diminuat cu 27,4%, in special datoritd unor investitii
in eficientizarea productiei. De asemenea, in primul
semestru a.c., am initiat lucrdrile de amenajare a unui
depozit pentru stocarea deseurilor nereciclabile, de
inlocuire a retelei de apa potabild, de incalzire a bailor
tehnologice din sectiile de productie TO si TO Cabluri si
pentru instalarea celei de-a treia masini de trefilat al
plaselor sudate. Aceste investitii sunt prognozate a fi
definitivate in ultimele luni ale acestui an i in primele
sase luni din 2012. Tn cadrul celei mai recente Adundri
Generale Extraordinare, ce aavut loc la finele lunii august
a.C., s-a luat decizia ratificarii contractarii unui credit de
52,65 milioane de euro de la Banca Comerciala Romana
SA (BCR), impreuna cu societdtile afiliate Ductil Steel SA,
Mechel Targoviste SA si Laminorul SA. De asemenea,
un alt imprumut, in valoare de 30 milioane USD va fi
contractat de la Bancpost, pentru o perioadd de 11
[uni. Fondurile vor fi destinate, preponderent, finantdrii
capitalului de lucru".

Endre Kalmar, director de vanziri pentru
Ruukki Metals Romania si Ungaria: "Compania
noastra a devenit, incepand din 2010, liderul dome-
niului autohton de oteluri speciale laminate la cald, cu
0 cota de piatd de peste 30%, calculatd la jumatatea
anului in curs. Acesta este rezultatul faptului cd, anul
trecut, vanzarile diviziei au sporit cu 15% fata de anul
anterior, pozitia companiei pe piata fiind consolidatd
in trimestrul intdi a.c,, cand am inregistrat un avans
de 30% al livrarilor in raport cu intervalul similar din
2010. De asemenea, estimdm mentinerea acestui
ritm de cregtere si pentru ultimul trimestru din 2011.
Piata locald a fost caracterizatd, in acest an, printr-o
majorare a cererii de oteluri speciale in detrimentrul
celor standard, domeniul respectiv fiind evaluat,
din punct de vedere cantitativ, la peste 10.500 de
tone/an. Cererea din Europa Centrald si de Est este
in crestere, ceea ce ne-a determinat sd ne majoram
stocul de produse finite cu aproximativ 40%, pentru a
asigura livrari rapide, indiferent de mdrimea acestora.
Ruukki Romania dispune de un portofoliu extins de
oteluri speciale, dintre care se remarcd cele din gama
Raex (rezistente la uzura) si Optim. Toate produsele
din ofertd sunt fabricate in Finlanda, fiind utilizate,
preponderent, in industria de utilaje pentru constructii,
agricole, miniere, de transport sau la reparatii realizate
in cadrul termocentralelor".

Emil Vamvu, director general al Forsev SA,
din Drobeta-Turnu Severin: "Compania noastra este
specializata in productia si comercializarea de piese
metalice forjate, matritate, tratate termic si prelucrate
mecanic. in primele noud luni a.c, am realizat o cifrd
de afaceri de 15,93 milioane de lei, in crestere cu 32%
raportat la aceeasi perioada din 2010, pentru intrequl
an fiind estimate incasari de 23 milioane de lei. Evolutia
optima se datoreaza adoptdrii unei strategii de reducere
a costurilor totale, prin modernizarea si dezvoltarea

capacitatilor de productie. Comercializarea produselor
companiei noastre s-a realizat, in perioada 2010-2011,
preponderent pe pietele externe. Astfel, sectorul
produselor metalurgice inregistreaza un trend ascendent
in ceea ce priveste exporturile, insa consumul pe plan
national se afld in scadere fata de anul trecut. Pentru
2012 se intrevede menfinerea acestor tendinte. Totusi,
in pofida faptului ca procesul de redresare economica
a inceput, instabilitatea bugetelor clientilor interni
nu permite inregistrarea unor rezultate financiare
diferite fatd de cele din 2010. Continuarea cregterii
exporturilor companiei pe termen mediu se datoreazd
adoptdrii unei strategii adecvate de ajustare a preturilor,
dezvoltdrii parteneriatelor existente/initierii unor noi
colabordri, precum si lansarii de produse competitive. Se
preconizeaza cd industria constructoare de masini se va
dezvolta pe baze sustenabile in urmatorii doi ani, fapt ce
vainfluenta pozitiv segmentul metalurgic, prin cresterea
numarului de comenzi. Pe termen scurt, pretul otelului se
afla intr-o scadere usoard, tendinta observatd incepand
din luna iulie 2011. Fluctuatiile de pref nu au fost, insd,
majore, acestea neafectand activitatea Forsev. Cele mai
importante cantitati de elemente metalice le comercia-
lizam in statele membre UE. in prezent, detinem o capa-
(itate totald de productie de aproximativ 6.000 de tone/
an, insa in 2010 am livrat 2.540 de tone, iar in primele
noud luni ale acestui an, numai 1.891 tone. Investitiile
planificate pentru anul in curs presupun: achizitia unui
manipulator de forjare si a unor strunguri normale,
punerea in functiune a unei noi linii de tratament termic
secundar, modernizarea cuptoarelor tip CLU si finalizarea
unei statii de epurare a apelor uzate. Toate investitiile
efectuate i cele aflate in derulare au ca scop reducerea
cheltuielilor cu energia electrica si combustibilul, precum
si sporirea productivitatii".

Aurel Gubandru, presedinte al Consiliului de
Administratie al Aromet SA - Buzau: "Principalul
domeniu de activitate al companiei noastre este
reprezentat de proiectarea, productia si comercializarea
de constructii metalice sudate, stingdtoare pentru
incendii, recipienti metalici pentru gaze sub presiune si
piese turnate din fonta si otel pentru diverse domenii
de activitate, inclusiv pentru piata constructiilor. in
2010, am inregistrat o cifrd de afaceri de 339,6 milioane
de leisi un profit de 2,3 milioane de lei. Avand in vedere
diversitatea produselor fabricate, nu avem un sistem
care sa reprezinte ponderea majoritard din portofoliu,
fiecare categorie detindnd o cotd de 10%-12% din
vanzarile societatii noastre. La finele lunii iulie, am
luat decizia mentinerii si majordrii unei linii de credit,
de la doud milioane de euro la 2,5 milioane de euro, de
la Eximbank SA - Sucursala Buzdu, pentru o perioadd
de 12 luni. Fondurile vor fi utilizate pentru finantarea
activitatii curente”.

Viorel Radulescu, director general al compa-
niei Grantmetal SA - Bucuresti: "Obiectul principal
de activitate al companiei noastre este constituit de
fabricarea produselor din oteluri aliate sub formd de
bare, sarme si profile complexe prelucrate la rece. Anul
trecut, am realizat o cifra de afaceri de 8,86 milioane de
lei datorita comercializarii produselor specifice. Rezul-
tatele sunt optime, indicand o majorare de 27,6% fata
de nivelul din 2009, iar pentru anul in curs estimam o
continuare a majordrii veniturilor cu un procent similar.
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Aprovizionarea cu materii prime o realizam atat de pe
piata internd, cat si din afara granitelor tdrii, uneori
chiar si prin intermediul unor distribuitori, din cauza
faptului @ multi producdtori autohtoni de materii
prime si-au restrans sau suspendat activitatea. Astfel,
achizitiile se realizeaza la costuri destul de mari, trend
ce estimam cd se va mentine si pe termen scurt. Recent,
am finalizat investitii importante in reconditionarea
arzatoarelor, repararea usilor si boltii de la cuptorul
de austenitizare a barelor si sarmelor, respectiv pentru
inlocuirea pensetelor din alamd de la sistemele de
evacuare cu echipamente similare realizate din cupru
ecruisat, efectudnd si reconditionarea a doua valturi.
Valoarea totald a investitiilor a insumat peste 235.000
de lei, finantarea realizdndu-se din fonduri proprii".

Crestere de 6% pe an a consumului
mondial in 2011 si 2012

Previziunile World Steel Association (WSA) privind
evolutia consumului mondial aparent de produse
siderurgice aratd cd acesta va creste cu 5,9% in 2011
(pand la 1,4 miliarde tone), dupd o majorare de 13,2%
in 2010, fatd de 2009. Pentru anul 2012, este prognozata
0 sporire de 6% a indicatorului respectiv, pand la 1,44
miliarde tone, urmand a se stabili un nou record al cererii.
Productia de otel din cele 64 de state monitorizate de
WSA a insumat, in luna septembrie a.c., 124 milioane
de tone, in crestere cu 9,7% fatd de nivelul aceleiasi
perioade din 2010. in primele noud luni din 2011, in Asia
s-au produs 728,3 milioane de tone de otel, cu 9,5% mai
mult fatd de intervalul similar al anului trecut. Tn aceasts
perioada, in Europa s-au fabricat 135,7 milioane de tone
(+4,3%), in timp ce in America de Nord s-au realizat
89,3 milioane de tone (+6,1%). In luna septembrie a.c.,
China a continuat sd inregistreze cea mai mare productie
de otel din intreaga lume, situatd la 56,7 milioane de
tone, in crestere cu 15,7% fatd de luna corespunzatoare
din 2010. Cel mai important fabricant european de otel
in luna septembrie 2011 a fost reprezentat de Germania
(3,7 milioane de tone), urmatd de Turcia (3 milioane de
tone). SUA au produs 7,2 milioane de tone, in vreme ce
in Brazilia s-au fabricat 2,8 milioane de tone, fiind cel mai
mare producdtor din America Latind.

Unitdtile de productie a otelului la nivel global au
functionat, in luna septembrie a.c, la 79,1% din
capacitate, insd coeficientul s-a aflat in crestere cu
1,8% fata de cele 31 de zile anterioare. Comparativ cu
luna septembrie 2010, in perioada corespunzatoare a
acestui an gradul de utilizare a echipamentelor din
fabricile de otel a sporit cu 3,5%.

Fluctuatii fara precedent ale cotatiei
internationale a materiilor prime

Preturile profilelor si structurilor metalice din Europa
sunt determinate de evolutia cotatiei otelului de tip
mediteranean si a celui importat din Extremul Orient,
stabilitd in cadrul tranzactiilor efectuate la Bursa de
Metale din Londra (London Metal Exchange - LME).
Cele doud sortimente se contracteazd impreund din
iulie 2010, reprezentand otelul de calitate superioard,
cu o puritate de peste 99%, singurul tip acceptat in
Uniunea Europeand si in SUA. Tn primele zece luni ale
anului in curs, au fost consemnate variatii semnificative
ale cotatiei respective, pretul otelului atingand pragul
maxim in luna ianuarie (cdnd s-a situat la 608 USD/
tond). In perioada februarie-martie, indicatorul analizat
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ainregistrat fluctuatii semnificative, la finele intervalului
respectiv fiind atins un nivel minim de 520 USD/tond, ce
a reprezentat, de altfel, cea mai scdzutd cotd a primelor
zece luni ale acestui an. Ulterior a fost reluat trendul
ascendent constant al cotatiei otelului, pe 26 iulie 2011
atingandu-se nivelul psihologic de 600 USD/tond.
Problemele apdrute in luna august pe pietele financiare
din intreaga lume au determinat o noua reducere impor-
tantd a pretului otelului, situat, la data de 26 august a.c.,
|a valoarea de 575 USD/lund. Péna la finele lunii august,
investitorii nu au mai efectuat tranzactii semnificative,
cotatia ofelului mentinandu-se la acelasi nivel, dupd
care a urmat o noud diminuare in prima jumatate a lunii
septembrie, pana la 580 USD/tond. Prezentarea datelor
macroeconomice relativ favorabile din SUA si China (de
[a finele lunii septembrie) au determinat noi majordri ale
cotatiei internationale, pretul otelului mentinandu-se
la 580 USD/tond. Ulterior, pe fondul acutizdrii crizei
datoriilor suverane din zona euro, la 26 septembrie costul
otelului s-a prabusit la 540 USD/tona. Au urmat noi
cresteri pand la data de 10 octombrie, cand s-a inregistrat
un nivel de 570 USD/tond, dupa care anuntul posibilului
faliment al Greciei si incapacitatea liderilor europeni de a
identifica solutii pentru iesirea din criza au determinat un
nou regres al cotatiei otelului, la nivelul minim din acest
an, respectiv la 520 USD/tond, la data de 23 octombrie
a.c. Anuntul din cadrul summit-ului de la Paris, potrivit
cdruia se incearca restructurarea datoriei Greciei pentru
salvarea acesteia de la faliment, a generat o ugoara cres-
tere a increderii investitorilor, transpusa intr-o majorare
pand la 535 USD/tond a pretului otelului la finele lunii
octombrie.

Majorare a consumului de otel

cu o puritate de 62%

(resterea productiei de otel a determinat majorarea cu
50% a numadrului de contracte prin care se tranzactio-
neazd minereul de fier (principala materie primd utili-
zatd pentru fabricatia otelului) la nivel global in august
2011 in raport cu luna anterioard. Astfel, potrivit celor
mai recente date publicate de The Steel Index (TSI),
cantitatea de minereu de fier tranzactionata in peri-
oada analizatd a inregistrat un nou record, situandu-se
la 6,6 milioane de tone. Cele mai multe contracte au
fost incheiate in cadrul bursei Singapore Exchange
(SGX), care a procesat, in august, peste 8.500 de loturi,
in valoare totald de 4,3 milioane de tone. TSI calculeaza
preturile pentru otelul care contine o concentratie
de 62% de minereu de fier (utilizat, preponderent in
Extremul Orient), acestea situdndu-se, la finele lunii
august, la 180 USD/tona in portul Tianjin (din China).

Turcia este al doilea producator
specializat din Europa

Turcia este al doilea producdtor de otel din punct de
vedere cantitativ din Europa, livrarile fiind avantajate de
pozitia strategicd a statului, care are acces la marile Egee
si Mediteraneand, precum si la marile piete industriale
europene. In primele sase luni ale acestui an, pe plan
local s-au produs 16,4 milioane de tone, fiind inregistrata
o crestere de 21,3% fata de nivelul din aceeasi perioadd
a anului trecut. In continuare, producdtorii turci vor
continua sd investeascd in tehnologizareasi eficientizarea
unitatilor de productie si procesare a otelului. n prezent,
Turcia produce 72% din cantitatea nationala de otel utili-
zand tehnologia furnalelor cu arc electric (EAF), bazatd
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pe folosirea deseurilor de fier ca materie prima. Astfel,
otelul fabricat indeplineste normele de mediu impuse de
Uniunea Europeana si SUA, toate fabricile beneficiind de
certificarea 150 14001. Otelul de provenienta turceasca a
fost utilizat, pand in prezent, la constructia unor obiective
importante din toatd lumea, cele mai semnificative
exemple fiind reprezentate de cladirea Burj Al Arab, din
Dubai (una dintre cele mai inalte imobile din lume, cu o
indltime de 1.050 de metri) si de extinderea aeroportului
Heathrow, din Londra (cel mai mare aeroport pe plan
global). Principalul obiectiv stabilit pentru industria side-
rurgicd din Turcia este constituit de cresterea exporturilor
specifice la 55 miliarde USD in 2023.

James L. Wainscott, presedinte al AK Steel
(SUA): "Specializatd in procesarea otelului si productia
de tabld bobinata, otel inoxidabil si fire, corporatia AK
Steel a inregistrat o ifra de afaceri de 4,95 miliarde USD
in primele noud luni ale anuluiin curs, in crestere cu 8,3%
fatd de nivelul aceleiasi perioade din 2010. Din punct
de vedere cantitativ, am consemnat o ugoara scadere
(-1%), pand la 4,29 miliarde tone, evolutia vanzarilor
datorandu-se, astfel, scumpirii produselor ca urmare
a cresterii cotatiei ofelului si realizarii de exporturi la
cursuri valutare avantajoase. Rezultatele demonstreaza
(d ne situdm pe ruta revigordrii din punct de vedere
finandiar. In pofida confruntérii cu un pret al minereului
de fiersituatla o cotd net superioara celei estimate initial,
am obtinut performante optime pe toate planurile
(livrari, profit operational, venituri nete si dividende).
Avand in vedere incertitudinile pietei internationale, nu
realizdm, incd, nicio previziune pentru ultimul trimestru
al acestuian”.

Gisbert Riihl, presedintele grupului Klockner
& Co SE (Germania): "Suntem unul dintre cei mai
importanti producdtori independenti de otel din
Europa, inregistrand, in primele sase luni ale anului in
curs, o cregtere de 24,1% a vanzdrilor fatd de aceeasi
perioadd din 2010, pana la 3,3 milioane de tone. Tn
trimestrul al doilea, volumul livrarilor s-a situat la 1,8
milioane de tone. Din punct de vedere valoric, incasarile



aferente semestrului intdi au insumat 3,5 miliarde euro,
reprezentand o majorare de 40,8% fatd de intervalul
ianuarie-iunie 2010, din care 1,9 miliarde euro au
fost inregistrate in al doilea trimestru. Activitatea din
primele [uni ale lui 2011 a fost influentata de fluctuatia
cotatiei otelului, care, dupa o majorare semnificativa
in perioada ianuarie-martie a.c, a consemnat o
depreciere drastica in urmatoarele trei luni, in contextul
destabilizarii bruste a pietelor finaciare internationale.
0 contributie pozitivd la cifra de afaceri a companiei
a fost adusa de achizitia grupului Macsteel Service
Centers (din SUA). In ansamblu, in pofida performantei
starii de incertitudine in toate sectoarele economice, ne
mentinem previziunile de crestere cu 25% a veniturilor
din 2011".

H. M. Nerurkar, director general al concernului
Tata Steel (India): "In primul trimestru al anului
fiscal 2011 - 2012, am raportat cresteri importante ale
productiei, pe toate segmentele de activitate. Astfel,
in intervalul aprilie - iulie a.c. am consemnat, la nivel
international, recorduri absolute atét pentru divizia de
produse prelucrate la cald, cat si pentru cea de fabricatie
a otelului. Astfel, in primul caz sporirea a fost de 7%,
fiind livratd o cantitate de 1.944 kt, in vreme ce pentru
a doua categorie s-a inregistrat 0 majorare de 10%, pana
[a nivelul de 1.794 kt. De asemenea, in ceea ce priveste
divizia de fontd, au fost raportate performante deosebite
din partea tuturor subsidiarelor, productia atingand cota
de 566 kt. Rezultate satisfacatoare au fost raportate si de
sectiile de bare (+16%) si de tabla (+129%). Toate aceste
rezultate confirma majorarea substantiald a cererii atat
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pe piata locald, cat si la export, consemnandu-se livrari
semnificative ca valoare, efectuate preponderent catre
partenerii din statele aflate in curs de dezvoltare. Vanzd-
rile din India au sporit cu peste 14% inintervalul analizat,
in pofida faptului cd majoarea preturilor la materiile
prime si indsprirea conditiilor fiscale la nivel national au
reprezentat motive de ingrijorare. In perioada urmétoare,
avem in vedere eficientizarea activitatilor din sud-estul
Asiei, prin implementarea unor masuri de reducere a
costurilor de operare si lansarea de noi produse”.

John P. Surma, director executiv al US Steel
(SUA): "Tn trimestrul al treilea a.c., grupul nostru
a realizat o cifrd de afaceri de 5,1 miliarde USD,
corespunzatoare unor livrdri de circa 5,5 milioane de
tone. Performantele financiare au fost sustinute de
cresterea pretului la produsele din otel, pe segmentul
de tabld rulatd la cald (HRC) acesta fiind situat, la
nivelul continentului european, la peste 500 euro/
tond la inceputul lunii iulie a.c. Strategia pe termen

scurt si mediu a presupus consolidarea pozitiei
companiei pe plan international in ceea ce priveste
exploatarea minereului de fier. De asemenea, a fost
vizatd valorificarea in conditii de maximd eficientd
a potentialului de extractie a gazelor naturale. Din
perspectiva financiard, s-a impus acordarea unei atentii
deosebite nivelului de competitivitate, in special prin
cresterea flexibilitatii si a gradului de adaptabilitate. 0
alta directie de dezvoltare este aceea de promovare a
sortimentelor de otel cu rezistentd sporitd, precum gi a
celor din categoria premium (produse speciale). Pentru
trimestrul urmator, se estimeaza o scadere a veniturilor

operationale pe segmentele HRC si de tevi, cu toate ca
livrarile vor fi similare celor realizate in intervalul iulie-
septembrie. Divizia US Steel Europe va inregistra un
declin generat de influenta factorilor sezonieri, cu toate
¢d nu se intrevad modificdri semnificative cu privire la
costul materiilor prime".

Elena ICLEANU

Steprock, pentru izolatia ireprosabila a podelelor!

O buna izolatie fonica a cladirilor si locuintelor este importanta pentru cresterea nivelului de calitate a vietii si pentru optimizarea confortului
persoanelor care locuiesc sau dezvoltd activitdti in diversele spatii nerezidentiale. Disconfortul produs de zgomotul provenit din exteriorul
precum si din interiorul clddirilor, fie acestea rezidentiale sau nu, poate avea un impact negativ asupra sanatatii, mai ales dacd zgomotul este
de intensitate ridicatd si de lunga duratd. Din acest motiv, izolatiile fonice devin un subiect din ce in ce mai important, fiind absolut necesare.

Unele dintre elementele ce necesitd o deosebita atentie, sunt podelele. In mod natural, acestea sunt supuse in permanenta actiunii diversilor
factori de naturd mecanica ce produc zgomote deranjante si care afecteazd deopotriva activitatile cotidiene si odihna. Izolarea podelelor se
diferentiaza in functie de tipul aplicatiei si de rezultatele la care se doreste sa se ajunga. Astfel, o podea poate fi pregatita pentru a:

® impiedica transferul termic (termoizolatie);
® reduce zgomotul de impact.

Folosind Steprock, podelele concepute pentru a reduce zgomotul de impact beneficiaza implicit de o buna termoizolatie, in timp ce
termoizolatiile traditionale, rigide (cum ar fi polistirenul) nu detin implicit proprietati de fonoizolatie. Capacitatea de absorbtie a zgomotului -
in acest caz a zgomotului de impact - amortizare a socurilor -
precum si cerintele legate modul de exploatare a imobilului,
reprezinta factori care influenteaza in mare mdsura alegerea tipului
de izolatie pentru podele.

Zgomotul de impact, apare ca rezultat al diverselor actiuni |
mecanice asupra pardoselii, cum ar fi zgomotul produs de pasi,
mutarea unui element de mobilier sau scdparea unui obiect greu
pe suprafata acesteia. Zgomotul de impact se poate reduce in
general prin folosirea unor straturi absorbante, flexibile care sa
amortizeze zgomotul. Folosirea placilor Steprock de la ROCKWOOL
ajuta semnificativ la reducerea acestui tip de zgomot dar nu numai.
Intensitatea zgomotului de impact nu este redusd doar in
incdperea unde s-au folosit pldcile Steprock; propagarea undelor
prin elementele de constructie, cum ar fi planseele, este
impiedicata si astfel transmiterea zgomotului in spatiile invecinate
este considerabil redusa.

ROCKWOOL
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Aplicatiile software permit gestiuneaintregii activitati a unei organizatii

Termenul de CAD (Computer-Aided Design sau
proiectare asistatd de calculator) se referd la
programele destinate realizdrii desenelor tehnice
din orice domeniu. Aplicatiile software utilizate
in domeniul constructiilor asigura solutii de
proiectare mecanicd / electronicd / electrotehnici
in sfera arhitecturii, geodeziei, cartografiei,
topografiei, cadastrului etc. In vederea sporirii
eficientei acestora, in prezent, se propun solutii
pentru integrarea lor in sistemul de planificare
a resurselor intreprinderii (Enterprise Resource
Planning - ERP). Solutiile ERP faciliteazd manage-
mentul tuturor informatiilor dintr-o organizatie
intr-o platformd unicd. Aplicatia este formatd
(productie, gestiune, contabilitate, imobilizari,
buletine informative, management al relatiilor cu
dlientii etc.), fiind astfel capabild sd coreleze datele
dintr-o bazd comund.

Utilizénd aplicatiile tip CAD, se pot realiza proiecte de
constructii civile si industriale (ansambluri rezidentiale,
hale, depozite etc.) in diferite faze de elaborare: proiect
de autorizare a construirii (PAC), proiect tehnic (PT),
detalii de executie (DE) si altele. Totodatd, pot fi intoc-
mite proiecte de amenajare interioard sau exterioard.
In ceea ce priveste reteaua de utilitdti, prin intermediul
computerului se configureazd sistemele de instalatii
electrice, termice, de climatizare, apa si canalizare,
gaze, curenti slabi (telefonie, televiziune, calculatoare,
interfon, securitate etc.), de avertizare si stingere a
incendiilor. Aplicatiile de acest tip sunt independente
si detin drepturi de proprietate intelectuald, avand, in
general, trei variante de achizitie a licentei de utilizare,
respectiv cea pentru un singur operator, pentru o retea
cu un numadr finit de posturi sau pentru o organizatie.
Pentru obtinerea acesteia, dupd achizitie produsul
trebuie autorizat, insd poate fi testat pentru o perioadd
determinatd de timp, in functie de specificatiile
furnizorului.

Programele pot fi accesate inclusiv de
pe dispozitivele mobile performante
Unul dintre cele mai folosite programe de acest fel,
utilizat de societatile din ramura de constructii, este
GstarCAD (elaborat de Suzhou Gstarsoft Co, din China,
firma specializata in furnizarea de software din indus-
tria CAD, atat bidimensionale, cat si tridimensionale), a
cdrui interfata este similard i compatibila in totalitate
cu binecunoscutul AutoCAD. Aplicatia este preferata de
managerii microintreprinderilor, ai firmelor din cate-
goria IMM, de persoane fizice autorizate, arhitecti etc.,
fiind utilizata inclusiv de societdti mari de constructii
(in special, in paralel cu alte programe). In prezent,
acest software dispune de o retea globala cu parteneri
in peste 100 de state si mai mult de 190.000 de clienti,
numarul utilizatorilor fiind in continud crestere,
datorita performantelor recunoscute ale programului.
In schimb, pe plan global Autodesk opereaza licente
pentru zeci de milioane de utilizatori ai AutoCAD. Cea
mai recentd imbundtatire adusa GstarCAD constd
in lansarea, in lunile septembrie si octombrie a.c.,
a noilor versiuni (MC 1.0 si MC 1.1) ce pot fi accesate
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de pe dispozitivele mobile iTouch si iPad (realizate de  Avangarda, Carpati Proiect, Comnord, ISPE, ISPH, Impact,
firma Apple). In acest format, aplicatia dispune de Plan 31, Princer, Proiect Bucuresti etc. Consideram c
caracteristici deosebite comparativ cu alte programe atuul principal al aplicatiilor Nemetschek este constituit
de design asistat de calculator ce pot fi accesate de pe  de faptul cd sunt livrate in limba romand, fiind, totodatd,
telefonul mobil, oferind functii unice pentru desen si adaptate celor mai noi standarde de proiectare si
editare in timp real, astfel incat utilizatorii pot vizualiza ~ constructie aflate in vigoare in prezent (cum ar fi Euro-
proiectele in format similar celui realizat pe un dispo- code). Recent, ne-am extins domeniul de activitate in
zitiv ce functioneaza cu sistemul de operare Windows.  zona de administratie publica locald, prin lansarea unui
In prezent, programul este disponibil doar in limba pachet complex de programe, destinat gestiunii patri-
englezd, insa vor fi lansate in scurt timp si versiunile  moniului imobiliar - cu precadere, al primariilor - prin
in rusd, portughezd, spaniold, japoneza etc. Totodatd, care se urmdreste scaderea costurilor de infrastructura,
in cursul lunii septembrie a.c., a fost lansatd versiunea  eficientizarea procedurilor de analiza si raportare prin
GstarCAD 2011 a aplicatiei, cu functii pentru desenele  acces rapid la date informatice (inclusiv prin internet),
tridimensionale imbunatatite pentru operatiunile de precum si estimari de bugete. Nemetschek Romania s-a
ascundere si umbrire. Aceasta include convertorul implicat i in programul national de reabilitare termica
pentru formatul specific tabletelor Apple. In ceea ce a locuintelor, lansdnd pe piatd un program performant
priveste piata mondiald a proiectarii tip CAD, in primul  de calcul al certificatului energetic, validat de Institutul
an de recesiune aceasta s-a confruntat cu un declinde National de Cercetare-Dezvoltare URBAN-INCERC.
23% fata de 2008, ajungand la 5 miliarde USD (fatd Totodatd, compania noastra pastreazd contactul cu
de 6,7 miliarde USD), iar in 2010 s-a recuperat o cotd universitatile autohtone de arhitectura, prin pachetele
modesta (+5%, pana la 5,4 miliarde USD), initierea de programe distribuite in aceste institutii si prin
unui trend ascendent sustenabil fiind preconizat pentru  sprijinul acordat studentilor - viitori arhitecti i ingineri
intervalul 2013-2014. constructori. In ceea ce priveste rezultatele financiare
ale grupului, in 2010, concernul Nemetschek a realizat
venituri de 150 milioane de euro, in crestere fatd de anul
precedent, cand a inregistrat incasari de 135,6 milioane
de euro. De asemenea, in primul semestru din 2011, la
nivel de holding s-a consemnat o cifrd de afaceri de 79,1
milioane de euro (+11% fata de intervalul similar din
2010). Sporirea cu 12% a incasdrilor reprezentantelor
din afara tarii de origine a generat o majorare de pand
la 61% a contributiei sucursalelor la veniturile totale ale
Nemetschek AG. Conform rezultatelor obtinute in acest
interval, conducerea concernului estimeaza o sporire cu
10% a cifrei de afaceri pana la finele anului, respectiv
incasari de peste 163 milioane de euro. in scopul credrii
Dan Moraru, director general al Nemetschek unei legaturi intre complexitatea tehnologiei infor-
Romania: ,Subsidiara autohtond a societdtii Nemet- matiei si procesul integrat de proiectare/constructie/
scheck AG (cu sediul in Miinchen, Germania) detine, administrare a cladirilor, in prezent, societatea pune la
in prezent, peste 1.800 de licente pe plan intern, dispozitia utilizatorilor doud aplicatii pentru proiectare
utilizatorii programelor software pentru proiectare fiind  n constructii, sase pachete software pentru domeniul
societati consacrate in domeniul constructiilor, precum:  designului si ingineriei si un program de management”.
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Bogdan Damian, director al Intelsoft:
Jlendinta actuald pe piata sistemelor software din
domeniul constructiilor este aceea de integrare a
programelor de estimare/ofertare in cadrul aplicatiilor
de tip ERP (planificare a resurselor intreprinderii).
Aceasta orientare este generatd de necesitatea
eficientizarii costurilor, in raport cu sporirea calitatii
executiei, pe fondul majorarii gradului de complexitate
a sarcinilor managerilor de proiect, concomitent cu
diminuarea timpului disponibil pentru administrarea
proiectelor de investitii. 0 astfel de informatie nu poate
circula in afara unui sistem integrat de tip ERP. Pe plan
autohton, insd, niciunul dintre operatorii importanti nu
utilizeazd acest tip de programe, majoritatea preferand,
in continuare, solutiile dedicate segmentului microin-
treprinderilor, al caror grad de dificultate sd fie relativ
scazut. Acesta este principalul motiv pentru care reali-
zarea unui sistem informatic integrat presupune multa
documentatie si alocarea unor resurse importante,
diferentele mari intre fiecare segment de piata facand
nerentabild initierea unui demers de acest fel din
partea companiilor specializate in configurarea siste-
melor respective. in domeniul proiectérii in constructii,
exista doua tipuri de programe necesare desfasurarii
activittii, respectiv tehnice si de business. In termeni
mai detaliati, o societate importanta din branga si-ar
putea optimiza operatiunile prin utilizarea a patru
aplicatii, respectiv: de administrare (tip ERP, CRM etc.,
ce indeplineste exigentele de organizare si integrare a
activitatilor, gestiunea documentelor si sincronizarea
proceselor interne), de planificare a proiectelor (de
obicei mult mai relevante decét cele de administrare,
datorita specificului fiecdruia), de proiectare/calcul
ingineresc (unde existd o gamd foarte diversa de
programe specializate) si de estimare/ofertare/decon-
tare a lucrarilor specifice (pe plan intern sunt prezenti
trei furnizori, cu o cotd de piata de peste 95%). Pe
segmentul software-ului destinat estimarii si ofertarii
investitiilor, la nivel intern, cele mai utilizate programe
sunt Dolcib, Windev si IntelSOFT Deviz Profesional. Tn
pofida faptului cd aplicatia pe care o comercializam
(IntelSOFT Deviz Profesional) a fost lansata cel mai
recent, cea de-a doua versiune detine o cotd de piatd
de 50%, fiind utilizatd de societdti precum: Electrica,
Enel, E.ON Gaz, Transelectrica, Romgaz etc. Pe parcursul
[ui 2010 si in primul semestru din 2011, societatea
noastra a inregistrat cele mai multe comenzi de sisteme
informatice din partea firmelor de constructii din zona
Transilvaniei, Banatului si Capitalei. In prezent, cel mai
important obiectiv constd in realizarea unei fuziuni
complete intre aplicatiile de tip ERP si programul de
planificare a proiectelor, in prezent fiind in discutii
avansate in acest sens cu doi importanti furnizori de
astfel de solutii”.

ANALIZA

Vasile Nacu, administrator al loan CO: ,Din
cauza restrangerii sectorului de constructii, pe fondul
recesiuniimondiale si diminudrii numdrului de proiecte/
investitii, in intervalul 2009-2010 atat companiile, cat
si persoanele fizice autorizate din domeniul proiectarii
constructiilor si-au redus activitatea, nemaiefectuand
achizitii substantiale de programe software. in 2011
insd, ca urmare a unei usoare revigorari a segmentelor
cdrora ne adresam, piata de aplicatii tip CAD a urmat un
trend ascendent. Astfel, tendintele actuale din constructii
indicd o sporire a interesului pentru investitii, 0 amploare
deosebita cunoscand-o proiectele legate de surse
regenerabile de energie (parcuri eoliene, fotovoltaice,
centrale pe bazd de biomasd sau biogaz etc.). La polul
opus se afla piata imobilelor rezidentiale, care a suferitun
declin considerabil, iar situatia negativa se perpetueaza.
In ceea ce priveste sectorul de materiale de constructii,
directia de evolutie a pietei este trasata de eficienta
si de costul final al sistemelor, insa produsele cu pret
scazut raman cele mai solicitate. in randul societétilor
mari de antrepriza/proiectare sunt preferate solutiile
consacrate de tipul programelor AutoCAD sau aplicatiile
dezvoltate de compania Autodesk. In schimb, societatile
mai mici adopta solutii alternative, cum ar fi ZWCAD sau
GstarCAD, care sunt convenabile, iar in ultima perioadd
au fostimbunatatite, avand o acuratete sporita si vitezd
mai mare de lucru. Printre programele specializate
folosite intens in domeniul topografic si al cadastrului
existd un produs autohton (TopolT) ce a depadsit
granitele tarii din punct de vedere al renumelui,
ruland pe platfomele AutoCAD, ZWCAD si, in viitorul
apropiat, pe GstarCAD. In ceea ce ne priveste, livram
software capabil sd indeplineascd exigentele celor
ce doresc solutii alternative, concurand mai degrabd
cu furnizorii de programe traditionale tip AutoCAD.
Principalele zone n care am efectuat livrdriin 2010 au
fost Moldova, Transilvania si Capitala (ZWCAD), in timp
ce,in 2011, pe primul loc s-a aflat Transilvania, urmatd

de Bucuresti si Moldova. Anul in curs a fost caracterizat
de sporirea comenzilor de software GstarCAD, insd
fost pentru programele ZWCAD. Tn ceea ce priveste
cifra de afaceri, in primul semestru al anului in curs
am fnregistrat incasari de 0,031 milioane de lei, fiind
estimata o dublare a acestora pana la finele lui 2011.
Din punct de vedere al complexitatii, programele soft-
ware utilizate de proiectantii din constructii, arhitecti
si ingineri sunt cele generale (mentionate anterior), in
timp ce, pentru proiectarea de specialitate (structurd,
instalatii, cadastru, topografie etc.), sunt necesare
aplicatii mai sofisticate care efectueaza calcule specifice
si redau intr-un mod caracteristic/particular detaliile
viitorului proiect”.

Dinu Covaciu, director general al Arbeit MF:
Jmplicata in comercializarea programului GstarCAD,
utilizat si in domeniul constructiilor, compania
noastra asigurd si servicii de proiectare asistatd
de calculator pentru firmele din bransd, realizind
inclusiv module ce ruleaza in mediul de lucru al
aplicatiilor GstarCAD si/sau AutoCAD. Acestea pot fi
simple automatizdri ale unor operatiuni repetitive
sau calcule complexe ce presupun extragerea unor
date din obiectele geometrice existente. Principalele
sisteme software implementate pe plan intern sunt
diferite, in functie de cerintele companiilor care le
integreazd, societdtile mari preferdnd AxisVM sau

Revit Structure - impreund cu AutoCAD, pentru reali-
zarea detaliilor de proiectare a structurilor si a efici-
entizarii muncii in cadrul echipelor de lucru - in timp
ce firmele de dimensiuni reduse se orienteaza catre
GstarCAD sau alte programe ce au la baza nucleul
IntelliCAD, deoarece sunt compatibile cu AutoCAD
din punct de vedere al formatului de lucru (fisiere tip
DWG). Pentru sporirea eficientei, licentele costisitoare
pot fi utilizate la cateva statii/posturi de lucru (restul
proiectdrii putand fi asigurat prin aplicatii ce au costuri
mai reduse de licentiere) sau se pot externaliza unele
servicii de desenare sau modelare tridimensionala
cdtre firme ce asigura servicii de proiectare asistatd,
nefiind intotdeauna convenabild obtinerea dreptului
de folosire a software-ului pentru perioade scurte
de timp, in care volumul de lucru este foarte mare.
Existd, insa, destule societdti ce au preferat achizitia
unor programe scumpe, dar si-au multiplicat ulterior
numarul de posturi de lucru, achizitionand si aplicaia
GstarCAD. Princiapalele programe competitoare
softului GstarCAD sunt ZwCAD si AutoCAD LT. Cele mai
multe comenzi pentru aceasta aplicatie provin de la
clienti din zonele Transilvaniei si Moldovei. In ceea ce
priveste activitatea proprie, de la debutul recesiunii
am realizat incasdri medii anuale de aproximativ 0,4
milioane de lei (dupd o crestere accentuata inainte
de acest interval), pentru anul in curs fiind estimatd
mentinerea aceleiasi valori a veniturilor. Intrucét
in ultimii ani am realizat investitii importante, in
prezent ne aflam intr-o perioada de pregdtire pentru
urmadtorul nivel, pand la jumdtatea anului 2012
nefiind planificatd alocarea unor fonduri suplimen-
tare in vederea dezvoltdrii. Principalul obiectiv pe
care il avem in vedere in 2011 consta in mentinerea
stabilitdtii financiare a companiei. Referitor la
segmentul de piata specific, acesta a consemnat o
scadere semnificativa in 2010, revenindu-si partial in
acest an, insa nu sunt asteptate majorari semnifica-
tive ale comenzilor in intervalul urmdtor”.

Simona ENE
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OPINII

MDRT: Noua lege privind performanta energetica, in vigoare din 2013

Avdnd in vedere modificdrile si completdrile aduse
Directivei 2002/91/CE a Parlamentului European si
a Consiliului privind performanta energeticd a dddi-
rilor prin noua Directivd 31/2010/UE, este necesardi
modificarea si completarea Legiinr. 372/2005 privind
performanta energeticd a dlddirilor, aflatd in vigoare
in Romdnia. Pincipalele amendamente ce vor intra in
vigoare incepdnd din anul 2013 au fost prezentate
la Conferinta Nationald a Asociatiei Auditorilor
Energetici pentru Clidiri (AAEC), aflatd la editia a V-a
si intitulata "Eficienta Energeticd a Cladirilor" (EEC),
eveniment ce a avut loc, recent, in Bucuregti.

- Care sunt cele mai importante prevederi ce vor
intra in vigoare potrivit noii legi?

- Unul dintre principalele amendamente impuse de
necesitatea completarii legislatiei nationale vizeaza
obligativitatea - prin certificatul de urbanism emis
in vederea obtinerii autorizatiei de construire pentru
cladiri - intocmirii unui studiu privind posibilitatea
utilizarii sistemelor alternative de energie din surse
regenerabile atat la constructia de imobile noi,
cat si in cazul renovarii majore a celor existente,
in functie de fezabilitatea acestora din punct de
vedere tehnic, economic si al mediului inconjurator.
Totodatd, incepand din data de 31 decembrie 2020,
cladirile nou-construite vor avea un consum de
energie aproape egal cu zero, cu exceptia celor noi,
aflate in proprietatea autoritdtilor publice, pentru
care prevederea se aplica dupa 31 decembrie 2018.

Eugen Curteanu (33 de ani)
Functia/Institutia: secretar de stat in cadrul
Ministerului Dezvoltdrii Regionale si Turismului
(MDRT);

Experienta profesionala: 12 ani in functia de
consilier juridic (7 ani in mediul privat si 5 in cel
public).

De asemenea, noul act normativ instituie obligatia
afisdrii certificatelor de performantd energeticd
(CPE) la cladirile cu o suprafatd utild de peste 500
mp, aflate in proprietatea autoritatilor/institutiilor
care presteazd servicii publice. Dupa 9 iulie 2015,
obligativitatea afisdrii CPE se aplica si imobilelor cu o
suprafata utild de peste 250 mp.

- Cum se stabileste necesarul de energie al unei
cladiri avand consum energetic aproape de zero?
- Nivelul cantitatii necesare de energie pentru cladirile al
cdror consum este aproape egal cu zero, inclusiv cel asigurat
din surse regenerabile se stabilesc prin reglementdri
tehnice, in mod diferentiat, pe zone cu potential de energie
din surse regenerabile i se actualizeaza periodic, in functie
de progresul tehnic. Prevederile acestui articol din lege se
aplicd in mdsura in care investitiile respective se justificd
din punct de vedere tehnico-economic, in baza analizei de
rentabilitate pe durata normald de functionare a cladirii.

- Cine va acorda sanctiunile pentru nerespec-
tarea legii?

- Printre cerintele ce vor fi incluse in normativul national
se afld si obligativitatea prezentdrii CPE la vanzarea,
cumpdrarea  sau inchirierea  cladirilor/locuintelor
existente, precum si la finalizarea lucrdrilor celor noi.
Certificatul cuprinde, anexat, atat recomanddri de
reducere a consumurilor de energie ale cladirii, cu
exceptia cazurilor in care nu existd potential de reducere
semnificativa, cat si estimarea economiei de energie.
In caz contrar, se instituie, prin Inspectoratul de Stat in
Constructii (ISC) - aflat in subordinea MDRT - controlul
certificatelor de performanta energetica, al rapoartelor
de audit energetic si a celor de inspectie a sistemelor de
incdlzire/climatizare, in ceea ce priveste modalitatea de
elaborare si punerea acestora la dispozitia proprietarilor.
Prin actul normativ, se precizeaza ca lipsa documentelor
constituie contraventii, stabilindu-se si modalitatea de
sanctionare a acestora. (E.l.)

APMCR: 3,5 miliarde euro pe piata materialelor de constructii

Valoarea estimatd a pietei materialelor de
constructii in primele noud Iluni din 2011 se
situeaza la aproximativ 3 miliarde euro, pentru
intregul an fiind preconizata o cifra similard
celei din 2010, respectiv de 3,5 miliarde euro,
deoarece in trimestrul al [V-lea conditiile
climatice si bugetare impun un ritm mai scazut
de lucru in acest domeniu de activitate. Totusi,
potrivit Asociatiei Producdatorilor de Materiale de
Constructii din Romdnia (APMCR), cifra de afaceri
a firmelor din bransd reflectd doar o parte a
realitdtii, cresterile de preturi cauzate de inflatie
si costurile cu energia fiind compensate de o mai
buna organizare internd si o scidere a marjei de
profit in cazul distribuitorilor. APMCR are 28 de
companii afiliate, acestea insumdnd, anul trecut, o
cifrd de afaceri de 500 milioane de euro. Membrii
asociatiei reprezintd, de altfel, societdti cu statut
de lider pe diferite segmente din domeniul mate-
rialelor de constructii, singura exceptie fiind piata
cimentului, care are o organizatie proprie.

- Cum va evolua piata materialelor de constructii
in 2012-2013?

- Orice estimare in domeniu depinde de politica stabilitd
de reprezentantii Guvernului. Avand in vedere faptul
cd, in acest moment, la nivel comunitar se cauta solutii
de redresare, iar pe plan local nu a fost prezentatd,
incd, nicio proiectie de buget, este dificild elaborarea
unei prognoze realiste. Mai mult, in situatiile de criza,
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Claudiu Georgescu (53 de ani)
Functia/Institutia: presedinte, APMCR;
Experienta profesionala: peste 30 de aniin
domeniul materialelor de constructii.

industria constructiilor este prima afectata si isi revine
ultima. Dacd investitiile publice ar fi directionate catre
programe care sa genereze beneficii pe termen mediu
(constructia de autostrazi, reabilitarea termicd etc.)
aldturi de obiective precum: sali de sport, partii de schi
etc., atunci am putea anticipa momentul revenirii pe un
trend ascendent. De asemenea, masurile investitionale
trebuie sa fie completate de un suport legislativ adaptat
cerintelor actuale si de un pachet corespunzdtor de
stimulente financiare.

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

- Mentionati principalele tendinte din domeniu.
- Intreaga lume - si in special Europa - redescopera
sustenabilitatea constructiilor executate cu materiale
traditionale (preponderent, locale), integrate intr-o
structurd tehnologica moderna (furnizare de energie,
senzori de optimizare etc.). Aceste concepte de locuire
durabild vor trebui sprijinite de o industrie reformatd
a materialelor de constructii. De alfel, intotdeauna,
crizele economice au generat premisele unor salturi
tehnologice, ceea ce este valabil si in cazul industriei
noastre. Exemple de produse si tehnologii noi care sd
indeplineasca exigentele sustenabilitatii sunt vizibile,
iar APMCR face tot posibilul sa informeze piata despre
semnalele trendurilor viitoare.
- Ce valoare are piata produselor ecologice
pentru constructii?
- Intrebarea este foarte dificild, deoarece in Roménia
nu existd, actualmente, o procedurd unitard de
etichetare a nivelului ecologic al unui produs pentru
constructii. Exista un efort european pentru definirea
acestei «capacitati ecologice», dar nu cred ca problema
impunerii unei etichete ecologice la materialele de
constructii va fi rezolvatd curdnd. Dacd avem in vedere
0 piata a produselor naturale (piatrd, marmura sau
diverse tipuri de materiale pentru izolatii), aceasta este,
incd, slab dezvoltatd si evaluatd la cateva milioane de
euro. Este, insd, o certitudine faptul ca acest domeniu
se afld in crestere, ceea ce ar putea constitui semnalul
redresarii activitatii din industria constructiilor.

Elena ICLEANU



OPINII

ARACQ: Selectia si prioritizarea investitiilor publice este absolut necesara

In urma unei intruniri recente a Asociatiei Romdne
aAntreprenorilor de Constructii (ARACO), la care au
participat inclusiv oficiali ai ministerelor de resort,
s-a discutat despre imbundtdtirea conditiilor
impuse de Federatia Internationald a Inginerilor
Consultanti (FIDIC), astfel incat asumarea rolurilor
si obligatiilor factorilor implicati intr-un proiect s
fie clard atdt intre partenerii implicati in executie,
cdtsiintre contractanti siinvestitori. 0 altd actiune
a asociatiei constd in redactarea unui proiect de
hotdrdre de guvern cu privire la impunerea unui
sistem de certificare a competentelor profesionale
in domeniul constructiilor.

- Ce valoare ar putea avea piata de constructii in
2011?

- In pofida afirmatiilor optimiste de la debutul acestui
an, cand estimam o valoare similara celei din 2010
a pietei autohtone de constructii (respectiv de 9,7
miliarde euro), in prezent previziunile indica o involutie
pand la un nivel ce se poate situa intre 9 miliarde euro
si 9,2 miliarde euro. Din pdcate, anul curent nu pare a
fi perioada de maxim declin al sectorului specific, care
sa fie urmata de un trend ascendent incepand cu 2012,
deoarece ne confruntam din nou cu probleme nesolu-
tionate in ceea ce priveste recuperarea creantelor, cu
procedurilebirocratice deachizitiealucrdrilor publice, cu
dinamica redusd a implementdrii proiectelor / contrac-
telor, cu aplicarea masurilor FIDIC intr-o maniera
dezorganizata etc. Inca nu se poate elabora o prognoza

Laurentiu Plosceanu (43 de ani)
Functia/Institutia: presedinte, ARACO;
Experienta profesionala: 24 ani in domeniul
constructiilor.

a evolutiei domeniului specific pentru 2012, deoarece
factorii macroeconomici pe baza carora se puteau face
previziuni in anii trecuti s-au schimbat, iar turbulentele
din Grecia vor avea, cu sigurantd, repercusiuni asupra
mediului economic intern.

- Ce propuneri ati inaintat recent autoritatilor
centrale?

- Din pacate, reactiile Guvernului la propunerile ARACO
au fost tardive, foarte putine din masurile propuse fiind
adoptate de puterea executivd, astfel incat am incercat

sd ne extindem actiunile in afara granitelor tdrii,
implicand institutii internationale, Comisia Europeand,
Fondul Monetar International, prin transmiterea de
scrisori, solicitari, cereri de intrunire etc., in vederea
sprijinirii - companiilor de constructii autohtone.
De asemenea, am solicitat o crestere a gradului de
transparentd in ceea ce priveste atribuirea proiectelor
publice care vor fi licitate in curand si a celor vizate
in 2012, deoarece, pana in prezent, au existat mii de
investitii nefinalizate, a caror viabilitate este indoielnica
din cauza imposibilitatii obtinerii fondurilor necesare
definitivarii. Astfel, pentru executiv, selectia si prioriti-
zarea investitiilor pentru care vor fi alocate resurse este
absolut necesara. Totodatd, incd din primul trimestru
a.c.,am propus la Bruxelles reducerea nivelului TVA (cel
putin pand la 19%), precum si diminuarea CAS.

- Ce directii ar trebui sa urmeze companiile
autohtone specializate?

- Pentru evitarea expunerii la riscuri suplimentare,
recomandam firmelor de constructii sa se documenteze
cu privire la asigurarea finantdrii inainte de a se implica
intr-un proiect. ARACO poate sprijini firmele membre
pentru obtinerea de finantdri, chiar si prin implicare
directd, datoritd parteneriatelor pe care le avem cu
investitori privati din China sau America de Nord.
Totodata, societatilor ce dispun de capacitati neexploa-
tate le propun implicarea in proiecte ce se dezvolta in
prezent in nordul Irakului, urménd a fi vizate si cele
ce se vor deschide in 2012 in Africa de Nord (Tunisia,
Algeria si Eqipt). (S.E.)

OAR: Aspectele economice si sodale, reflectate in activitatea arhitectilor

Misiunea principald a Ordinului Arhitectilor din
Romdnia (OAR) este orientata spre promovareaservi-
ciilor de arhitecturd, pentru nivelul calitativ al cdrora
estenevoiedeun cadru optim de exercitare a profesiei.
Organizatia deruleaza multiple proiecte de stimulare
a activitdtilor care conduc la calitate in arhitecturd,
de formare continud a profesionistilor din bransd si
de colaborare cu cdt mai multe entitdti/organizatii
ce au obiective comune. in ultima perioadd, au fost
initiate actiuniin directia instaurdrii unui mod diferit
de contractare alucrdrilor publice, altul decdt pe baza
criteriului de pret scdzut, practicat - in detrimentul
calitdtii - pe plan autohton. in ultimul timp, tot mai
mulfi arhitecti din noile generatii de specialisti afiliati
si-au adus contributia prin participarea activa la
proiectele 0AR.

- Care este trendul arhitectural actual?

- Asa cum s-a intamplat in orice epocd, indiferent de
conditiile sociale, arhitectura se inscrie pe doud directii
principale, respectiv cea care tatoneaza evolutia/schim-
barea/progresul (denumitd avangarda) si linia impusa de
piatd, care are, la randul sau, multiple nuante si fatete.
Pe plan intern, proiectele avangardiste se raporteaza la
stadiul actual de dezvoltare a arhitecturii autohtone, fara
a putea fi considerate remarcabile la nivel international,
deoarece societatea se afla intr-un stadiu primitiv in
ceea ce priveste identificarea si constientizarea propriilor
valori. Arhitectura/proiectarea avangardista este carac-
terizatd de geometrii avansate si design parametric,

Serban Tiganas (48 de ani)
Functia/Institutia: presedinte, OAR;
Experienta profesionala: 23 de aniin domeniul
arhitecturii.

prin implicarea computerelor in definirea/optimizarea
morfologiilor spatiale. In schimb, directia impusd de
piatd arhitecturii este aceea de orientare catre «cladirile
verzi» si constructiile sustenabile, nu numai din punct de
vedere al performantelor energetice, ci intr-o manierd
complexd de abordare.

- In ce directie s-a orientat activitatea OAR in
ultima perioada?

- Avand in vedere interesul deosebit pe care il avem pentru
colaborarea cu organizatiile nonguvernamentale implicate

in procesele de consultare publicd in cazul obiectivelor de
anvergurd, ne-am expus punctul de vedere cu privire la
cateva obiective in acest sens - Rosia Montana si diame-
trala Buzesti-Berzei-Uranus - cea de-a doua propunere
avand avantajul de a deveni un punct de referintd pentru
modul in care vor fi abordate in viitor, din punct de vedere
al transparentei si consultarii reale, marile proiecte urbane.
In 2011, activitatea OAR s-a orientat citre arhitectura
spatiului public, dorind, in continuare, sa contribuim la
schimbarea viziunii in ceea ce priveste necesitatea conser-
varii i utilizarii patrimoniului construit - dat fiind rolul de
model pe care trebuie sa-l capete investitiile publice - si
sd reugim sa implementdm o strategie autohtond unitara
pentru domeniul arhitecturi.
- Care sunt aspectele specifice sectorului de
constructii?
- Reluarea trendului ascendent n acest domeniu nu
va fi posibild decat in cazul in care investitorii (publici
sau privati) vor reusi sd dezvolte proiecte juste (de tipul
celor in care fiecare particpant castigd). Acest lucru
se poate realiza prin identificarea unei noi abordari
a constructiilor. Tn prezent, Uniunea Europeana se
confrunta cu problemele economice din Grecia si alte
situatii negative subsecvente, actionand precaut, ceea
cefnseamna cd trebuie sd ne concentrdm pe urmadtorul
ciclu de finantari europene - cel din 2014 - care va
impune conceptul de plan integrat de mobilitate
intermodald, neregdsit deocamdata in proiectele de
infrastructura dezvoltate recent.

Simona ENE
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ROGBC: Initiative complexe pentru promovarea «cladirilor verzi»

Romania Green Building (RoGBC), prin intermediul
companiilor membre, in calitate de dezvoltatori
sau parteneri - cheie, a certificat pe plan intern opt
imobile, acestea detindnd, in prezent, statutul de
«clddiri verzi». De asemenea, alte 19 clddiri sunt in
faza de certificare si se poartd discutii cu mai mult de
30 de investitori pentru realizarea altor constructii
de acest tip. Cel mai des certificate sunt imobilele
de birouri, diferenta fiind constituitd de dlddiri
cu destinatie comerciald, centre sanitare, unitati
rezidentiale, fabrici si hoteluri.

- Ce inseamna o constructie sustenabila din
categoria «cladirilor verzi»?

- In termeni generali, o «ddire verde» reprezinti o
constructie ce este proiectatd, construitd si exploatata astfel
incat s contribuie la reducerea consumului de resurse fosile
si aimpactului asupra planetei, asigurand - in acelasi timp -
utilizatorilor un mediu de viatd benefic si confortabil. Acest
tip de constructii se caracterizeazd printr-o reducere a
consumului de energie de cel putin 30%. Avantajele utilizarii
unei cantitdti reduse de energie sunt mai ales de natura
finandiard, dar, in acelasi timp, au influentd asupra sanatatii
ocupantilor cladirilor.

- Cum se implica activ RoGBC in demersul de
promovare a conceptului de case pasive/active?
- n prezent, promovam in mod activ mijloacele intermna-
tionale de evaluare din domeniul «cladirilor verzi» (stan-
dardele LEED, BREEAM si DGNB), precum si multe dintre
conceptele importante ale procesul de constructie a unui

A

Steven Borncamp (42 de ani)
Functia/Institutia: fondator i presedinte al
Consiliului Roman pentru Cladiri Verzi;
presedinte al Build Green Central Eastern Europe;
Experienta profesionala: 18 ani in domeniul
cladirilor eficiente energetic.

imobil de acest tip. De asemenea, am dezvoltat un grup de
lucru pentru demersuri legislative ce are ca scop promo-
varea politicilor i a intereselor din domeniul constructiilor
verzi. Totodatd lucrdm pentru a coordona obiectivele
strategice in ceea ce priveste acest tip de constructii la nivel
mondial. T acelai timp, suntem implicati in numeroase
programe de profil. Dintre acestea, am putea mentiona:
participarea la un proiect care are ca scop extinderea

actiunii de reabilitare a locuintelor, in special pentru
locatarii cu venituri mici, derulat impreuna cu Ministerul
Dezvoltdrii Regionale si Turismului, Ministerul Mediului i
Padurilor si Programul Natiunilor Unite pentru Dezvoltare
in Romania; parteneriatul activ in cadrul comisiei care se
ocupd cu eco-etichetarea cladirilor din cadrul Comisiei
Europene sau prezenta la simpozioanele organizate de
guvern sau in beneficiul acestuia. De asemenea, sustinem
implementarea procesului de audit (in colaborare cu repre-
zentantii Executivului, ai Asociatiei Auditorilor Energetici,
Asociatiei Inginerilor de Instalatii si ai Asociatiei Romane
de Facility Management - ROFMA si, pana acum, am avut
succes in ceea ce priveste promovarea Certificatelor de
Performanta Energeticd, prezentand stimulentele aferente
acestora, cum ar fi ,Creditele Verzi” Organizatia noastrd
asigura, in acelai timp, atestarea,Romania Green Building
Professional’, ce ofera recunoasterea faptului ca detindtorul
acesteia a fost instruit in domeniul conceptelor de baza
necesare pentru a contribui la livrarea cu succes a unui
proiect de constructie «verde».

- Este pregatita piata nationala sa accepte ideea
constructiei pe scara larga de cladiri verzi?

- Considerdm cd va i o surpriza foarte placuta - atat pentru
beneficiarii finali, cat si pentru comunitatea internationald
- modul extrem de rapid in care conceptul de «cladiri verzi»
se va extinde in Romania. Existd o mare disponibilitate
in acest sens, fundamentatd pe o puternica schimbare
de practici pentru a construi cladiri mai bune, la costuri
scazute si la care se integreaza tehnologii care inglobeaza
experienta altor piete externe. (C.P.)

AAEC: Peste 1.100 de auditori energetici, atestati la nivel national

La nivel national, au fost atestati, pdnd la data de
1 septembrie 2011, circa 1.185 de auditori energe-
tici pentru clddiri, potrivit listei auditorilor publi-
cata pe site-ul Ministerului Dezvoltdrii Regionale
si Turismului (MDRT). Dintre acestia, 191 sunt
membri ai Asociatiei Auditorilor Energetici pentru
Clddiri (AAEC), infiintatd in 2004. Organizatia
autoritatile locale, centrale i clientii finali pentru
promovarea eficientizdrii energetice a clddirilor, in
vederea reducerii consumului energetic siin scopul
realizdrii tintelor stabilite de Uniunea Europeand
prin politicile de energie si mediu. Pentru a inde-
plini aceste deziderate, se impun mdsuri sustinute
de reducere a consumului de energie si de utilizare
aresurselor regenerabile.

- Ce presupune perfectionarea profesionala in
domeniul auditului energetic?

- Acreditarea in acest domeniu este reglementatd de
,Regulamentul privind atestarea auditorilor ener-
getici pentru cladiri’, aprobat prin Ordinul MDRT nr.
2237/2010, publicat in Monitorul Oficial al Romaniei,
Partea |, nr. 683/08.10.2010, cu modificdrile ulterioare.
Persoanele careindeplinesc conditiile prevazutein acest
document si doresc sa devind auditori energetici pentru
cladiri trebuie sa prezinte un certificat de absolvire a
unui curs specializat in domeniul performantei ener-
getice a cladirilor si a instalatiilor aferente sau, dupd
caz, diploma de master/studii aprofundate/doctor in

38 AGENDA CONSTRUCTIILOR NR. 87 -

-~

\ :
e

S
\
v

Daniela Rotariu (44 de ani)
Functia/Institutia: vicepresedinte, Asociatia
Auditorilor Energetici pentru Cladiri (AAEC);
Experienta profesionala: 5 ani in domeniul
auditului pentru cladiri.

inginerie civila/mecanicd/arhitectura. Totodatd, exista
la nivel national anumite centre universitare care au
programe de masterat pentru aceastd specializare.

- Cerol si-au asumat auditorii energeticiin cadrul
programului national de reabilitare a locuintelor
multietajate, derulat de autoritatile centrale si
locale?

- Programul national multianual privind cresterea
performantei energetice la imobilele multietajate se

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

desfasoara conform OUG 18/2009, cu completdrile
ulterioare. Interventia auditorului energetic pentru
dadiri este foarte bine stabilita, derulandu-se in
etapa privind proiectarea lucrdrilor de interventii,
cand se realizeazd auditul energetic, cu toate etapele
necesare a fi parcurse pentru elaborarea acestuia. De
asemenea, auditorul energetic intocmegte certificatul
de performantd energetica pentru cladirea reabilitatd,
document necesar la receptia finald a acesteia.
- Cum se implica activ AAEC in demersul de
promovare a conceptului de case pasive/active,
inclus in noua strategie europeana 20-20-20?
- (a urmare a colaborarii apropiate cu organizatii
europene care au ca obiect de activitate domeniul
caselor pasive, membrii AAEC sunt foarte bine
informati in ceea ce priveste toate conditiile pe care
trebuie sd le indeplineasca o clddire pentru a putea
intra in categoria caselor pasive. Astfel, s-a implicat
in diseminarea informatiilor legate de conceptul de
casd pasivd inca de la aparitia acestuia in Romania.
De asemenea, in prezent, este un participant impor-
tant la realizarea proiectului casei pasive din cadrul
Universitatii Politehnice din Bucuresti. Tn acelasi
timp, AAEC este unul dintre initiatorii conceptului de
casd activd la nivel mondial. 0 asemenea constructie
asigurd un climat sdndtos si confortabil pentru
locuitorii sdi si are un impact pozitiv asupra mediului,
energia necesara functionarii fiind asigurata exclusiv
din surse regenerabile.

Camelia PANTEL
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AICPS: Se impune certificarea inginerilor in functie de competente

in prezent, in cadrul Asociatiei Inginerilor
Constructori Proiectanti de Structuri (AICPS) sunt
afiliati peste 2.000 de membri (profesori universi-
tari, doctori ingineri, experti in domeniu, ingineri
proiectanti si a verificatori de proiecte) in ultimul
deceniu fiind constituite noi filiale regionale, in
timp ce altele sunt in curs de organizare. Pentru
a veni in sprijinul inginerilor, asociatia a reluat
o initiativd referitoare la exercitarea meseriei
specifice cu drept de liberd practicd (denumitd
»Propunerea legislativa privind exercitarea
profesiei de inginer constructor cu drept de liberd
practicd, infiintarea, organizarea si functionarea
Camerei Inginerilor din domeniul Constructiilor
din Romdnia”), care se afld, in prezent, in analizd
la Camera Deputatilor.

- Care sunt principalele probleme in domeniul
specific?

- Avand in vedere riscurile pe care le implicd proiec-
tarea necorespunzatoare a structurilor de rezistentd a
constructiilor, noile normative in domeniul calificarii
profesionale a inginerilor si recunoasterea acestora in
spatiul Uniunii Europene impun certificdri profesionale
in functie de treptele de competenta si de specialitate
a acestora. Aceastd responsabilitate revine asocia-
tiilor profesionale. In Legea nr. 50/1991 se interzice
semnarea proiectelor pentru executia sau autorizarea
constructiilor, inginerilor ce nu au absolvit studii de
specialitate in domeniul constructiilor/arhitecturii/

Petre lonita (76 de ani)
Functia/Institutia: director executiv, AICPS;
Experienta profesionala: 56 ani in domeniul
constructiilor.

instalatiilor, recunoscute de statul roman. Totodatd,
directiva 2005/36/CE si Legea nr. 200/2004 prevede,
in mod suplimentar, detinerea unui certificat de
atestare profesionald, pentru demostrarea experientei
in domeniu. Astfel, AICPS a transmis propunerea catre
Ministerul Dezvoltarii Regionale si Turismului (MDRT -
autoritatea autohtond de resort) pentru atestarea
inginerilor proiectanti de structuri si aprobarea requla-
mentului de atestare formulat de asociatie, in functie
de criteriile de competenta.

- Cum se prezinta situatia din sectorul de
constructii?
- Consider cd actualele semnale de revigorare a
sectorului de constructii si cresterea volumului de
lucrdri, indicate de anumite firme si de institutul
de statisticd, ar trebui sa ridice anumite semne de
intrebare cu privire la cat de posibila este revenirea
dupd recesiune, in contextul actual. Dacd piata
constructiilor ar inregistra o majorare semnificativa in
2011, este dificil de explicat persistenta problemelor
in domeniu. Tn aceste conditii, sunt de parere ¢ piata
specifica se afld in stationare sau chiar se va inscrie pe
un trend descendent, avand in vedere lipsa fondurilor
pentru realizarea investitiilor, a cererii de spatii
rezidentiale/comerciale/de birouri, precum si declinul
sectorului industrial.
- Ce solutii exista pentru atestarea calitatii de
inginer proiectant?
- Pe baza requlamentului propriu, AICPS a atestat
pana in prezent peste 400 de membri - cu diplome
ce au inceput sd fie recunoscute si chiar solicitate de
Administratia Statului - insa este absolut necesara
promovarea unor reglementdri pe plan autohton,
pentru recunoasterea calificdrilor profesionale a
inginerilor constructori. In prezent, acestia nu-si
pot exercita meseria decat in tard, nefiind admisi sa
lucreze in statele membre ale Uniunii Europene, fard
a avea certificarea experientei profesionale de catre
asociatiile profesionale de profil.

Simona ENE

AIVR: Scadere de pana la 10% in domeniul lacurilor si vopselelor

Asociatia Industriei Vopselelor din Romdnia (AIVR)
functioneazd din anul 2000, fiind infiintatd la
initiativa unui grup de firme implicate in mod
direct pe piata de lacuri si vopsele din Romdnia,
pentru a asigura un context favorabil dezvoltdrii
companiilor afiliate si a reprezenta interesele aces-
tora in fata autoritdtilor. Obiectivele asociatiei
vizeazd imbundtdtirea permanentd a sigurantei
produselor chimice, prin promovarea si utilizarea
de materii prime in concordantd cu noua legislatie
europeand. In prezent, organizatia are 19 membri
care realizeazd circa 75% din productia nationald
de materiale pentru protectie/finisare si au o cifrd
de afaceri insumatd de 180 milioane de euro.

- Care vor fi principalele tendinte in industria
vopselelorin 2012?

- Este posibil ca piata constructiilor sd inregistreze o
usoard crestere in anul viitor, insd revenirea ar putea fi
amanata de foarte multi factori externi si, nu in ultimul
rand, de strategia Guvernului privind investitiile in
infrastructurd. Industria de vopsele din Romania s-a
schimbat mult in ultimii 10 ani, cercetarea si dezvoltarea
de produse noi devenind un imperativ pentru asigurarea
dezvoltarii sustenabile. Astfel, in perioada urmatoare, in
categoria vopselelor arhitecturale vor fi prezente pe piatd
atat produse «verzi» (avand continut redus de compusi
organici volatili sau inscriptionatd eticheta ecologica
europeand), cat si produse care care folosesc nanoma-
teriale, in timp ce segmentul industrial va fi caracterizat

Jakab Zoltan (56 de ani)

Functia/Institutia: presedinte al Asociatiei
Industriei Vopselelor din Romania (AIVR);
Experienta profesionala: 20 de ani in domeniu.

de dezvoltarea acoperirilor de protectie, preponderent a
vopselelor termospumante.

- Ce valoare estimati ca va inregistra piata de
lacuri si vopsele in acest an?

- Piata roméaneascd de vopsele a scazut de la peste 330
milioane de euro in 2008 la mai putin de 250 milioane de
euro in 2010. Pentru anul in curs, estimam o diminuare
cuprinsd intre 5% si 10% fata de nivelul din anul anterior.
Principala problemd a industriei de lacuri si vopsele o
constituie riscul de intrare in faliment a firmelor din

bransd. In 2011 am inregistrat al treilea an de reducere
dramaticd a consumului specific (-15% in 2009, -10%
in 2010 si probabil -10% in acest an), concomitent cu o
sporire a costului materiilor prime de 15% in 2010 si de
peste 20% in prima jumdtate a lui 2011. Doud materiale
esentiale (uleiul de soia si dioxidul de titan) inregistreazd,
in acest moment, prefuri record. Astfel, toti producatorii se
confrunta cu reduceri substantiale ale marjelor brute si, in
consecintd, cu o erodare puternica a nivelului de profitabi-
litate. Tn cei trei ani de recesiune am epuizat mésurile de
reducere a costurilor. A sosit timpul ca Guvernul sa reducd
povara fiscalitatii, iar bancile sa relanseze creditarea.
- Cum va evolua pretul vopselelor in perioada
urmatoare?
- Costurile cu materiile prime depdsesc 50% din prefurile
finale practicate de producdtorii de lacuri si vopsele. De
asemenea, acestia nu pot inlocui materiile prime care
lipsesc sau pe cele care au inregistrat cresteri semnifi-
cative de pref cu substante de calitate slabd, din respect
fatd de clienti si mari, insd, in acelasi timp, nici nu pot
absorbi in totalitate asemenea majordri. Pretul vopse-
lelor s-a majorat cu 5%-7% in acest an si estimez cd va
mai creste i in primdvara lui 2012. Raportul dintre gradul
de absorbtie a scumpirilor de cdtre producatori si cel
resimtit de consumatori este de 50%. Astfel, daca pand
acum populatia cheltuia aproximativ 600 lei/an pentru
achizitia produselor necesare redecordrii/renovarii unui
apartament cu trei camere, de acum inainte vor achita cu
5%-10% mai mult pentru acest tip de interventii.

Elena ICLEANU
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CARPATCEMENT: Este vizata dezvoltarea diviziilor de agregate si betoane

Vinzdrile producatorului de ciment Carparcement
s-au situat, in primele sase luni ale acestui an, la un
nivel similar celuiinregistrat in aceeasi perioadd din
2010. Avand in vedere faptul cd proiectele anuntate
de autoritdtile publice nu au fost, incd, demarate,
iar marile lucrdri de infrastructurd sunt intdrziate,
cererea de ciment din Romdnia a fost sustinutd
strict de obiective individuale si de consumatorii
mici. Pentru 2011, conducerea grupului anticipeazd
o0 mentinere a cantitdtilor comercializate la nivelul
din 2010, cu o posibild crestere usoard spre sfarsitul
anului, in cazul demardrii proiectelor de infrastruc-
turd anuntate. Ca o caracteristicd generald, piata se
afliin scddere usoard, dar se estimeazd o stabilizare
adomeniului pe termen scurt.

- Ce perspective de dezvoltare aveti pentru
perioada urmatoare?

- In pofida contextului economic dificil, am reusit
sd obtinem rezultate operationale satisfacdtoare in
primele sase luni ale acestui an, comparativ cu aceeasi
perioadd din 2010. Pentru intervalul urmdtor, ne-am
propus consolidarea si dezvoltarea pozitiei detinute
de Carpatcement Holding pe piatd si cresterea perfor-
mantei pe plan intern. In vederea realizarii acestor
obiective, am actionat in tofi acesti ani, la nivelul
tuturor diviziilor (ciment, betoane si agregate). Pe
termen mediu, ne vom concentra pe dezvoltarea aface-
rilor cu agregate si betoane, pentru a putea raspunde
cat mai bine exigentelor clientilor si partenerilor

Florian Aldea (48 de ani)

Functia/Firma: director general, Carpatcement Holding;
Experienta profesionala: 22 de ani in domeniul
cdmentuluisi al betoanelor.

nostri. De asemenea, vom continua sd ne consolidém
imaginea companiei.

- Veti derula pe termen scurt investitii in noi
unitati de productie?

- Avand in vedere atat scderea pietei constructiilor din
acest an, cat si diminuarea cererii pe piata cimentului,
consideram d nu se justific eventualele investitii in noi
unitati de productie. Estimém cd, in prezent, dispunem de
capacitdtile necesare pentru a raspunde cererii specifice in
urmatorii cinci ani. Deocamdatd, ne mentinem activitatea

in conformitate cu trendul pietei, insd este dificil de cuan-
tificat posibilul impact al unui nou val de crizd mondiala
pentru evolutia pietei contructiilor din 2012.
- Cum va evolua pretul cimentului in continuare?
- Sunt multi factori care influenteaza pretul de vanzare
a cimentului, dar cel maiimportant este piata - singurul
element de reglare a acestuia. Totodatd, constatam
0 presiune mare pe termenele de plata, care tind sd
creascd. Mai existd o serie de factori care influenteaza
costurile, cum ar fi pretul energiei electrice, al gazelor
si altor combustibili, majorarea cotatiei petrolului i
motorinei i, nu in ultimul rand, inflatia.
- Cum se va dezvolta sectorul constructiilorin 2012?
- Speram ca procesul de contractie a pietei sa inceteze
in 2011, iar volumul lucrdrilor din domeniu sd se
mentind cel putin la nivelul anului precedent. Probabil
¢ain 2012 vom putea observa o revenire mai puternica
pe un trend ascendent, intrucdt Romania are nevoie
de mult mai multe investitii fatd de alte tari din UE.
Dacd Guvernul va respecta programul de lucrri de
infrastructurd anuntat initial, probabil c@ ponderea
acestora pe piata constructiilor se va mari fatd de cota
proiectelor rezidentiale. Astfel, va fi observata o reve-
nire sustenabild a domeniului numai atunci cand va
exista si finantare pentru aceste investitii. In ansamblu,
pentru 2012 ne asteptam la cresteri de pana la 5% in
sectorul constructiilor, aceasta evolutie fiind posibild
numai prin lansarea marilor proiecte de infrastructurd
sia lucrarilor ingineresti.

Elena ICLEANU

TERRA: Majorare de 18% aincasarilor in intervalul ianuarie-septembrie

Terra Romdnia Utilaje de Constructii este
reprezentant exclusiv pe piata romdneasca al
concernului britanic JCB - important fabricant
de echipamente cu venituri de aproximativ doud
miliarde lire sterline in 2010. De asemenea, din
portofoliul companiei fac parte mrcile Palfinger,
Sennebogen, McCloskey, Rubble Master, Bell
Equipments, Jumbo, HBM Nobas, Comansa si Rohr,
serviciile oferite presupundnd vdnzarea si inchi-
rierea de utilaje noi si second-hand, consultantd
in domeniu, instruire a operatorilor, precum si
servicii post-vanzare i livrare a pieselor de schimb.
Din punct de vedere financiar, in luna septembrie
2011 s-a raportat o crestere de aproximativ 18% a
cifrei de afaceri fatd de intervalul similar al anului
trecut.

- Ce evolutie a inregistrat piata de utilaje din
Romania in acest an?

- Tn primele noua luni din 2011, numérul total al
utilajelor livrate pe plan national a inregistrat o crestere
cu aproximativ 80% fatd de aceeasi perioadd a anului
trecut. Mentionam cd, in trimestrul al doilea a.c., ritmul
ascendent s-a accelerat, iar in acest context, in perioada
ianuarie - martie 2011 (interval pentru care definem
date disponibile), vanzarile Terra Romania Utilaje de
Constructii au inregistrat o majorare de circa 45%.
Piata pe care activdm se afld, in prezent, intr-un proces
de recuperare, dupa scaderea brusca a comenzilor
incepand din iarna anului 2008 si continuand in 2009 si
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Petre Babiceanu (41 de ani)

Functia/Firma: director general, Terra Romania
Utilaje de Constructii;

Experienta profesionala: 10 ani in pozitii de
management in cadrul companiei.

2010, cand vanzarile s-au diminuat dramatic, din cauza
blocajelor din sectorul constructiilor.

- Prezentati principalele santiere in cadrul carora
livrati utilaje pentru constructii.

- Vanzdrile noastre inregistreazd, in principal, tendinte
similare in majoritatea regiunilor tarii, deoarece benefi-
ciem de o reprezentare foarte buna la nivel national. Dintre
cele mai importante santiere in cadrul carora am furnizat
utilaje pentru constructii se afld cele ce vizeaza obiective

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

importante de infrastructura, respectiv executia auto-
strazilor Bucuresti-Ploiesti, Timisoara-Lugoj, tronsonului
Deva-Orastie si reabilitarea drumurilor judetene din Cluj.

- Precizati categoria de echipamente pentru care
s-au inregistrat cele mai multe cereri.

- Produsele care se mentin in topul solicitdrilor pe care
le primeste compania noastrd raman, in continuare,
buldoexcavatoarele, care, datoritd unei game variate
de atasamente disponibile, sunt preferate de cdtre
clientii nostri pentru executia de lucrdri generale.
Dintre furnizorii de utilaje sunt avantajati, in special, cei
care livreazd echipamente cu functiuni multiple si pot
asigura serviciile aferente unui parc complex de masini.
0 atentie deosebitd este acordata si operatiunilor
post-vanzare.

- Care sunt obiectivele companiei pentru peri-
oada urmatoare?

- Pe termen scurt si mediu, avem in vedere consolidarea
cotelor de piata actuale pentru toate categoriile de
produse, atat in cazul marcilor traditionale, cat si la
cele specializate. De asemenea, vizam imbunadtafirea
calitatii serviciilor prestate si cresterea gradului de
indeplinire a exigentelor clientilor. Ne orientdm
permanent catre dezvoltarea portofoliului de produse,
pentru a putea livra 0 gama cat mai variata de solutii
destinate oricdrui tip de aplicatie care se bazeaza pe
folosirea utilajelor de de constructii (rezidentiale, nere-
zidentiale, demoldri si prelucrare a degeurilor aferente,
utilitati, reciclare, sortare si concasare, precum si pentru
domeniul exploatdrilor forestiere, miniere etc.). (E.I.)
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LAFARGE: Mentinere a livrarilor de ciment pe plan local

Vinzirile de ciment ale Lafarge Romdnia s-au
stabilizat in primul semestru a.c., oficialii companiei
anuntdnd o usoard crestere (+0,4%) fatd de nivelul
din aceeasi perioada a anului trecut. Cantitatea de
ciment livratd la nivel national a sporit cu 1,4%, un
efect negativ asupra incasdrilor fiind reprezentat
de diminuarea cu 1% a preturilor si de fluctuatiile
cursului de schimb valutar. Pentru intregul an, condu-
cerea grupului estimeazd o stagnare a veniturilor
la nivelul din 2010, o imbundtdtire a conditiilor din
industria de profil fiind previzionatd la nivelul lui
2012. Pe plan national, compania a finalizat, recent,
implementarea unui proiect european pentru asigu-
rarea sanatdtii si securitatii angajatilor.

- Care sunt rezultatele aplicarii noului proiect
investitional?

- Investitia, in valoare de 0,7 milioane de lei, a fost
finantatd prin intermediul Programului Operational
Sectorial - Dezvoltarea Resurselor Umane (POS-DRU)
2007 - 2013 si de rezultatele acesteia au beneficiat
peste 500 de angajati. Proiectul s-a incadrat in politica
de sdnatate si securitate a companiei Si a venit in
completarea activitatilor anuale pe care le desfasuram
pentru stabilirea celor mai eficiente actiuni de prevenire
a riscurilor la locul de munca. Aplicam si imbunatatim
continuu procedurile de siguranta si deruldm cursuri de
exersare a comportamentelor sigure ce implicd direct
angajatii si contractantii, prin participarea la activitati
specifice, inclusiv de sensibilizare, cu ajutorul unor

Jr?.

Phillipe Questiaux (59 de ani)

Functia/Firma: director general, Lafarge Ciment
(Romania); Experienta profesionala: 25 de aniin
industria europeana a cimentului.

materiale informative adecvate. Unul din rezultatele
imediate ale implementarii proiectului a fost repre-
zentat de cregterea productivitatii in fabrici.

- Ce obiective ati stabilit pe termen mediu?

- In perioada urmétoare avem in vedere dezvoltarea
gamei de produse si servicii, precum si integrarea
solutiilor existente si a altora noi, elaborate la nivelul
grupului i al centrelor de cercetare si dezvoltare, prin
inovare si munca sustinuta in laboratoarele Lafarge. De
asemenea, ne vom preocupa si in viitor de sanatatea i

siguranta angajatilor proprii, precum si de ale colabo-
ratorilor nostri.
- Cum credeti ca se va dezvolta, in continuare,
piata constructiilor?
- Miza iesirii din actuala incertitudine economica o
constituie mdsurile luate de autoritati pentru initierea
cat mai rapidd a marilor proiecte de infrastructurd.
Principala tendintd remarcatd in ultima perioadd pe
piata constructiilor fost reprezentata de realizarea unor
obiective de dimensiuni si anvergura reduse, ceea ce
s-a reflectat in cresterea ponderii vanzarilor de ciment
la sac. Tn ceea ce priveste efectul asupra afacerilor
Cu agregate si betoane, am inregistrat o limitare a
comenzilor atat din punct de vedere cantitativ, cat si al
timpului acordat pentru livrarea materialelor.
- Descrieti evolutia vanzarilor grupului Lafarge
in primul semestru.
- Vanzdrile realizate de Lafarge in regiunea Europei
(entrale si de Est au sporit, in semestrul intai, cu 22% fatd
de perioada similara din 2010, in special datorita livrarilor
din Federatia Rusa si Polonia, unde s-au consemnat
evolutii optime (+45%, respectiv +38,3%), in timp ce
veniturile din Serbia au crescut cu 4,3%. La nivel de grup,
in ianuarie - iunie 2011, am inregistrat o cifrd de afaceri de
7,97 miliarde euro, in crestere cu 3% fatd de acelagi interval
al anului trecut. Cererea de ciment a inregistrat o crestere
constantd in ultimele doud trimestre, insa veniturile au fost
influentate negativ de nivelul ridicat al inflatiei si de ritmul
lent de redresare a pietelor dezvoltate.

Elena ICLEANU

ARISTON: Venituri estimate de peste 32 milioane de euro

Conducerea companiei Ariston Thermo, unul dintre
principalii furnizori de centrale termice de aparta-
mentdin Romdnia, si-a propus realizarea unei cifre de
afaceri de 32 milioane de euro in acest an, in crestere
 6,7% fatd de cea anuntatd in 2010 (respectiv,
30 milioane de euro). in primele sase luni din 2011,
societatea a raportat o mentinere a incasdrilor la
nivelul aceleiasi perioade a anului trecut, insd a fost
inregistratd o dinamicd diferitd in ceea ce priveste
comercializarea principalelor categorii de produse.
Astfel, a fost consemnatd o crestere semnificativi
a vénzdrilor de sisteme solare i a celor de boilere
electricesi o stabilizare alivrdrilor de centrale termice,
insd sezonul de vdrf pentru ultima categorie se afld in
perioada septembrie-octombrie. in prezent, peste
65% din veniturile Ariston Thermo sunt asigurate de
centralele termice murale, 25% de boilerele electrice
si 10% de sistemele solare.

- Cum a evoluat piata de echipamente termice in
primul semestru a.c.?

- Discutiile privind posibila eliminare a subventiilor la
energia termica au avut un impact pozitiv asupra pietei
incd din 2010, determinand o crestere cu 35% a vanzarilor
din domeniu, la 135.000 de unitati (de la 100.000 de bucati
in 2009), iar la inceputul acestui an estimam mentinerea
trendului ascendent al acestui segment. Totusi, anuntul
Guvernului privind eliminarea subventiilor acordate pentru
incalzire a fost facut destul de tarziu, iar in momentul de
fatd, pretul la care va fi facturat agentul termic in iarma
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Catalin Draguleanu (36 de ani)
Functia/Firma: director de vanzari, Ariston
Thermo Romania;

Experienta profesionala: 8 ani in cadrul
departamentului de vanzdri al Ariston Thermo
Romania.

2011-2012 rdmane la latitudinea autoritdtilor locale,
qre incearcd sa identifice solutii eficiente. Conform
datelor oficiale raportate de Autoritatea Nationald de
Reglementare pentru Serviciile Comunitare de Utilitati
Publice (ANRSC), in primele sapte luni ale anului 2010 s-au
debransat peste 14.400 de apartamente de la sistemul
centralizat de incdlzire, in timp ce in intervalul ianuarie -
iulie 2011 numdrul acestora a ajuns la 17.700 (respectiv,
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o crestere de 23%). Totusi, cele mai multe debransari au
loc in intervalul august-octombrie, in 2010 in aceastd
perioada renuntand la sistemul centralizat circa 62% din
totalul celor debransati.

- Ce previziuni aveti pentru perioada urmatoare?
-n conditiile in care anuntul eliminarii subventiilor acor-
date de catre Guvern a fost facut relativ tarziu siinca nu se
cunoaste pretul mediu la care va fi facturatd gigacaloria
catre populatie, iar debrangarea este o procedurd de
durata, multi consumatori vor fi dependenti de sistemul
centralizat si in actualul sezon rece. Probabil ca numarul
debrangarilor va inregistra o cregtere in 2012, influenténd
pozitiv piata centralelor termice.

- Care a fost volumul livrarilor la jumatatea
anului 2011?

- I ceea ce priveste comercializarea de centrale termice,
vanzdrile sunt puternic influentate de sezon, majoritatea
acestora avand loc in a doua jumatate a anului, cdnd se
intensificd debransdrile de la sistemul centralizat §i se
recurge la instalarea unui sistem propriu de incdlzire.
In prima jumétate din 2011 am reusit s3 ne mentinem
vanzdrile la nivelul aceleiasi perioade din 2010, fara a
beneficia de contextul favorabil al celorlalti ani. Una din
zonele in care am inregistrat evolutii optime ale livrarilor
este reprezentatd de municipiul Timisoara, unde autoritd-
tile locale au anuntat majorarea cotei gigacaloriei inca de
iarna trecuta, motivul invocat fiind faptul ca acestea nu mai
pot sustine subventiile proprii. in acest sens, s-a constatat o
crestere a pretului agentului termic din sistemul centralizat
cu aproximativ 55%. (E.I.)
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TRANE: Produsele de service au o pondere de 30% in cifra de afaceri

e ————

Concernul Trane, cu sediul centralin SUA, este parte
a grupului international Ingersoll Rand, fiind unul
dintre cei mai importanti producdtori mondiali
de echipamente HVAC, fondatd in 1885 de James
Trane. Specialistii societdtii au imbundtdtit in
mod fundamental conceptul respectiv odatd cu
lansarea, in 1938, a primului echipament ermetic
de refrigerare centrifugald. Produsele Trane sunt
prezente pe piata din Romdnia de peste 40 de ani,
fiind instalate la o serie de obiective de referintd.

- Cum se desfagoara activitatile companiei pe
care o administrati, pe piata autohtona?

- Practic, reprezentanfa locala a inceput activitatea
in Romania in 2003, desi produsele noastre erau deja
cunoscute pe aceastd piatd, dovedindu-si fiabilitatea si
performantele tehnice. In prezent, oferta reprezentantei
Trane include doar o parte dintre produsele promovate pe
continentul nord-american, cele mai importante sisteme
comercializate fiind: chillere, ventilo-convectoare,
instalatii de tip "roof-top" si centrale de tratare a aerului.
Nu concurdm pe piata dispozitivelor din categoria "split",
intrucdt s-a considerat ca segmentul respectiv nu se
adapteazd in mod optim specificului firmei.

- In ce fel se realizeaza distributia produselor
promovate?

-In general, produsele Trane sunt vandute prin intermediul
subantreprenorilor de instalatii sau direct catre beneficiari.
Sunt de mentionat doud aspecte importante in activitatea

—

Anca Nichitov (47 de ani)

Functia/Firma: director general, Trane Romania;
Experienta profesionala: 20 de aniin domeniul
instalatiilor.

noastrd, care au contribuit la consolidarea pozitiei pe piata
locala: consultanta gratuita acordatd clientilor si calitatea
foarte bund a serviciilor oferite dupd vanzarea echipa-
mentelor. In perioada curents, cele mai solicitate sisteme
din oferta proprie sunt de tip "roof-top” sau "chiller", cele
mai importante lucrarila care lividm astfel de produse fiind
reprezentate de: centre comerciale, de birouri sau indus-
triale Palas - lasi, Maritimo - Constanta, Electroputere -
(raiova, Flextronics -Timisoara etc.
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- Mentionati evolutia rezultatelor financiare din
in ultimii ani.
- Pe fondul crizei economice pe care am traversat-o
recent, performantele din planul vanzarilor au avut
de suferit. Astfel, dacd in 2008 subsidiara autohtona
inregistra incasari de 17 milioane de euro, atat in anul
urmator ct si in 2010, acestea au scazut la 8 milioane
de euro. Pentru exercitiul financiar curent, ne propunem
mentinerea aceluiasi nivel. In ceea ce priveste estimarile
pe termen scurt, este greu de crezut ¢d vom consemna o
majorare acceleratd a cifrei de afaceri, cresterea progno-
zatd pentru 2012 fiind de aproximativ 10%.
- Care sunt cele mai importante probleme
specifice?
- Dintre problemele importante, pot fi mentionate:
diminuarea profitabilitatii, indsprirea negocierilor in
ceea ce priveste pretul si termenele de plata, precum
si indisciplina financiard. Acest din urmd aspect reusim
sa-l tinem sub control, prin aplicarea unui mecanism
intern special, ce presupune verificarea istoricului
partenerilor si analiza bonitatii (ratingului) acestora.
Pentru stabilizarea rezultatelor si consolidarea pozitiei
pe care o detinem, intentiondm sd ne axam pe promo-
varea unor produse de service speciale, ponderea aces-
tora in cifra de afaceri majorandu-se de la 10% in 2008,
la peste 30%, in prezent. Pentru viitor, considerdm
(d recastigarea increderii investitorilor reprezintd o
conditie obligatorie pentru relansarea cererii.

Ovidiu STEFANESCU
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CONSTRUCTII ERBASU: Evolutie optima, in pofida contextului dificil

in pofida situatiei economice globale din ultimii
trei ani si declinului semnificativ al sectorului
de constructii, societatea Constructii Erbasu
(din Bucuresti) si-a mentinut pozitia pe piata
autohtond. Pentru anul in curs, conducerea firmei
si-a propus mentinerea unor valori similare celor
din 2010 ale veniturilor, cu o fluctuatie de pdnd la
10%, in functie de alocarea resurselor financiare
din intervalul octombrie-decembrie a.c.

- Descrieti evolutia activitatii companiei in 2011.
- Desi incd din anul 2008 ne-am dorit sd achizitiondm o
statie de fabricare a asfaltului - deoarece o mare parte
a lucrdrilor pe care le executam este din domeniul
infrastructurii - scaderea costurilor de achiziie a
acestui material pe fondul recesiunii ne-a determinat
sa amanam aceastd decizie. Astfel, in 2011 am revenit
asupra deciziei, iar in luna august a.c., dupd punerea
in functiune a statiei din proximitatea Capitalei, a fost
demarata productia propriu-zisa a mixturilor asfaltice.
(apacitatea de fabricatie a unitdii este de 240 de
tone/ord, fapt ce ne conferd atat independentd fatd de
furnizorii traditionali pentru lucrdrile contractate, cat si
posibilitatea de a comercializa o parte din productie.

- Ce lucrari ati executat in ultima perioada?

- In intervalul ianuarie-septembrie a.c, cele mai
multe lucrdri ale companiei noastre au vizat obiective
de infrastructurd, finantate preponderent din surse
nerambursabile. Fiind vorba de proiecte de anver-
gura (realizate prin programele de dezvoltare ale

Cristian Romeo Erbasu (40 de ani)
Functia/Firma: director general, Constructii Erbasu;
Experienta profesionala: 17 ani in domeniul
constructiilor.

autoritatilor centrale), acestea au avut cea mai mare
contributie la veniturile societatii. Investitiile private -
cele mai multe din sfera constructiilor civile - au avut
un aport de pana la 10% din cifra de afaceri. Din totalul
licitatiilor la care am depus oferte, s-au concretizat
aproximativ 15%.

-Cumsse va dezvolta sectorul specificin intervalul
urmator?

- Sunt de parere ca lucrdrile de infrastructura vor fi
cele ce vor sustine si in continuare piata autohtond

de constructii, atrdgand dupd sine demararea altor
proiecte de investitii. Aceastd afirmatie se bazeaza pe
multitudinea obiectivelor aflate, in prezent, in etapa
de proiectare, a caror executie a fost amanatd, dar
care sunt adjudecate deja si urmeaza a fi incepute - cel
mai probabil - in 2012. Totodata, se afla in etapa de
pregatire alte proiecte de infrastructurd ce vor deveni
principala baza de dezvoltare a sectorului specific, cel
putin pand in 2015.
- Ce propuneri are PSC pentru imbunatatirea
mediului de afaceri?
- Patronatul Societdtilor din Constructii (PSC) a
sprijinit - Tmpreund cu alte asociatii profesionale
din domeniu - elaborarea unui proiect de hotdrare
de guvern privind certificarea tehnico-profesionala
a companiilor de constructii din Romania. Acesta
a fost inaintat si ulterior dezbatut impreund cu
reprezentantii  Ministerului Dezvoltarii Regionale
si Turismului (MDRT). Aprobarea unei asemenea
propuneri legislative ar crea premisele unui nou mod
de lucru pe piata constructiilor, bazat pe calitate,
eficientd, transparentd si corectitudine. Din pacate,
exista si cativa antreprenori ce percep aceastd lege ca
pe 0 noud metoda de constrangere, insa, chiar dacd
pe termen scurt firmele de constructii vor fi obligate
sa fie mai riguroase - deoarece, prin certificare, vor sti
clar ce trebuie sa faca pentru a progresa - in viitor se
va realiza un mediu cu adevarat propice afacerilor din
domeniu.

Simona ENE

KRONOSPAN: Estimare de crestere cu 10% a vanzarilor

Subsidiara autohtond a grupului Kronospan
(Austria), cu sediul in municipiul Brasov, are
in vedere realizarea unei noi investitii pe plan
autohton, pentru anul 2012. Proiectul de dezvol-
tare presupune constructia unei noi unitdti de
productie - care va deveni a treia fabricd detinutd
de societate in tara noastrd - unde va fi prelucratd
materia lemnoasd, in vederea obtinerii cheres-
telei. Totodatd, societatea vizeazd implementarea
unei strategii ce va genera majorarea capacitatii
liniei de productie a pldcilor din aschii orientate
(oriented strand board - 0SB) a fabricii pe care o
detine in municipiul Bragov.

- Prezentati evolutia segmentului specific in
perioada urmatoare.

- Tn ultimii ani, atat constructorii cat si antreprenorii
si arhitectii au inteles potentialul deosebit al placilor
0SB si posibilitatile lor variate de utilizare. Tn pofida
faptului cd piata de panouri 0SB din Roménia a
cunoscut o evolutie semnificativd in ultimii ani, din
punct de vedere al consumului, comenzile autohtone
de placi din lemn sunt incd departe de a atinge
valorile din Europa Occidentald sau din Statele Unite
ale Americii i Canada. Suntem de parere, insd, ca
trendul din Romania va ramane unul ascendent si,
probabil, vor fi inregistrate majordri ale consumului
de placi 0SB pentru constructii pe mdsura ce clientii
vor intelege care sunt avantajele utilizarii acestor
solutii. Posibilitatile de utilizare ale placilor 0SB sunt
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Oana Bodea (34 de ani)

Functia/Firma: director de PR/marketing,
Kronospan Romania;

Experienta profesionala: 3 aniin domeniul
industriei de prelucrare a lemnului.

foarte variate, pornind de la constructiile clasice,
pand la ambalaje si materiale de constructie pentru
lucrari de bricolaj. Acestea pot fi folosite in toate
domeniile in care pand acum se utilizau, in mod
traditional, elementele de placaj sau cheresteaua.
Pe termen mediu si lung, piata constructiilor din
Romania ramane cea cu potentialul cel mai ridicat
din Europa, mai ales ca s-a menfinut, chiar si in
perioada recesiunii, la valori apropiate de 10 miliarde
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euro. Pentru anul 2012, sunt preconizate investitii de
anvergura in proiecte de infrastructurd, precum si
proiecte europene importante, aldturi de cresterea
sectorului de constructii rezidentiale.

- Cum sunt structurate livrarile de placi 0SB?

- Productia de pldci 0SB in cadrul unitatii din Bragov
este destinatd livrdrilor pe plan autohton, catre
partenerii companiei, dealeri, magazine sau retele de
bricolaj cu care am incheiat contracte de colaborare.
Astfel, Kronospan livreaza anual aproximativ 100.000
de metri cubi de pldci din fibre orientate pe piata din
Romania, o cantitate similara fiind estimata si pentru
2011. In prezent, capacitatea de productie a fabricii
Kronospan din municipiul Bragov depdseste 350.000
de metri cubi/an, investitia in aceasta unitate - inau-
gurata la finele anului 2009 - fiind de 200 milioane
de euro.

- Descrieti impactul noii investitii asupra
mediului de afaceri.

- Prin proiectele pe care dorim sd le desfasuram in
anul 2012, investitiile totale ale Kronospan in mediul
de afaceri din Romania vor depasi 600 milioane de
euro. Astfel, societatea noastra va crea inca 300 de
locuri de munca directe, ce vor sustine inca 4.000
de locuri de munca indirecte. In ceea ce priveste
activitatea Kronospan Romania, din punct de vedere
valoric, cifra de afaceri din anul 2010 s-a situat la
aproximativ 375 milioane de lei, pentru anul in curs
fiind estimatd o sporire cu 10% a acesteia, pana la
412,5 milioane de lei. (S.E.)



OPINII

DELTA ACM: Extindere a operatiunilor in afara granitelor tarii

Avéndin vedere conditiile nefavorabile din ultimii
ani specifice bransei autohtone de constructii,
societatea Delta ACM - Bucuresti si-a orientat
activitatea cdtre piata externd, devenind o
companie prezentd la nivel mondial. Astfel, se
poate afirma cd recesiunea a fost beneficd pentru
firmd, generdnd restructurarea organizatiei,
eficientizarea actiunilor si accesarea unor piete
ce au fost ignorate pdnd in prezent de multi
antreprenori. Totodatd, au continuat investitiile
in achizitia de echipamente si noi tehnologii,
decizie ce a generat sporirea cifrei de afaceri a
firmei si dobdndirea unor avantaje competitive
pe piata de constructii.

- Estimati evolutia veniturilor din 2011.

- Comparativ cu incasarile inregistrate in anul fiscal
precedent, ce s-au situat la 92 milioane de euro, pentru
anul in curs este estimatd o crestere cu 20% a cifrei de
afaceri, pand la 110 milioane de euro. n pofida rezul-
tatelor financiare din intervalul ianuarie-iunie a.c., ce
s-au situat la 30 milioane de euro, atingerea nivelului
mentionat anterior este posibild, deoarece majoritatea
incasdrilor sunt programate pentru semestrul al
doilea din 2011. Referitor la segmentul autohton de
constructii, cu toate cd valoarea de anul trecut a pietei
a fost semnificativ redusa fatd de cea consemnata in
anii anteriori, 2011 a fost caracterizat de o stabilizare
a acesteia, fiind preconizatd chiar si o ugoard crestere
pand in luna decembrie.

Stefan loan (52 de ani)

Functia/Firma: director general, Delta ACM;
Experienta profesionala: 12 ani in domeniul
constructiilor.

- Care sunt elementele strategiei de extindere pe
termen mediu-lung?

- I ceea ce priveste dezvoltarea societétii in intervalul
urmator, cu toate cd am traversat o perioada instabila
din punct de vedere economi, s-a luat decizia continu-
arii programelor de investitii in noi tehnologii. Astfel,
spre deosebire de alte companii din domeniu (ce au
optat pentru restrangerea activitatii), am hotarat sa ne
concentrdm eforturile spre accesarea unor piete noi, cu
potential de dezvoltare sporit, precum cele din Africa

si Orientul Mijlociu. Aceasta decizie a atras dupa sine
nevoia de a investi in resurse umane si in echipamente
performante, care sa ne permita sd realizam obiective
cu un grad sporit de complexitate, asa cum este cazul
celor din afara granitelor.
- Ce obiective aveti, in prezent, in derulare?
- In ultimul timp, am reusit sa contractdm o serie de
lucrdri de anvergura, printre care se afld o sectiune din
autostrada ce leaga orasele Erbil si Koysinjaq (din Irak),
iar pe plan local deruldm lucrdri la tronsonul dintre
viitoarele statii Raul Doamnei si Hagdeu, din cadrul
Magistralei a V-a a metroului din Capitald. In ceea ce
priveste constructia autostrazii din Irak, situatd in zona
Kurdistan, operatiunile propriu-zise au fost initiate in
aprilie a.c., urmand a fi definitivate in aceeasi lund din
2013. Conform proiectului, autostrada va fi realizatd
din elemente de piatra sparta stabilizatd cu var si trei
straturi de mixturi asfaltice. Referitor la tronsonul de
metrou din Bucuresti, societatea noastrd va executa - in
asociere cu un grup de firme - 10 statii si tot atatea
tuneluri de legdturd, pe o distantd de aproximativ 6
km. Aceasta sectiune va face legdtura intre cartierul
Drumul Taberei si Universitate. Conform contractului,
aceasta lucrare va firealizata in incinta de perei mulati,
cu sdpaturd deschisd, urmand sa fie predatd in termen
de 25 de luni. Aceste obiective sunt principalele lucrari
curente ale Delta ACM, cdrora li se adauga proiectele de
constructie si reabilitare de drumuri - activitate ce ne-a
consacrat pe piata internd.

Simona ENE

MACON: Continuare a programului de investitii panain 2014

Piata de BCA din Romdnia a consemnat, potrivit
estimdrii managerului companiei Macon - Deva, o
scddere de aproximativ 5%-6% a volumelor comer-
cializate in primul semestru al acestui an, fatd de
aceeasi perioadd din 2010. In ceea ce priveste
evolutia acestui sector in 2012, previziunile sunt
incerte, deoarece existd o serie de interdependente
cu pietele conexe, al cdror efect este dificil de
stabilit. Segmentul constructiilor este dependent
de o serie de factori economici i sociali (nivelul
salariilor, somaj etc.), precum si de restrictiile in
ceed ce priveste creditarea, iar intreaga economie
romdneasca este influentatd de dinamica celei
internationale.

- Cum a afectat recesiunea comportamentul
clientilor de materiale pentru zidarie?

- Cei trei ani de crizd economica pe care i-am strd-
batut au avut si efecte pozitive, in special in ceea ce
priveste mentalitatea populatiei. Ca urmare a scaderii
nivelului de trai si a veniturilor, pe fondul cresterii
costului energiei, cetdtenii au fost nevoiti sa invete sa
economiseascd. Mai mult, au inceput s se gandeascd
la modalitdtile de economisire energetica pe termen
lung. Concret, clientii inteleg acum faptul ca utilizarea
unor materiale de ziddrie eficiente din punct de
vedere energetic aduce avantaje mult mai mari decat
investitiile realizate pe moment, in faza de constructie,
prin folosirea unor produse ieftine i de slabd calitate.
Astfel, in ultimul timp, am constatat o analizd mai

Marius Dumitru Marian (50 de ani)
Functia/Firma: CEO, Macon - Deva;

Experienta profesionala: 17 ani in diverse functii
de top management.

atentd din partea consumatorilor si o orientare accen-
tuatd a acestora catre produse cu o eficientd energetica
superioard, firma noastra oferind materiale de top din
acest punct de vedere.

- Care sunt obiectivele companiei pe termen mediu?
- Principalul nostru obiectiv este reprezentat de
consolidarea pozitiei de lider pe piata de BCA din
Romania. In acest sens, in pofida incertitudinilor
din bransa materialelor de constructii, continudm
derularea programelor de investitii, in scopul cresterii

performantei operationale si reducerii costurilor. Ince-
pand din luna mai 2011, am demarat un proiect in
valoare de doud milioane de euro, pentru instalarea
unei centrale termice la fabrica din Oradea. Finalizarea
obiectivului va avea locin luna februarie 2012, moment
in care unitatea va beneficia de cel mai modern sistem
de generare a aburului industrial, necesar realizdrii de
BCA, iar efectele vor consta in reducerea costurilor de
fabricatie si imbundtdtirea semnificativd a parametrilor
calitativi ai materialelor produse la Oradea. Investitiile
vor continua pana in anul 2014, urmand a fi montate
instalatii de cogenerare a energiei electrice atat la
fabrica din Oradea, cat sila cea din Deva.
- Mentionati principalele probleme pe care le
intampinati.
-Nivelul scazutal lucrdrilor de infrastructura, al accesarii
fondurilor europene si al atragerii investitiilor strdine
directe continud sd aibd un impact negativ asupra
pietei constructiilor si, implicit, asupra sectorului mate-
rialelor de constructii. De asemenea, cresterea ratei
somajului, nesiguranta locului de munca si scaderea
nivelului de trai au influente directe asupra cererii de
produse pentru constructii. Totodatd, suntem afectati
de introducerea pe piatd a unor materiale de calitate
indoielnicd, livrate la preturi foarte mici, provenind atat
din productia interna, cit mai ales din import. In opinia
noastra, aceasta nu este doar o problema individuald
a Macon, di vizeaza intreaga branga a furnizorilor ce
promoveaza - ca principal atribut - calitatea.

Elena ICLEANU
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IZOMETAL CONFORT: Lucrari de un miliard de lei, aflate in derulare

Grupul de firme Izometal Confort (din
Timisoara) este format din companii ce isi
desfisoard activitatea in diverse ramuri
economice, deruldnd operatiuni productive i
asigurdnd servicii de antreprenoriat. Strategia
holdingului este orientatd spre profitabilitate,
bazatd pe organizare eficientd si orientatd
spre reducerea permanentd a costurilor. Pdnd
la finele anului in curs, compania va definitiva
investitia in constructia a doud magazine
din reteaua proprie Brithouse (in municipiile
Drobeta-Turnu Severin si C(aransebes), in
cadrul carora vor fi comercializate materiale de
constructii si bricolaj.

- Celucrari aveti, in prezent, in etapa de derulare?
- Compania de constructii Confort SA deruleazd, in
prezent, lucrdri specifice pe tot teritoriul tarii, insd
din cele mai importante - atat din punct de vedere
financiar, cat i complexitatii - se distinge executia
instalatiei de evacuare a slamului dens (de la fabrica
de prelucrare a minereului, din Drobeta-Turnu
Severin). Lucrarea, a carei valoare se situeaza la 277
milioane de lei, va fi definitivatd in luna mai 2012.
Totodata, ne-am implicat in constructia unitatii
sanitare cu sectii de maternitate si pediatrie din loca-
litatea Hunedoara (cu termen de finalizare stabilit
pentru anul viitor), in valoare de 46 milioane de lei.
Un alt contract, de 57 milioane de lei, prevede reali-
zarea statiilor de transfer, inchiderea si reabilitarea

Georgica Cornu (56 de ani)

Functia/Firma: presedinte, Izometal Confort Grup;
Experienta profesionala: 20 de ani in domeniul
constructiilor.

depozitelor municipale neconforme de pe raza
judetului Arad. Valoarea totald a contractelor aflate
in prezent in etapa de executie depdgeste un miliard
de lei, acestea constand in proiecte de anvergurd
derulate in Hunedora, Timis, Arad, Mehedinti, Carag
Severin, Harghita si Covasna.

- Precizati nivelul cifrei de afaceri estimate
pentru2011.

- Grupul de firme Izometal Confort a realizat, in 2010,
o cifrd de afaceri de peste 230 milioane de euro, in

crestere cu 20% fatd de anul precedent. Totodata,
rezultatele financiare din primul semestru s-au
situat la 130 milioane de euro, fapt ce ne determind
sa estimam o sporire de 15%, comparativ cu anul
fiscal precedent. Reprezentam un grup integrat, cu o
infrastructurd de vanzari bine organizatd si cu toate
dotdrile tehnologice necesare realizdrii unei palete
largi de lucrdri, detinand propriile statii de productie
a mixturilor asfaltice/beton, balastiere, cariere de
piatra etc., fapt ce ne permite sa ofertdm lucrari la
costuri competitive in raport cu firmele concurente.
Cea mai mare dificultate intdmpinata de la debutul
recesiunii constd in recuperarea cu intarziere a
creantelor, fiind nevoiti in multe cazuri sa obtinem
returnarea sumelor respective in instanta.

- Care a fost evolutia pietei anul acesta?

- Din punct de vedere valoric, piata autohtond
de constructii rezidentiale a cunoscut, in 2011,
un declin vizibil fata de anul precedent. Evolutia
acesteia nu poate fi evidentiata cu exactitate in
contextul economic actual, mai ales din cauza
neincrederii investitorilor in mediul intern de
afaceri si a scaderii puterii de cumparare, factori
ce pot demonta orice prognozd. Recesiunea ne-a
determinat sd infelegem, in cadrul grupului nostru,
ca trebuie sa valorificam toate oportunitatile in
vederea imbunatatirii climatului de afaceri din
industria de profil, flexibilizarea investitiilor fiind
principala conditie pentru ca bransa sa contribuie la
revigorarea mediului economic. (S.E.)

CRH STRUCTURAL CONCRETE: Venituri de 30 milioane de leiinacestan

Societatea CRH Structural Concrete, din loca-
litatea Brazi (judetul Prahova) si-a planificat,
pentru anul in curs, realizarea unei investitii in
vederea sporirii eficientei i calitdtii panourilor
prefabricate din beton. Astfel, compania va
initia operatiunile de instalare a cofrajelor
rabatabile pentru productia prefabricatelor.
Firma a accesat piata autohtond de constructii,
pe segmentul de clddiri industriale realizate cu
elemente prefabricate din beton in urmd cu trei
ani, asigurdnd - prin colaborarea cu alte socie-
tati din concernul CRH - toatd gama de servicii
in domeniul specific, de la etapa de proiectare
pdnd la executia propriu-zisa. Totodatd, se
asigura servicii similare in domeniul lucrdrilor
la statii de epurare, retele de canalizare,
amenajri etc.

- Care sunt principalele tendinte din domeniul
specific?

- Comparativ cu anul precedent, in primul semestru
din 2011 am inregistrat o majorare a numarului
proiectelor de constructie a halelor cu elemente prefa-
bricate din beton. Astfel, putem confirma ca acest
segment s-a situat pe un trend ascendent, confirmat
inclusiv de volumul mare de cereri, consemnat
in ultima perioada. In timp ce, in 2010, piata - la
nivel general - a fost puternic afectatd de situatia
economicd nefavorabild, firmele avand tendinta
de a se orienta spre lucrdrile de infrastructurd, anul
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Delia Brezan (28 de ani)

Functia/Firma: director de vanzari si marketing,
CRH Structural Concrete;

Experienta profesionala: 6 ani in domeniul
constructiilor.

in curs aduce schimbdri majore in ceea ce priveste
structura cererii. Astfel, estimdm cd va exista o
sporire a comenzilor/proiectelor de constructii civile,
hale industriale si centre comerciale, urmatd de o
revigorare a segmentului de lucrdri de infrastructura.
In ceea ce priveste incasarile societatii noastre, pana
la finele anului in curs, prognozdm realizarea unei
cifre de afaceri de aproximativ 30 milioane de lei, in
crestere cu aprox 15% fata de 2010.
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- Ce lucrari reprezentative ati contractat in
ultimul timp?
- Inca de la inceputul anului in curs, ne-am implicat
in diverse tipuri de proiecte atdt in sfera lucrdrilor de
infrastructurd, cat si in domeniul constructiilor civile
si industriale. Astfel, am realizat lucrari de constructie
a suprastructurii podurilor aferente tronsonului de
autostradd dintre localitatile Medgidia si Constanta, am
definitivat o hald in Curtea de Arges (al cdrei beneficiar
este compania Dr. Oetker Romania), un centru comercial
tip Kaufland in municipiul Ploiesti, depozitele logistice
din Ploiesti West Park si ne-am implicat in cadrul
obiectivului ce presupune extinderea centrului Iris Mall,
din Pitesti. De asemenea, am realizat lucrdri la statiile
de epurare din localitatile Arad si Zaldu, precum si la
rezervorul de stingere a incendiilor pentru complexul
Kaufland, din Oradea. Din punctul noatru de vedere, in
intervalul 2010-2011, cele mai multe investitii au fost
initiate in zonele centrale si de sud ale tari.
- Prezentati avantajele structurilor din elemente
prefabricate.
- In cazul aplicatiilor din domeniul constructiilor
principalul avantaj al utilizrii elementelor prefabricate
din beton este reprezentat de rezistenta sporitd la foc
si la coroziune, nefiind necesara aplicarea unei protectii
speciale. Totodata, existd diferente - in favoarea solutiilor
constructive cu elemente prefabricate din beton - in ceea
ce priveste gabaritul elementelor si eficienta montajului
unor astfel de sisteme la structurile de rezistenta.
Simona ENE



NOU! Grinda de pod pretensionata de 40 m lungime

Dupa ce in 2010 a produs, transportat si
montat grinzi de pod pretensionate cu o
lungime de 36 m, ERGON CONCRETE
INTERNATIONAL revine cu o noutate
legatd, de asemenea, de partea de
infrastructura.

Anul 2011 aduce pentru ERGON - pe piata
constructiilor din Romania - un nou succes
si, totodata, atingerea unui nou record -
grinda pretensionata prefabricata de 40 m.

ERGON a pornit, alaturi de contractorul
general STRACO, in dezvoltarea acestor
solutii inovatoare si in dinamizarea
proiectelor de drumuri, mizand pe o solutie
de proiectare eficientd, ce va sprijini partea
de productie, precum si activitatea de
montaj.

Astfel ca, in acest moment, ERGON se pregateste pentru
demararea lucrarilor de productie, avand totodatd in
subantrepriza si proiectarea, iar pentru sfarsitul anului in
curs este deja anuntat montajul pe santier.

“Grinda produsa va avea o greutate de 72 tone si o
lungime totala de 40 m, iar indltimea va fi de 1,9 m si va fi
transportata la Mioveni, pe DN 73. Ca si grinda de 36 m
utilizata la autostrada A2, grinda folosita la Mioveni va fi
realizata cu toroane deflectate, avand scopul de a prelua
o parte din forta taietoare si de a obtine o sectiune de
capat a grinzii uniform comprimata“, a declarat Delia
Brezan, Sales Manager in cadrul companiei.

Totodata, ERGON continua sa sustina realizarea in sistem
prefabricat a intregii suprastructuri aferente podurilor pe
care le va construi, structura realizata nu doar din grinzile
pretensionate, dar si din predale lise de trotuar si parapeti

CRH Structural Concrete
Neagoe Basarab 4, Negoiesti Fax:
107086 Prahova, Romania

Telefon: 0344-100.250 E-mail:

tip «New Jersey». Experientele similare realizate in trecut
de ERGON in santiere precum centura Lugojului, centura
Constanta si autostrada A2 sustin cele prezentate mai sus
prin rapiditatea si eficienta executiei.

Dupa cum deja si-a obisnuit clientii, ERGON ofera
pachete complete, incluzand: proiectarea, productia,
transportul si montajul, precum si suprabetonarea. Toate
lucrarile se realizeaza in conformitate cu exigentele
legate de calitatea in constructii si sub atenta urmarire a
specialistilor (transport, montaj, proiectare)

Echipa de experti ERGON incearca implementarea celor
mai bune solutii tehnice si economice, alaturi de nume
importante din domeniul proiectarii de poduri, in asa fel
incat sa vina in intdmpinarea cerintelor pietei, ce sunt din
ce in ce mai mult legate de rapiditatea executiei si
scaderea costurilor.

office@ergon-international.com

0344-100.592 Web-site: www.ergon-international.com
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IMPACT SA: Parteneriate cu alti investitori pentru valorificarea proiectelor

in pofida faptului cd anul trecut a fost marcat de
acutizarea recensiunii pe plan mondial, ceea ce
a generat probleme si in Romdnia, societatea
Impact Developer & Contractor s-a adaptat in timp
util la noile conditii de piatd si la situatia incertd
indusd de prelungirea crizei economice pe plan
national, adoptdnd mdsuri ferme pe toate planu-
rile de activitate. Astfel, au fost reduse costurile
fixe, s-au efectuat recompartimentdri ale locuin-
telor din stoc (in vederea intdmpindrii cerintelor
potentiale ale beneficiarilor), au fost modificate/
redimensionate ansamblurile aflate in stadiu de
proiect si cele in executie i s-a rambursat o parte
din creditele existente. Totodatd, compania s-a
orientat cdtre realizarea unor investitii finantate
din fonduri nerambursabile.

- Caracterizati anul in curs din perspectiva
dinamicii pietei.

- Performanta sectorului rezidential este direct proporti-
onala cu increderea consumatorilor, corelata cu actiunile
guvernamentale. In aceste conditii, demersurile drastice
adoptate la jumdtatea anului trecut de catre autoritatile
centrale (mai precis, masurile de austeritate), au creat o
stare de neincredere in randul populatiei, efectele aces-
tora avand un impact negativ asupra pietei de constructii
rezidentiale. Probabil volumul total al vanzdrilor de locu-
inte vechi si noi in anul 2011 va fi usor mai scazut decat
cele 360.000 de tranzactii din 2010, iar pretul mediu va
fi cu aproximativ 3%/5% mai mic decét media anului

Jo 0

Dan loan Popp (54 de ani)
Functia/Firma: director general, Impact Developer
& Contractor;

Experienta profesionala: 20 de ani in domeniul
constructiilor si dezvoltdrii imobiliare.

precedent. Spre sfarsitul anului, datorita consolidarii
perceptiei de stabilitate a economiei romanegti, este
posibil sd apara mai multi investitori ce vor achizitiona
terenuri i vor cduta oportunitai atractive, in vederea
valorificdrii acestora intr-un viitor apropiat.

- Cum estimati evolutia incasarilor companiei in
2011?

- Strategia manageriald adoptatd la nivelul companiei
noastre in 2011 se reflectd prin adaptarea permanentd la

cerintele pietei si la cele ale dlientilor si partenerilor de
afaceri, respectiv prin diversificarea gamei de obiective
imobiliare si instrumente financiare. Totodatd, pentru
evidentierea proiectelor aflate in curs de executie si
exploatarea terenurilor pe care le detinem, in 2011 dorim
sd incheiem parteneriate cu diversi operatori/investitori.
Preferinta clientilor pentru inchirierea de locuinte in
defavoarea achizitiei a dus la o reducere cu 40% a cifrei
de afaceri in luna iunie 2011, comparativ cu aceeasi
perioadd a anului 2010. Cu toate acestea, interesul bene-
ficiarilor pentru produsele noastre s-a mentinut la un
nivel ridicat, prin prisma cresterii numarului de contracte
semnate (+15% fatd de aceeasi perioada a anului prece-
dent, cand au fost semnate 64 de contracte). Astfel, in
pofida climatului economic nefavorabil pentru sectorul
imobiliar, disponibilitatile financiare ale Impact SA au
atins 5,34 milioane de euro in iunie 2011, reprezentand
30% din capitalizarea bursiera din primul semestru a.c.
- Care va fi evolutia sectorului specific pe termen
mediu?
- Avand in vedere faptul cd, in prezent, ne aflam in
momentul in care preturile sunt cele mai scazute din
ultimii trei ani, vor avea loc, probabil, mai multe achizitii,
efectuate pana la epuizarea stocului de unitdti locative
finalizate, iar pe termen mediu s-ar putea constata un
deficit de locuinte, pe fondul absorbtiei celor definitivate
si numadrului scazut de proiecte noi. Pe de alta parte,
cresterea interesului pentru inchiriere poate fi una din
marile schimbari ale pietei din 2011, precum si din 2012.
Simona ENE

EPCO: Dublare a rezultatelor financiare, pe fondul sporirii cererii

Societatea  Echipamente pentru  Constructii
(EPC0), din localitatea Voluntari (judetul lifov),
isi desfdsoard activitatea la nivel intern din anul
2007, in calitate de unic reprezentant autohton
al concernului Jaso Equipos de Obras - Spania,
furnizdnd utilaje specifice domeniului constructi-
ilor. Firma asigurd servicii de vdnzare, inchiriere,
montaj / demontaj si intretinere / service a tuturor
echipamentelor ce permit executia lucrdrilor
de constructii, respectiv macarale-turn, poduri
rulante, ascensoare etc. Grupul Jaso este prezent,
prin cele 64 de subsidiare locale, pe toate continen-
tele, fiind unul dintre cei mai importanti producd-
tori de macarale turn cu brat orizontal sau inclinat
si avdnd cinci unitati de fabricatie in Spania.

- Cum va evolua sectorul specific in intervalul
urmator?

- Spre deosebire de ultimii ani, in care recesiunea
mondiala a afectat toate sectoarele economice - in
special, segmentul de constructii - pe parcursul lui 2011
s-a observat o usoard crestere in acest domeniu, ceea
ce va genera, implicit, o evolutie optima a brangei echi-
pamentelor de ridicat, utilizate pe santier. in conditiile
date, atat la finele lui 2011, cat si anul viitor preconizam
0 sporire constantd a pietei specifice. in termeni valorici,
sectorul echipamentelor pentru constructii s-a situat
la aproape 1,2 milioane de euro, pentru intervalul
2011-2012 fiind estimata o sporire semnificativa (de
peste 100%), pand la 2,5 milioane de euro.
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Florin Dragusin (32 de ani)

Functia/Firma: director de proiect, Echipamente
pentru Constructii;

Experienta profesionala: 7 ani in domeniul
comercializarii echipamentelor pentru domeniul
constructiilor.

- Prezentati situatia companiei in intervalul
2009-2011.

- Avénd in vedere faptul cd activitatea noastrd s-a
axat in perioada recersiunii in special pe funrnizarea
serviciilor de inchiriere, nivelul cifrei de afaceri din
2010 s-a situat la 0,39 milioane de euro. Pentru anul
in curs, pe fondul sporirii proiectelor de investitii din
domeniul constructiilor, estimam incasari in valoare
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de 0,7 milioane de euro. Tn ceea ce priveste contri-
butia activitatii de inchiriere la rezultatele financiare,
in intervalul 2009-2011 a avut loc o sporire cu 40% a
comenzilor pe acest segment. Deoarece am traversat
o0 perioadd dificild, in care am fost nevoiti sa ne
reorganizam si sa ne adaptam schimbarilor pietei, in
prezent, cea mai mare parte din profitul obfinut este
reinvestit, in vederea madririi capacitatii parcului de
macarale pe care il detinem. Principalii factori ce au
cauzat dificultdti in desfasurarea, in conditii optime,
a activitatii noastre - cu exceptia declinului sectorului
de constructii - au fost reprezentati de depasirea
termenelor de plata asumate prin contract de catre
parteneri si de presiunile repetate exercitate asupra
pretului de inchiriere/achizitie a echipamentelor.

- Care este structura livrarilor?

- Cele mai multe contracte de colaborare au fost
incheiate cu parteneri din Capitald, zona de vest
(Timigoara, Arad, Cluj), respectiv din judetele Dolj,
Teleorman, Tulcea si Brasov. Aprovizionarea cu piese
de schimb se efectueazd in functie de specificul
cererii, prin societdtile ce oferd servicii de curierat,
livrdrile fiind efectuate in termen de 24 de ore,
direct din fabrica. In tara noastrd, societatea EPCO
detine o platformd de stocare cu o suprafatd de
600 mp in localitatea Voluntari, in care sunt dispo-
nibile permanent mai mult de 50 repere, cum ar fi:
componente electrice, tronsoane de turn, tronsoane
de brat, ancore pentru fundatii, cabine, tronsoane de
telescopare, sasie lestate etc. (S.E.)



OPINII

LUFIN CONSTRUCT: Portofoliu de comenzi de peste 14 milioane de euro

Datoritd experientei acumulate de-a lungul celor trei
ani de activitate pe piata de constructii din Germania
(inainte de a-si muta sediul in Romdnia), societatea
Lufin Construct, din Bucuresti, a inregistrat in
perioada de maximd intensitate a recesiunii pe plan
intern (respectiv, in anul 2009) o crestere importantd
a veniturilor, incasdrile firmei majordndu-se cu peste
200%. Cu toate acestea, previziunile managemen-
tului Lufin Construct sunt relativ pesimiste si indicd
pentru anul in curs - din punct de vedere valoric si
al volumului de proiecte/investitii - o diminuare a
activitatii sub nivelul din 2010.

- Ce proiecte aveti, in prezent, in etapa de
constructie?

- In prezent, Lufin Construct are in derulare, in cali-
tate de antreprenor general, mai multe proiecte a
caror valoare totalizeaza 14,4 milioane de euro,
situate in Capitald, zonele limitrofe si in judetul
(alarasi. Primul dintre obiective este constituit de
un imobil de birouri/locuinte de tip 35+P+12E,
in zona strazii Barbu Vacdrescu, din Bucuresti.
Imobilul, a cdrui valoare depdseste 7 milioane de
euro, se afla in stadiul final de proiectare a struc-
turii de rezistenta. Tn aceeasi etapd de finalizare a
proiectului se afla si o alta cladire la care lucrdm
in judetul llfov, ce va avea destinatia de unitate
medicald privatd. Valoarea acestui proiect P+3E
se situeaza la 4,5 milioane de euro. Celelalte doud
obiective pe care le executam in prezent, constand

Victor Badescu (52 de ani)

Functia/Firma: director general, Lufin Construct;
Experienta profesionala: 28 de ani in domeniul
constructiilor.

in realizarea unor centre de stocare tip siloz, sunt
amplasate in localitatea Caldrasi, avand o valoare
totala de 2,4 milioane de euro.

- Ce trend va urma sectorul constructiilor pe
termen mediu?

- Referitor la activitatea din domeniul constructiilor,
suntem de pdrere ¢d, pe plan autohton, va mai
fi nevoie de o perioada de stagnare dupd criza
economica si de un interval de timp relativ lung
pana la stabilirea unui trend ascendent in bransa.

Prin prisma acestor estimdri, scopul principal al
societatii noastre este constituit de orientarea,
cu precadere, cdtre proiectele dezvoltate la nivel
intenational. Cu toate acestea, consider ca dezvolta-
torii care vor demara proiecte rezidentiale in 2011,
reusind sd le finalizeze in urmdtorii doi ani, si-ar
putea amortiza investitiile foarte rapid, deoarece
piata se va afla, cel mai probabil, intr-un moment
prielnic. Din punctul nostru de vedere, anul 2009 a
fost unul benefic din punct de vedere al investitiilor
noi pe plan local, deoarece existau inca proiecte a
caror finantare fusese deja asiguratd inainte de
inceperea recesiunii. La polul opus se afld anul
2010, perioadd in care activitatea s-a restrans consi-
derabil, scdderea fiind resimtita in special datoritd
contextului favorabil din anul precedent.
- Estimati evolutia activitatii companiei in
2011.
- Avand in vedere conditiile economice nefavorabile,
strategia de investitii sau de extindere pe plan
intern a activitatii Lufin Construct a fost redusa la
un nivel minim. Obiectivul principal al societatii
constd, in prezent, in concentrarea eforturilor in
directia finalizdrii, in scurt timp, a lucrarilor pe care
le avem in desfasurare. Din punct de vedere al inca-
sarilor, pentru 2011 - din cauza contextului general
al segmentului autohton de constructii - estimam o
scddere de 30% fatd de veniturile anului trecut, ce
s-au situat la aproximativ 200 milioane de lei.
Simona ENE

ALGECO: Sistemele modulare, tot mai apreciate de beneficiari

Algeco Romdnia este subsidiara locald a societatii
Algeco Scotsman (din SUA), lider mondial in dome-
niul constructiilor modulare. Produsele Algeco
se preteazd oricdrui tip de clddire rezidentiald si
nerezidentiald, unitdtile modulare fiind usor de
asamblat si avdnd functionalitate diversd. Din
punct de vedere al cifrei de afaceri, compania a
inregistrat o sporire de 16% in 2010, in conditiile
in care Institutul National de Statistica (INS) a
raportat un declin de 15,1% al volumului de
constructii, respectiv de 19,7% al segmentului
dlddirilor nerezidentiale.

- Cum s-a derulat activitatea companiei anul
acesta?

- Dupad recesiunea din ultima perioada, anul 2011 a
insemnat o perioadd de recuperare pentru firmele din
bransa. In schimb, in intervalul 2010-2011 compania
noastra a inregistrat o majorare semnificativa a
rentabilitatii. Tn acest sens, am consemnat o sporire din
punct de vedere al volumului livrarilor si preturilor, mai
ales in cea de-a doua jumatate a anului. Tn conditiile
date, estimdm ca trendul ascendent se va mentine in
continuare, o dinamica deosebita a afacerilor fiind
preconizatd pentru 2012. Principalele obiective pe care
le avem in vedere in perioada urmdtoare constau in
cregtere nivelului calitativ si a perfomantei construc-
tiilor modulare, diversificarea gamei de servicii puse
la dispozitia utilizatorilor, precum si identificarea mai
multor metode de utilizare a constructiilor modulare.

Nadia Morley (32 de ani)

Functia/Firma: director general, Algeco Romania;
Experienta profesionala: 3 ani in realizarea
constructiilor din sisteme modulare.

- Descrieti principalele dificultati specifice firmei?

- Degradarea mediului de afaceri si a climatului
economic, ca urmare a instaldrii recesiunii, au afectat
capacitatea financiard si performanta clientilor. Astfel,
aceste situatii au generat efecte negative asupra
activitatii companiei noastre, afectand planurile
de extindere din 2010, fapt ce a avut repercusiuni
si in primul semestru a.c. Pe de altd parte, lipsa de
numerar de pe piatd a avut un efect invers asupra
unora din colaboratorii nostri, determinandu-i sd ia in

considerare, tot mai mult, optiunea de a realiza cladiri
permanente din unitati modulare, destinate inchirierii
sau vanzdrii. Din analiza pe care am efectuat-o asupra
tendintelor de pe piata constructiilor, acesta pare a
fi trendul pe majoritatea pietelor din Europa, unde
compania americand detine subsidiare. De asemenea,
tot mai multe firme incearca sd identifice solutii mai
putin costisitoare, flexibile si rapide pentru realizarea
spatiilor de care au nevoie.

- Care sunt perspectivele de dezvoltare pe
termen scurt/mediu?

- Scopul companiei noastre pe plan intern este acela
de a majora gradul de utilizare a unitatilor modulare
pe piata constructiilor, explicind beneficiarilor finali
avantajele folosirii acestora. La nivel autohton, sectorul
specific are premise optime de dezvoltare pe termen
mediu fiind, deocamdata, intr-un stadiu incipient, fapt
ce ne-ar putea determina sa demaram, in 2012, alte
investitii in extinderea afacerilor. In 2011, Algeco Scot-
sman a efectuat mai multe achizitii-cheie decét anul
precedent, realizate la nivel global, astfel incét si-ar
putea focaliza atentia in continuare si asupra pietei din
Romania, cu toate ca aceasta nu poate fi estimata inca
din punct de vedere valoric. Avand o gamd variata de
produse, cu aplicabilitate atat in cazul unitatilor simple
cat si in cel al cladirilor moderne/complexe (destinate
sectorului industrial, educational sau al retailului),
putem identifica solutii personalizate, ce se potrivesc
fiecdrei cerinte de utilizare a spatiului, fapt ce creeaza
un avantaj clar pentru utilizatori. (S.E.)
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OPINII

AUSTROTHERM: Prognoze optimiste pentru anul viitor

Compania Austrotherm face parte din grupul Schmid
Industrie Holding, din Austria, reprezentind unul
dintre cei mai importanti furnizori internationali de
materiale de constructii, carein 2010 a realizat o cifrd
de afaceri de 1,2 miliarde euro. in Romdnia, concernul
detine mai multe unitdti de fabricatie, dintre care
trei fabrici de polistiren expandat si extrudat, cu o
capacitate de productie de 800.000 mc/an in cazul
primului sortiment si de 300.000 mp/an pentru cel
de-al doilea. Criza economica a implicat si pentru
aceastd societate un efort sustinut de adaptare $i de
identificare a solutiilor care sd ducd la surmontarea
dificultdtilor in conditii de siguranta.

- Care sunt principalele elemente ce au caracte-
rizat piata de termoizolatii din Romania?

- Desi tara noastrd a depasit, in mod oficial recesiunea,
inertia se resimte incd in toate sectoarele de activitate,
inclusiv in ceea ce priveste piata materialelor ce intrd in
componenta termosistemelor. Conform datelor primite de
la Institutul National de Statistica (INS), reiese ca sectorul
de polistiren a inregistrat o scadere de aproximativ 10%,
in primele opt luni a.c., in comparatie cu perioada similara
din 2010. Tn acest context nefavorabil, volumul vanzarilor
Austrotherm a crescut i, conform asteptarilor noastre,
trendul respectiv se va mentine ascendent pand la finele
lui 2011. Situatia se datoreazd faptului cd, desi pretul
reprezinta un factor determinant in formarea deciziei de
achizitie in defavoarea calitatii, existd un segment impor-
tant de lienti care acorda o importantd sporita detaliilor si

Serghei Negulescu (56 de ani)
Functia/Firma: director general, Austrotherm;
Experienta profesionala: 10 ani in domeniul
sistemelor termoizolante.

caracteristicilor tehnice ale produselor utilizate. Beneficiarii
respectivi opteaza pentru polistirenul Austrotherm, iar in
acest sens le oferim produsele de inaltd calitate, care ne-au
consacrat pe piata de profil.

- Ce produse noi ati lansat in ultimul timp sau
intentionati sa promovati in intervalul urmator?
- Anul acesta, am inceput promovarea polistirenului
de pantd, deja concretizandu-se mai multe proiecte
semnificative. Este un produs relativ putin cunoscut in
Roménia, dar care, in Austria si Ungaria, a inregistrat o

crestere spectaculoasd a vanzdrilor. Materialul este destinat
termoizoldrii teraselor si reprezintd placi de polistiren
care au panta creatd din fabrica. Sistemul garanteazd o
termoizolare optima la interior si este avantajos din punct
de vedere al costurilor de achizitie, plasandu-se la un nivel
competitiv in raport cu solutiile similare disponibile pe
piatd in acest moment. O crestere importanta a vanzarilor a
fost inregistratd pentru polistirenul expandat Austrotherm
EPS AF PLUS, constituind varful de gama pe acest segment.
Sortimentul respectiv include pulbere de grafit, ce duce
la mdrirea substantiala a capacitatilor de reflexie termicd.
Astfel, se asigura un randament de termoizolare cu 20%
mai mare in raport cu alte sisteme similare.
- Ce perspective exista pentru sectorul in care acti-
vati, avand in vedere noile reglementari europene
cu privire la eficienta energetica a dadirilor?
- Tn Romania, sunt in vigoare trei programe legislative
prin care se sustine termoizolarea cladirilor. Acestea exer-
citd o influentd pozitivd asupra sectorului de materiale
termoizolante. Chiar daca fondurile aferente lucrarilor
executate din resurse publice sunt, in general limitate,
iar de multe ori pretul constituie factorul hotarator
pentru contractarea proiectelor respective, asociatiile
de proprietari au inceput sa se intereseze tot mai mult
in legaturd cu detaliile si caracteristicile tehnice ale
produselor, pentru a putea alege, in cunostintd de cauzd,
cele mai avantajoase optiuni. Dacd ludm in calcul si acest
aspect, perspectivele in ceea ce priveste cifra de afaceri
Austrotherm in 2012 sunt optimiste.

Ovidiu STEFANESCU

KNAUF AMF: Trend usor ascendent pe segmentul plafoanelor casetate

Compania Knauf AMF - Romdnia estimeazd pdnd
la sférsitul acestui an o crestere de aproximativ
15% a vdnzdrilor, in raport cu anul 2010, dupd
ce, pentru primul semestru a.c., conducerea firmei
a anuntat o majorare de 10%-12% a acestora
comparativ cu perioada similard a anului trecut.
Societatea este subsidiara grupului german Knauf
AMF GmbH & Co KG, unul dintre principalii produ-
cdtorimondiali de sisteme de plafoane functionale
suspendate, castetate. Holdingul detine unitatea
de productie amplasatd in rezervatia naturald
"Pddurea Bavarezd’; de unde se importd materiale
si in tara noastra. Fabrica este una dintre cele mai
moderne la nivel mondial si are o capacitate de
productie de peste 60 milioane mp/ an.

- Care sunt perspectivele pentru dezvoltarea
pietei de plafoane casetate?

- Acest domeniu de activitate s-a situat pe un trend
usor ascendent in primul semestru a.c, in raport
cu intervalul similar din 2010 si sperdm ca tendinta
respectivd sa se mentind pana la finele anului in curs.
Sistemele de plafoane casetate pot fi utilizate pentru
o diversitate de proiecte, oferind mai multe funciuni
speciale, atat din punct de vedere estetic, acustic, al
protectiei igienice cat si al protectiei la foc. Fiind consu-
mabile, materialele pot fi inlocuite in orice moment,
functie de situatie si cerinte. Perspectivele de pe piata
de profil sunt pozitive, avand in vedere faptul ca acesta
este un domeniu relativ nou in Romania.
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Traian Vujdea (50 de ani)

Functia/Firma: director tehnic, Knauf AMF -
reprezentanta din Romania;

Experienta profesionala: 12 ani in domeniul
sistemelor de plafoane suspendate - casetate.

- Ce a determinat reticenta utilizatorilor fata de
aceste sisteme?

- Beneficiarii au inceput sa devina tot mai informati
in sensul utilizarii sistemelor de plafoane suspendate,
casetate. Mai existd, incd, arhitecti care sunt reticenti
fatd de aceste produse, deoarece considerd ca integrarea
plafoanelor casetate in proiecte le limiteazd optiunile. De
asemenea, exista furnizori care au adus pe piatd sortimen-
tele cele mai ieftine, pe o paletd redusd de dimensiuni de
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placd si de finisaje, acestea fiind respinse pe buna dreptate
de cdtre specialisti, deoarece sunt preferate, in majoritatea
cazurilor, sistemele de plafoane cu structura metalicd
ascunsa. Tot din aceastd cauza, a aparut la un moment dat
un normativ prin care se interzicea utilizarea sistemelor de
plafoane suspendate in spitale (practic, conform exprima-
rilor date, inclusiv a celor de gips-carton), in conditiile in
care fumizorii specializati livreazd in mod curent sisteme
de plafoane casetate speciale pentru cele mai mari unitati
sanitare din Europa.

- Precizati valoarea domeniului specific din Romania.
- Piata de plafoane functionale suspendate, casetate a
scazutin ultimii doi ani fata de nivelul anterior recesiunii, ca
urmare a reducerii numarului de proiecte noi de constructii.
Tn prezent, consider c nivelul pietei de plafoane casetate
se situeazd la maximum 1,5 milioane mp/an, compania
noastrd avand o cotd de aproximativ 35%.

- Care au fost cele mai noi produse importate in
Romania?

- Am introdus pe piata din Romania o serie de placi noi cu
proprietati acustice deosebite din gama "Acoustic Range', iar
din primul trimestru al acestui an, am inceput sa importam
noul sortiment de profile AMF Ventatec, ce reprezintd
un sistem modular cu un profil principal universal, ce are
variante de imbinare tip «Click-in» i «Hook-in». Profilele
sunt fabricate din otel galvanizat si se monteaza ugor si
rapid, datorita unui clips revolutionar realizat din inox. Prin
furnizarea propriilor profile Ventatec, dorim sa promovam
si sd livridm intregul ansamblu de plafon ca pe un sistem
complet, ce oferd o siguranta la montaj siin exploatare. (E. 1)



OPINII

CONCEFA: Efecte pozitive datorate unei strategii prudente de afaceri

Pe fondul recesiunii, in perioada 2009-2010
numadrul investitiilor din mediul privat a scazut
considerabil, cele mai multe fiind anulate sau
sistate, in timp ce, in cazul proiectelor finantate
din fonduri publice, au existat intdrzieri la plata
contravalorii lucrdrilor efectuate. Ca urmare a
conditiilor economice dificile din intervalul 2010-
2012, societatea Concefa - Sibiu a adoptat, incd de
la primele semnale ale crizei, o strategie de afaceri
prudentd, ce si-a demonstrat eficienta anul trecut,
cind firma a inregistrat o majorare cu 35,7% a
veniturilor.

- Precizati evolutia rezultatelor financiare ale firmei.
- In intervalul ianuarie-iunie a.c., am consemnat o
cifrd de afaceri de 27,2 milioane de lei - situatd sub
estimdrile noastre initiale - si cauzata, in special,
de decalajul dintre executia lucrdrilor si decontarea
facturilor aferente, concomitent cu efectele negative
ale prelungirii sezonului rece si cu amanarea unor
lucrdri pe care le aveam in vedere pentru ofertare.
Cu toate acestea, lucrdrile aflate in derulare, precum
si contractele adjudecate pand in prezent ne asigura
premisele unei cresteri accelerate a incasarilor
din cel de-al doilea semestru al lui 2011. In pofida
premiselor nefavorabile pentru piata constructiilor,
in conditiile unei contributii negative a acestui
sector la PIB, Concefa a inregistrat, in 2010, o cifrd
de afaceri de 110,5 milioane de lei, in crestere fatd
de anul precedent.

Horatiu Cercel (39 de ani)

Functia/Firma: director general, Concefa SA;
Experienta profesionala: 13 ani in domeniul
constructiilor.

- Cum va evolua segmentul de constructii in
intervalul urmator?

- Dupa contractiile repetate de 17%, respectiv 9% ale
valorii pietei de constructiiin intervalul 2009-2010, ritmul
accelerat de scddere s-a atenuat din primul semestru al
anului in curs. Primele semnale de revigorare ale acestui
sector economic au fost resimtite dupd lansarea primelor
licitatii pentru lucrdri importante de infrastructurd atat in
domeniul constructiei de autostrazi, cat si al retelei fero-
viare. Cu privire la evolutia segmentului de constructii

in intervalul urmator, estimam cd majorarea cea mai
puternica va fi inregistratd in domeniul infrastructurii
de transporturi, cresterea din acest sector fiind generata
de necesitatea unei reactii rapide la situatia economicd
dificild si constituind, totodatd, un suport vital pentru
stabilizarea trendului ascendent. Investitiile ce vor fi
efectuate in infrastructurd vor contribui la scaderea ratei
somajului pe plan intern si vor incuraja tranzitul intre
Orient si Europa prin tara noastra, creand oportunitati
de dezvoltare pentru agentii economici autohtoni ce
activeazd in domeniu. Tn ceea ce priveste segmentul
constructiilor rezidentiale, incd nu poate fi vorba - si
probabil aceastd tendinta se va mentine inclusiv in
urmdtorii ani - de o tendintd solidd de cretere, ci doar de
0 Ugoard majorare a cererii.
- Ce obiective ati contractat in prezent?
- Principalul contract rezidential pe care il avem in deru-
lare in calitate de antreprenor general constd in edifi-
carea ansamblului Silver Mountain (din Poiana Brasov),
aflat [a finele primei etape de dezvoltare. De asemenea,
executam cateva lucrdri din domeniul infrastructurii,
printre care refacerea liniilor feroviare din localitatile
Sibot (judetul Alba) si Putna Seacd (judetul Vrancea),
reabilitarea podului peste Dunare dintre Giurgiu si Ruse
si constructia celui peste raul Oldnesti (judetul Valcea),
interventii pentru refacerea tronsonului dintre Sebes si
Alba lulia ce apartine arterei DN 1, executia unui pasaj
peste calea ferata din Alba lulia si modernizarea statiei
feroviare din Ramnicu Valcea.

Simona ENE

ELECTRAPLAN: Avans de 10% al mcasarllor, precomzat pentru2012

in calitate de reprezentanti locald a grupului
german de firme Niedax GmbH, compania
Electraplan Romdnia promoveazd pe plan
autohton peste 30.000 de articole pentru piata
sistemelor de sustinere a cablurilor electrice
cu aplicatii din domeniul constructiilor civile,
industriale, comerciale, rezidentiale sau de interes
public. Totodatd, firma comercializeazi produse
Kleinhuis (sisteme de montaj pentru instalatii
electrice) si Electraplan (instalatii in pardoseald).

- Cum a evoluat piata specifica in perioada
recesiunii?

- Atét piata echipamentelor electrice, cat si segmentul
specific comercializarii traseelor metalice au inregistrat
in 2010 o usoara crestere din punct de vedere valoric
fatd de anul precedent. Consider cd in perioada
urmatoare, tendinta ascendentd se va mentine mai
ales ca mediul de afaceri s-a adaptat noilor conditii de
piata gasind un echilibru pentru predefinirea cerintelor
actuale de sisteme specifice. Ne putem astepta si la
perioade sezoniere de declin din punct de vedere al
livrarilor, insa trendul general va fi crescator.

- Prezentati situatia grupului de firme in inter-
valul urmator.

- Afacerile grupului Niedax, pe care il reprezentdm
pe plan intern, sunt in conformitate cu dinamica
pietei globale. Astfel, veniturile concernului s-au
majorat anul trecut, dupa perioada de stagnare din
2009. Ritmul de majorare a livrarilor inregistrat in

Laszlo Lurtz (30 de ani)

Functia/Firma: director executiv, Electraplan
Romania;

Experienta profesionala: 6 ani in domeniul
comercializdrii echipamentelor electrice.

2010 s-a pdstrat anul acesta si se va mentine cel mai
probabil si in 2012. Niedax si-a stabilit o strategie
de afaceri pe termen mediu (péné in 2015), prin-
si mentinerea/consolidarea pozitiei definute in
domeniul specific. Acest lucru poate fi confirmat de
conditiile de lucru de anul trecut, cand, in pofida
scaderii rulajului, unitatile de fabricatie detinute au
lucrat la aceeasi capacitate.

Societatea Niedax a devenit lider mondial in dome-
niul productiei de sisteme de gestiune a cablurilor,
cu incasdri medii anuale de peste 285 milioane de
euro, prelucrand aproape 60.000 tone de otel/an.
In ceea ce priveste activitatea subsidiarei locale,
pentru anul in curs ne-am propus realizarea unor
venituri cu aproximativ 10% mai mari decat cele
consemnate in 2010 (situate la 2,8 milioane de
lei), acelasi nivel de crestere fiind stabilit inclusiv
pentru anul viitor, mai ales ca perspectivele pozitive
sunt confirmate de rezultatele inregistrate pand in
prezent.

- Ce investitii ati planificat pentru viitor?

- Compania noastra efectueaza investitii constante
in resursele umane, gradul de pregatire profesionald
fiind 0 componentd importanta in relatia cu partenerii,
mai ales in domeniul serviciilor de suport. Un factor
benefic pentru activitatea companiei Electraplan este
constituit de inaugurarea, in luna septembrie a.c., a
halei de galvanizare din cadrul Niedax, ceea ce contri-
buie la reducerea termenelor de livrare, ca urmare a
sporirii capacitatii de procesare la 27.000 tone de otel
zincat la cald. In prezent ne aproviziondm o datd pe
saptdmand de la baza din Germania, depozitul din
Budapesta fiind o solutie pentru comenzile urgente,
onorate in cel mult patru zile. Pe fondul recesiunii,
ne-am adaptat metoda de aprovizionare a depozitului
din Capitald, astfel incdt stocul de produse contine
cele mai uzuale grupuri de sisteme, conform structurii
actuale a comentzilor. (S.E.)
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HAURATON: Stabilizarea economica, o premisa de evolutie a livrarilor

In perioada recesiunii economice, societatea
Hauraton GmbH (Germania) a adoptat o strategie
de dezvoltare caracterizatd prin accesarea unor
piete noi. Astfel, firma si-a extins afacerile in
zona Orientului Mijlociu (Emiratele Unite Arabe),
unde a fost executatd o lucrare speciald constdnd
in realizarea unui sistem de preluare a apelor de
suprafatd prin rigole speciale de tip HICAP, pe o
lungime de 20 de kilometri in cadrul circuitului
auto de formula 1 Yas Marina, din localitatea Abu
Dhabi (din Emiratele Arabe Unite). Compania efec-
tueazi livrdri fie din depozitul pentru produse de
uz larg din zona Bucuresti-Nord, fie prin comanda,
direct din fabrica aflatd in Germania, astfel incdt
- prin aceste doud modalitati - sunt satisficute
toate solicitdrile partenerilor.

- Care a fost evolutia veniturilor companiei in
ultimii ani?

- Din punct de vedere cantitativ, volumul vanzdrilor
anuale ale Hauraton Romania de sisteme s-a mentinut
constant in intervalul 2009-2010. Mai mult, anul trecut
a fost caracterizat de o consolidare a rezultatelor obti-
nute in 2009. In conditiile stabilizarii pietei autohtone
de constructii, pentru anul in curs ne-am propus o
majorare moderata a livrarilor proprii, estimarea avand
ca fundament intervalul ianuarie-iunie a.c, cand,
datorita participarii in cadrul unor proiecte importante
si a deruldrii acestora inclusiv in sezonul rece, am
inregistrat o crestere a cifrei de afaceri. Totodata, pentru

Bogdan Apostol (47 de ani)
Functia/Firma: director general, Hauraton
Romania - Bucuresti;

Experienta profesionala: 3 aniin domeniul
sistemelor de drenare si epurare a apelor.

2012, estimdm o mentinere a rezultatelor financiare
pentru debutul intervalului, urmata de o eventuald
majorare spre finele acestuia.

- Cum s-a dezvoltat segmentul specific in anul
2010?

- Evolutia sectorul de constructii are o influenta directd
asupra activitatii companiei noastre, iar oscilatiile aces-
tuia duc la dezechilibre in cadrul afacerilor din dome-
niul sistemelor de drenare si epurare a apelor. In opinia

noastra, trendul descendent al sectorului de constructii
din perioada de inceput a declinului economic a
continuat inclusiv in 2010. Principalul motiv a fost
reprezentat de derularea dificild a proiectelor incepute,
din cauza problemelor financiare - ce au dus inclusiv la
cazuri de insolventd sau faliment - ale unuia sau mai
multor agenti economici implicati in proiect, coroborat
cu sustinerea redusd din partea institutiilor bancare
prin care au fost finantate obiectivele. Situatia pietei de
constructii din 2010 a fost generatd, de asemenea, de
nivelul scazut al investitiilor externe pe plan autohton.
Pentru anul in curs speram sa incetineasca declinul din
bransa sau chiar sa fie atins un oarecare echilibru menit
sd stabilizeze piata specificd. Consideram cd, in timp ce
incd nu se poate lua in calcul perspectiva unei cresteri
economice similare celei de dinainte de recesiune, o
majorare echilibratd este mult mai sanatoasd pentru
evolutia viitoare a companiei.
- Care sunt dificultatile pe care le intampinati?
- Principala problemad cu care ne confruntdm se referd
la un aspect cunoscut multor companii de prestigiu
ce activeazd pe plan autohton, respectiv punerea in
circulatie, de catre unii producatori, a unor sisteme sau
materiale al caror nivel de calitate se afld sub cel impus
de standardele aflate in vigoare. Hauraton Romania
incearca sd promoveze calitatea in domeniul construc-
tiilor atat prin discutiile purtate cu reprezentantii soci-
etdtilor de proiectare, cu antreprenorii sau beneficiarii,
cat si cu autoritatile locale implicate in proiecte.
Simona ENE

METALOBOX: Tendinta de crestere pe piata mobilierului metalic

Compania Metalobox, cu sediulin Sfantu Gheorghe
(judetul Covasna), este specializata in productia
si comercializarea mobilierului metalic destinat
industriei, sectorului public/administrativ sau de
invatamant i celui hotelier. Pentru anul in curs,
managementul societdtii estimeazd o crestere
de circa 25% a cifrei de afaceri fatd de nivelul
din 2010, fiind prognozate venituri totale de un
milion de euro. Activitatea firmei se afli pe un
trend ascendent, in pofida faptului cd in ultimii ani
piata specificd a consemnat un regres. Distributia
se realizeazd la nivel national, prin intermediul
a doud sucursale, localizate in Arad si Sfintu
Gheorghe.

- Care sunt premisele pentru dezvoltarea pietei
mobilierului metalic?

- Piata este, in continuare, blocatd in sectorul public,
unde achizitiile de mobilier s-au restrictionat, insa
mediul privat se afld, incd, in dezvoltare. Perspectivele
sunt pozitive pentru compania noastrd, avand in vedere
faptul a, la sfarsitul acestui an si in 2012, vor fi defini-
tivate proiectele care s-au aflat in «stand-by» in 2009 si
2010. De asemenea, o serie de fabrici se modernizeaza,
ceea ce inseamna ca exista cerere. Dacd in urmd cu 4-5
ani in sectorul turistic nu exista nicio investitie, in acest
an multe hoteluri i alte obiective de interes turistic
au fost sau se afla in curs de reamenajare, datoritd
acestor proiecte reusind sa crestem nivelul calitativ al
produselor noastre.
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luliu Csere (35 de ani)

Functia/Firma: director general, Metalobox;
Experienta profesionala: 10 ani in domeniul
vanzarilor de materiale de constructii.

- Precizati principalele obiective stabilite pentru
perioada urmatoare.

- Principalul obiectiv pe care |-am stabilit pentru anul
2011 a fost acela de a oferi mobilier de calitate la preguri
similare celor de anul trecut. intre timp, ne-am imbu-
natafit serviciile de asistentd, proiectare, transport i
amenajare. Incepand din 2012, avem in vedere lansarea
unor produse noi, precum si a unui catalog propriu, care
va fi disponibil la inceputul anului viitor. Continudam sa ne
dezvoltam, afacerile noastre aflandu-se intr-o evolutie

NOIEMBRIE-DECEMBRIE 2011

sustinutd si, chiar daca in ultimii ani piata mobilierului
metalic s-a diminuat, am reusit - prin proiecte de
marketing si prin serviciile oferite - sa ne majordm, anual,
cifra de afaceri.

-In ce regiuniinregistrati cele mai multe vanzari?
- In prezent, 90% din produse sunt distribuite direct
din depozit, rezultatul fiind reprezentat de reducerea
timpului de livrare, care se situeaza intre cinci si zece
zile de la primirea comenzii. Cele mai importante cereri
provin, evident, din regiunea de vest a tarii, in special
pe segmentul industrial. Comenzi semnificative avem
si din judetele Arges si Dolj (cu precadere in municipiul
(raiova), datorita dezvoltdrii pietei auto. Recent, am
introdus in ofertd modele noi de dulapuri metalice
pentru uzine si ateliere, livrate in nuante diverse, care
confera un aspect estetic deosebit spatiilor de productie.
- Care sunt principalele criterii care influenteaza
decizia de achizitie a dientilor?

- In ultimii ani, piata a fost invadatd de produse asiatice,
incluse in special in categoria "Do-It-Yourself", foarte
slabe din punct de vedere calitativ, insa comercializate la
preturi scazute, influentand negativ costurile produselor
locale. De asemenea, domeniul specific a fost influentat
de reducerea bugetelor pentru achizitii ale firmelor, care
au contribuit suplimentare la diminuarea preturilor.
Din pdcate, majoritatea beneficiarilor considera pretul
ca fiind elementul cel mai important in momentul
achizitiei, in detrimentul calitatii, insa produsele ieftine
sunt de calitate inferioara si vor rezista foarte putin timp
la exploatare. (E.l.)



OPINII

IAMSAT MUNTENIA: S-au concretizat 12,5% din contractele ofertate

Perioada de recesiune a avut o contributie impor-
tantdin restructurarea activitatii societdtii lamsat
Muntenia, din Bucuresti, generdnd schimbadri in
structura portofoliului de lucrdri si determindnd
adoptarea unei strategii manageriale bazate
pe performantd. Compania s-a dezvoltat ca
antreprenor de specialitate, implicindu-se atdt
in executie, cdt si in management de proiect.
Strategia firmei in intervalul 2011-2012 impune
pregdtirea pentru o etapd ulterioard de extindere
a activitdtii, deoarece sunt vizate investitii in
sporirea capacitdtii de productie/executie a
instalatiilor.

- Ce proiecte aveti in derulare pe piata de
instalatii?

- Tn cursul semestrului | din 2011, am continuat lucrd-
rile specifice in cadrul a doud ansambluri rezidentiale
din Capitala, Felicity si New Town, sub antreprenoriatul
firmei Bog'Art si am realizat instalatiile pentru doud
centre comerciale Lidl, din Bucuresti si Giurgiu.
Recent, am finceput lucrdrile la doud imobile de
birouri din Bucuresti, respectiv clddirea G1 (S+P+4E)
din cadrul ansamblului Novoparc, din zona Pipera,
unde executdm toate instalatiile. Totodadd, lucrdm
la complexul Unicredit Tower (25+P-+15E), situat pe
Bulevardul Expozitiei, edificat de compania Bog'Art,
unde executam instalatiile de termoventilatii, sanitare
si protectie la incendiu si coordonam lucrdrile pentru
instalatiile electrice si pentru curenti slabi, realizate

Dumitru lliescu (57 de ani)
Functia/Firma: director general, lamsat Muntenia SA;
Experienta profesionala: 31 de ani in domeniul

executiei instalatiilor pentru constructii.

de firma Arconi. Totodatd, derulam lucrari de instalatii
la statiile de epurare din localitatile Giurgiu si Mediag,
ambele obiective fiind executate sub antreprenoriatul
firmei Hochtief (din Bucuresti).

- Care a fost structura lucrarilor in ultima
perioada?

- Tn ceea ce priveste structura portofoliului de
lucrdri, s-a inregistrat o schimbare majord in ultimul
an, in sensul in care, spre deosebire de perioada
2007-2009, cand peste 80% din contracte aveau

ca obiect dezvoltarea cladirilor administrative, in
2010, pe fondul scaderii cererii de lucrdri pe acest
segment, activitatea lamsat Muntenia s-a reorientat.
Lucrdrile de instalatii pentru cladiri de birouri au
contribuit cu peste 50% la cifra de afaceri a anului
2010, insd firma a fost nevoitd sa se adapteze crizei
si sd identifice solutii alternative pe alte segmente
ale pietei. Astfel, anul trecut s-a executat un volum
mai mare de lucrdri pentru cladiri comerciale, unul
din contractele finalizate cu succes fiind cel pentru
noul spatiu al Piatei Obor (din Capitald), unde s-au
executat lucrari de termoventilatii si climatizare cu
pompe de cdldurd. Un alt contract deosebit a fost
cel de reabilitare a statiilor de pompare din sistemul
de irigatii din localitatea Covurlui (judetul Galati),
finantat de Banca Mondiald si finalizat cu succes in
2011. Tn plus, in 2010 activitatea lamsat Muntenia a
depdsit granitele Romaniei, prin executia unei lucrari
de instalatii la o fermd din Kazahstan.
- Cum va evolua situatia in intervalul urmator?
- Pe fondul contractelor incheiate pana in prezent,
pentru anul in curs estimam o crestere de aproximativ
30% a cifrei de afaceri fatd de anul 2010. Desi nu
preconizam o revenire spectaculoasa pentru 2012,
considerdm ca vom asista la o sporire a cererii de lucrari
din domeniul instalatiilor, aspect sesizat inca de la
inceputul lui 2011. Tn intervalul ianuarie-iulie a.c.,
societatea noastra a incheiat 8 contracte, din cele 65 de
proiecte la care a ofertat.

Simona ENE

THOT MC: Initierea activitatii in perioada recesiunii a fost oportuna

Avénd in vedere faptul cd societatea Thot Management
& Consulting (Thot MC), cu sediul in Bucuresti, a
accesat piata autohtond de produse pentru acoperirea
pardoselilor in perioada recesiunii, in care pe piata
fortei de muncd a existat un excedent, firma a reusit
sd-si formeze o echipd de vénzdri cu pregdtire solidd
in domeniu. Acest avantaj cumulat cu strategia
investitionald adoptatd, s-a concretizat printr-un start
al afacerilor ce a creat perspective favorabile dezvoltdrii
companiei pe termen scurt si mediu. Astfel, evolutia
societdtii in 2010, precum si in cursul lui 2011 a urmat
un trend ascendent, concretizat prin sporirea cu 16% a
incasdrilor din primul semestru a.c.

- Care sunt estimarile pentru anul in curs si la
nivelul lui 2012?

- Evolutia segmentului specific si a propriei activitati,
din momentul accesarii pietei interne, ne determind sa
estimam o noua majorare cu 22% a vanzarilor pand la
finele anuluiin curs, fata de cifra de afaceri din 2010. In
termeni cantitativi, preconizam livrdri de peste 10.000
mp de sisteme de pardoseli, ceea ce ar corespunde unor
incasadri de peste 0,6 milioane de lei (+50% comparativ
cu anul precedent). In ceea ce priveste extinderea acti-
vitdtii pe termen scurt, daca strategia guvernamentala
va avea in vedere stimularea mediului de afaceri, iar
sistemul bancar va inlesni accesul la creditare, suntem
convinsi ca sectorul de constructii si cel de amenajari
vor avea o dinamica optimd, generand - implicit -
sporirea livrdrilor de materiale i sisteme specifice.

Robert Mustareata (31 de ani)
Functia/Firma: director general, Thot Management
& Consulting;

Experienta profesionala: 5 aniin domeniul
comercializdrii sistemelor de pardoseli.

- Prezentati strategia de afaceri a companiei.

- Deoarece activitatea propriu-zisd a fost demaratd
la jumdtatea anului trecut, cel mai important aspect
pentru Thot MC a constat in investitiile in resursele
umane, respectiv in formarea unui departament
de vanzdri care sa includd personal extrem de
bine pregatit din punct de vedere profesional. In
situatia economica actuald, este important pentru
0 companie sd pastreze un nivel ridicat al calitatii

serviciilor si sa se implice in perfectionarea angaja-
tilor. Astfel, consideram cd decizia pe care am luat-o
a fost optimd, mai ales intr-un moment in care
este necesard efectuarea unor investitii atente si
moderate. Profitul obtinut in primele 4 luni din 2011
a fost reinvestit in achizitia unei linii moderne pentru
productia mobilierului realizat la comanda si, chiar
dacd aceasta reprezintd o activitate secundara pentru
compania noastrd, in cazul cdreia nu putem discuta
incd de rentabilitate, urmdrim sa ne extindem si pe
aceastd piatd complementara.

- Cum este structurata reteaua proprie de
distributie?

- In prezent, principalele zone pe care le deservim sunt
(apitala, judetul Iifov si municipiile Ploiesti, Pitesti,
Suceava, Brasov, Constanta si Timisoara. In acest sens,
ramane prioritard obtinerea unei pozitii solide pe
piata din aceste orage, dupad care se va pune problema
orientarii sistemului comercial cdtre alte judete din
tard. Livrdrile se efectueaza din stocul pe care il avem
in permanenta la dispozitie in depozitul central din
Bucuresti, ce este aprovizionat in mod constant cu
produse, stabilite in functie de fluctuatiile cererii.
Avand in vedere faptul ca piata autohtona de pardoseli
a depdsit in 2010 valoarea de 100 milioane de euro, iar
pentru anul in curs este prognozata o majorare cu 10%
a acesteia, urmdrim dezvoltarea atenta a activitatii
(pentru ambele domenii in care suntem implicati),
astfel incat, in scurt timp, sd ne regdsim printre furni-
zorii importanti din branga. (S.E.)
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BIMA: Potential real al sectorului de reabilitare termica

in calitate de unic distribuitor al sistemelor de
izolatii Plitker pe plan autohton, societatea Bima
Consulting Management (Bucuresti) importd
minimum 5.000 mp de sisteme pe lund, existdnd
posibilitatea suplimentdrii cu 2.000 mp/lund, in
functie de fluctuata comentzilor. Societatea ce reali-
zeazd aceste sisteme (Plitket - Estonia) are in vedere
efectuarea unei investitii in vederea extinderii
unitdtii proprii si capacitdtii de productie, ceea ceva
genera un surplus de 4.000 mp de sisteme, din care
o parte va fi alocatd exportului citre Romdnia, mai
ales cd aceastd piata a fost prima in care s-a luat
decizia de extindere a afacerii in afara granitelor
Estoniei, intre statele din Uniunea Europeand.

- Prezentati dinamica pietei specifice.

- Conform analizelor din domeniu, piata autohtona de
materiale pentru izolarea imobilelor a scazut, in 2010,
pand la aproximativ 220 milioane de euro. Din valoarea
totala, circa 65% (aproape 143 milioane de euro)
constituie cota materialelor cu proprietati de termo-
fonoizolante. Evolutia acestui sector pe termen scurt/
mediu este dependentd de programul de reabilitare
termica a cladirilor, relansat de Gurvernul Romaniei
in anul 2008. Primele rezultate ale acestui proiect au
fost vizibile in 2009, insd, anul trecut fondurile alocate
realizarii lucrdrilor specifice au fost reduse la jumatate
din valoarea anteriord, pand la 35 milioane de euro,
fapt ce a generat declinul semnificativ al segmentului
de izolatii. Dacd ar exista un sprijin real din partea

Gino Laios (39 de ani)

Functia/Firma: director general, Bima Consulting
Management;

Experienta profesionala: 3 aniin domeniul
comercializdrii sistemelor de izolatii.

autoritatilor locale - in conditiile in care s-ar reabilita
aproximativ 50.000 de locuinte/an - potentialul acestui
sectorarfi de aproximativ 7 miliarde euro, iar programul
aravea o durata de implementare de pana la 40 de ani.
In prezent, pe plan intern existd 2,5 milioane de locu-
inte (in aproximativ 85.000 de cladiri rezidentiale) ce
necesitd reabilitare termicd. De asemenea, din fondul
locativ al Romaniei, de 84 milioane de locuinte, doar
8% sunt izolate din punct de vedere termic.

- Cum a evoluat segmentul propriu de activitate
in ultimul timp?
- Pe parcursul lui 2010, din cauza dificultatilor intam-
pinate de autoritatile centrale in procedurile de imple-
mentare a programului de reabilitare termica, sectorul
producatorilor/furnizorilor/montatorilor de sisteme de
izolatii - sustinut de acest proiect guvernamental - ainre-
gistrat o scidere a livrrilor. In calitate de administrator
al unei afaceri din domeniu, inca din cel de-al doilea
semestru din 2009 am monitorizat licitatiile organizate
pentru atribuirea contractelor de reabilitare termicd,
iar concluzia a fost cd nu sunt luate in considerare - nici
prevdzute in caietele de sarcini - alte sisteme de izolare cu
exceptia polistirenului, fapt ce descurajeaza competitia
in branga.
- Care sunt factorii ce vor influenta pozitiv
firmele din domeniu?
- Pe termen scurt/mediu, datoritd schimbdrilor legislative
si noilor instrumente/facilitati aflate la dispozitia asoci-
atiilor de proprietari ce doresc sa-si reabiliteze imobilele
- dacd acestea nu sunt incluse in programul derulat
de autoritatile/administratiile locale - previziunile de
revigorare a segmentului specific sunt optimiste. Totodatd,
odatd cu intrarea in vigoare (de la 1 august a.c.) a noului
tarif al gigacaloriei, ce va genera cresteri de pana la 100%
(in multe cazuri) ale facturilor pentru energia termicd
distribuitd in sistem centralizat, ne asteptam la o sporire a
numarului lucrrilor de reabilitare termica in cadrul carora
sd se iau in considerare si solutii alternative de izolare.
Simona ENE

NEST-CM COM: Investitii pentruimbunatatirea performantei betonului

Cel mai important obiectiv al companiei Nest-CM
Com (Popesti-Leordeni) in anul 2011 este repre-
Zzentat de inaugurarea unui nou punct de lucru, in
localitatea Mogosoaia (judetul Iffov). in prezent,
societatea detine cinci astfel de sucursale in zona
Bucuregti-lifov, in localitdtile Titu si Pitesti (judetele
Ddmbovita, respectiv Arges). In vederea extinderii
ariei de acoperire a Capitalei si a zonelor limitrofe,
din luna iulie a.c. a fost demaratd activitatea
de productie a noii statii de betoane, situatd in
Mogosoaia. In prezent, compania efectueazi
achizitii zilnice de ciment si agregate, astfel incdt
aprovizionarea beneficiarilor sd fie realizata la timp,
iar in stoc sd existe - in permanentd - un volum minim
de materiale pentru productia a 300 mc de beton
in fiecare statie. In cazul in care comenzile de beton
depdsesc cantitatea maximd disponibild - situatie
intdlnitdin cazul executiei radierelor sau pardoselilor
de mari dimensiuni - aprovizionarea se realizeazd in
flux continuu pe toatd perioada turndrii.

- Cum va evolua activitatea companiei in peri-
oada urmatoare?

- Avénd in vedere faptul ca, inca din primele luni ale
anului in curs, am inregistrat o majorare cu 8% a cifrei
de afaceri, perspectivele de dezvoltare a activitatii
in intervalul urmdtor sunt optimiste. Astfel, pentru
2011, estimam realizarea unor venituri de aproximativ
7,37 milioane de euro (+10% fatd de 2010). Desi anul
trecut am asistat la o noua reagezare a pietei specifice,
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Alexandru Crisan (26 de ani)

Functia/Firma: director zonal de vanzari, Nest-CM Com;
Experienta profesionala: 8 ani in domeniul
comercializarii materialelor de constructii.

precum si la aparitia unor conditii tot mai dificile pentru
desfasurarea afacerilor, compania noastrd a inregistrat
0 evolutie optima fatd de 2009. Aceasta situatie s-a
datorat derularii unui amplu proces de eficientizare,
ce s-a materializat prin atingerea unui volum total de
productie de 140.000 mc. Datorita parteneriatelor pe
care le avem in derulare, precum si ca urmare a contrac-
telor ce urmeaza a fi incheiate in etapa urmatoare, la
nivelul lui 2011 ne asteptam la o majorare cu 10% a
volumului productiei de beton.
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- In ce conditii s-a desfasurat activitatea firmei
in2010?

- Tn cadrul planului de reorganizare internd din 2010,
au fost incluse investitii in vederea eficientizdrii tuturor
departamentelor din cadrul companiei, principalele
aspecte vizand activitatea de productie si cea de vanzari.
Astfel, a fost implementat un program complex de
gestiune, capabil sa furnizeze date statistice referitoate
la fiecare client, dar, mai ales, sa urmareasca fluxul de
livrdri/incasdri, astfel incat sd fie evitate depasiri ale
termenelor scadente de platd. Totodata, s-au realizat
investitii in vederea imbunadtatirii calitatii betonului,
prin certificarea de gradul al Il-lea a laboratorului ce
monitorizeazd fluxul de productie, in conformitate
cu normativele in vigoare. in consecintd, am efectuat
recrutdri de personal pentru diverse domenii cum ar fi
vanzdri, operare si contabilitate.

- Prezentati caracteristicile pietei materialelor
de constructii.

- Deoarece pe plan intern oferta depaseste cererea, in
ultima perioada procesul de vanzare se limiteaza strict
la presiunea pe preful materialelor. Pe langd aceasta
situatie, lucrarile civile de dimensiuni medii/mari sunt
tot mai putine, iar cele de infrastructurd au termene
de incasare foarte extinse (inclusiv pana in anul 2014).
In conditiile date, suntem nevoiti s efectudm livrari
in cantitati mic pentru numeroase proiecte, insd
beneficiul acestei abordari este constituit de faptul ca
peste 90% din comenzi sunt achitate cu numerar, in
momentul livrarii. (S.E.)



OPINII

WAVIN: Estimari pozitive pentru piata nationala a instalatiilor

5,

Grupul Wavin este lider european in materie de
sisteme de tevi din materiale plastice. Concernul
furnizeaza solutii moderne si flexibile pentru distri-
butie a apei potabile, retele de canalizare, incdlzire/
rdcire a suprafetelor, managementul apelor pluviale,
transport de apd/gaz, sisteme de protectie pentru
infrastructura de telecomunicatii. In prima jumdtate
aanului 2011, la nivel de grup, a fost realizatd o cifrd
de afaceri de peste 680 milioane de euro, in crestere
au 14,7% fatd de perioada similara din 2070. in
Romdnia, societatea aniverseazd, in 2011, 15 ani
constant, in pofida perioadei recesiune, remarcindu-
seprin consolidarea pozitiei pe piatd.

- Precizati obiectivele pe care le avetiin perioada
urmatoare.

- Pentru 2011, ne propunem mentinerea unui ritm al
vanzarilor similar celui realizat in 2010, ceea ce inseamna
cd ne asteptam ca, la sfarsitul anului fiscal in curs, sd
putem raporta o crestere a cifrei de afaceri. Anul trecut,
am realizat livrdri de aproximativ 20 milioane de euro,
vanzdrile fiind cu aproximativ 15% mai mari raportat la
cele obtinute in exercitiul financiar anterior. incepand
din 2009, am devenit producdtor local, la capacitatile
de productie detinute de grup adaugandu-se cea din
Roménia (cu doud linii de fabricatie a conductelor din
PVC, una pentru producerea conductelor din PE si alta
pentru executia conductelor din PP), acest fapt ducdnd la
cresterea avantajelor competitive ale companiei.

Dragos Ularu (42 de ani)

Functia/Firma: director general, Wavin Romania;
Experienta profesionala: 15 ani in domeniul
instalatiilor.

- Ce sisteme include portofoliul de produse dispo-
nibil pe piata autohtona?

- Oferim 0 gama extrem de diversa de sisteme din mate-
riale plastice pentru numeroase aplicatii atat in domeniul
alimentarilor cu apa si gaz, cat siin cel al instalatiilor interi-
oare din cladiri si canalizarilor exterioare. Putem afirma cd
Wavin Romania poate pune la dispozitia clientilor sdi toate
produsele din portofoliul grupului, chiar dacd pentru unele
din ele nu existd cerere specifica la un anumit moment. Mai
mult, pentru aceste sisteme, asiguram consultanta, suport

in proiectare si implementare, garantii si servicii post-
vanzare. Pentru instalatiile de canalizare, potentialul pietei
locale este mare, fiind necesara o perioadd indelungatd
de activitate intensa pentru a se ajunge la standardele
europene uzuale (care prevad accesul la alimentare cu apd
sisisteme de evacuare a cel putin 70% din gospodarii, pand
in 2017). Trebuie mentionat cd promovam inclusiv instalatii
cu un grad ridicat de complexitate, cum ar fi: tehnologii de
tratare a apei (produse in fabrica din Labko - Finlanda),
instalatii de incalzire/racire prin tavane si pereti etc.

- Detaliati despre modul in care este realizata
distributia produselor.

- Ne-am axat, in principal, pe comercializarea sistemelor
prin intermediul unor companii specializate, insd efectudam
livrari si citre firmele de constructii. In ceea ce priveste
licitatiile, nu participam direct, intrucét sunt foarte putine
actiunile de acest tip care sd vizeze achiziii directe (de
requld, se organizeazd proceduri de atribuire pentru
proiecte complete - "la cheie" - care sunt de competenta
antreprenorilor generali).

- Care sunt perspectivele de dezvoltare a pietei de
profil pe termen scurt?

- Din acest punct de vedere, credem cd existd sanse reale
de reluare a trendului ascendent. Estimam ca 2012 va fi
primul an in care se va resimti tendinfa respectiva, mai
ales in domeniul infrastructurii. Suntem siguri cd, printr-o
actiune concertatd, vom exploata eficient acest moment,
un element incurajator fiind acela ca specificatiile tehnice
valabile la nivel european incep sa fie respectate si in
Romania. (0.V.S.)

SCHULLER: Planuri de majorare a cotei de piata pe termen scurt

Compania Schuller Eh'Klar (Cluj-Napoca), speciali-
zatd in importul si distributia de unelte si accesorii
pentru zugrdvit, a inregistrat, in primele sase luni
ale acestui an, o cifrd de afaceri de 1,15 milioane de
euro, pentru 2011 fiind estimatd o cresterede 15% a
veniturilor, in raport cu nivelul din 2010. Societatea
este reprezentanta autohtond a grupului omonim
austriac si comercializeazd pensule, trafaleti, benzi
adezive, folii de acoperire, spacluri, mistrii, gletiere,
cuttere si diverse articole de protectie si slefuire. La
nivel european, a fost consemnatd o cifrd de afaceri
de 23,5 milioane de euro in semestrul intdi a.c.,
pentru exercitiul financiar in curs fiind preconizata
o0 majorare de 10%. Pe termen mediu, managerul
de vdnzdri al grupului preconizeazd mentinerea
trendului pozitiv al incasdrilor.

- Ce perspective exista pe piata uneltelor pentru
zugravit?

- Piata de scule si accesorii pentru zugravit a inregistrat
0 scadere importanta in prima jumadtate a anului 2011,
pe fondul diminudrii puterii de cumpdrare a populatiei
si din cauza lipsei de fonduri pentru investitiile imobi-
liare. Avand in vedere semnalele existente la nivel
european si national, potrivit carora mai sunt prevazuti
alti doi ani de recesiune, consider cd acest segment
nu va reveni pe un trend ascendent in 2012. Totusi,
firmele care beneficiaza de un management eficient
si performant, pot avea ca obiectiv majorarea cotei de
piatd, nefiind afectate de efectele generate de crizd.

Tamas Janos (31 de ani)

Functia/Firma: director de vanzari, Schuller Eh'Klar;
Experienta profesionala: 10 ani in domeniul
vanzarilor.

- Cum evolueaza vanzarile din Romania in raport cu
ale celorlalte subsidiare din cadrul grupului?

- Ne mentinem trendul de crestere a vanzarilor i
participdm activ la evolutia optima a incasdrilor pe plan
european ale grupului. Astfel, subsidiara din tara noastra
se situeaza pe locul al doilea in ceea ce priveste dinamicain
cadrul grupului, dupa filiala din Cehia, care a consemnat un
avans de peste 20% al veniturilor. Pe plan intern, produsele
Schuller Eh'Klar sunt vandute preponderent in regiunea
Transilvaniei, deoarece aici poate fi identificatd o clienteld

interesata prioritar de calitate, acesta fiind factorul esentjal
in formarea deciziei de achizitie a sculelor pentru zugravit.
- Mentionati principalele obiective pe termen
mediu ale strategiei de afaceri.
-In perioada urmétoare, avem in vedere continuarea inves-
titiilor in pregatirea profesionald a personalului, sustinerea
formarii continue a lucratorilor proprii i, nu in ultimul
rand, angajarea de noi specialisti. De asemenea, vizdm
majorarea cotei de piatd si cresterea cu 15% a veniturilor
anuale. Diversificarea portofoliului de produse reprezinta
un alt obiectiv permanent, avand in vedere faptul ca la
produsele pentru zugravit si vopsit (cum ar fi pensulele,
periile, trafaletii, spaclurile, manusile, elementele abrazive
etc.) diversitatea sortimentala este hotdratoare pe o piatd
concurentiald.
- Care sunt problemele pe care le intdmpinati in
desfasurarea activitatii?
- Nivelul scazut al lucrarilor de infrastructurd, al accesarii
fondurilor europene si investitiilor strdine directe continua
sd aibd un impact negativ asupra pietei de constructii si,
implicit, asupra segmentului sculelor pentru zugravit. De
asemenea, cresterea ratei somajului, nesiguranta locului
de mundd si scaderea nivelului de trai au influente directe
asupra cererii de unelte. Totodatd, suntem afectati de intro-
ducerea pe piatd a unor produse de calitate indoielnicd,
livrate la preturi foarte mici, provenind din diverse tari
asiatice. In opinia noastrd, aceasta nu este doar o problema
individuald a Schuller Eh'Klar, ci vizeazd intreaga bransd a
furnizorilor ce promoveaza - ca principal atribut - calitatea.
Elena ICLEANU
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Volum sporit al productiei celor mai importante firme din bransa

Productia nationald de materiale de constructii a
sporit cu 11,2% in primele opt luni ale acestui an,
comparativ cu intervalul similar din 2010, potrivit
unor informatii furnizate de Asociatia Producdtorilor
de Materiale de Constructii din Romdnia (APMCR).
Totodatd, indicatorul aferent lunii august a.c.
evidentiazd o majorare de 10,1% in raport cu nivelul
din aceeasi perioadd a anului trecut si de 10% fatd
de luna anterioard. Practic, indicii valorici ai cifrei de
afaceri insumate a producdtorilor de materiale de
constructii din tara noastra au crescut, in intervalul
ianuarie - august 2011, cu 9,5% in comparatie cu
primele opt luni din 2010. La finele lunii august a.c.,
in sectorul constructiilor lucrau 327.100 de persoane,
dintre care 34.800 erau angajati in domeniul mate-
rialelor de constructii. In ceea ce priveste exportul
de produse specifice, in primul semestru al acestui
an s-au consemnat livrdri de 144,3 milioane de euro
in afara granitelor tdrii, in timp ce importurile s-au
situat la 364,7 milioane de euro.

Analizand structura principalelor grupe de produse,
rezultd cd exporturile de ipsos, ciment si var au insumat,
in intervalul analizat, 52,3 milioane de euro, iar
importurile - aproape 72,6 milioane de euro. Valoarea
placilor ceramice comercializate in strdinatate a fost de
52,3 milioane de euro in perioada de referintd, iar a celor
importate de 97 milioane de euro. Potrivit informatiilor
APMQR, in luna august erau disponibile 1.352 de
locuri de munca in domeniul constructiilor, in timp ce
salariul mediu practicat pe piatd s-a situat la 1.220 de
lei (respectiv, 1.550 de lei in sectorul fabricantilor de
materiale). Tendinta de crestere a preturilor, inregistrata
in primul semestru a.c. a fost generatd, in special, de
necesitatea de corelare a acestora cu procesul inflationist,
insd a fost temperata de situatia cererii din domeniu.

ROMEPS: Program pentru controlul calitatii
polistirenului expandat. Principalul obiectiv pe
termen mediu al Asociatiei Producatorilor de Polistiren
Expandat din Romania (ROMEPS) este reprezentat
de impunerea unor noi standarde de calitate pe piata
specifica. Tn acest sens, organizatia a lansat, recent, un
program de control al calitatii placilor din polistiren
expandat (EPS), care se comercializeaza la nivel nati-
onal. Intitulat "Quality Control", acesta va deveni prin-
cipalul instrument optional de reglementare a pietei
de EPS pentru constructii. "Din informatiile noastre,
pe plan national se livreazd produse care nu inde-
plinesc parametrii tehnici inscriptionati pe etichetd.
Prin intermediul acestui proiect, vom monitoriza cu
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atentie situatia specifica, urmand sa colabordm, pentru
testarea EPS de pe piatd, cu un institut indepedent,
care va analiza produsele periodic", a declarat Tiberiu
Andrioaiei, secretar general al ROMEPS. Ambalajele
producdtorilor care vor primi avizul de conformitate
vor include un marcaj cu inscrisul "Calitate Certifi-
catd ROMEPS". Printre motivele invocate de asociatie
pentru lansarea programului, se afld: protectia consu-
matorului, promovarea tehnologiei (care genereaza
calitate), precum si reglementarea pietei, folosind
standarde si norme certe. in Romania existd un poten-
tial mare de expansiune a pietei de EPS, deoarece, in
prezent, suprafata totald din cladirile care trebuie
reabilitate, in urma unor investitii estimate la peste 7
miliarde euro, depdseste 250 milioane mp. "Astfel, dacd
s-ar lucra la capacitate maximd, ar fi nevoie de 20 de
ani pentru finalizarea proiectului’, a precizat Tiberiu
Andrioaiei. De asemenea, ROMEPS va lansa, in paralel,
un ghid de utilizare/montare a EPS, care va reprezenta
un reper pentru piatd, cuprinzand referinte generale
pentru folosirea polistirenului expandat. Documentul
oficial se afla, actualmente, spre aprobare, la Minis-
terul Dezvoltdrii Regionale si Turismului (MDRT). Din
punct de vedere al consumului de polistiren expandat,
sectorul de profil din Romania se situeazd sub media
europeand de 3,5 kg EPS/locuitor, in tara noastrd
cererea medie anuald fiind de 2,5 kg/persoand. La nivel
national, exista intre 40 si 50 de producdtori de EPS,
avand capacitdti totale de 6 milioane mc/an. In ultimii
doi ani, acegtia au lucrat, insa, la jumatate din capaci-
tate. Anul trecut, nivelul valoric al pietei de polistiren
expandat pentru constructii s-a situat la 100 milioane
de euro, corespunzdtoare unei valori de 3 milioane mc.
In opinia principalilor furnizori specializati, valoarea
pietei specifice se afld in cregtere. Asociatia Producd-
torilor de Polistiren din Roménia s-a infiintat in anul
2004, din 2011 activand sub denumirea ROMEPS.
Misiunea acesteia este de a promova pe plan national
un standard unitar de calitate pentru producdtorii si
importatorii de EPS. Organizatia are, in prezent, cinci
firme afiliate (companiile Arcon, Austrotherm, Isopor,
Hirsch si Swisspor), principalul sdu obiectiv fiind acela
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(a, pana la finele anului viitor, sa-si dubleze numdrul
de membri. in momentul de fatd, potrivit secretarului
general al ROMEPS, companiile membre ale asociatiei
realizeaza aproximativ 50% din productia internd de
EPS. Informatii suplimentare, la www.romeps.ro

AZI: Rezultate financiare in crestere cu 30%. In cali-
tate de producdtor al profilelor lamelare, cu aplicatii in
domeniile constructiilor, arhitecturii, mobilierului exte-
rior si tdmplariei termoizolante, compania Azi, cu sediul
in Piatra Neamt, utilizeaza specia de molid alb din zona
Bucovinei i din Valea Bistritei (Picea Abies), ale carei
proprietati fizico-mecanice si de rigiditate sunt reco-
mandate pentru constructii, permitand - in acelasi timp -
realizarea finisajelor superioare. "Adezivul poliuretanic pe
care il utilizdm este in conformitate cu normativul SR EN
301:2006, fiind certificat de Institutul Otto-Graf (FMPA),
din Germania. Pe acest segment de activitate, societatea
noastra efectueaza livrdri anuale de aproximativ 400 mc
de lemn lamelar incleiat, capacitatea totala de productie
fiind de 500 mc. In ceea ce priveste structura cererii, cele
mai multe livrari sunt efectuate in Germania si China,
tendinta fiind de crestere pe piata din China. Referitor
la rezultatele finanaciare ale anului curent, acestea sunt
cu aproximativ 30% mai mari decét in 2010, pe fondul
cresterii cereri pe piata externd, precum si al sporiri cu
panad la 7% - a celei interne. Aceste majorari sunt insu-
ficiente, insd, pentru recuperarea pierderilor cauzate de
restrangerea continua a productei, ce a inregistrat un
declin de peste 40% in intervalul 2007 - 2010", a declarat
Dorin Ifrim, director general al companiei Azi. Printre
obiectivele stabilite pe termen scurt de managementul
firmei, se afla finalizarea unei lucrari de constructii, ce
presupune extinderea cu 1.500 mp a unui imobil cu o
suprafatd de 1.100 mp. Din punct de vedere al stadiului
fizic, in prezent, structura de rezistentd este definitivata,
urmand a fi efectuate finisajele si utilittile specifice.

BAUMAX: Sistemele de termoizolare si vopse-
lele, in topul preferintelor la achizitie. Reteaua
de bricolaj Baumax Romania vizeazd extinderea
afacerilor in regiunea de nord-vest a tarii, societatea



urmand sa inaugureze doud noi centre comerciale,
amplasate in Cluj-Napoca si Oradea. Lucrdrile pentru
proiectul din Cluj-Napoca au fost incepute in luna mai
2011, definitivarea acestora fiind programatd in primul
semestru al anului viitor, perioadd in care va fi dema-
rata si constructia celui de-al doilea obiectiv. "Avand
in vedere contextul economic nefavorabil, respectam,
totugi, planul impus pentru 2011, chiar dacd aceasta
este 0 adevarata provocare. In primul semestru, vanza-
rile companiei au inregistrat o crestere usoard fatd
de aceeasi perioadd a anului trecut si ne asteptam ca
rezultatele aferente acestui an sa fie optime”, a declarat
Nicola Szekely, director general al Baumax Romania.
Potrivit datelor companiei, cel mai bine vandut produs
al retelei este reprezentat de sistemul de termoizolare,
in timp ce una dintre cele mai frecvente erori intalnite
[a lucrdrile de renovare realizate de clienti este faptul
(@ acestia nu citesc cu atentie instructiunile aferente
materialelor folosite. Potrivit unui studiu al IMAS Inter-

national, realizatinlunamai 2011, produsele de bricolaj
in care populatia se aratd interesatd sd investeascd in
urmdtoarele sase luni sunt: vopsele lavabile de inte-
rior (17% dintre preferinte), materiale de constructii
(15%), plante pentru exterior (13%) si pentru interior
(12%). Conform aceluiagi sondaj, in general, ponderea
populatiei care ar apela la o persoana fizicd autorizatd
pentru punerea in operd a materialelor de constructii
s-a majorat de la 41% in 2010 la 58% in acest an. "Tn
Romania incd se mai construieste, un segment care a
luat amploare in ultimii ani fiind cel al renovarilor. Dupa
un an de la majorarea TVA, piata si-a gasit un echilibru
relativ, fnsa contextul economic este, in continuare,
provocator’, a precizat managerul Baumax Romania.
In prezent, piata de bricolaj stagneazs la nivelul anului
trecut, pentru urmatorii trei ani conducerea companiei
estimand o reluare a tendintei ascendente. Grupul
Baumax (din Austria) detine, la nivel international, 153
de magazine situate in noud tdri, avand peste 10.700
de angajati. Anul trecut, compania a obtinut o cifrd
totald de afaceri de 1,5 miliarde euro. La nivel national,
societatea are 14 magazine si peste 1.200 de angajati,
in 2010 consemnand venituri de 150 milioane de euro.
Informatii suplimentare, la www.baumax.com

BAUMIX: Promovare intensa a produselor desti-
nate izolarii fatadelor. Producatorul de materiale
de constructii Baumix are in vedere o crestere de pand
la 10% a veniturilor pe segmentul de termoizolare a
fatadelor in 2012, in special datorita rezultatelor pozi-
tive reflectate de utilizarea noii tehnologii MicroPor in
procesul de fabricatie. Compania a investit 0,2 mili-
oane de euro in dezvoltarea, in propriul laborator de
cercetare, a acestui procedeu, care creeaza in structura
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tencuielii o retea de pori microscopici ce asigurd imper-
meabilitatea totald la apa si o permeabilitate la vapori
de cinci ori mai mare decat cea rezultata in cazul
folosirii unor materiale traditionale. "Solutia propusa
se afla in acord cu interesul sporit al clientilor pentru
materiale care respectd atat cerintele de constructie,
cat si pe cele de confort si sdnatate a ocupantilor unei
cladiri. Decizia de a investi in acest sens se bazeazd
pe faptul cd segmentul de termoizolare a fatadelor
reprezinta cel mai important vector de crestere a pietei
materialelor de constructii pe termen scurt si mediu",
a declarat Razvan Bobe, director de cercetare-dezvol-
tare al Baumix. Tehnologia MicroPor este incorporatd in
mai multe sortimente din gamele de tencuieli, hidro-
izolatii si chituri de rosturi. Tn prezent, solutiile oferite
de companie pentru sectorul termoizolafiilor au o
pondere de 35% din vanzdrile totale, iar cota societatii
pe piata tencuielilor minerale este de 20%. Informatii
suplimentare, la www.baumix.ro

BOSCH: Se analizeaza oportunitatea deschiderii
unei fabrici in Cluj-Napoca. Reprezentantii Consi-
liului Judetean Cluj se afla in negocieri avansate cu
grupul german Bosch pentru realizarea unei investitii
in Cluj-Napoca, intr-unul dintre parcurile Tetarom.
Unitatea va fi ocupata de divizia Bosch Rexroth, produ-
cdtor de componente pentru industria auto. "La ora
actuald, analizdm oportunitatea unei investitii in Cluj-
Napoca. In acest context suntem in discutii cu Guvernul
Romaniei si cu administratia parcului industrial local. In
paralel, efectudm probe de sol in zona vizata. Verificam,
in mod permanent, posibilitatile de adaptare directio-
natd a spectrului nostru de produse si servicii, a struc-
turii organizatorice si de productie, la cerintele pietei
si ale clientilor’, au declarat reprezentantii grupului
Bosch. Compania germana are in vedere realizarea
unei cifre de afaceri de 172 milioane de euroin 2011 1n
Romania i, potrivit unor informatii furnizate de oficialii
Bosch la prezentarea rezultatelor financiare aferente
anului trecut, motorul dezvoltdrii companiei in tara
noastra a fost reprezentat de sectorul tehnologiei auto.
Informatii suplimentare, la www.bosch.com.ro

MITEK: Livrari de circa 250 de tone de mate-
riale preasamblate. Societatea MiTek Industries
Grup (Bucuresti) efectueazd, pe plan intern, livrdri
de sisteme complete de tehnologie pentru industria
constructiilor prefabricate din lemn, utilizate in special
la mansarde, case din lemn, acoperisuri, panouri tip
sandwich pentru pereti, plangee din grinzi, sarpante
industriale etc. In acelasi timp, firma este un important
furnizor de programe de proiectare si calcul de rezis-
tentd pentru sarpante si case/ferme din lemn (marcile
RoofCon si TrussCon), in conformitate cu normativul
Eurocode 5. "In prezent, tendinta in sfera proiectdrii
specializate este aceea de a realiza aplicatii software
capabile sd defineascd geometria si caracteristicile
necesare calculului in format tridimensional, ugor
de utilizat, care sa poatd identifica inclusiv tipul de
material si dimensiunile acestuia pentru etapa finala
a obiectivului, dintr-un numar predefinit de optiuni.
Aceastd metoda de proiectare ofera posibilitatea
realizarii unor deschideri de pana la 40 de metri, fard
stalpi de sustinere, din sectiuni mici de lemn brut de
raginoase imbinate cu pldci «multicui» (sudurd prin
puncte in lemn), calculul de rezistentd fiind generat
de software. Pe acest segment de activitate, societatea
noastrd inregistreaza livrdri anuale de aproximativ
200 de tone de organe de asamblare metalice de tip
pldcd multicui - capacitatea totald de productie fiind
de peste 10.000 de tone. Pentru anul in curs estimam
vanzari specifice de peste 250 de tone", a declarat Vasile
Isache-Falub, director general al MiTek Industries Grup
Romania. Din punct de vedere finandiar, pentru anul
in curs conducerea firmei estimeaza o cifrd de afaceri
de 2,5 milioane de lei, in crestere fata de nivelul de 1,5
milioane de lei consemnat in 2010. Informatii supli-
mentare, la www.mitek.ro

GLULAM: Se estimeaza o sporire de peste 150%
a incasarilor. Compania Glulam, din localitatea Ulmi
(judetul Dambovita), important producator de elemente
din lemn lamelat incleiat pentru constructii, estimeaza
realizarea unor venituri totale de aproximativ doud
milioane de euro pentru anul in curs. Este, astfel, previ-
zionatd o majorare de 150% fata de nivelul din 2010,
cand au fost raportate incasari de 0,8 milioane de euro.
In termeni cantitativi, se preconizeaza livrari de peste
2.000 mc de grinzi, dublu fata de anul anterior. "In conti-
nuare, avem in vedere efectuarea unor investitii in scopul
dezvoltarii controlului calitatii productiei, extinderea
fabricii si modernizarea atelierului de confectii meta-
lice. In ceea ce priveste piata autohtona a materialelor
prefabricate din lemn, putem constata o tendintd de
crestere a acesteia (de circa 30% in 2010, fatd de anul
precedent), aceeasi evolutie fiind anticipatd si pentru
anul in curs. Conform informatiilor pe care le detinem,
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piata de profil a inregistrat, in 2010, o valoare de 10 mili-
oane de euro, pentru 2011 fiind asteptatd o crestere cu
30% - 40% a vanzarilor de produse specifice”, a declarat
Adrian Nicolae, director de vanzari al companiei. Glulam
detine o unitate de productie cu o capacitate de 500 mc/
lund a elementelor prefabricate din lemn. De asemenea,
societatea furnizeaza servicii de consultantd, proiectare,
asistentd si montaj pentru structurile din lemn lamelat,
colaborand cu inginerii, proiectantii, arhitectii si antre-
prenorii implicati in dezvoltarea si realizarea structurilor
glulam. Operatiunile de aprovizionare se efectueazd
constant, cu aproximativ 350 mc de cherestea/lund,
potrivit reprezentantului companiei stocul permanent de
materie prima fiind de circa 1.200 mc. Informatii supli-
mentare, la www.glulam.ro

CESAROM: Scadere cu 10% a cantitatii de placi
ceramice achizitionate pentru o locuinta. (Canti-
tatea medie de gresie si faiantd achizitionatd de popu-
latie a scdzut cu 10% in ultimii trei ani, in pofida diminu-
drii preului cu 10% in aceastd perioada, potrivit datelor
companiei Lasselsherger, producatorul placilor ceramice
din gamele Cesarom. Astfel, dacd in 2008 pentru o locu-
intd se achizitionau, in medie, aproximativ 39 mp de
materiale, in prezent cantitatea respectiva s-a diminuat
la 35 mp. "Scaderea puterii de cumparare in ultimii trei
ani a modificat optiunea cetdtenilor, care au decis s
placheze suprafete mai mici din locuinte, in pofida redu-
cerii preturilor. leftinirea placilor ceramice a fost gene-
rata preponderent de cresterea importurilor de gresie si
faiantd de slabd calitate. Daca acum trei ani preful mediu
pe metru patrat era de 27,5 lei, in acest moment costul
aferent este de 25 de lei", a declarat Eduard Macarescu,
director de operatiuni al Cesarom. Datele companiei
aratd, totodata, ¢ o familie achizitioneaza, in prezent,
gresie si faiantd in valoare de 850 - 900 de lei, compa-
rativ cu 2008, cand se pldtea intre 1.050 de lei gi 1.100
de lei, aceste valori fiind depdgite numai in Transilvania,
Banat si Dobrogea. In ceea ce priveste piata autohtond
de placi ceramice, managerul Cesarom estimeaza cd
aceasta va inregistra, in acest an, o scadere de 10% fatd
de 2010. Totodatd, sectorul specific va ajunge, la finele
lui 2011, la 50% din nivelul inregistrat in 2008. Astfel,
dacd acum trei ani valoarea pietei era de 183 milioane de
euro (corespunzdtoare unui volum de 42 milioane mp),
in acest an se vor consemna cel mult 90 milioane de euro
(respectiv, 20 milioane mp). Infomatii suplimentare, la
WWW.Cesarom.ro

ENERGOUTILAJ: Sporire a concurentei, pe
fondul diminuarii preturilor. Energoutilaj - Bucu-
resti, societate specializatd in domeniul inchirierii
de utilaje pentru constructii, a consemnat o cifra de
afaceri de 5,44 milioane de lei in primele sase luni
ale acestui an, in crestere cu 25% fatd de nivelul
aceleiagi perioade din 2010. Veniturile obtinute
din exploatare au sporit tot cu 25%, iar cheltuie-
lile aferente s-au diminuat cu 3% fatd de semestrul
intai al anului trecut. Activitatea companiei a revenit,
astfel, pe un trend ascendent, in pofida faptului cd,
in primul semestru a.c., sectorul constructiilor si-a
continuat tendinta de recesiune, contractandu-se cu
5% in perioada ianuarie-iunie 2011, fatd de inter-
valul similar din 2010. Contextul economic general
nu a permis derularea de proiecte noi, nici alocarea
de fonduri suficiente pentru finantarea celor aflate in
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curs de executie. "Tn perspectivd, mentinerea tren-
dului descendent in domeniu va avea ca efect cres-
terea concurentei intre operatorii existenti, precum
si reducerea calitatii serviciilor, ca urmare a tarifelor
scazute practicate pe piatd. De asemenea, incerti-
tudinea economica si subfinantarea proiectelor de
investitii vor avea efecte negative asupra solvabilitatii
clientilor, asupra termenului mediu de incasare a
creantelor si, implicit, asupra lichiditatii companiei",
se aratd in cel mai recent raport financiar al Energou-
tilaj. Informatii suplimentare, la www.energoutilaj.ro

MARCEGAGLIA: Initiere a productiei de panouri
termoizolante la Timisoara. Marcegaglia Roménia
(din Timigoara) estimeazd realizarea unor vanzari de
panouri termoizolante de circa 4 milioane de euro in
2011, ca urmare a initierii productiei pe piata roma-
neascd in luna iunie a.c., in urma preludrii societatii
Alubel Expo (din Timigoara). "Din informatiile obti-
nute pana in prezent, estimam faptul ca sectorul
lucrdrilor de izolare are perspective deosebite de
dezvoltare. Prin deschiderea unitdtii de fabricatie de
la Timigsoara, ne propunem ca - impreund cu Marce-
gaglia Polonia - sa consolidam pozitia grupului pe
pietele cu potential din Europa de Est si din zona
balcanica”, au precizat oficialii grupului. In ceea
ce priveste pietele externe, consolidarea structurii
comerciale si organizarea optima a holdingului au
determinat o crestere de 88% a vanzarilor din Franta,
in 2010. Totodatd, subsidiarele active in tarile din
regiunea de est a Europei au inregistrat majordri
semnificative ale incasdrilor atat in anul trecut, cat si
in primele luni ale [ui 2011, in pofida faptului ca livra-
rile se situeazd, incd, la un nivel scazut comparativ
celui anterior crizei. "Portofoliul societdtii noastre
include, ca solutie pentru exigentele din domeniul
constructiilor civile i industriale, gamele de panouri
tip «<sandwich» (pentru pereti - cu finisaje speciale si
pentru ugi sectionale) si elemente din tabld cutata. Pe
plan national lividm panouri termoizolante compuse
din doud fete metalice, care contin un strat de spumd
poliuretanica si/sau vata minerala. Tn general, utili-
zarea elementelor din poliuretan expandat garan-
teazd un inalt grad de rezistentd mecanica i izolare,
caracteristici regasite si la sistemele cu vatd minerald,
care sunt si ignifuge’, au precizat reprezentantii
companiei. Societatea este subsidiara autohtond a
grupuluiitalian Marcegaglia, unul din liderii mondiali
in prelucrarea otelului (cu o capacitate de peste 5
milioane de tone pe an). Sectorul de panouri termo-
izolante este inclus in divizia de prelucrare a otelului
si, datoritd investitiilor alocate pentru dezvoltarea
fiecdrei unitdti de productie, se preconizeaza atin-
gerea unei valori facturate de 6 miliarde euro in anul
2013, la nivel international. Informatii suplimentare,
la www.marcegaglia.ro

FINAL DISTRIBUTION: Crestere de 200% a
vanzarilor de sisteme pluviale. Compania Final
Distribution, cu sediul in Baicoi (judetul Prahova),
a inregistrat o crestere de peste 200% a vanzdrilor
pentru sistemele de colectare a apelor pluviale
Novatik in trimestrul al treilea al acestui an, fata de
perioada similard din 2010, cand compania comer-
cializa o altd marcd de jgheaburi si burlane. Socie-
tatea a lansat produsele respective in luna februarie
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2011, dupa ce a finalizat investitia in valoare de 0,5
milioane de euro in fabrica din Bdicoi. "Decizia de a
investi in propria linie de productie a jgheaburilor si
burlanelor s-a dovedit a fi extrem de oportuna, ulte-
rior fnregistrandu-se o crestere constanta a vanzd-
rilor de sisteme Novatik. Ca urmare a diversificarii
portofoliului de produse, clientii au posibilitatea de
a-si achizitiona toate materialele necesare pentru
constructia unui acoperis premium de la un singur
furnizor, firma noastra asigurand un sistem integrat,
in cadrul cdruia produsele sunt complementare, iar
beneficiarul economiseste resurse de timp si finan-
ciare", a declarat Dan Mircescu, director general
al Final Distribution. Gama Novatik include patru
categorii de produse: Ronda (model semicircular),
Quadra (model rectangular), Prima (materie prima)
si Plus (echipamente si scule). Pentru 2011, Final
Distribution estimeaza o crestere de 15% a cifrei de
afaceri fatd de nivelul din 2010 si vanzari in valoare de
peste 0,7 milioane de euro pentru produsele Novatik.
Compania are o cotd de 65% pe piata de tigld meta-
licd placata cu piatra naturald, tigla Gerard definand,
in prezent, cea mai importanta pondere din cifra de
afaceri, urmatd de membranele de protectie pentru
acoperis si de fundatiile din gama Delta, cu o cota de
peste 21% din veniturile firmei. Informatii suplimen-
tare, la www.finaldistribution.ro

MEVA: Majorare a comenzilor de sisteme de
cofrare. Compania Meva Sisteme de Cofrare a inre-
gistrat o crestere de 1,8% a cifrei de afaceri in primele
noud luni ale acestui an, fatd de aceeasi perioada din
2010, in contextul in care a fost consemnata o majo-
rare semnificativd a cererii de ofertd fata de anul trecut,
tendinta respectiva fiind remarcatd in mod atipic, chiar
din luna ianuarie a.c. "Am consemnat comenzi masive
de sisteme de cofrare pentru constructia de poduri
si viaducte, pentru executia lucrarilor de infrastruc-
turd rutierd, a celor efectuate la statii de epurare etc.
In prezent, am distribuit pe santierele operationale
intregul parc de echipamente si estimam cd, datorita
proiectelor aflate in derulare, ne vom mentine cota



de piatd si vom incheia anul 2011 cu o sporire a profi-
tabilitatii fatd de cele 12 luni anterioare", a declarat
Razvan Stancu, director de vanzari al Meva. In vederea
eficientizarii activitatii si pentru eliminarea riscurilor de
intarziere la plata a facturilor pentru serviciile prestate,
managementul firmei a decis aplicarea unei proceduri
de clasificare a clientilor, in functie de bonitate, conco-
mitent cu solicitarea unor garantii suplimentare din
partea acestora. De asemenea, perioada minimd de
inchiriere a sistemelor de cofrare a fost stabilitd la 30
de zile si, in paralel, a fost dezvoltat un sistem perfor-
mant de verificare a clientilor in maximum 24 de ore.
(Cea mai importanta lucrare pentru care Meva a furnizat
elemente de cofrare a fost reprezentata de constructia
stadionului National Arena, pe santierul cdruia firma
a asigurat noud tipuri diferite de sisteme (atat pentru
elemente verticale, cat si pentru cele orizontale),
utilizate concomitent. Informatii suplimentare, la
WWW.meva.ro

POLNEBO: Piata de invelitori se va situa si in
acest an la 120 milioane de euro. Piata de inve-
litori din Romania se va situa, in acest an, la nivelul
consemnat in 2010, respectiv la o valoare de 120
milioane de euro, potrivit unor informatii furnizate de
compania Polnebo, din Baicoi (judetul Prahova), unul
dintre cei mai importanti furnizori locali de accesorii
necesare executiei unui acoperis complet. Domeniul
sistemelor de invelitori s-a diminuat, anul trecut, cu 6%
fata de 2009, principalele cauze fiind determinate de
continuarea reducerii cererii de materiale de constructii
si de introducerea pe piatd a unor produse ieftine,
de slaba calitate. Pe fondul instabilitatii economice
mondiale, piata de invelitori din Romania se afla in
regres siin 2011, in acest domeniu scaderea puterii de
cumpdrare a populatiei concretizandu-se prin declinul
activitatii firmelor din bransa. Practic, in ultimul timp,
majoritatea cererilor au provenit de la cei ce deruleaza
proiecte de renovare. "Desi contextul in care ne afldm
este nefavorabil, am inregistrat o crestere a vanzarilor
in prima jumatate a acestui an, fiind mereu atenti la
schimbdrile si exigentele pietei si imbundtatindu-ne in
mod constant gama de produse. In prezent, comercia-
lizam toate accesoriile necesare unui acoperis complet,
cum ar fi: folii sau membrane anticondens, suruburi
pentru tigla metalica, sisteme de jgheaburi i burlane,
ferestre de mansarda sau trape de acces pentru
acoperis, opritoare de zdpada si elemente de etansare.
Anul acesta, am lansat noi serii de ferestre din PVC si
sisteme cu ventilare pe care le liviam sub marcile Duro
si Aero. Oferta noastrd include si alte accesorii pentru
constructii, precum: plase pentru schele sau de tip
gard, membrane cu crampoane pentru fundatie sau
materiale geotextile", a declarat loana Rusu, director

de marketing al firmei. Potrivit conducerii Polnebo,
cele mai importante vanzari au fost consemnate pe
segmentul foliilor si membranelor de acoperis, fiind
inregistratd o majorare de 30% a acestora, in timp ce,
din punct de vedere geografic, zonele predilecte de
livrare sunt reprezentate de regiunile de sud, sud-vest
si sud-est ale Romaniei. Cifra de afaceri din primul
semestru a.c. s-a situat la peste 7 milioane de lei,
pentru intregul an fiind estimata atingerea unei valori
de minimum 20 milioane de lei, respectiv o crestere de
20% fata de nivelul din 2010. Informatii suplimentare,
la www.polnebo.ro

PREFAB SA: Sunt vizate credite de 20 milioane de
euro pentru investitii. Conducerea producatorului
de materiale de constructii Prefab SA are in vedere
contractarea unor credite in valoare de 20 milioane
de euro, in vederea sustinerii programului de inves-
titii pentru perioada 2011-2012. Creditele vizate vor
fi garantate de activele societatii pand la un nivel de
60% din valoarea totald a acestora. Recent, Prefab SA
a demarat un proiect de investitii ce vizeaza constructia
unei centrale de cogenerare, pentru a imbunatati efici-
enta energeticd a activitatii companiei, in valoare de 5
milioane de euro. Ministerul Economiei, Comertului si
Mediului de Afaceri (MECMA) a avizat favorabil inves-
titia, contractul de executie a lucrdrilor fiind atribuit
firmei Kawasaki Gas Turbine Europe GmbH. Finantarea
proiectului a fost asigurata printr-un credit de investitii
contractat cu BRD - GSG SA, Grup Valahia. Informatii
suplimentare, la www.prefab.ro

SENSO AMBIENTE: Evolutie a vanzarilor, dato-
rita parteneriatului cu Geberit. Compania Senso
Ambiente, specializata in importul si distributia de
echipamente sanitare de lux, a anuntat inceputul
colaborarii cu producdtorul elvetian de sisteme sani-
tare si conducte Geberit si estimeazd vanzari de circa
0,5 milioane de euro, datorita comercializarii acestei
marci in 2012. Noile sortimente incluse in oferta sunt
destinate atat utilizatorilor casnici, cat si celor publici,
pentru hoteluri, centre comerciale, cladiri de birouri,
stadioane, aeroporturi, hale logistice/industriale etc.
Prin intermediul acestui contract de distributie, Senso
Ambiente devine un furnizor important pe segmentul
instalatiilor, aproximativ 60% din ofertd fiind dedi-
catd specialistilor. "Echipamentele Geberit au fost
utilizate la proiecte internationale importante, cum
ar fi Burj Khalifa Tower (Dubai), cladirea Operei din
Guangzhou (China), Prime Tower din Ziirich (Elvetia),
precum si pentru obiective renumite la nivel national:
AFI Cotroceni, National Arena, hotelul Athénée Palace
- Hilton, fabrica Pirelli etc., a declarat Virgil Lixandru,
director de marketing si vanzari al Senso Ambiente.
Compania Geberit este implicatd in dezvoltarea de
produse/sisteme sustenabile, realizate prin elimi-
narea plumbului din compozitia materiilor prime, cu
scopul de a reduce la minimum poluarea mediului si
la jumdtate consumul de apa si energie. Grupul Geberit
este prezent in tara noastra din anul 2004, in prezent
detinand aproximativ 80% din piata nationald a siste-
melor tip sifon de evacuare a apei pluviale de pe acope-
risurile de mari dimensiuni. Distributia este asigurata
prin parteneri care vizeaza atat consumatorii finali,
cat si realizarea de proiecte de anvergura. Informatii la
www.sensoambiente.ro

FURNIZORI

SIKA: Segmentul produselor chimice pentru
constructii insumeaza 900 milioane de euro.
Segmentul de retail al pietei nationale de produse
chimice pentru constructii (materiale pentru sigildri,
lipiri, impermeabilizari, acoperisuri, reparatii, ancorari si
aditivi de mortare/betoane) va ajunge in acest an la 300
milioane de euro, in crestere cu aproape 5% comparativ
cu 2010, potrivit estimarilor conducerii Sika Romania,
unul dintre cei mai importanti furnizori specializati. Pe
segmentul de profil s-au consemnat majorari anuale de
5% incepand din 2008, vanzdrile totale inregistrate in
centrele de retail insumand, anul trecut, 285 milioane
de euro. "In pofida faptului ca intreaga piata a produ-
selor chimice pentru constructii a consemnat, inca din
2008, contractii majore, vanzarile pe segmentul de retail
au crescut constant. Acest lucru se explicd prin stoparea
marilor proiecte de infrastructura si constructii, din cauza
lipsei de finantare, fapt ce a avut un impact negativ
asupra sectorului profesional, determinand orientarea
consumatorilor finali spre reamenajari - activitati ce au
avut drept rezultat majorarea achizitiilor din centrele
de bricolaj', a declarat Petrisor Grindeanu, Business
Unit Manager - Distribution in cadrul Sika Romania.
Segmentul de retail reprezintd, in acest an, o treime
din piata de produse chimice pentru constructii, care
se va situa, in 2011, la o valoare totala de 900 milioane
de euro, in scadere cu 5% fatd de nivelul din 2010. Anul
trecut, piata de profil s-a contractat cu 20%, pana la 950
milioane de euro, comparativ cu 2009, cand insuma 1,1
miliarde euro. Vanzdrile pe segmentul de retail reprezintd
circa 20% din veniturile totale ale Sika Romania, insa
reprezentantii companiei estimeaza cd, in urmatorii doi
ani, ponderea acestora va creste la 25%. "Pentru acest
an mizam pe vanzari de 3,4 milioane de euro in cazul
produselor comercializate in centrele comerciale, iar cifra
de afaceri totald a companiei va ajunge la 17 milioane
de euro, in crestere cu 10% fatd de anul trecut. Clientji
finali au fnceput sa constientizeze importanta efectudrii
corecte a lucrarilor de amenajare si opteaza tot mai mult
pentru materiale de calitate, alegerea acestora facdndu-
se in functie de marca produselor si de recomandarile
lucrétorilor calificati sau ale personalului din magazine”,
a precizat reprezentantul Sika. Prin intermediul centrelor
specializate, copania comercializeazd o gama variata de
sisteme pentru sigilari, lipiri si impermeabilizari, precum
si solutii diverse pentru acoperisuri, reparatii, ancorari si
aditivi de mortare/betoane. Toate produsele sunt simi-
lare celor profesionale (utilizate pe santiere), fiind, insd,
ambalate in cantitati mai mici si disponibile in sase retele
de bricolaj (Artsani, Dedeman, Hornbach, Mr. Bricolage,
Ambient si Leroy Merlin), respectiv in peste 130 de depo-
zite si magazine de materiale de constructii. Informatii
suplimentare, la www.sika.ro

Elena ICLEANU
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Perspective optimiste, in pofida blocajului financiar sever

Perspectivele pe termen scurt si mediu ale brangei
antreprenorilor din constructii au fost reliefate,
recent, de expertii Bdncii Nationale a Romdniei (BNR),
care au dat publicitatii buletinul lunar de conjuncturd
nr. 9/2011, aferent lunii septembrie a.c. in cadrul
documentului, se arata faptul cd, desi mai mult de
46% din managerii intervievati (factori de decizie
din industria constructiilor) au estimat o continuare
a blocajului financiar foarte sever ce afecteazd
acest sector, soldul conjunctural de +35% denotd o
continuare a avansului productiei (desi intr-un ritm
mai lent fatd de luna august), iar tendinta s-ar putea
mentine pentru o perioad relativ indelungatd, (dat
fiind soldul conjunctural pozitiv, aferent comentzilor,
de +27%, ce indica o temperare a dinamicii). Potrivit
estimdrilor formulate de participantii la sondaj,
cererea in ramura de constructii se va stabiliza la
nivelul celei din august, tendinta fiind sugeratd de
raspunsurile a doud treimi din esantionul responden-
tilor cu activitate de constructii.

In sondajul BNR aferent lunii septembrie 2011, se
mai precizeazd cd nivelul comenzilor pentru export
va consemna o posibila inversare de traiectorie in
industria mijloacelor de transport, in cea metalurgicd,
a constructiilor metalice si a produselor din metal, in
industria textild, de confectii, pieldrie si incaltaminte si
in industria de masini, echipamente i aparate electrice
(soldurile conjuncturale aferente au redevenit pozitive
si sunt cuprinse intre +33% si +81%). "Totodatd, circa
92% dintre respondentii din ramura de constructii
anticipeazd un volum suficient al capacitdtilor de
productie. Stabilitatea cantitatilor disponibile de
produse finite este intrevazuta de 63% dintre acestia,
aproape 17% indicand o crestere (nivel mai mare al
soldului pozitiv al opiniilor, fata de studiul precedent,
cand indicatorul se situa la 15%). Totodata, directorii
executivi declara ca se confruntd cu probleme legate de
ratele ridicate ale dobanzilor la creditele bancare (10%
din rdspunsuri), cu deprecierea monedei nationale i
cu dificultdti in procurarea materiilor prime (sub 5%
pentru fiecare categorie), acesti factori perturbatori
urmand a avea un efect negativ moderat asupra pietei
si in intervalul urmdtor. Analizand nivelul estimat al
ratei profitabilittii, in timp ce in industrie, incepand din
luna septembrie, sunt anticipate redresari de intensitate
scazuta (sold conjunctural +89%, fatd de -16% in studiul
precedent), pe piata constructiilor perspectiva anterioard
extrem de favorabild s-a modificat intr-un sens pozitiv
mai pronuntat (de la un sold conjunctural anterior de
+18% la un nivel de +21%). Din punct de vedere al
investitiilor, se intrevdd mai multe acumulari de capital,
alocarea de fonduri inregistrand un avans relativ rapid
si nefiind exclusa chiar o accelerare de ritm, sugeratd
de majorarea de peste doua ori a soldului conjunctural
al opiniilor din ramura de constructii (de la +13%, pand
la +31%). Totusi, peste 61% din rdspunsuri releva ca
nu vor exista modificari ale acestui indicator. Totodata,
va remarcata o ponderare a procesului de angajare a
fortei de muncd, determinata de reducerea semnificativa
(de circa sapte ori) a soldului conjunctural pozitiv (de la
+68% la aproape +9%). Cu toate acestea, stabilitatea
indicelui respectiv este prognozata de cel putin 84%
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din totalul directorilor companiilor din industria
materialelor de constructii, din industria chimicd, de
prelucrare a cauciucului si maselor plastice, din industria
metalurgicd, a constructiilor metalice si a produselor
din metal etc. In acelasi timp, preturile de productie in
ramura de constructii vor inregistra o posibild crestere,
de mica intensitate, in contextul in care soldul pozitiv
al opiniilor s-a dublat comparativ cu luna anterioard (de
la +6% la +12%). O situatie ceva mai clard ar fi aceea
potrivit cdreia se prefigureaza o stabilizare a acestui
indicator (79% din raspunsuri), ceea ce va avea un efect
de mentinere a costului efectiv de executie a lucrarilor
la parametrii consemnati anterior’, se precizeaza in
studiul de conjuncturd al BNR. Ancheta derulata de
oficialii bancii centrale se referd strict la perspectivele
intrevazute in luna septembrie de cei 420 de respondenti
din esantionul national selectat in randul firmelor din
industrie si constructii. Inca o datd, se remarca faptul
(d acestia au avut o opinie relativ diferita comparativ
cu datele furnizate de peste 1.610 manageri din bransa
de constructii, care au raspuns intrebarilor unui sondaj
similar derulat de Institutul National de Statistica (INS).
Astfel, potrivit estimarii directorilor executivi chestionati
de INS in septembrie 2011, pand in luna noiembrie a.c.,
in domeniul constructiilor va fi observata o scadere
moderata a volumului productiei (sold conjunctural
-15%) si o scadere a stocului de contracte si comenzi
(sold conjunctural -17%). Noua situatie va avea un
impact negativ asupra angajatilor din bransa, intrucat
numarul de salariati se va diminua comparativ cu nivelul
existent din intreaga ramurd, la acest capitol fiind indi-
cata tot o scidere moderata (sold conjunctural -12%). In
acelagi timp, preturile se vorinscrie pe un trend ce denotd
0 crestere moderatd a acestora (sold conjunctural +6%).
In alta ordine de idei, prognoza inaintata de oficialii
Asociatiei Romdane a Antreprenorilor de Constructii
(ARACO), potrivit cdreia piata nationald de constructii
se va diminua in acest an cu o cotd maximd de pana la
7,22% (ajungénd la circa 9 miliarde euro, fata de 9,7 mili-
arde euro in 2010) este infirmatd momentan de datele
publicate de INS. Astfel, in mod oficial, volumul lucrdrilor
de constructii (ca serie ajustatd) din ianuarie-august
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a.C. a regresat cu numai 1% fatd de perioada similard
din 2010, firmele din bransa efectuand lucrari in
proportie de 99% din cota aferenta primelor noud luni
ale anului trecut. Un progres se remarca si in ceea ce
priveste proiectele de constructii nerezidentiale, al
caror volum al lucrdrilor a sporit cu 13,8% in intervalul
de raportare. Este adevarat faptul ca expertii INS nu
analizeazd valoarea pietei in ansamblul sau, reflectata
fie ca investitii in constructii, fie ca venituri insumate
ale companiilor specializate, insa tendintele indicate de
principalii antreprenori sunt - cel putin momentan - in
conformitate cu evolutia reflectatd de datele statistice.
Tn cele ce urmeazs, pentru a observa dinamica secto-
rului antreprenorilor, sunt prezentate cele mai recente
activitati derulate de marile societati din bransa.

PSC: Program intens in sprijinul societatilor de
constructii pe termen mediu. in prezent, Patronatul
Societdtilor din Constructii (PSC) parcurge procedura de
organizare impusa de noua lege a dialogului social, infor-
meaza conducerea asociatiei. "Totodatd, pand la finele
anului in curs, avem ca obiectiv principal promovarea
unor hotdrari de guvern cu impact pozitiv pentru firmele
din branga, precum si infiintarea unui organism de certi-
ficare a companiilor din domeniul constructiilor. In inter-
valul 21-22 noiembrie 2011, are loc conferinta aniversara
a PSC, organizatd cu ocazia implinirii a 10 ani de activi-
tate. Evenimentul se desfasoara la Hotelul J.W.Marriott,
din Capitala’, a declarat Cristian Romeo Erbagu, prege-
dinte al PSC. Odata cu intrarea tarii noastre in UE, s-au



format premisele necesare accesului antreprenorilor
autohtoni pe pietele din Europa, acestia avand posibili-
tatea de a incheia contracte/parteneriate cu numeroase
societati din strdindtate. Participarea firmelor romanesti
de constructii, pentru prima data sub pavilion national,
la targul specializat Budma (organizat in Polonia) a
deschis noi oportunitati pentru societdtile prezente la
eveniment. Deoarece demersul din Polonia impune o
continuitate, PSC are ca scop principal mijlocirea si faci-
litarea accesului constructorilor din Romania la proiecte
internationale. Astfel, PSC a inclus in programul de
actiuni specifice promovarea externd a antreprenorilor
pe pietele terte din vestul Europei, in cadrul expozitiilor
specializate din Germania (Expo Real, ce a avut loc in
perioada 4-6 octombrie a.c.) si Polonia (Targul Internati-
onal Budma, din 24-27 ianuarie 2012), precum si patrun-
derea pe pietele din Orientul Mijlociu, pe axa Turcia (prin
intermediul expozitiilor Yapex - derulatd in 27 octombrie
2011 si Expo Gateway to Middle East din 2012) - Irak -
Emirate Arabe Unite - Africa de Nord.

ACl CLUJ: Obiectiv ce presupune executia unui
centru de afaceri. In clitate de lider al asocierii cu
Grup 4 Instalatii - compania aldturi de care s-a implicat
siin realizarea proiectului Cluj Arena -, societatea ACl SA
(Cluj-Napoca) executd, in prezent, lucrdri edilitare din
localitatea Campia Turzii si la sala polivalenta din Sfantu
Gheorghe (judetul Covasna). Totodatd, societatea a
incheiat, recent, contractul de executie a unui complex de
birouri (D+P+5E; Parter), ce va deservi personalul Bancii
Transilvania, din Cluj-Napoca. Obiectivul - ce va avea in
componentd un centru de calcul si un imobil de birouri -
va fi amplasat in parcul industrial Tetarom |. Valoarea
contractului adjudecat se situeaza la 1,4 milioane de
euro, vizand edificarea structurii de rezistentd a comple-
xului. Pe raza judetului Covasna, firma are in derulare
doud obiective, respectiv sala de sport si un centru
comercial tip hipermarket (ambele situate in localitatea
Sfantu Gheorghe), in timp ce alte lucrari se desfasoard in
judetul Cluj si presupun: reabilitarea si extinderea stati-
ilor de epurare din Gherla i Huedin, restaurarea Parcului
Central "Simion Barnutiu" si a cladirii Cazinoului, extin-
derea statiei de epurare din Cdmpia Turzii etc. Din punct
de vedere al cifrei de afaceri, firma a realizat anul trecut
incasdri de 28,5 milioane de euro, in scadere cu 7% fata
de rezultatele din anul fiscal precedent si cu 4% mai mici
decat la debutul recesiunii. Cu toate acestea, conform
celui mai recent clasament elaborat de Oficiul National
al Registrului Comerfului (ONRC), compania este lider in
domeniul constructiilor civile pe piata locald, cele doud
societati din Cluj care o surclaseaza (din punct de vedere
al veniturilor) fiind Antrepriza de Reparafii si Lucrari
(ARL) - specializatd in lucrari de infrastructurd - si Acomin
SA (constructii industriale si civile).
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STRABAG: Cladirea de birouri Sky Tower se afla in
etapa realizarii suprastructurii. Societatea Strabag
Romania, din Bucuresti, a reluat lucrdrile de constructie
a proiectului mixt Floreasca City Center, dupa ce executia
acestuia a fost sistatd, pe fondul incertitudinii cauzate
de recesiune. T prezent, pe santier se realizeazi lucrarile
de constructie a celui de-al doilea etaj al celui mai inalt
imobil de birouri din tara (Sky Tower), in luna martie
2012 urmand a fi demarata executia unei alte dadiri
de birouri, ce va avea 7 niveluri. Imobilul-turn va avea o
fndltime totald de 131 m, respectiv 37 de etaje, din care
5 au fost realizate sub nivelul solului. Structura subterana
a imobilului a fost realizata, in urma cu doi ani, de socie-
tatea Octagon Contractor & Engineering (din Bucuresti).
Lucrarile geotehnice au constat in realizarea peretilor
mulati (cu o suprafata totald de 11.635 mp), a baretelor
de fundare (21.135 mp), a stalpilor metalici de sustinere
a planseelor (400 tone), a sistemelor de epuisment si
a celor de tip «top down, pentru cele doua plansee din
beton armat (9.200 mp). Tntregul complex (amplasat la
intersectia dintre Bulevardul Barbu Vacarescu si Soseaua
Pipera) va fi realizat in doua etape, pe parcursul primei
faze fiind prevdzuta edificarea imobilelor de birouri (cu o
suprafatd de 90.000 mp), ulterior urménd a fi dezvoltat un
centru comercial (cu o arie de circa 50.000 mp). Investitia,
realizata de subsidiara autohtond a companiei Raiffeisen
Evolution (Austria), a fost estimata la aproximativ 250
milioane de euro. In prezent, societatea Strabag este impli-
cata in realizarea unui alt proiect de anvergurd, respectiv
sectiunea de autostradd ce face legdtura intre localitdtile
Ordgtie si Sibiu. Contractul, a carui valoare depaseste 166
milioane de euro, a fost adjudecat la jumatatea anului in
curs. Proiectul prevede constructia a 24 de kilometri de
autostrada (cu cate doud benzi si una de urgentd pe fiecare
sens de mers), in termen de 22 de luni. Tronsonul face
parte din Coridorul Paneuropean 1V, care asigurd legatura
intre granita cu Ungaria (la vama din Nadlac) si municipiul
Bucuregti. Obiectivul este finantat in proportie de 85% din
fonduri europene, prin Programul Operational Sectorial -
Transport (POS-T), 15% din suma necesara fiind asiguratd
din surse de la bugetul de stat. Strabag Romania a inregis-
trat, in primul semestru a.c., venituri de 54,8 milioane de
euro, in scadere cu 6% fata de nivelul raportat in aceeasi
perioada din 2010. Cea mai importanta evolutie (+8%) a
fost inregistratd de divizia de infrastructura de transport,
care a raportat venituri de 35,37 milioane de euro, porto-
foliul comenzilor sporind cu 165%, pand la 368,5 milioane
de euro. Din lucrarile de constructie a cladirilor au rezultat
incasari de 16,8 milioane de euro, acestea diminuandu-se,
insa, cu 30% fata de valoarea din perioada ianuarie-iunie
2010. Conform rezultatelor financiare din 2010, societatea
s-a mentinut in topul primelor 5 companii autohtone din
domeniul constructiilor, ocupand al patrulea loc, cu afaceri
de aproximativ 130 milioane de euro.

VICTOR CONSTRUCT: Asociere cu Electro Alfa pentru
reabilitarea unui spital. Societatea Victor Construct, in
asociere cu Electro Alfa International (ambele din Boto-
sani), au demarat, recent, lucrdrile de reabilitarea a Spita-
lului de Urgentd "Mavromati’, din localitate. Proiectul
este finantat din fonduri nerambursabile, prin Programul
Operational Regional - Axa Prioritara 3, valoarea totald
a investitiei fiind de 14 milioane de euro. Din totalul
sumei, lucrdrile de constructii/reabilitare/modernizare
reprezintd peste 10 milioane de euro, diferenta fiind
atribuitd pentru achizitia de echipamente medicale i
dotarea unitdtii sanitare. Contractul de executie a fost
atribuit in functie de pretul ofertei (cu o pondere de
55%), caracteristicile tehnice (25%) si calitatea serviciilor
(20%). Deschiderea lucrarilor a fost aménata din cauza
contestatiilor din cadrul licitatiei pentru stabilirea dirigin-
telui de santier, necesard pentru monitorizarea executiei.

_ =l
AT L
iR
i o

Antreprenorii vor asigura serviciile de reabilitare si dotare
a complexului ce cuprinde 6 corpuri de cladire, respectiv
123 de saloane si 7 rezerve. Totodata, vor fi achizitionate
4 noi ascensoare. Suprafata totald ce va fi modernizatd
depdseste 5.400 mp, imobilele cuprinse in ansamblu
avand mai multe niveluri (S+P, S+P+1E, S+P+3E,
S+P+8E etc) Durata stabilita pentru implementarea
acestei investitii a fost evaluatd, de compania specializatd
Konsent (lai), la 32 de luni de la semnarea contractului
de finantare prin POR.

SFERA EXPERT CONSTRUCT: Adjudecare a unui
contract de 14,5 milioane de lei. Societatea Sfera
Expert Construct (Bucuresti) va demara, in curand, lucrd-
rile de modernizare a statiei de cale feratd din municipiul
Giurgiu. Contractul, a carui valoare depaseste 14,5 mili-
oane de lei, a fost atribuit printr-o licitatie internatio-
nald, adjudecata de asocierea de firme formata din Sfera
Expert Construct, Leonhard Weiss Romania (Bucuresti)
si Isaft Litoral (Constanta). Proiectul este finantat din
fonduri europene nerambursabile (cu o contributie de
69,25% din valoarea totala) si din surse de la bugetul de
stat (30,75%). Conform graficului de executie, consor-
tiul va implementa proiectul in urmatoarele 17 luni,
inaugurarea obiectivului urmand a avea loc la inceputul
anului 2013. Proiectul de reabilitare a garii Giurgiu Orag
este cuprins in subprogramul "Modernizarea unor stafii
de cale feratd din Romania", inclus la randul sau, in
Programul Operational Sectorial Transporturi (POS-T),
Axa prioritard ce vizeazd modernizarea si dezvoltarea
infrastructurii nationale de transport, in afara axelor
prioritare TEN-T, in scopul dezvoltarii unui sistem national
durabil de transport, al cdrui beneficiar este Compania
Nationald de (i Ferate CFR SA. Dintre statiile de cale
ferata incluse in proiect fac parte si cele din municipiile
Slatina, Ramnicu Valcea, Resita Sud, Pitesti, Sfantu
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Gheorghe, Targu Mures, Zaldu, Bistrita, Piatra Neamt,
Botosani, Vaslui, Braila, Caldrasi si Slobozia. Cererile de
finantare aferente obiectivelor de investitii au fost apro-
bate de Autoritatea de Management a POS-T, iar pentru
15 dintre acestea au fost deja semnate contractele in
vederea asigurdrii fondurilor specifice. De asemenea, alte
patru proiecte au ca obiectiv modernizarea instalatiilor
si dotarilor unor statii si circuite de cale feratd. Investitia
totald necesara reabilitarii tuturor garilor pentru care
indicatorii tehnico-economici au fost aprobati de Guvern
depageste 280 milioane de euro.

BAUMEISTER: Proiectele de infrastructura
publica se afla in atentia companiei. Societatea
Baumeister, din Bucuresti, si-a propus pentru anul in
curs o crestere de 70% a incasdrilor, comparativ cu
nivelul din 2010. Astfel, cifra de afaceri a companiei
s-ar putea situa la 40 milioane de euro, fata de cele
23,7 milioane de euro inregistrate anul precedent.
Prognoza de majorare semnificativd a incasarilor, dupa
ce in ultimii doi ani afacerile firmei au consemnat un

declin de 16%, respectiv 32%, se bazeaza pe contrac-
tele aflate in curs de executie (a cdror valoare insu-
meaza 40 milioane de euro) din zona Transilvaniei. In
prezent, compania realizeaza lucrdrile de constructie
din cadrul primei etape a unui parc logistic din loca-
litatea Mihai Viteazu (judetul Cluj), dezvoltat de
compania de retail Kaufland Romania. Conform decla-
ratiilor investitorilor, proiectul va fi dezvoltat in doud
etape, prima dintre acestea (ce presupune edificarea
unor cladiri cu o arie construitd de 53.800 mp) fiind
realizatd pana la finele acestui an, in timp ce a doua
fazd - cu imobile a caror suprafatd va fi de 75.700 mp
- este programatd pentru anul viitor. Centrul logistic
de langa localitatea Turda va deservi magazinele
Kaufland din zona Transilvaniei, avdnd in componenta
inclusiv spatii verzi (85.700 mp), cdi de acces auto i
pietonale (125.800 mp), locuri de parcare si bazine
acvatice (23.000 mp). In prima etapd vor fi realizate 5
hale, iar in cea de-a doua, alte 7 spatii de depozitare.
Serviciile de proiectare au fost asigurate de societatea
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Consard Proiectare, din Cluj-Napoca. Avand in vedere
proiectele din domeniul infrastructurii, anuntate de
autorittile centrale pentru anii urmatori, conducerea
Baumeister are in vedere accesarea acestui segment
de piatd, cu toate ca, pand in prezent, veniturile firmei
au fost realizate preponderent din contracte incheiate
cu dezvoltatori privati.

UTI INSTAL CONSTRUCT: Parteneriat pentru
constructia aeroportului din Bragov. Societatea
Uti Instal Construct (Bucuresti) va demara, in curdnd,
lucrarile de constructie a Aeroportului International
Brasov - Ghimbav ,losif Silimon”. Compania a fost
singurul ofertant in cadrul licitatiei initiate de autori-
tatile locale, investitia urmand a fi efectuatd in parte-
neriat public-privat (PPP), impreund cu beneficiarii
obiectivului. In acest sens, va fi semnat un contract
de concesiune de lucrdri publice, pe o perioadd de 25
de ani, cu scopul de a asigura finantarea, proiectarea,
executia si operarea obiectivului. Valoarea estimatd
a proiectului se situeaza la 68,9 milioane de euro, din
care lucrarile de constructii-montaj vor insuma 43,7
milioane de euro. Aeroportul va avea in componentd
un terminal pentru pasageri in care vor fi amplasate
si centrul administrativ, turnul de control, o cladire
pentru centrala electricd, parcare cu o capacitate de
250 de locuri si anexe. Cele mai importante obiective
economice ale efectudrii acestei investitii constau in
atragerea de investitori strdini, cresterea numdrului de
locuri de muncd, crearea unei infrastructuri de trans-
port ce va favoriza dezvoltarea economicd a intregii
zone (industrie, agriculturd, turism, servicii etc.), incu-
rajarea dezvoltarii infrastructurii turistice etc. Lucrdrile
de demolare, pregatire si degajare a santierului au fost
efectuate in cel de-al doilea trimestru a.c., de socie-
tatea Gotic - Brasov.

CONEST: Obiective de anvergura pe plan local,
contractate recent. Compania Conest - lasi a
demarat, recent, lucrdrile de executie a unui obiectiv in
valoare de circa 16 milioane de lei, ce va fi inaugurat
la jumdtatea anului viitor. Firma va edifica Centrul
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Tehnologic Regional din municipiul lasi, amplasat pe
Bulevardul Poitiers nr. 10 (in zona Cug, din localitate).
Totodatd, societatea va realiza - pe langa corpul destinat
amenajarii spatiilor de birouri - unitati de cercetare,
hale pentru inchiriere si infrastructura aferenta, aria
construita totald fiind de 4.265 mp. Complexul va avea
in componenta 4 imobile, spatiile de birouri si cercetare
fiind amenajate intr-un corp de cladire tip P+3E, iar
alte trei unitati (P) vor i destinate inchirierii. Proiectul,
a cdrui valoare depdseste 18 milioane de lei, este
finantat din fonduri nerambursabile si din surse de la
bugetul de stat. Centrul Tehnologic Regional lasi repre-
zintd initiativa autoritatilor locale de a sprijini mediul
de afaceri si de a spori competitivitatea economicd,
fiind cuprins in Planul Integrat de Dezvoltare pentru
Polul de Crestere lagi (PIDPC). Serviciile de suprave-
ghere/dirigentie de santier vor fi asigurate de socie-
tatea Medos Construct & Consulting, din lasi. Printre
companiile interesate de edificarea acestui complex
se afla: Coral (Tulcea), respectiv lasicon, Constructii
Unu, DAS si consortiul format din firmele Fene Grup i
Moldoconstruct (toate din localitate). Compania Conest
este implicatd, in prezent, in alte doud proiecte de
anvergurd din municipiu, constand in constructia pasa-
jului Octav Bancild si asfaltarea a 9 artere de circulatie
(in valoare de 54,8 milioane de lei), respectiv moder-
nizarea altor 16 strazi din centrul localitdtii (de peste
57 milioane de lei). Firma va realiza lucrarile in asociere
cu Vega 93 (Galati) si Eky Sam (Targu Frumos, judetul
lasi). Conest SA a realizat in 2010 o cifrd de afaceri de
peste 48 milioane de lei, in crestere cu 17% comparativ
cuincasdrile din anul precedent.

CONCAS: Lucrari complexe, derulate in mai multe
zonedin tara. Societatea Concas, din Buzdu, realizeaza
reteaua de instalatii si dotdrile interioare ale salii poli-
valente din municipiul Craiova (judetul Dolj), obiectiv
amplasat pe strada Stirbei Voda nr. 20. Lucrarea, a cdrei
valoare se situeaza la 12,5 milioane de lei, face parte
din proiectul de reconstructie a complexului, acesta
fiind demarat, in anul 2006, de aceeasi companie.
Obiectivul a fost initiat in cel de-al doilea semestru
a.c., termenul de finalizare prevazut in contract fiind
stabilit pentru luna februarie 2012. Conform decla-
ratiilor oficialilor din cadrul Primdriei Craiova, este
posibila o oarecare intarziere (de maximum trei luni) a
inaugurdrii complexului, pe fondul amanarii lucrdrilor
din interiorul structurii pand la sosirea unor utilaje din
Germania. Pana in prezent, au fost realizate lucrdrile
specifice doar la nivelul subteran al cladirii, cu exceptia
sistemului de ventilatie, instalat din luna octombrie a.c.
Dupa finalizare, sala polivalentd (S+P+1E-partial) va
avea o capacitate totald de 4.000 de locuri. Serviciile de
proiectare au fost asigurate de societatea Arhitect, din



Rdmnicu Valcea. Totodatd, Concas, a demarat, recent,
lucrdrile de reabilitare a unei cladiri de interes istoric
si arhitectural deosebit din municipiul Buzdu. Firma
va realiza lucrdrile de constructie, reparatii, precum
si reteaua de instalatii din cadrul Muzeului Judetean
Buzdu, amplasat pe Bulevardul Nicolae Balcescu nr.
50, din localitate. Contractul are o valoare de peste
28 milioane de lei, proiectul fiind finantat din fonduri
nerambursabile, prin Programul Operational Regional
2007-2013, Axa prioritara 5, Domeniul de interventie
5.1 pentru restaurarea si valorificarea durabild a patri-
moniului cultural, precum si crearea/modernizarea
infrastructurilor conexe. Concas - Buzdu a realizat, in
primul semestrul a.c., o cifrd de afaceri relativ apro-
piata (-0,13%) celei din intervalul ianuarie-iunie 2010,
inregistrand, la finele perioadei de raportare, incasari
de 22,28 milioane de lei.

STRUCTOR INVEST: Au inceput lucrarile de anvelo-
pare a imobilelor din Mangalia. Recent, au demarat
lucrdrile de anvelopare a tuturor imobilelor de locuinte
din municipiul Mangalia (judetul Constanta), conform
declaratiei autoritatilor locale. Contractele de executie a
lucrarilor specifice au fost semnate in luna septembrie
a.C, organizarea santierelor fiind demarata in cursul
[unii octombrie, iar lucrdrile specifice pentru toate
imobilele urmeaza a fi definitivate in anul 2014. Obiec-
tivele au fost adjudecate de trei asocieri de companii,
formate din Structor Invest si Builders United (ambele
din Mangalia), Search Chemicals (Constanta) si Ayka
Build and Design (Ploiesti), respectiv Euroinvest Future
Services (Constanta) si Constructii Erbasu (Bucuresti).
Finantarea proiectului de reabilitare/anvelopare a blocu-
rilor de locuinte este suportatd in intregime de Primaria
Municipiului Mangalia, din surse de la bugetul local, in
prezent lucrdrile fiind incepute la blocurile situate pe
Soseaua Constantei, Strada Stefan cel Mare si Bulevardul
1Decembrie 1918. Programul local de reabilitare termica
va fi realizat in doud etape, peste 200 de blocuri urmand
a fianvelopate chiar din aceastd iarnd.

ROMSTRADE: Investitie proprie in constructia
unui aeroport. Societatea Romstrade, din localitatea
Adunatii Copdceni (judetul Giurgiu), va demara, anul
viitor, constructia unui aeroport international, ce va fi
amplasat in localitatea Adunatii Copdceni. Investitia,
situatd la aproximativ 200 milioane de euro, apartine
companiei de servicii aeriene Blue Air, ce face parte
din acelasi grup de firme. Tn prezent, proiectul se afl
in etapa de licitare pentru servicile de proiectare,
urmand ca, pana la finele anului in curs, sd fie desem-
natd o companie pentru realizarea planului tehnic.
Avand n vedere faptul ca au fost obtinute toate auto-
rizatiile necesare demardrii constructiei, cu exceptia
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celei de mediu, iar realizarea proiectului va avea o
duratd cuprinsa intre 4 si 6 luni, lucrarile propriu-zise
vor putea fi initiate in cel de-al doilea semestru din
2012. Contractul pentru proiectare va avea o valoare
cuprinsa intre 3% si 7% din totalul sumei alocate edifi-
cdrii aeroportului. Durata totala stabilitd pentru reali-
zarea obiectivului nu va depadsi 24 de luni, inaugurarea
acestuia putand avea loc in intervalul iulie-decembrie
2014. Obiectivul ar putea deveni cel mai mare aeroport
de pe plan autohton si va fi dezvoltat pe un teren cu o
suprafata de aproximativ 200 de hectare, avand scopul
de aface legaturaintre Europa de Est si Asia, mai ales cd
va avea capacitatea de a deservi aeronave de tip Airbus
380. Studiul de fezabilitate pentru acest proiect a fost
realizat de un institut de specialitate din localitatea
Eindhoven (Olanda). Tn prezent, societatea Romstrade
are in derulare mai multe obiective la nivel intern, reali-
zate atat prin asociere cu alte companii, cat si in mod
independent. Printre cele mai recente contracte adju-
decate de firmd, se regdsesc: proiectarea si executia
lucrarilor de modernizare si reabilitare a drumurilor
judetene si de interes local aferent judetelor Prahova,
Giurgiu si lifov (din cadrul Programului National de
Dezvoltare a Infrastructurii - PNDI), edificarea pasa-
jului rutier subteran din zona pietei Charles de Gaulle
din Bucuresti, constructia pasajului suprateran ce face
legdtura intre Soseaua Mihai Bravu si Splaiul Unirii etc.
Societatea a inregistrat, in 2010, incasari in valoare de
peste 566 milioane de lei, in scadere cu 50% compa-
rativ cu rezultatele financiare din 2009 (situate la 1,13
miliarde lei).

SOCOT: Circa 50% din profitul net din 2011 va fi
reinvestit. Societatea Socot SA - Targu Mures va aloca
aproximativ 50% (2,26 milioane de lei) din profitul
net estimat pentru anul in curs pentru realizarea unor
investitii in extinderea activitatii si sporirea capacitatii
tehnice. Astfel, compania are in vedere modernizarea
atelierului de reparatii pe care il detine in prezent,
achizitia unui buldozer si a unui excavator (Komatsu),
a unor utilaje de micd mecanizare, precum si re-
innoirea echipamentelor IT. Conform comunicatului dat

publicitatii de catre conducere, firma Socot si-a plani-
ficat pentru 2011 realizarea unui profit net in valoare
de 4,82 milioane de lei, respectiv a unor rezultate
financiare de 100,3 milioane de lei. Perspectivele de
concretizare a acestor obiective sunt optimiste, mai
ales ca, in primul semestru a.c. compania a depasit
valoarea estimata initial (de 16 milioane de lei) a cifrei
de afaceri, inregistrand incasari de peste 18 milioane de
lei. Tn 2010, firma a realizat venituri de 116,4 milioane
de lei, in crestere cu 25% fata de anul precedent, cand
s-a consemnat o cifrd de afaceri de 92,7 milioane de lei.
Pentru desfasurarea, in conditii optime a activitatii din
2012, a fost aprobata deschiderea unei linii de creditare
in valoare de 2,5 milioane de lei. Socot SA este speciali-
zatd in realizarea lucrarilor de constructii-montaj, peste
95% din incasdrile companiei provenind din executia
proiectelor cu specific hidrotehnic. Pana in prezent,
compania a contractat lucrdri specifice in valoare de
peste 155 milioane de lei.

COOPERATIVA EDILE APPENNINO: Proiect unicat
langa Targu-Mures. Societatea Cooperativa Edile
Appennino (CEA) - sucursala Bucuresti a demarat,
la jumdtatea lunii septembrie a.c., constructia unui
complex destinat sporturilor cu motor. Obiectivul este
primul de acest gen realizat pe plan autohton, urmand
a fi amplasat in locul fostului tancodrom din locali-
tatea Ungheni (judetul Mureg), pe suprafata adminis-
trativ-teritoriala aflatd intre orasul Ungheni si comuna
Sanpaul, la o distanta de circa 11-22 km fata de rege-
dinta de judet. Valoarea contractului - ce a fost incheiat
la finele lunii august a.c. - depdseste 45 milioane de lei.
Proiectul, a carui valoare totala va fi de 55,8 milioane
de lei, este cofinantat din fonduri nerambursabile, prin
Programul Operational Regional (POR), Axa prioritard
5 - "Dezvoltarea Durabild si Promovarea Turismului”,
diferenta fiind reprezentatd de contributia Consiliului
Judetean Mures. Lucrarea prevede realizarea unui
circuit de viteza cu o lungime de 3,7 kilometri, a unui
imobil administrativ (ce va include boxe pentru partici-
panti, tribune, spatii de birouri, grupuri sanitare, centru
medical si punct de informare) si a retelei de infra-
structurd a parcului auto. Obiectivul va fi amplasat pe
un teren cu o suprafata de aproximativ 35 de hectare,
in proximitatea Aeroportului International Transil-
vania, din Targu Mures. Executia propriu-zisa a fost
initiatd in septembrie a.c., termenul de finalizare fiind
stabilit pentru aceeasi lund din 2013. Cooperativa Edile
Appennino a accesat recent piata din Roménia, parti-
cipand - prin sucursala autohtond - la licitatia pentru
execufia pistei din cadrul Aeroportului International
Cluj-Napoca, insa contractul a fost atribuit societatii
Napoca Constructii.

Simona ENE
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Obiectivele de anvergura contureaza perspectivele din domeniu

Lucrdrile de executie a unor proiecte de anvergurd
continud, in timp ce alte investitii sunt demarate
sau anuntate. Dezvoltatorii alocd tot mai multe
fonduri pentru realizarea lucrdrilor pe santierele
operationale sau reiau proiecte initiate inainte
de recesiune, in timp ce din bugetul de stat sau
cele locale sunt cofinantate obiective ce vizeazd
refacerea si modernizarea infrastructurii rutiere,
de canalizare si alimentare cu apd. Principalele
surse de finantare a proiectelor sunt reprezentate
de fondurile europene, urmate de cele private si de
celebugetare. Dintre cele mai importante obiective
la care se lucreazd in prezent sau vor fi initiate in
perioada urmdtoare, pot fi mentionate: complexul
mixt "Cotroceni Park" Bucuresti (in valoare de
165 milioane de euro); ansamblul de birouri City
Business Center Timisoara (50 milioane de euro);
imobilul rezidential Le Fontane (30 milioane de
euro), din Capitald; sala polivalentd din Slatina
(68 milioane de lei); complexul rezidential Bermo
Rdcaddu Brasov (10 milioane de euro) etc.

In ceea ce priveste tipologia constructiilor, se remarca
o majorare a ponderii lucrdrilor de infrastructurd
(autostrazi, retele de alimentare cu apd, sisteme de
canalizare a apelor menajere, proiecte integrate),
urmate de ansamblurile rezidentiale (multifamiliale,
case, vile) si de renovarea unor cladiri cu functiuni
culturale. Totodatd, continud programul national de
reabilitare termica, acesta fiind extins, recent, asupra
unor centre sociale. In acest sens, Ministerul Dezvoltrii
Regionale si Turismului (MDRT) dispune de un buget
de 3 miliarde USD pentru realizarea unor lucrdri prin
care este vizatd cresterea performantei energetice la
40 de cladiri sociale (grddinite, crege, dispensare, azile
de batrani, locuinte unifamiliale etc.) din comunitdtile
in care locuiesc persoane cu venituri reduse. Acordul
pentru implementarea proiectului, intitulat "Impro-
ving Energy Efficiency in Low-Income Households and
Communities in Romania", a fost semnat, recent, de
oficialii MDRT si rezidentul reprezentativ al Progra-
mului Natiunilor Unite pentru Dezvoltare in Romania
(UNDP), Yesim Oruc. Proiectul va fi implementat de
MDRT si de UNDP, cu sprijinul Ministerului Mediului si
Padurilor (MMP), al Asociatiei Auditorilor Energetici
pentru Cladiri (AAEC) si al Consiliului Roman al
Cladirilor Verzi (RoGBC). Lucrarile de reabilitare termica
vor fi realizate exclusiv prin utilizarea unor tehnologii
si materiale traditionale, caracteristice fiecdrei zone.
Finantarea este asiguratd din Fondul Global de Mediu
(GEF) al UNPD, contributia autoritatilor publice locale
fiind de aproximativ 10% din valoarea lucrdrilor de
reabilitare. Pentru implementarea proiectului, la nivel
national se vor elabora ghiduri de bund practica pentru
unitatile administrativ-teritoriale, iar pe plan regional
vor fi disponibile metodologii in vederea multiplicarii
proiectului in regiuni similare si brosuri pentru fiecare
tehnologie folositd.

MTI: Inaugurare a lucrarilor pentru executia
a 65 km de autostrada. Lucrdrile de constructie a
tronsoanelor de autostrada Timisoara-Lugoj, Orastie-
Sibiu si Nadlac-Arad (insumand peste 65 de kilometri)
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au fost incepute recent, valoarea totala a investitiilor
fiind de circa 1,48 miliarde lei (echivalentul a peste 346
milioane de euro). Obiectivele fac parte din Coridorul
IV Pan-European. Primul lot al proiectului Nadlac-
Arad (ce va avea 22 km) a fost atribuit consortiului
format din Romstrade - Monteadriano Engenharia e
Construcdo - Donrep Construct. Termenul de finalizare
a proiectului este stabilit pentru luna aprilie 2013.
Lotul al doilea (cu o lungime de 16 km) va fi realizat
de compania Alpine (din Austria). Valoarea totald a
celor doua contracte depdseste 794 milioane de lei.
De constructia primilor 10 km ai autostrdzii Timigoara
- Lugoj (proiect in valoare de 210 milioane de lei) se va
ocupa un consortiu romano-italian, alcatuit din firmele
UMB Spedition, Tehnostrade si Carena SpA Impresa di
Costruzioni. Cel de-al treilea obiectiv este reprezentat
de lotul al IV-lea al autostrazii Ordstie-Sibiu (avand
0 lungime de 17 km), lucrdrile urmand a fi executate
de Euroconstruct Trading '98, Astaldi si Astalrom. "Tn
prezent, in Romania se afld in executie 434 km de auto-
stradd, toate proiectele avand termenul de finalizare
stabilit pentru anul 2013. Astfel, prin noile investitii,
am creat circa 3.000 de noi locuri de munca in domeniul
constructiilor si, din valoarea totald a fondurilor alocate
pentru executie, suma de 178 milioane de euro va fi
utilizatd pentru achizitia de materiale de constructii.
Daca antreprenorii desemnati nu-si respecta atributiile,
vom recurge la aplicarea sanctiunilor care sunt incluse
in contracte si prevad penalizari de 0,01% pe zi, pand la
atingerea valorii de 15% din totalul contractului, dupa
care se va ajunge in situatia rezilierii. Cazul tronsonului
Cernavodd-Medgidia reprezintd un precedent in acest
sens si, in urma relicitdrii proiectului, am obtinut o
valoare cu 60 milioane de euro mai mica decat cea la
care fusese adjudecat initial", a declarat Anca Boagiu,
ministrul Transporturilor si Infrastructurii.

GTC: Edificarea cladirii Ana Tower incepe in urma-
toarele doua luni. Lucrdrile de constructie a cladirii
de birouri Ana Tower, dezvoltata de Globe Trade Center
(GTC), in parteneriat cu Ana Group, ar putea fi incepute
pand la finele acestui an, potrivit oficialilor companiei
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GTC Romania. Proiectul, in valoare de 70 milioane de
euro, a fost lansat in luna iunie a.c., termenul stabilit
pentru inaugurarea cladirii fiind stabilit pentru anul
2013. Imobilul va fi edificat in zona de nord a Capitalei,
va fi structurat pe 24 de niveluri si va avea o suprafatd
de 30.000 mp. Pentru finantarea investitiei, reprezen-
tantii companiei negociaza cu doud banci obtinerea
unui imprumut. GTC mai are in dezvoltare doua centre
comerciale in Romania, denumite Galleria (la Galati si
Bucuresti), ale caror lucrari de executie sunt progra-
mate pentru initiere in 2012. Complexul din Galati va
avea o suprafatd de 28.000 mp, iar cel din Capitald - de
52.500 mp, acesta din urma aflandu-se in stadiul de
avizare i eliberare a autorizatiei de construire. GTC a
intrat pe piata autohtond de profil in parteneriat cu
fondul de investitii Aura Investments si s-a implicat, la
nivel local, in proiectele Galleria Mall.

CONTINENTAL: Peste 140 milioane de euro
pentru extinderea productiei. Compania Conti-
nental, important producdtor german de componente
auto, va investi 20 milioane de euro pentru constructia
unei unitati de productie (investitie de tip «greenfield»)
in judetul Brasov, urménd a fi create aproximativ 500
de noi locuri de munca. De asemenea, oficialii firmei
intentioneazd sa continue extinderea fabricilor din
Timisoara si Sibiu in urmatorii doi ani, alocand, in acest
sens, fonduri de 71 milioane de euro, respectiv de 35
milioane de euro. Se estimeaza cd, dupd finalizarea
obiectivelor, vor fi asigurate, in total, 700 de noi locuri
de muncd. Reprezentantii companiei nu au anuntat
data la care vor fi demarate aceste proiecte. 0 altd
investitie importanta va fi realizatd la Carei, in judeful
Satu Mare. Recent, oficiali ai Guvernului Romaniei si ai
companiei Continental au semnat un acord de principiu
prin care se confirmd intentia realizarii acestor proiecte,
cu sprijinul autoritdtilor locale. Astfel, compania
germana are in vedere lansarea imediatd a primului
proiect, respectiv extinderea unitafii de productie din
Carei. Obiectivul, in valoare de 15 milioane de euro,
presupune constructia unei hale industriale i insta-
larea unei linii de complete de productie a furtunurilor



de aer/apa, fiind dezvoltat de divizia ContiTech Fluid
Automotive. Compania a primit un ajutor de 4,4 mili-
oane de euro din partea statului pentru demararea
investitiei, noua fabricd urmand a deveni operationald
in anul 2013. Pana la sfarsitul lui 2010, Continental a
investit peste 500 milioane de euro in Romania. Grupul
detine, pe plan national, opt unitati de productie si trei
centre de cercetare-dezvoltare, localizate in Timigoara,
Sibiu, Carei, Arad si lasi. De asemenea, societatea are un
centru de distributie a anvelopelor pentru Europa de Est
la Sacdlaz (judetul Timis) si coordoneaza, impreuna cu
firma Pirelli, o fabricd de cord metalic situatd in Slatina.
In total, Continental lucreaza cu aproximativ 10.000 de
angajati in Romania.

LIDL: Compania are in constructie 17 magazine
noi. Reteaua de magazine Lidl (din Germania) continud
implementarea programului de extindere in Romania,
in prezent avand in diferite etape de constructie 17
centre comerciale noi. Societatea a inaugurat, recent,
alte 11 magazine, in perioada urmdtoare fiind plani-
ficatd expansiunea in peste 25 de orase cu minimum
30.000 de locuitori. Lidl a accesat piata internd de
retail in 2010, prin achizitia celor 107 de magazine Plus
Discount existente la nivel national. Celelalte 17 maga-
zine aflate in constructie vor fi amplasate in mai multe
orage, cele mai importante fiind deschise in Suceava si
Constanta, iar dupa finalizarea investitiilor, programatd
pentru sfarsitul acestui an si pentru prima jumatate a
lui 2012, Lidl va detine 135 de centre comerciale, in
toate judetele tarii. "Magazinele sunt de doud tipuri, cu
suprafete de 1.065 mp sau de 1.286 mp. De asemenea,
in perioada urmdtoare, avem in vedere investitii impor-
tante si in dezvoltarea si calificarea resurselor umane”,
a declarat Gabor Teleki, membru al consiliului admi-
nistrativ de conducere. Lidl detine in Romania si doua
centre logistice (in Ploiesti si Chiajna), un nou complex
similar fiind planificat pentru inaugurare in localitatea
lernut (judetul Mureg), pe o suprafatd de 40.000 mp.

BUCURESTI - ILFOV: Patru cladiri-turn vor fi
construite pe Calea Floreasca. Un ansamblu de
patru cladiri-turn va fi construit pe amplasamentul
fostelor Uzine Ford, pe Calea Floreasca nr. 159-165, din
(apitald, pe un teren cu o arie de 27.742 mp. Proiectul
a primit aprobarea Consiliului General al Municipiului
Bucuresti incd din luna aprilie a.c.,, in prezent fiind
efectuate demersurile pentru obtinerea autorizatiei de
construire. Potrivit planurilor de arhitectura realizate
de compania Alpha Studio, vor fi executate doua cladiri
3S+P-+15E, una 35+P+20E si alta 35+P+25E, primele
trei urmand a avea functiunea de locuire, iar cea de-a
patra - de spatii pentru birouri. Beneficiarul investitiei
- compania Primdverii Gardens (din Bucuregti) - este
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obligat, prin Planul Urbanistic Zonal (PUZ), sa restau-
reze hala fostei sucursale Ford, considerata a fi monu-
ment istoric i sa amenajeze spatii verzi pe 30% din
terenul disponibil.

Investitie de 165 milioane de euro pentru
complexul Cotroceni Park. In prezent, se executa
structura de rezistentd a primului imobil de birouri
din cadrul complexului mixt "Cotroceni Park", situat pe
Bulevardul Vasile Milea nr. 4, din sectorul 6 al Capitalei.
Obiectivul va avea in componentd un mall, patru cladiri
de birouri (S+P-+10E) si un hotel. Suprafata construitd
va fi de 14.000 mp. Planurile tehnice au fost elaborate
de firma MYS Architects Ltd. (din Israel), antreprenor
fiind societatea Danya Cebus (din Bucuresti). Beneficiar
este compania AFl Europe Management, din Capitald.
La edificarea obiectivului, se vor utiliza urmatoarele
materiale si sisteme constructive: tdmpldrie termoizo-
lantd, parchet, gresie, faianta si vopsele lavabile. Vor
fi amenajate locuri de parcare si zone de agrement.
Lucrdrile la prima clddire au fost incepute in anul 2009,
termenul de finalizare a acestora fiind stabilit pentru
luna iulie 2012. Valoarea totala a investitiei se situeaza
la 165 milioane de euro.

A inceput realizarea primelor imobile din cadrul
Gama Residence 3. Recent, au fost incepute lucrdrile
la primele doud imobile din cadrul ansamblului Gama
Residence 3, amplasat pe Soseaua Oltenitei nr. 13-13A,
din sectorul 4 al Capitalei. Aceste obiective vor fi defi-
nitivate la sfarsitul anului 2012. Tntregul complex va
include sapte blocuri de locuinte (S+P+8E; S+P+5E),
care vor totaliza 400 de apartamente (cu una pana la
patru camere). Antreprenor este societatea Veluka
Construct, beneficiar fiind compania Gama Invest,
cu sediul in localitatea Popesti-Leordeni (judeful
Iifov). La edificarea acestui complex rezidential, se vor
utiliza urmdtoarele materiale i sisteme constructive:
tampldrie termoizolantd, parchet, gresie, faianta si
vopsele lavabile. Totodatd, se solicita oferte pentru
achizitia intregii game de materiale de constructii. Vor
fi amenajate locuri de parcare si zone de agrement.
Termenul de finalizare a intregului proiect este stabilit
pentru luna decembrie 2013. Valoarea totald a investi-
tiei depaseste 12 milioane de euro.

Lucrarile la Teatrul National se desfasoara
conform planului. Actualmente, se demoleazd fata-
dele la corpul A1, iar la corpul A2 se consolideazd struc-
tura de rezistentd a subsolului, parterului, primelor doud
etaje si se realizeazd compartimentdrile interioare pentru
sala "Scena" din cadrul Teatrului National "I. L. Caragiale”,
situat pe Bulevardul Nicolae Balcescu nr. 2, din sectorul 1
al Capitalei. In ceea ce priveste cladirea B, se fac demolri

si se reabiliteaza structura de rezistentd a subsolului,
parterului si primelor trei niveluri, iar la corpul D se efec-
tueaza lucrdri la centrala termicd. Serviciile de antrepre-
noriat sunt asigurate de societatea Aedificia Carpati SA
(din Bucuresti), beneficiarul fiind reprezentat de auto-
ritdtile locale. Lucrdrile au fost incepute in luna martie
a.c., termenul de finalizare a acestora fiind stabilit pentru
iulie 2013. Dupd definitivare, obiectivul va reprezenta un
spatiu public deschis permanent si va dispune de galerii
expozitionale, cafenele etc. Totodatd, numarul salilor se
va dubla (ajungand la sase), iar cel al locurilor va spori,
in urma reconfigurdrii, la peste 3.100. Valoarea totald
a investitiei se situeazd la 40 milioane de euro, o parte
din aceasta suma provenind de la Banca de Dezvoltare a
Consiliului Europei, precum si de la Ministerul Culturii si
Patrimoniului National, dezvoltatorul proiectului.

Pasaj subteran de 18 milioane de euro, in Piata
Presei Libere. Un pasaj subteran va fi construit in zona
Pietei Presei Libere, din Bucuregti, in urma unei inves-
titii in valoare de 18 milioane de euro. Termenul de
realizare a obiectivului este de 10 luni de la data initi-
erii lucrrilor de proiectare. Reprezentantii Primariei
Municipiului Bucuresti (PMB) au declarat cd executia
pasajului va fi demarata imediat dupa obfinerea auto-
rizatiei de construire, insd Planul Urbanistic Zonal (PUZ)
aferent nu a fost, incd, aprobat de Consiliul General al
Municipiului Bucuresti (CGMB). "In momentul de fatd,
a fost obtinut certificatul de urbanism si sunt in curs
de elaborare avizele si acordurile solicitate prin acesta,
inclusiv intocmirea PUZ", au precizat edilii Capitalei.
Totusi, PMB a atribuit deja lucrdrile de constructie, in
calitate de antreprenor general fiind desemnat consor-
tiul compus din firmele Apolodor Demolari, Eurovia
Construct International, Tehcon & Edilitare i Infrastruc-
turd si Consitrans. Potrivit reprezentantilor Primariei
(apitalei, chiar daca nu are PUZ, proiectul, realizat
de Biroul Individual de Arhitectura Dorin Stefan, este
similar celui pentru care au fost atribuite lucrdrile
de proiectare si executie. Totusi, legea urbanismului
prevede ca, pentru proiectele importante de infrastruc-
turd, sd se elaboreze, initial, un PUZ, prin care sa se
stabileasca solutia tehnicd optima.

Ansamblu rezidential de lux pe malul Lacului
Grivita. Compania Urbanscapes Growth Three,
din Capitala, a obtinut avizul favorabil din partea
Consiliului General al Municipiului Bucuresti pentru
demararea procedurilor de eliberare a autorizatiei de
construire ce permite realizarea unui ansamblu rezi-
dential in sectorul 1. Obiectivul va fi amplasat pe malul
Lacului Grivita, pe un teren cu o suprafata totala de
circa 9.200 mp, situat pe strada Fabrica de Caramida nr.
3H. Planurile tehnice, realizate de compania Western
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Outdoor, din Bucuresti, presupun executia a cinci cladiri
(S+P+A4E+ES retras; S+P+5E+E6 retras), ansamblul
urmand a beneficia si de un centru de relaxare, bar,
piscind si terenuri de tenis. Complexul va include 92
de apartamente cu una, doud sau trei camere si 92 de
locuri de parcare, delimitate la subsolurile cladirilor,
respectiv in incinta complexului, la nivelul solului.

in Popesti-Leordeni, va fi edificat un centru
logistic. Pe un teren cu o suprafatd de peste 69.000
mp, situat pe Soseaua Oltenitei, din orasul Popesti-
Leordeni (judetul llfov), compania Sea Roménia are
in vedere edificarea unui centru logistic. Obiectivul va
avea in componentd un ansamblu de cladiri si anexe,
fiind realizate, totodata, lucrari de infrastructura adia-
cente. Au fost planificate doud etape de edificare, prima
vizand constructia a doud imobile principale, precum si
crearea sistemului de drumuri, a platformelor si rete-
lelor exterioare. Organizarea de santier va avea loc
intr-o perioadd de 12 luni si cuprinde realizarea unei
platforme din balast. Conform proiectului, zona de
legdtura dintre intrarea auto si santier va fi acoperita
cu beton asfaltic. Decopertarea se va face progresiv,
pe intreaga arie de desfagurare a lucrarilor, atat pentru
prima faza, cat si pentru cea de-a doua. Societatea
care va fi desemnatd pentru realizarea serviciilor de
antreprenoriat poate alege metodologia si ordinea de
executie a lucrdrilor, stabilind si detaliile de constructie.

Se executa fundatia unui imobil de 30 milioane de
euro. In prezent, se executs fundatia imobilului mixt "Le
Fontane", amplasat in Piata Alba lulia, din sectorul 3 al
(apitalei. Obiectivul (25+P-+12E+E13-tehnic) va avea
in componenta spatii comerciale (la parter) si o zond de
birouri, 80 de apartamente, zece duplexuri, o piscind, o
sald de fitness si mai multe centre de agrement. Supra-
fata totala construita depaseste 20.000 mp. Serviciile
de antreprenoriat sunt asigurate de societatea Rotech
Construct, din Bucuresti. Sistemul constructiv presupune
tampldrie realizata din sisteme de aluminiu cu bariera
termica si prevdzuta cu geam termoizolant. Grinzile si
planseele vor fi din beton armat, spatiile comerciale
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urmand sd includa structuri din aluminiu. Lucrdrile au
fost incepute in luna martie a.c., definitivarea acestora
urmand a avea loc in termen de doi ani. Valoarea totald
a investitiei se situeaza la 30 milioane de euro. Serviciile
de promovare sunt asigurate de compania Romit Agency
Imobilare, din Capitald.

Proiect pentru dezvoltarea celei mai inalte
cdadiri din Romania. Compania Tiriac Imobliare
intentioneazd sd realizeze cea mai inalta cladire-turn
din Romania, in cartierul Giulesti, din Capitald. IFMA
Business Center va avea o indltime de 250 de metri,
iar obiectivul va fi inclus intr-un complex imobiliar cu
diverse regimuri de indltime, ce va fi edificat pe un teren
cu o arie de 35.000 mp si va avea o suprafata construitd
totald de 413.750 mp. Ansamblul va fi realizat pe
baza unei constructii existente ce a apartinut Socie-
tdtii Romane de Ascensoare (IFMA), utilizate pentru
testarea lifturilor. Obiectivul va include spatii pentru
birouri, centre de conferinte, precum si zone comerciale
sau de servicii. Deocamdatad, nu a fost stabilit termenul
pentru inceperea lucrdrilor, in prezent imobilul fiind in
stadiul de proiectare. Complexul va beneficia de 5.275
de locuri de parcare.

Investitii pentru extinderea retelei de transport
subteran. Banca Europeand de Investitii (BEI) va
credita compania de transport subteran Metrorex cu
425 milioane de euro pentru constructia celei de-a doua
sectiuni a Magistralei a V-a, ce va reuni zonele Piata
Universitatii si Pantelimon, din Bucuresti. Valoarea
totald a investitiei este de 851 milioane de euro, tunelul
urmand a avea o lungime de 7,5 km si 12 statii. Pentru
derularea in conditii normale a traficului, proiectul
include si achizitia a 15 noi garnituri de metrou. In
prezent, se afld in executie prima sectiune a acestei
magistrale (Drumul Taberei - Universitate), lucra-
rile fiind finantate, partial, tot de BEI. De asemenea,
Metrorex a anuntat startul elabordrii studiilor de prefe-
zabilitate si fundamentare in cazul proiectului noii
linii de metrou Bragadiru - Voluntari din cadrul Magis-
tralei a Vll-a, lucrare ce va fi realizatd in parteneriat
public-privat. La finele lunii august a.c. a fost semnat
contractul aferent, avand ca obiect atribuirea serviciilor
de proiectare, asistenta si consultanta tehnicd, econo-
mico-financiara si juridicd, in valoare totald de 36,25
milioane de lei (fara TVA). Licitatia a fost castigatd de
asocierea formatd din companiile Pricewaterhouse
Coopers Management Consultants, Pricewaterhouse
Coopers Audit, Metroul SA, Salans Moore si Asociatii
SCA, durata de implementare a proiectului fiind de 36
de luni. Potrivit Metrorex, finantarea va fi asigurata din
surse proprii (cheltuieli de capital). Magistrala propusa
va face legdtura dintre centrul Capitalei si cartierele
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Alexandriei, Rahova si Obor - Colentina, va avea o
lungime totald de circa 25 km, 30 de statii, un depou
si 0 parcare. Potrivit estimdrilor initiale, noua linie de
metrou ar putea deveni operationala in cel mult 8 ani.

Se realizeaza structura de rezistenta a unui
imobil rezidential. Tn prezent, se executa structura de
rezistenta a imobilului rezidential Red House 3 (P+5E),
amplasat pe strada Prelungirea Ghencea nr. 37, din
sectorul 6 al Capitalei. Obiectivul va avea in componentd
58 de apartamente cu una pana la patru camere. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma Club A 2000 (din
Bucuresti), antreprenori fiind societatile Construct Trust
(cu sediul in comuna Afumati, judetul llfov) si CNS Inedit
(din Capitald). Sistemul constructiv presupune structurd
din otel-beton, iar tdmpldria va fi din PVC, cu geam
termoizolant. Finisajele interioare includ parchet (cu o
grosime de 8 mm), gresie, faiantd si vopsele lavabile.
Lucrdrile au fost incepute in luna august a.c., definiti-
varea acestora urmand a avea loc in termen de doi ani.

Complex de locuinte, in valoare de 6 milioane
de euro. Compania Promo Seconda, din Bucuresti, va
investi 6 milioane de euro pentru executia complexului
imobiliar DaCasa Residence. Ansamblul va fi realizat pe
Soseaua Chitilei, in apropierea Capitalei, pe un teren cu
0 suprafatd totald de 23.000 mp, termenul de finalizare
a obiectivului fiind stabilit pentru anul 2013. Se are in
vedere constructia a sapte blocuri (S+P+3E) cu 147
apartamente si 48 de vile colective (P+1E). "Ansamblul
rezidential va include si centru comercial cu o arie de
800 mp si o unitate privatd pentru invatdmant pregcolar.
Suprafetele unitatilor locative din blocuri variaza intre 57
mp si 85 mp, cele situate la parter dispunand si de cate o
gradind, de pana la 91 mp. Prefurile apartamentelor sunt
cuprinse intre 42.500 de euro si 70.000 de euro. Vilele au
arii de 123 mp - 130 mp, gradini de 67 mp - 135 mp si
pot fi achizitionate la preturi cuprinse intre 91.500 de
euro si 105.000 de euro. Curtile vilelor vor fi delimitate de
porti automate si fiecare imobil va avea un loc de parcare
si un spatiu pentru depozitare", a declarat Mauro Lufino,
director general al Promo Seconda.



Au inceput lucrarile de constructie a ParkLake
Plaza. Grupul de investitii irlandez Caelum Develop-
ment a inceput, recent, lucrdrile de constructie a
proiectului ParkLake Plaza, situat in zona Titan din
(apitala. Dezvoltatorul a contractat companiile
Apolodor (din Bucuresti) si Edrasis-C. Psallidas SA
(din Grecia) pentru a efectua lucrdrile de excavare,
respectiv cele preliminarii de fundatii speciale,
urmand ca - in curand - sd fie desemnat antreprenorul
general. Obiectivul, care va fi realizat in urmatorii
doi ani si jumatate, va cuprinde aproximativ 200 de
magazine, suprafata inchiriabila fiind de 67.000 mp.
"Suntem de parere cd acest proiect, cu toate avanta-
jele si oportunitatile sale, va reprezenta un succes in
Europa Centrald si de Est si suntem foarte bucurosi sa
avem drept chiriagi atat comercianti internationali,
cat i locali", a declarat David Sharkey, presedinte
al companiei Caelum Development. Obiectivul va
beneficia de facilitati de petrecere a timpului liber,
precum: locuri de joaca pentru copii, un cinema-
tograf, un centru de fitness, terenuri de tenis in aer
liber, un hipermarket etc. Dezvoltatorul Caelum Deve-
lopment, cu sediul in Varsovia (Polonia), va livra -
in urmatorii trei ani - doud proiecte comerciale cu o
arie utild insumata de peste 100.000 mp. Portofoliul
firmei mai include 19 proiecte comerciale, toate loca-
lizate in Polonia.

BACAU: Depozite de cereale in localitatea Itesti.
Recent, a fost eliberatd autorizatia de construire a unui
complex industrial, situat in extravilanul comunei
Itesti, din judetul Bacdu. Proiectul prevede executia
a cinci depozite de cereale, fiecare avand o capacitate
de 1.025 de tone. Obiectivul va fi amplasat pe un teren
cu o suprafata de 15.000 mp. Planurile tehnice au fost
elaborate de firma GPM Consulting (din Bacdu), bene-
ficiar fiind societatea Depozitul de Cereale (din locali-
tate). Deocamdatad, nu a fost desemnata societatea care
va asigura serviciile de antreprenoriat. Solutia tehnica
presupune structurd pe cadre metalice. In vederea
edificdrii acestui obiectiv, se solicita oferte pentru achi-
zitia intregii game de materiale de constructii. Lucrarile
au fost incepute in luna octombrie a.c., definitivarea
acestora fiind stabilitd pentru urmatorii doi ani.

BOTOSANI: Modernizarea unui sistem de termo-
ficare presupune 63 milioane de lei. In municipiul
Botosani vor fi efectuate lucrdrile de reabilitare a siste-
mului de termoficare, ce presupune investitii de peste
63 milioane de lei. Serviciile de antreprenoriat sunt
asigurate de societatea Elsaco Electronic (din acelasi
oras), beneficiarul fiind reprezentat de autoritdile
locale. Tn vederea executiei acestui obiectiv, se solicit
oferte pentru achizitia intregii game de materiale de
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constructii. Proiectul se afld in faza obtinerii autorizatiilor
speifice. Lucrarile vor fiincepute in curdnd, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru luna iunie 2012.

|

BRASOV: Ansamblu rezidential de 10 milioane
de euro, aflat in constructie. Pe strada Carpatilor nr.
44, din Brasov, se edifica ansamblul rezidential "Bermo
Racadau". Obiectivul, realizat in proportie de 70%, va
avea in componentd patru blocuri (P+4E; P+11E),
totalizdind 200 de apartamente. Antreprenor este
societatea Bermo Logistic, beneficiar fiind compania
Bermo Grup SA, ambele din Arad. Sistemul constructiv
presupune structurd din beton armat i ziddrie din cdra-
mida. Tamplaria va fi din PVC, cu geam termoizolant.
Finisajele interioare includ parchet, gresie, faianta si
vopsele lavabile. Vor fi amenajate locuri de parcare i
zone de agrement. Lucrdrile au inceput in anul 2010,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru luna aprilie
2012. Valoarea totald a investitiei se situeaza la 10 mili-
oane de euro.

Credit de 12 milioane de euro pentru o retea utili-
tara in Brasov. Banca Europeand pentru Reconstructie
si Dezvoltare (BERD) are in vedere acordarea unui credit
in valoare de 12 milioane de euro companiei Tetkron
pentru reabilitarea si modernizarea retelei de termofi-
care din Brasov. Valoarea totala a proiectului de investitii
depdgeste 15,23 milioane de euro, iar lucrdrile vor viza
instalarea unor substatii individuale pentru fiecare bloc
de locuinte inclus in program, reconversia sistemului de
alimentare existent, reabilitarea refelei de transport si
constructia unei centrale noi in zona de nord a orasului.
Obiectivele generale ale implementarii proiectului sunt
reprezentate de imbunatdtirea serviciilor de distributie a
agentului termic, reducerea pierderilor (evaluate la 40%
din consum) si cresterea eficientei sistemului centralizat
de termoficare.

CALARASI: Circa 65 milioane de euro pentru un
centru turistic. Compania Petrochem Technologies
(din Constanta) are in vedere investitii de 65 milioane
de euro pentru constructia unui complex turistic mixt in
localitatea Dor Marunt, din judetul Calarasi. Ansamblul
va include un hipodrom, un centru comercial, trei hote-
luri si doud cladiri de birouri, urmand a fi dezvoltat pe
un teren cu o suprafatd de circa 70 de hectare, in parte-
neriat cu societatea Romsilva si Ministerul Mediului i
Padurilor. Investitia va fi realizatd in doua etape, prima
incluzand executia hipodromului (cu parcdri, tribune
si alte cladiri conexe) si a unui hotel. Celelalte obiec-
tive sunt planificate ulterior, termenul de finalizare
a intregii investitii fiind stabilit in anul 2015. "Pentru
finantarea primei faze a proiectului, detinem deja scri-
sori de intentie de la doud fonduri de investitii olandeze

- una pentru 15 milioane de euro si alta pentru 5 mili-
oane de euro, negociatd cu o bancd din Olanda. Fondu-
rile pentru faza a doua vor fi asigurate de pe piata de
capital’, a declarat Cezar Petrescu, proprietarul firmei
Petrochem Technologies.

.
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CLUJ: Spital de 130 milioane de euro, in locali-
tatea Floresti. In curdnd, reprezentantii Consiliului
Judetean (CJ) Cluj vor demara licitatia pentru desem-
narea companiei care va realiza lucrdrile de proiectare
si constructie a Spitalului Regional de Urgentd, ce va
fi realizat in localitatea Floresti. Astfel, potrivit auto-
ritdtilor locale, lucrdrile la investitia in valoare de 130
milioane de euro ar putea fi demarate in prima juma-
tate a anului 2012, fondurile urmand a fi asigurate
prin parteneriat public-privat. Planul Urbanistic Zonal
(PUZ) al obiectivului a fost aprobat deja de edilii locali
si, potrivit documentului, unitatea medicald va fi reali-
zatd pe un teren cu o suprafatd de 11 hectare, preluat
anul trecut de la o unitate militara din Floresti. Conform
unui memorandum publicat de oficialii Guvernului
Romaniei in luna martie a.c., spitalul va avea 37 de
sectii, 0 capacitate de 800 de paturi si va beneficia de
heliport. Potrivit documentului elaborat de Ministerul
Sanatatii, alaturi de unitatea din Cluj, se are in vedere
initierea lucrdrilor la alte cinci obiective similare la nivel
national, in municipiile lasi, Craiova, Targu Mureg, Timi-
soara si Bucuresti. Valoarea totald a investitiilor a fost
evaluatd la 1,5 miliarde euro, fondurile pentru edifi-
carea cladirilor fiind aprobate de membrii Executivului.

COVASNA: Peste 20 milioane de euro pentru
reabilitatrea spitalului judetean. Pentru reabili-
tarea Spitalului Judetean "Dr. Fogolyan Kristof", din
Sfantu Gheorghe (judetul Covasna), se vor cheltui 87,2
milioane de lei (echivalentul a circa 20,1 milioane de
euro), din care aproximativ 69 milioane de lei vor repre-
zenta fonduri UE nerambursabile. Contractul de finan-
tare a fost semnat, recent, de reprezentanti ai Minis-
terului Dezvoltarii Regionale si Turismului (MDRT),
ai Agentiei pentru Dezvoltare Regionald (ADR) -
Centru si ai autoritdtilor locale, fondurile fiind alocate
din bugetul Programului Operational Regional (POR).
Proiectul prevede realizarea unor lucrari de reabilitare,
modernizare, dezvoltare si dotare a spitalului si va fi
implementat timp de 24 de luni. Astfel, vor fi conso-
lidate toate cladirile unitatii, se vor reabilita instalatiile
(electrice, termice, sanitare, de ventilatie) si se vor
realiza sisteme de climatizare pentru blocurile opera-
torii, de terapie intensiva si reanimare. De asemenea va
fi pus in functiune un sistem de iluminat de siguranta
si se vor executa diverse lucrdri de recompartimentare
interioard, pentru a spori gradul de confort al pacien-

tilor. "Pana in prezent, acestui proiect i-a fost alocat
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cel mai mare buget din cadrul domeniului destinat
reabilitarii infrastructurii medicale din Romania. La
nivelul judetului Covasna, ADR Centru a semnat, in
total, 43 de contracte de finantare, prin intermediul
cdrora vor fi alocate fonduri nerambursabile de peste
43 milioane de euro", a declarat Simion Cretu, director
general al ADR Centru. Proiectul este finantat in cadrul
Domeniului Major de Interventie (DMI) 3.1, ce prevede
reabilitarea / modernizarea / echiparea infrastructurii
serviciilor de sanatate. La nivelul regiunii Centru, vor fi
reabilitate alte cinci ambulatorii medicale, pentru care
s-au alocat fonduri in valoare de 5,69 milioane de euro.

DAMBOVITA: Reabilitarea unitatii sanitare
judetene este realizata in proportie de 15%. In
prezent, se executd lucrdri de anvelopare, schimbare
a conductelor si reconsolidare a Spitalului Judetean
Dambovita, situat pe strada Tudor Vladimirescu nr.
79, din Targoviste. Lucrarile de extindere si reabili-
tare a obiectivului sunt realizate in proportie de 15%.
Planurile tehnice au fost elaborate de firmele Proiect
Bucuregti Grup Consultanta Imobiliare SA si RomActiv
Business Consulting, ambele din Capitala. Serviciile
de antreprenoriat sunt asigurate de societdtile Vamed
Standortentwicklung und Engineering GmbH & Co KG,
Strabag si Straco Grup, beneficiarul fiind reprezentat
de autoritdtile locale. Lucrdrile au fost incepute in luna
junie a.c., termenul de finalizare fiind stabilit pentru
sfarsitul anului 2012. Proiectul este finantat din fonduri
europene, valoarea totala a investitiei fiind de 14 mili-
oane de euro.

GORJ: O statie de epurare va fi modernizata
cu 17 milioane de euro. In municipiul Targu Jiu
(judetul Gorj), se lucreaza la modernizarea actualei
statii de epurare si la extinderea acesteia, intregul
proiect urmand a fi dezvoltat pe o suprafatd totald
de patru hectare. n prezent, obiectivul a fost realizat
in proportie de 40%. Serviciile de antreprenoriat sunt
asigurate de societatile Transim Grup (din Pitesti),
respectiv Danex Consult si InterAgro SA, ambele din
Bucuregti. Beneficiarul este reprezentat de autoritatile
locale. Lucrarile au fost incepute in anul 2009, termenul
de finalizare al acestora fiind stabilit pentru luna aprilie
2012. Tn vederea definitivarii, sunt necesare fonduri
totale de 17 milioane de euro.

GALATI: Termocentrala de peste un miliard de
euro in Zona Libera. Compania Enel Productie are
in vedere constructia unei centrale termoelectrice de
800 MW in localitatea Smardan, situatd in Zona Libera
ajudetului Galati, in urma unei investitii estimate la 1,3
miliarde euro, din care lucrarile de executie vor repre-
zenta 50%. Autoritdtile locale vor demara, in curand,
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procedurile de autorizare a investitiei, Planul Urbanistic
Zonal fiind deja aprobat de oficialii prefecturii. Lucrdrile
de executie ar putea fi initiate, cel mai tarziu, in anul
2013, durata de realizare a acestora fiind de maximum
patru ani. Potrivit studiului de fezabilitate, elaborat
incd de anul trecut de Institutul de Studii si Proiectari
Energetice (ISPE), din Bucuresti, lucrarile vor include,
de asemenea, realizarea unei linii electrice aeriene
(LEA) de 400 kV, cu dublu circuit, intre Zona Libera
din Galati (pe o lungime de 25 km) si noua statie tip
400/110kV Smérdan. Sunt prevazuti 76 de stalpi tip
Donau, pentru utilizarea cdrora este necesard obfinerea
acordului CNTEE Transelectrica SA.

GIURGIU: Se realizeaza structura de rezistenta
la peste 30 de imobile. in comuna Joita (din judetul
Giurgiu), se lucreaza la edificarea ansamblului Castelli
Residence. Obiectivul va avea in componentd 45 de case
(P+1E), amplasate pe loturi de teren cu arii de aproxi-
mativ 250 mp fiecare. Pana in prezent, au fost realizate
14 vile si se executd structura de rezistentd a celorlalte
imobile. Serviciile de antreprenoriat sunt asigurate de
societatea MT Prod Construct, din localitate. Sistemul
constructiv presupune fundatii cu o grosime de 80 cm.
I jurul constructiei va fi realizatd o centura din beton,
destinata prevenirii infiltrarii apei la nivelul funda-
tiei. Ziddria exterioard va fi din BCA (cu o grosime de
25 ¢m) i izolatd - la exterior - cu polistiren de 10 cm
grosime. Peretii interiori vor include vatd minerald,

fiind acoperiti cu gips-carton. Tamplaria va fi din PV,
cu geam termoizolant. Finisajele interioare se bazeaza
pe parchet laminat, gresie, faianta si vopsele lavabile.
Vor fi amenajate cate douad locuri de parcare pentru
fiecare vila si zone de agrement. In vederea executiei
acestui complex rezidential, se solicita oferte pentru
achizitia intregii game de materiale de constructii, fini-
saje si instalafii. Lucrdrile au fost incepute in anul 2010,
termenul de finalizare a acestora fiind stabilit pentru
luna septembrie 2012. Serviciile de promovare sunt
asigurate de agentia Orfeas Real Estate, din Bucuresti.

HUNEDOARA: Crearea unei statiuni turistice
presupune 153 milioane de lei. Pe versantul nordic
al Muntilor Valcan (din judetul Hunedoara) se deru-
leazd lucrdri specifice dezvoltarii unei statiuni turistice.
Proiectul presupune crearea infrastructurii necesare
realizarii unui sistem de linii suspendate, in vederea
transportului pe cablu (cu telecabine, telescaune,
teleschi), executia unor platforme pentru activitati
sportive, amenajarea de drumuri de acces si a unui lac
de acumulare necesar asigurarii sursei de alimentare
cu apa a echipamentelor de productie a zapezii artifi-
ciale, constructia unor clddiri administrative etc. Pand
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in prezent, s-a efectuat decopertarea solului pentru
bazinul de acumulare cu apa necesara alimentdrii echi-
pamentelor de productie a zapezii artificiale. Serviciile
de antreprenoriat sunt asigurate de societatile Termogaz
Company SA (din Hateg, judetul Hunedoara), Acomin SA
(din Cluj-Napoca) si Kranz Eurocenter (din Pitesti). Bene-
ficiarul este reprezentat de autoritatile locale. Lucrdrile
au fost incepute in luna iulie a.c., definitivarea acestora
urmand a avea loc in termen de trei ani. Valoarea totala a
investitiei se situeaza la 153 milioane de lei.

IASI: Sediu administrativ in valoare de 43 mili-
oane de lei. Recent, a fost semnat contractul de
execufie a unui imobil administrativ pentru Curtea
de Apel a municipiului lagi, amplasat in zona Targu
Cucu, din localitate. Cladirea va fi situata pe un teren
cu o suprafata de 4.700 mp. Serviciile de antrepreno-
riat sunt asigurate de societatile Kranz Eurocenter si
Conarg Construct, ambele din Pitesti (judetul Arges). Tn
vederea edificarii acestui obiectiv, se vor folosi urma-
toarele materiale si sisteme constructive: tamplarie
termoizolanta, parchet, gresie, faianta si vopsele lava-
bile. Lucrdrile vor fi incepute in curand, termenul de
finalizare a acestora fiind stabilit pentru luna august
2013. Valoarea totald a investitiei se situeaza la apro-
ximativ 43 milioane de lei.

Lucrarile la un complex de 6 milioane de euro
sunt in grafic. Pe un teren cu o suprafatd de 1,5
hectare, din zona Cirica municipiului lasi, va fi realizat
un centru de agrement (P), care va avea in compo-
nentd doud cladiri administrative, doua bazine de
inot, terenuri de tenis/fotbal/minigolf, spatii de joaca
pentru copii si un restaurant. Tn prezent, lucrdrile au
fost realizate in proportie de 40%. Serviciile de antre-
prenoriat sunt asigurate de societatea lasicon SA (din
localitate), beneficiarul fiind reprezentat de autori-
tatile locale. Lucrdrile au inceput in luna martie a.c.,
termenul de finalizare a acestora fiind stabilit pentru
august 2012. Valoarea totald a investitiei este de 6,5
milioane de euro.

OLT: Complex mixt in valoare de 38 milioane de
lei. in comuna Radomiresti, din judetul Ot se efectu-
eaza lucrdri de reabilitare a unei dadiri de birouri (P+1E).
De asemenea, sunt vizate extinderea unei fabrici exis-
tente cu o anexa Si executia unui siloz. Antreprenor este
societatea Grup Primacons, beneficiar fiind compania
Uniconfex Exim, ambele din Slatina. Obiectivele indus-
triale vor fi edificate pe structura metalica. Lucrdrile au
fost incepute in luna octombrie a.c., definitivarea aces-
tora fiind stabilita in termen de trei ani. Valaorea totald a
investitiei depdseste 38 milioane de lei.

Sala polivalenta in valoare de 68 milioane de
lei. in prezent, se executd fundatia sdlii polivalente
(P+1E), amplasata pe strada Crisan nr. 33, din muni-
cipiul Slatina (judetul Olt). Obiectivul va avea o capaci-
tate de 3.000 de locuri, iar la parter cladirea va dispune
de spatii comerciale (pe o suprafata de 500 mp) si
vor fi amenajate sali de fitness/aerobic. Zonele de
alimentatie publica se vor afla la primul etaj. Totodatd,
imobilul urmeazd sa cuprinda spatii administrative,
sdli de conferintd, grupuri sanitare si vestiare pentru
sportivi. Planurile tehnice au fost elaborate de firma
Bog'Art Construct (din Cluj-Napoca), antreprenor fiind



societatea Vega '93 (din Galati). Beneficiarul este repre-
zentat de autoritdtile locale. Vor fi amenajate locuri de
parcare si zone de agrement. Lucrarile au fost incepute
in luna iulie a.c., definitivarea acestora fiind stabilita
pentru urmatorii doi ani. Valoarea totald a investitiei se
situeazd la 68 milioane de lei.

PRAHOVA: Unitate de productie acomponentelor
auto, la Ploiesti. Conducerea companiei americane
Honeywell, unul dintre liderii mondiali in domeniile
aerospatial, al automatizdrilor si solutiilor de control,
materialelor speciale si sistemelor de transport, si-a
anuntat intentia de a construi o fabrica de compo-
nente pentru automobile in apropierea municipiului
Ploiesti. In cazul in care proiectul va fi initiat in curdnd,
productia ar putea fi demarat in anul 2012. Tn unitate
se vor realiza placute ecologice pentru sistemele de
franare integrate vehiculelor de pasageri din Europa.
Potivit oficialilor Honeywell, facilitatea din Romania
va fi dotatd cu echipamente noi de fnalta tehnologie.
Compania mai detine, in tara noastrd, o unitate de
productie unde sunt realizate aproximativ 25% din
sistemele turbosuflante fabricate de Honeywell in
Europa, situata in Bucuregti. Pentru anul in curs, repre-
zentantii corporatiei americane estimeaza realizarea
unei cifre de afaceri de 37 miliarde USD.

SALAJ: Ansamblu agroalimentar in valoare de
18 milioane de lei. Recent, a fost eliberatd auto-
rizatia de construire a unui complex agroalimentar
(S+P+1E), amplasat pe strada Unirii nr. 1, din
municipiul Zaldu (judetul Salaj). Obiectivul va avea o
suprafata totala de aproximativ 4.800 mp. Serviciile
de antreprenoriat sunt asigurate de societatile Copisa
Constructora Pirenaica (din Barcelona, Spania),
Consinit si lanus (ambele din localitate). Beneficiarul
este reprezentat de autorititile locale. Tn vederea
executiei acestui obiectiv, se solicita oferte pentru
achizitia intregii game de materiale de constructii.
Lucrdrile vor fi incepute in perioada imediat urma-
toare, termenul de finalizare a acestora fiind stabilit
pentru luna septembrie 2013. Valoarea totald a inves-
titiei se situeaza la circa 18 milioane de lei.

SATU MARE: Consolidarea primei cladiri a Cole-
giului National "loan Slavici". Lucrdrile de moderni-
zare a Colegiului National "loan Slavici", din municipiul
Satu Mare, se afla in faza de reabilitare a primei cladiri.
Proiectul prevede renovarea celor doud imobile de
invdtamant (S+P+1E) si a salii de sport. Astfel, se au
in vedere: operatiuni de reconfigurare interioard/exte-
rioard, recompartimentarea spatiilor initiale si aplicarea
unor masuri ce vizeaza cresterea eficientei energetice.
Serviciile de antreprenoriat sunt asigurate de societatea
Conrep SA (cu sediul in localitatea Viseu de Sus, din
judetul Maramures), beneficiarul fiind reprezentat de
autoritatile locale. Lucrdrile au fost incepute in luna mai
a.c., termenul de finalizare a acestora fiind stabilit pentru
aprilie 2012. in vederea definitivérii obiectivului, sunt
necesare fonduri totale de peste 13 milioane de lei.

TULCEA: Parc industrial, desfasurat pe un teren
de 52 de hectare. Pe un teren cu o suprafatd de 52
de hectare, din comuna Mihail Kogdlniceanu (judetul
Tulcea), va fi amenajat un parc industrial. Planurile
tehnice au fost elaborate de firma Prodomo (din
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Tulcea), beneficiar fiind consiliul judetean. Deocam-
datd, nu a fost desemnatd societatea care va asigura
serviciile de antreprenoriat. Solufia tehnica prevede
structurd metalicd. Vor fi amenajate locuri de parcare
si zone de agrement. Proiectul se afla in faza obtinerii
tuturor autorizatiilor. Lucrarile vor fi incepute in prima-
vara anului viitor, termenul de executie fiind stabilit
pentru 24 de luni.

TIMIS: Continua edificarea unui centru de
afaceri. In prezent, se executd structura de rezistenta
pentru etajul al doilea la cel de-al patrulea imobil (cu
o suprafatd desfdsuratd de aproximativ 7.000 mp),
din cadrul proiectului City Business Center, localizat in
municipiul Timisoara. Tn prezent, au fost definitivate
trei imobile, dintr-un total de cinci (S+P+5E), ce vor
fnsuma circa 35.000 mp de spatii de birouri. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de Biroul de Arhitectura
Andreescu & Gaivoronski, beneficiar fiind compania
ModaTim Investment SA, ambele din localitate. Servi-
ciile de antreprenoriat sunt asigurate de societatea
NGF Construct, din Timigoara. Sistemul constructiv
presupune structurd mixtd, din radier general de

metalice ajurate. Imobilul va beneficia de un sistem
de fatada dubla, cu lamele exterioare de sticla seri-
grafiatd, mobile si conectate (prin senzori) la sistemul
de management integrat al cladirii, realizindu-se
- astfel - un mediu activ (impreund cu instalatiile
interioare), in vederea economisirii de energie. Fata-
dele vor fi prevazute cu elemente speciale de umbrire
(fixe), din materiale ceramice, in zonele de mezanin
si logii. Finisajele interioare includ piatra naturald,
marmurd, sticld si lemn. Tamplaria va fi din aluminiu,
cu geam termoizolant. Complexul va include locuri de
parcare, restaurante, zone pentru servicii publice si de
agrement. Termenul de finalizare a celei de-a patra
cladiri de birouri este stabilit pentru luna septembrie
2012. Intrequl ansamblu necesitd fonduri totale de
aproximativ 50 milioane de euro.

Investitie de 14 milioane de lei pentru edificarea
unor imobile. Pe Calea Aradului nr. 119U, din Timi-
soara, va fi edificat un imobil (P+2E), iar la alte trei
dadiri din cadrul Universitatii de Stiinte Agronomice
si Medicind Veterinard vor fi efectuate operatiuni de
modenizare. In prezent, lucrarile se afld in faza de
executie a structurii de rezistentd a clinicii veterinare.
Antreprenor este societatea Paluni, din municipiu.
Beneficiarul este reprezentat de autoritdtile locale.
Lucrarile au fost incepute recent, termenul de finalizare
a acestora urmand a avea loc in luna septembrie 2012.
Tn vederea definitivarii, sunt necesare fonduri totale de
14 milioane de lei.

VALCEA: Lucrérile de modernizare a unei unitati
de invatamant sunt in grafic. Pe strada General
Praporgescu nr. 19, din municipiul Ramnicu Valcea,
se efectueaza lucrdri de restaurare, reabilitare si
modernizare a Colegiului National "Alexandru Laho-
vari" (P+2E). Tn prezent, obiectivul se afla in faza de
realizare a finisajelor si a acoperisului pentru primele
doua corpuri. Proiectul presupune realizarea de
rosturi seismice, camdsuieli ale peretilor, inlocuirea
planseelor din lemn/beton armat, a acoperisului, a
hidroizolatiilor, consolidarea fundatiei/structurii de

rezistenta, restaurarea fatadelor si a finisajelor inte-
rioare. De asemenea, vor fi nlocuite instalatiile sani-
tare, electrice, termice si vor fi amenajate spatii verzi.
Astfel, se are in vedere reabilitarea unei suprafete
desfasurate de aproximativ 6.000 mp. Antreprenor
este societatea Conexvil SA, din localitate, benefi-
ciarul fiind reprezentat de autoritatile municipale.
Lucrdrile au fost incepute in luna februarie 2011,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru sfarsitul
a.c. In vederea definitivarii, sunt necesare fonduri
totale de 12,7 milioane de lei. Obiectivul este finantat
in cadrul schemei europene POR, Axa 3 - "Imbunits-
tirea infrastructurii sociale - Domeniul Major de Inter-
ventie 3.4 - Reabilitarea, modernizarea, dezvoltarea
si echiparea infrastructurii educationale preuniversi-
tare, universitare si a infrastructurii pentru formare
profesionald continud".

VASLUI: Renovarea unei unitati sanitare presu-
pune 43 milioane de lei. Pe strada Stefan cel Mare
nr. 233, din Vaslui, se lucreaza la reabilitarea, moder-
nizarea si echiparea Spitalului Judetean de Urgenta.
Serviciile de antreprenoriat sunt asigurate de societatea
Geprocon SA (din lasi), beneficiarul fiind reprezentat de
autoritdtile locale. Firma desemnatd va realiza lucrd-
rile in etape, pentru fiecare sectie din cadrul unitatii.
Astfel, vor fi reabilitate si consolidate corpurile A si B
(cu o suprafatd construitd de peste 10.000 mp) si corpul
C (784 mp); vor fi modernizate saloanele, prin inlocu-
irea instalatiilor de climatizare/apa/incdlzire/sanitare;
vor fi montate ascensoarele, echipamentele medicale
si mobilierul aferent. De asemenea, intreaga unitate
sanitara va fi reabilitatd din punct de vedere termic si
vor fi completate lucrdrile de constructie la ultimul corp
de cladire, neincluse in proiectul cofinantat de Banca
Mondiald. Termenul de finalizare a intreqului proiect
este stabilit pentru luna aprilie 2013. In vederea defi-
nitivarii acestuia, sunt necesare fonduri totale de apro-
ximativ 43 milioane de lei. Investitia este finantatd prin
Programul Operational Regional 2007-2013, respectiv
din surse de la bugetul local.

Razvan POPA
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Datoriile suverane vor afecta vanzarile marilor corporatii

Trimestrul al treilea din 2011 a fost marcat de
inrdutdtirea contextului economic international,
in special ca urmare a acutizdrii crizei datoriilor
suverane ale unor tdri europene, ceea ce a deter-
minat aparitia a noi premise nefavorabile dezvol-
tarii domeniului constructiilor. in acest context,
marile concernuri internationale si-au revizuit
negativ estimdrile pentru ultimele luni ale anului
in curs, dupd ce, in intervalul iulie-septembrie a.c.,
acestea au raportat reduceri ale comenzilor atdt
fatd de cele trei luni anterioare, cdt si comparativ
cu aceeasi perioada din 2010. Din punct de
vedere geografic, cele mai importante livrdri
s-au realizat, in continuare, in tdrile cu economii
aflate in curs de dezvoltare, cu precddere cele din
zona Asia-Pacific si America Latind. Un rol tot mai
important in dezvoltarea sectorului international
al constructiilor I-au avut expotzitiile specializate,
care asigurd, in continuare, noi perspective pentru
companiile din bransa.

Targul international de materiale de constructii ce
a avut loc in perioada 8-11 septembrie 2011, la
Istanbul, in Turcia, a oferit perspective deosebite
companiilor din Europa de Est (inclusiv din Romania)
prezente la expozitie, acestea identificind noi
posibilitati de extindere a activitatilor, in special in
Turcia si Irak. Reprezentantii firmelor Arcon, Celco,
Wienerberger, Lasselsherger, MCA, Constructii Erbagu
si ai Institutului National de Cercetare-Dezvoltare in
Constructii (INCERC) sunt optimisti in ceea ce priveste
oportunitdtile de expansiune, o serie de participanti
anuntdnd, deja, concretizarea unor contracte
comerciale. Participarea companiilor din Romania la
prima editie a Megabuild a fost posibild cu sprijinul
Ministerului Economiei, Comertului si Mediului de
Afaceri, al Centrului de Promovare a Comertului
Exterior si al Asociatiei Producatorilor de Materiale de
Constructii din Romania (APMCR), prin intermediul
Programului National de Promovare a Exportului.
Megabuild Eurasia a fost organizat cu ajutorul Asoci-
atiei Producatorilor de Materiale de Constructii din
Turcia (IMSAD) si s-a desfasurat in cadrul complexului
CNR Expo. La eveniment au expus aproximativ 250 de
companii din 11 tari, Romania si Iran reprezentand
statele cu o participare semnificativd, organizata la
nivel national.

AKZONOBEL: Noua strategie de crestere a
performantei pana in 2014. Concernul AkzoNobel
(din Olanda), lider mondial in productia de vopsea
pulbere, a raportat o crestere a veniturilor totale
inregistrate in trimestrul al treilea, fatd de aceeasi
perioada din 2010, cu toate ca deprecierea in ceea
ce priveste profitul net nu a putut fi evitata. Astfel,
compania a inregistrat incasari de 4,05 miliarde euro
in intervalul analizat, cu 5% mai mult fata de iulie-
septembrie 2010. De asemenea, oficialii grupului
au anuntat initierea unui program de imbunatatire
a performantei, ce presupune reducerea costurilor
si consolidarea pozitiei pe piata mondiala specifica.
"In pofida faptului ca veniturile totale din trimes-
trul al treilea s-au situat la un nivel multumitor, am

70 AGENDA CONSTRUCTIILOR NR. 87 -

v Al

ALY TG

observat o inrdutatire a situatiei macroeconomice,
care a afectat si rentabilitatea din aceasta perioada.
Totodatd, nu am avut capacitatea sd absorbim in
totalitate scumpirile fara precedent ale materiilor
prime, in perioada iulie-septembrie a.c. reusind sd
majordm preturile de comercializare a materialelor cu
numai 6%. Pentru perioada urmdtoare nu anticipam
nicio imbunatatire a contextului economic actual’,
a declarat Hans Wijers, director executiv al concer-
nului. Din punct de vedere al structurii livrdrilor din
trimestrul al treilea, veniturile sectiilor de vopsele
decorative si materiale performante pentru finisare
au sporit cu 5% in fiecare caz, pana la 1,43 miliarde
euro, respectiv 1,29 miliarde euro, in timp ce vanzd-
rile de produse chimice s-au majorat cu 6%, pana
la 1,35 miliarde euro. Informatii suplimentare, la
www.akzonobel.com

{14

EATON: Estimari de majorare cu 19% a vanza-
rilor din acest an. Eaton Corporation (SUA), unul
dintre liderii mondiali in domeniul instalatiilor si
componentelor electrice, a realizat vanzdri de 4,12
miliarde USD in trimestrul al treilea al acestui an, in
crestere cu 15,4% fatd de aceeasi perioada din 2010.
Totodatd, in primele noud luni din 2011 a fost rapor-
tatd o majorare de 19,5% comparativ cu intervalul
similar al anului trecut, pand la 12 miliarde USD.
"Cresterea de peste 15% din perioada iulie - septem-
brie a.c. s-a datorat, in special, unei majordri de
11% a cantitatilor de produse livrate, diferenta fiind
constituitd, in mod egal, de rezultatele provenite
din achizitii (+2%) si de cursul favorabil de schimb
valutar (+2%). Pentru ultimul trimestru al anului
curent estimam o continuare a tendinei pozitive a
vanzdrilor, iar la nivelul exercitiului fiscal in curs am
prevazut o crestere cu 19% fata de 2010 si cu 6%
raportat la veniturile record inregistrate in 2008", a
declarat Alexander M. Cutler, presedintele grupului.
Divizia de instalatii si echipamente electrice din SUA,
principala piata de desfacere a companiei, a raportat,
in perioada iulie - septembrie 2011, o crestere de 11%
a veniturilor, pand la valoarea de 1,04 miliarde USD.
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"Contractele incheiate in intervalul analizat de repre-
zentantii acestui departament au fost cu 21% mai
mari decat in perioada corespunzitoare din 2010. Tn
ansamblu, estimam ca incasarile totale ale diviziei
vor spori cu 8% in 2011", a precizat oficialul Eaton.
Vanzarile de echipamente electrice consemnate de
subsidiarele din afara SUA au insumat 755 milioane
USD (+7%) in trimestrul al treilea, in timp ce diviziile
de sisteme hidraulice, aerospatiale, pentru camioane
si autoturisme s-au situat, in cele trei luni analizate,
la aproximativ 2,3 miliarde USD. Informatii suplimen-
tare, la www.eaton.com

LINDAB: Avans cu 7% al incasarilor din Europa
Centrala si de Est. Vanzarile inregistrate de grupul
suedez Lindab in trimestrul al treilea al acestui an au
insumat 1,89 miliarde coroane suedeze (SEK), echi-
valentul a 209,8 milioane de euro, in crestere cu 1%
fatd de aceeasi perioada din 2010. Totodatd, rezulta-
tele din primele noud luni a.c. indica o majorare de
9% fatd de intervalul corespunzator al anului trecut,
pana la 5,02 miliarde SEK (557,4 milioane de euro).
"Din cauza factorului sezonier care caracterizeaza
afacerile din domeniul profilelor metalice, veniturile
din perioada urmatoare vor fi afectate, preponderent,
de scaderea comenzilor in sezonul rece si mai putin
de incertitudinile actuale de pe piata constructiilor.
Totusi, pe termen mediu, acutizarea crizei din zona
euro si degradarea mediului economic international
vor avea un impact negativ asupra cererii. Vom moni-
toriza atent evolutia comenzilor si, dacd va fi necesar,
se vor aplica mdsuri strategice pentru eficientizare
si mentinerea profitabilitatii, a declarat David
Brodetsky, presedintele grupului. Vanzdrile inregis-
trate in tdrile nordice ale Europei au sporit, in trimes-
trul al treilea, cu 2%, in timp ce subsidiarele din vestul
continentului au raportat o reducere medie de 2% a
veniturilor. 0 evolutie semnificativd a fost consem-
nata de tdrile din Europa Centrala si de Est si de cele
din Comunitatea Statelor Independente (CSI), care au
anuntat o majorare de 7% a incasdrilor. Din punct de
vedere al structurii vanzarilor, divizia de ventilatii a



derulat afaceri de 932 milioane SEK (103,4 milioane
de euro), in crestere cu 0,8% fatd de intervalul iulie-
septembrie 2010, livrarile de sisteme metalice pentru
cladiri au sporit cu 8,7%, pana la 285 milioane SEK
(31,6 milioane de euro), in timp ce incasarile depar-
tamentului de profile s-au situat la 674 milioane SEK
(74,8 milioane de euro), in scadere cu 3% fatd de
nivelul din trimestrul al treilea al anului trecut. Infor-
matii suplimentare, la www.lindab.com

PPG INDUSTRIES: Evolutie optima a vanzarilor
pentru toate diviziile. Concernul PPG Indus-
tries - important producdtor nord-american de
lacuri si vopsele - a inregistrat vanzari nete de 3,8
miliarde USD in intervalul iulie - septembrie 2011,
fiind raportata o crestere de 11% fatd de nivelul din
aceeasi perioadd a anului trecut. "Rezultatele finan-
ciare sunt imbucurdtoare, avand in vedere situatia
economicd actuald de pe pietele financiare interna-
tionale. Performantele sunt datorate unei strategii
agresive adoptate de conducerea companiei pentru
continuarea restructurdrii i eficientizarii operatiu-
nilor, precum si in vederea implementarii strategiei
de extindere pe pietele cu economii aflate in curs
de dezvoltare. Pe termen scurt si mediu, estimam o
inrdutdtire a mediului economic, coroborata cu majo-
rarea cotatiilor materiilor prime, situatie care ne va
obliga sa crestem prefurile celor mai multe produse,
in pofida faptului ca piata se va contracta inclusiv din
cauza caracterului sezonier al activitatii specifice”, a
declarat Charles E. Bunch, presedintele PPG Indus-
tries. Toate diviziile grupului au raportat majordri
ale veniturilor in trimestrul al treilea, cea mai impor-
tantd crestere fiind inregistrata de divizia de produse
chimice, care a consemnat o sporire de 20%, pand
la 445 milioane USD. De asemenea, segmentul de
vopsele pentru aplicatii arhitecturale a inregistrat un
avans de 12% in perioada analizatd, pand la valoarea
de 573 milioane USD, livrdrile de materiale perfor-
mante pentru acoperire au sporit cu 10% (ajungand
la 1,2 miliarde USD), iar cele de vopsele industriale au
insumat un miliard de dolari (+12%). Cresteri semni-
ficative au fost raportate si de diviziile de sisteme
speciale de finisare (+8%, pand la 311 milioane USD)
si sticld (5%, la 273 milioane USD). Informatii supli-
mentare, la www.ppg.com

RUUKKI: Sporire cu 18% a veniturilor din
primele noua luni. Grupul finlandez Rautaruukki
(Ruukki), producator de structuri metalice pentru
constructii, a consemnat vanzdri nete totale de
2,07 miliarde euro in primele nouad luni ale anului
in curs, fiind inregistrata o crestere de 18% fata de
intervalul similar din 2010. La o baza de raportare
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trimestriald, in perioada iulie - septembrie a.c., veni-
turile companiei au insumat 674 milioane de euro,
cu 10% mai mult decat in aceeasi perioada a anului
trecut. Pentru exercitiul financiar curent, reprezen-
tantii holdingului estimeaza o majorare de pand la
20% a cifrei de afaceri si 0 evolutie optima a profita-
bilitatii fata de nivelurile din 2010. "Tn trimestrul al
treilea am inregistrat doud tendinte diferite in ceea
ce priveste activitatea. In primul rand, ca urmare a
mentinerii unui mediu economic incert (cauzat de
criza datoriilor suverane ale tdrilor europene), livra-
rile de otel s-au situat sub prognozele initiale. In
al doilea rand, afacerile diviziilor de solutii pentru
constructii si inginerie s-au derulat intr-o notd pozi-
tiva, in special din punct de vedere al comenzilor si
profitului. Astfel, am inregistrat o crestere de 18% a
cererii, concretizata prin semnarea de contracte in
valoare de 678 milioane de euro. Cele mai impor-
tante comenzi au provenit din Finlanda si Europa
Centrald si de Est (preponderent din Polonia si Fede-
ratia Rusd)", a declarat Sakari Tamminen, pregedin-
tele Ruukki. Tn ceea ce priveste solutiile furnizate
pentru domeniul constructiilor, compania a inregis-
trat o crestere semnificativa a livrdrilor de produse
pentru acoperisuri pe aproape toate pietele-finta.
Principalele solicitdri au provenit din sectoarele
industrial si comercial din tarile nordice, Ucraina si
Federatia Rusa. Afacerile diviziei de sisteme pentru
lucrdri de inginerie au sporit in trimestrul al treilea
a.c., profitul operational aferent majordndu-se cu
30% fatd de aceeasi perioadd din 2010, in timp
ce vanzdrile de produse din otel au inregistrat
un trend descendent. Informatii suplimentare, la
www.ruukki.com

SCHNEIDER ELECTRIC: Vanzari de 5,7 mili-
arde euro, in trimestrul al treilea. Schneider
Electric, grup francez specializat in domeniul
managementului energiei, a inregistrat o cres-
tere de 4,6% a veniturilor din trimestrul al treilea
al anului in curs, in comparatie cu nivelul acele-
iasi perioade din 2010, pana la 5,7 miliarde euro.

Totodatd, rezultatele financiare anuntate pentru
intervalul ianuarie - septembrie 2011 indicd veni-
turi totale de peste 16 miliarde euro, cu 9,3% mai
mult decat in intervalul similar al anului precedent.
"Am consemnat o evolutie optima, in conformitate
cu estimdrile initiale. Performantele inregistrate
in primele noud luni ale anului in curs confirmd
prognozele pentru intregul an, care indica o crestere
cuprinsa intre 6% si 9% a incasdrilor totale. Avand
in vedere inrdutatirea perspectivelor economice
pe termen scurt, vom continua proiectele pentru
cresterea eficientei activitatii. Tn perioada 2012-
2014 vom derula noi programe in acest sens, pentru
a face fata tuturor provocarilor si a crea bazele
unei cresteri sustenabile continue. In acelasi timp,
suntem pregatiti pentru diferite scenarii economice
posibile in 2012", a declarat Jean-Pascal Tricoire,
presedintele Schenider Electric. Din punct de vedere
structural, pe segmentul de infrastructura si energie
(ce reprezinta aproape 60% din activitatea concer-
nului) s-a anuntat o crestere de 7,5% a veniturilor
din trimestrul al treilea, pana la 3,3 miliarde euro.
De asemenea, volumul livrdrilor de echipamente
pentru segmentul industrial a sporit, in intervalul
analizat, cu 6,6%, pand la 1,1 miliarde euro, iar pe
segmentul de sisteme IT i pentru clddiri a avut loco
majorare cu 3%, la 389 milioane de euro. Din punct
de vedere geografic, vanzdri semnificative au fost
realizate in Europa de Vest, acestea insumand 1,75
miliarde euro (situdndu-se la nivelul de anul trecut).
Totusi cea mai importantd crestere a fost consem-
natd in regiunea Asia-Pacific, subsidiarele din zond
raportand o sporire trimestriala de 15%, pand la
1,57 miliarde euro. In America de Nord, veniturile
grupului au fost de 1,35 miliarde euro (+9%), in
timp ce in Europa de Est, Orientul Mijlociu, Africa
si America de Sud livrdrile cumulate au crescut cu
10%, pana la un miliard de euro. Informatii supli-
mentare, la www.schneider-electric.com

USG: Stabilizare a activitatii pe toate planu-
rile. USG Corporation, producdtor nord-american
de materiale de constructii de inalta performantd,
a realizat o cifra de afaceri de 792 milioane USD in
trimestrul al treilea al acestui an, in crestere cu 4,5%
fata de perioada similard din 2010. De asemenea,
veniturile realizate de companie in primele noud
luni din 2017 au sporit cu 1,4% raportat la intervalul
similar al anului trecut, pand la 2,27 miliarde USD. "Tn
pofida unei ugoare revigorari a mediului economic
international, multe dintre pietele-tintd au conti-
nuat se confrunte cu un regres al cererii, aflandu-se,
in prezent, la niveluri minime din acest punct de
vedere. Pentru a ne realiza proiectele pe termen
lung, se impune implementarea cu strictete a celor
trei obiective prioritare strategice, respectiv: conso-
lidarea vanzarilor, diferentierea castigurilor salariale
in functie de performantele individuale si alocarea
de fonduri suplimentare pentru inovare”, a declarat
James S. Metcalf, presedintele corporatiei. Din punct
de vedere regional, cele mai importante livrari au fost
realizate de divizia de gips din SUA, care a inregistrat,
in perioada iulie-septembrie a.c, vanzdri de 437
milioane USD (+5,8%). Informatii suplimentare, la
WWW.usg.com

Elena ICLEANU
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Possible EU crisis repercussions on the construction companies

For Romania as well, the last part of October has
represented a period defined by fears related to the
possible start of a new recession wave, due to the
sovereign debt crisis of certain Euro zone countries,
as well as the worsening of certain macroeconomic
indicators, although part of the available statistic data
indicates a slight progress as against the situation
having defined the first eight months of last year. At
an international level, although it did not generate
the current crisis from Greece, Italy, Spain or Portugal
(to only mention a few of the countries affected by
the extremely high level of debiting and uncontrolled
deficits), Romania was invited, on 23 October 2011,
along with other EU-27 members not belonging to
the Euro zone, "to bring proof of solidarity and join the
common economic recovery efforts". Thus, according
to most analysts, within the various summit meetings,
the European leaders’ effort to include non-euro
countries in the discussions on the current financial
difficulties is very obvious and disturbing for the
member states not having generated the respective
problems, but which are invited to put an end, by any
means whatsoever, to the destruction process defining
the cohesion between the Euro zone countries and the
rest of the European Union.

During the European council held on 23 October 2011, the
impossibility toidentify a viable solution to safequard Greece
and the other affected countries generated tension among
the European decision makers, who repeatedly pointed
out that "the participation of all 27 member states to the
joint European effort represents an important component”.
Since on this occasion as well the EU leaders (Germany and
France) failed to reach an agreement on a final operation
plan for the European Financial Stability Facility - EFSF, they
also reacted negatively to Great Britain’s proposal, according
to which "the unique market’s benefits should be similar
and stay the same for all the 27 EU member states, even
if some of them will not participate in the new economic
measures imposed by Brussels". The London government’s
position indicates a clear delimitation from the Euro zone
specific issues and, as the United Kingdom is not part of
the monetary convention of the 17 EU member-states,
but represents one of the main factors contributing to
the EU general consolidated budget, it is unlikely that
they accept a direct participation in EFSF. On the other
hand, Italy was compelled to implement tough austerity
measures, the German chancellor peremptorily asking the
Rome officials to "do all that is necessary to undertake their
responsibilities”. At the end of the summit, the European
Commission president, José Manuel Durao Barroso, stated
that "there should be no separation between the Euro zone
and the rest of the EU, precisely in order to keep the entire
community strong and allow the application of extensive
measures for Euro area coherence improvement".

The policy applied by the Brussels authorities is not
encouraging for our country - and implicitly for local
constructions companies - at least considering the fact
that the European Commission’s previous plan, proposing a
co-funding level reduction, was deferred with no deadline.
As it is well known, sustaining investments made from
the state budget and local budgets, for projects approved
by the European Union and co-financed by means of
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structural funds would have represented a positive premise
for developing the activity of companies operating on the
national construction market. In this sense, the application
of a plan drawn up by European Commission high officials,
providing a potential national co-funding drop from 15%
to 5% (for Romania and five other member states), in
view of fadilitating access to structural and cohesion funds,
would have been extremely positive. According to the EU
representatives, if this project - drawn up by the European
Commission president and the commissioner for regional
policy, Johannes Hahn - is approved by the European
Parliament, the co-funding to be ensured by Greece, Ireland,
Portugal, Hungary, Latvia and Romania could be reduced
by almost EUR three billion in the next three years. The
European officials were hoping on a much higher impact
on that date, by unlocking EUR tens of billion worth of funds
that these states are entitled to, but were unable to access.
The respective amounts could be used, as they are at the
moment, for modernizing and expanding the road, airport
infrastructure and other similar projects. The reluctance
to adopting the new measures is not however negligible,
considering that the prospect of the new tough austerity
measures is threatening the entire community area. Thus,
several EU commission specialists involved in evaluating the
regional development programs point out that “the proposal
will be blocked by the states carefully monitoring the EU
budget, such as Germany and Great Britain, even if this
implies no new costs for them, as the unspent funds will be
reimbursed to the main countries creating structural funds".
Although the European Commission’s communication
direction confirmed the existence of a project which "should
have contributed to re-launching the economies facing
great difficulties at the EU level, by reducing the co-funding
contribution of six states in a period in which national
budgets face considerable pressures and an increase of the
EU contribution by up to 95% of a total investment project’,
it is however in an incipient implementation stage, for the
time being. "The acceleration of structural funds accessing,
along with the financial assistance programs, brings proof
of the European Commission's commitment to stimulate the
prosperity and competitiveness of the countries seriously
affected by the finandial crisis, thus contributing to a sort of
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a «Marshall Plan» for economic recovery. This decision will
inject essential funds into the national economies, reducing
the need to co-fund projects from national budgets. | hereby
invite the European Parliament and the European Council to
urgently approve the proposed plan, in order for the funds
to reach their beneficiaries in the first part of 2012, the
European Commission president stated at that moment - the
same official who, along with other decision makers from
Brussels, currently try to imposed financial contributions to
EFSF from all the 27 member states, based on the so-called
"principle of solidarity". However, it is well known that the
term "solidarity" in relation to the problems generated by
recession, has recently been applied in our country as well,
with negative consequences on internal consumption in
general and on construction sector companies, in particular.

Therejectionrate of EU-financed projectsrepresentsa
double threat for Romania. Back to the possible adoption
of certain member states’ co-funding level reduction, which
might be decided as a subsequent "bonus" for an imminent
finandial contribution, the maximum forecast impact of the
new measures was estimated by the European Commission
as totalling over EUR 2.88 billion. For Greece, the co-funding
reduction measure will generate savings of EUR 879 million,
for Romania EUR 714 million, while Portugal will save EUR
629 million, Hungary 308 million, Latvia EUR 255 million and
Ireland EUR 98 million. According to some British analysts,
involved in evaluating the six targeted countries' absorption
rate, "Romania only drew 3% of the approximately EUR 30
billion funds available for agriculture and development in
the community block current seven-year budget plan carried
out until 2013". The impossibility to ensure co-funding from
the state budget or local budgets represents the reason
most frequently invoked by central authorities to justify the
lack of performance related to structural funds accessing,
but EU officials point out the fact that the main negative
factors are represented by corruption and administrative
flaws. According to the European Commission members, the
potential EU contribution increase should be accompanied
by granting priority to projects focused on economic growth
and job generation, creating enterprise centres or developing
investments in the transport infrastructure. m



INDEX COMPANII

ANTREPRENORI

ANTREPRENORI si FIRME DE CONSTRUCTII CIVILE,
INDUSTRIALE si de INFRASTRUCTURA

COMPANII SPECIALIZATE in LUCRARI de IZOLATII
FIRME de EXECUTIE INSTALATII ELECTRICE
ANTREPRENORI de INSTALATII TERMICE si APA/GAZE

A

a_l
QL
ACICLUJSA

Calea Dorobantilor nr. 70
400609 - Cluj Napoca, Jud. Cluj
Tel.: 0264-405.200; 0264-405.202
Fax: 0264-410.165; 0264-412.412
e-mail: aci@acicluj.com
www.acicluj.com

constructii civile si industriale

BAUER ROMANIA SRL
Str. Dimitrie Racovita nr. 3B
023991 - Bucuresti, sector 2

Tel.: 021-315.00.20, 021-300.26.48

Fax: 021-315.00.91
e-mail: office@bauer.ro
www.bauer.ro; www.bauer.de

Executie fundatii speciale pentru constructii civile
si industriale, foraje, consolidari de terenuri.

i

\.-L* ALISTERN
BAUSTERN SRL

Piata Alexandru Mocioni nr. 6, ap. 3
00199 - Timisoara, Jud. Timis
Tel..0256-270.881; 0256-270.882
Fax: 0256-270.862; Mobil: 0742-105.124
e-mail: baustern@baustern.ro
www.baustern.ro

constructii civile, industriale si agricole,
reabilitarea cladirilor vechi
si a monumentelor istorice

BEROTHAR E
BENZOT-HAR SA

Str. Zorilor nr. 18
530144 - Miercurea Ciuc, Jud Harghita
Tel.: 0266-371.610
Fax: 0266-310.398
e-mail: office@benzothar.ro
www. benzothar.ro

executie constructii civile si industriale

BOF A7
//////ﬁ:ﬁ;}cﬂlf& AMBIENT
BOG'ART S.R.L.

Strada lon Brezoianu nr. 27
010131 - Bucuresti, sector 1
Tel.:021-310.32.38
Fax: 021-310.32.83
E-mail: office@bogart.ro
www: bogart.ro

executie construcpl civile si industriale,
“turn key" - structura,
arhitecturs, finisaje speciale, mstala';u

L=~ |

Calea Stirbei Voda nr. 26-28, et. 7
020725 - Bucuresti, sector 1
Tel.: 021-243.29.79
Fax: 021-243.25.43
e-mail: officebuc@conarg.ro
www.conarg.ro

executie constructii civile si industriale
"turn key", structura, arhitectura,
ﬁnisaje speciale, instalatii

(] conara CONSULTING SRL

&L

EUROCONSTRUCT SA

Calea Sagului, DN 59, km7, nr. 221
300517 - Tlmlsoara jud. Tlmls
Tel: 0256-308.555
Fax: 0256-291.168
e-mail: euroconstruct@euroconstruct.com.ro
www.euroholding.com.ro

antreprenor de constructii civile si industriale

‘t\TISERV“f‘

INSERV GROUP

INSERV SA

Str. Europa nr. 53
Baia Mare, Jud. Maramure§
Tel: 0262-218.156
Fax: 0262-218.153
e-mail: office@inserv.ro
www.inserv.ro

constructii civile si industriale

PORR CONSTRUCT SRL

B-dul Dimitrie Pompeiu nr. 6E
(Pipera Business Tower)
020337 - Bucuresti, sector 2
Tel.: 021-312.65.00; Fax: 021-312.65.01
e-mail: construct@porr.ro
WWW.POIT.ro

constructii subterane si la nivelul terenului,
constructii civile si industriale,

nn SteelCladdingSystems

industrialprojects

Str. Horatiu nr. 20
010834 - Bucure§t| sector 1
Tel/Fax: 021-316.41.46
e-mail: office@steelcs.ro
www.steelcs.ro

Proiectare si furnizare de sisteme metalice
complete: hale industriale la cheie, structuri
metalice, fatade arhitecturale, sisteme
complete de acoperisuri.

53] sTEEL cLADDING SYSTEMS SRL

ZEUS SA

Str. Exeratpu Bl. D16, parter
110438 |te§t| Jud Argeg»

Fax 0248 251 910

e-mail: office@zeussa.ro
WWW.Zeussa.ro

constructii civile si industriale

BAZA DE DATE SPECIALIZATA -> SOLUTII RAPIDE -> ECONOMII DE RESURSE

TALON DE COMANDA

Listele de firme includ date de contact actualizate si verificate pentru 3100 de companii specializate in antreprenoriat si executie de constructii

civile/industriale, birouri de arhitecturd si proiectare, dezvoltatori de proiecte, care deruleaza lucrari la obiective importante pe plan national, inclusiv
furnizori de materiale si producatori de tamplarie. Informatiile de baza includ: denumirea firmei, adresa, telefon, e-mail, website, persoana de contact,
cifra de afaceri din 2008, 2009 si 2010 (inclusiv numarul de inregistrare la Registrul Comertului si CIF RO).

LISTE DE FIRME SUPORT | TARIF (euro)
[11000 de ANTREPRENORI de CONSTRUCTII Fisiere 248 (331)
1800 de BIROURI de ARHITECTURA si PROIECTARE in format| 199 (265)
(1100 de DEZVOLTATORI de PROIECTE si INVESTITII traEnXSCrﬁ:se 48 (60)
1700 de FURNIZORI de MATERIALE de CONSTRUCTII brin 197 (263)
[ 600 de PRODUCATORI de TAMPLARIE TERMOIZOLANTA e-mail 198 (264)

Noté&: Preturile sunt in euro si nu includ TVA.

Societatea: Localitatea:

Cont: Banca: CIFRO:

Jud. (Sectorul): Str. Nr. BI. Sc. Ap.

Domeniul de activitate:

Telefon: Fax: e-mail:

DI./D-na: Functia:

Data: Prezenta reprezinta comanda ferma.
¢ LS.

Plata se va efectua cu O.P. sau mandat postal pentru RAMPA Invest SRL Bucuresti; CIF RO 13506167 ,/'

cont RO23 BACX 0000 0000 3649 6250 deschis la Unicredit Tiriac Bank, suc. Charles de Gaulle sau Rainint

cont RO29 TREZ 7045 069X XX00 5991 deschis la Trezoreria Sector 4 Bucuresti. Transmiteti talonul, prin e-mail: abonamente@agendaconstructiilor.ro
tel./fax: 021/336.04.16 sau postd, la redactie: Str. Endchitd Vacarescu nr. 17 sectorul 4, 040157 - Bucuresti. Informatii la: www.agendaconstructiilor.ro
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MATERIALE DE CONSTRUCTII
IZOLATII, INSTALATII

UTILAJE, SCULE SI ACCESORII
PRESTARI SERVICII IN CONSTRUCTII

Coordonatele inserentilor sunt publicate
si pe site-ul: www.agendaconstructiilor.ro

FURNIZORI

C

ACO SRL

A
Sos. Bucuresti-Urziceni nr. 31
ExpoMarket Doraly, Pavilionul R
077010 - Afumati, Jud. Iifov
Tel./Fax: 021 -351.30.53; 021 -351.30.54

Fax: 021-351.30.5
e-mail: aco@aco.ro
WWW.aco.ro

furnizor sisteme de drenaj
al apelor de suprafatd

YADF:

FERESTRE - USI - RULOURI

ADF PROD SRL

Str. Dimitrie Leonida nr. 113 C
Loc. Piatra-Neamt, Jud. Neamt
Tel.: 0233-227.048; Fax: 0233-227.049
e-mail: office@fereastra-adf.ro
www.fereastra-adf.ro

producétor de tampldrie din PVC
si geam termoizolant

ALFA CLUJ

Filiala Bucuresti - Sos. Pipera nr.48
020112 - Bucuresti, sector 2
Tel.: 021-233.20.07; Fax: 021-232.84.01
e-mail: infob@alfa-clu
www.alfa-cluj.ro; www. alfaioglstlk ro

Tehnica de ridicare, palane cu lant;
cabluri de otel chingi de ancoraj
Lo{' ica l:l)t-:ntru depozite, rafturi industriale

si industriale; egalizatoare de rampa

PROFESSIONAL INSULATION SYSTEMS

ARCON

Str. Korési Csoma Sandor nr. 32
520009 - Sfantu Gheorghe, Jud. Covasna
Tel.: 0267-314.229
Fax: 0267-351.896
e-mail: office@arcon.com.ro
WWw.arcon.com.ro

Fabrica de membrane bituminoase

PROFESSIONAL INSULATION SYSTEMS
ARCON

Str. Korési Csoma Sandor nr. 32
520009 - Sfantu Gheorghe, Jud. Covasna
Tel.: 0267-314.229
Fax: 0267-351.896
e-mail: office@arcon.com.ro
WWW.arcon.com.ro

Fabrica de polistiren expandat
Termosisteme de fatada

=
baumit.com

BAUMIT ROMANIA cOM

B-dul luliu Maniu nr. 600
061129 - Bucuresti, sector 6
Tel: 021-350.01.03, 021-350.01.06
Fax: 021-318.24.08
e-mail: officec@baumit.ro
www.baumit.ro

mortare de zidarie, betoane uscate

finisaje, sisteme termoizolante, tencuieli, sape,

BIG’

aluminium

PPTT

BORDAS INDUSTRIAL GROUP
OF ALUMINIUM SA
Piata Marasesti nr. 13
540327 - Targu Mures, Jud. Mures
Tel./Fax: 0265-210.772; 0365-401.054+5
e-mail: secretariat@bigal.ro
www.bigal.ro

executd: tém’f‘)lane din aluminiu si PVC,
placdri cu paneluri compozite din aluminiu,
pereti cortina, mobilier comercial si urban

Tamplirie din P.V.C. §i Abuminiu

BUCOVRAD COM SRL

Str. I. Porumbescu nr. 6
725400 - Radauti, Jud. Suceava
Tel./Fax: 0230-564.195
Mobil: 0722-641.089
e-mail: bucovrad@yahoo.com

producator de tamplarie din PVC - VEKA
si tamplarie din aluminiu Grecia

CARPATCEMENT

HEIDELBERGCEMENT Group

E CARPATCEMENT HOLDING SA

Sos. Bucuresti-Ploiesti nr. 1A,
Bucharest Business Park, Intrarea C Et.1,
13681- Bucuresti, sector 1
Tel: 021-311.59.75
Fax: 021-311.59.73
e-mail: carpatcement@carpatcement.ro
www.heidelbergcement.ro

Producétor ciment

BIRIIKSS T ON

CERAMICA SA

Str. Calea Chisinaului nr. 176
700180 - lasi, Jud. lasi
Tel.: 0232-200.200
Fax: 0232-231.538
www.brikston.ro

produse ceramice pentru zidarii

= COILPROFIL

CU NOI ESTI COMPLET ACOPERIT
COILPROFIL SRL

107126 - Ceptura Jud Prahova
Tel.: 0244-445.
Fax: 0244445 801
e-mail: info@coﬂProfl .ro
www.coilprofil.ro

produce in Romania: tigla metalica,
tabla cutatd, casete, piese de ﬂnlsaj
cu lungimi de pana fa6m si accesorii

ELMAS

E

ELMAS SRL

B-dul Grivitei nr.1
500177 - Brasov, Jud. Brasov
Tel.: 0268-308.700; Fax: 0268-308.705
e-mail: office@elmas.ro
www.elmas.ro

fabricarea si comercializarea
echipamentelor de ridicat si manipulat:
stivuitoare, poduri rulante, ascensoare,
sisteme de depozitare si parcare auto

3

HENKEL ROMANIA SRL

Scoala Herastrau Business Center
Str. Daniel Danielopolu nr. 4-6
014134 - Bucurestl sector 1

Tel.: 021-203.26.92
Fax 021 204.86.55

solutii profesionale pentru constructii
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Hilti Romania SRL

077096 Equest Logistic Center - B1
Str. DE 287/1, Com. Dragomiresti Vale Jud lIifov
Tel: 021 352 30.00; 031-228.5
x: 021-350.51.81
www hilti.ro

Sisteme masurare. Taiere si finisare.
Gaurire si demolare. Fixari directe.
Tehnica diamantatd. Tehnica ancorarii.
Sisteme antifoc. Suporti instalatii.

Calitate care convinge.
HOCO BAUELEMENTE SRL

Loc. Sanpaul nr. 15C, Jud. Mures
Tel./Fax: 0265-713.577
e-mail: info@hoco.ro
www.hoco.ro

producator de ferestre, usi si rulouri
din PVC, fabricate din sisteme de profile
HOCO, ferestre din lemn stratificat placat
cu aIumlnlu usi de exterior din aluminiu
si 0 gama completa de sisteme de umbrire

. ®

s20tec

o ce
1ZOTEC GROUP SRL

Str. Uzinei nr. 2
617410 - Sdvinesti, Jud. Neamt
Tel.: 0233-221.702
Fax: 0233-281.122; Mobil: 0749-055.844
e-mail: ofﬁce@izotecAro
www.izotec.ro

producator de tamplarie
termoizolanta din PVC

K

knaug

KNAUF INSULATION SRL

Piata Presei Libere nr. 3-5, et. 4
013702 - Bucuresti, sector 1
Tel.: 021-224.02.06, 021-224.02.08
Fax: 021-224.02.07
www.knaufinsulation.ro

Produse din vata minerala de sticla si bazaltica
pentru izolarea termica, fonica si protectia la
incendiu a constructiilor. Solutii de izolare
pentru toate tipurile de aplicatji.

@ Lindab §

LINDAB SRL

Soseaua de Centura nr. 8
077175 - Stefanesti de Jos, jud. llfov
Tel.: 021-209.41.00
Fax: 021-209.41.21
e-mail: office@lindab.ro
www.lindab.ro

furnizor sisteme metalice complete
pentru constructii

M

ZIMACON

ALTERNATIVE CONSTRUCTIVE

MACON SRL

Str. Santuhalm nr. 1
330190 - Deva, Jud. Hunedoara
Tel.: 0254-213.930; Tel./Fax: 0254-224.708
www.macon.ro

BCA plan si profilat nut-feder; stalpi LEA;
elemente prefabricate din beton pentru
constructii civile si industriale; pentru poduri
si podete de sosea; tuburi PREMO; var; vata
minerala din bazalt; cahle teracota

N|
Eﬁ
NAUE ROMANIA SRL

Soseaua Oltenitei nr. 257 Y
041311 - Bucuresti, sector 4
Tel.: 021-222.63.42; 0374-22.63.42
Fax: 021-222.63.44; 0374-22.63.44
e-mail: office@naue.ro
www.naue.ro

N

geosintetice pentru: drumuri, cai ferate,
constructii hidrotehnice; dep02|te de
deseuri menajere, industriale si periculoase

0
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OPTIMEDIA SRL

Str. Transilvaniei nr. 9
410402 - Oradea, Jud. Bihor
Tel.: 0259-465.317
www.optimedia.com.ro

producator de tamplarie din PVC,
aluclip si aluminiu

P

mMbs.

Performanta in otel

PROINVEST GROUP SRL

Str. Gradinitei nr.1
705200 - Pascani, Jud. lasi
Tel.: 0232-760.050
Fax: 0232-760.040
e-mail: officc@mbscom.ro
www.mbscom.ro

producéator de componente
si sisteme de constructii metalice

purator
—
PURATOR SYSTEMS

Sos. Odainr. 117-123
013603 - Bucuresti, sector 1
Tel.:021-315.18.51; 021-315.18.52
Fax: 021-315.18.60
e-mail: office@purator.ro
WWw.purator.ro

separatoare de namol si hidrocarburi/grasimi
capace fonta pentru cimine
sisteme de drenaj si de epurare a apelor

)
~ REHAU

Unlimited Polymer Solutions

REHAU POLYMER SRL

Soseaua de Centura nr.14-16
077180 - com. Tunari, Jud. lifov
Tel: 021-266.51.80
Fax: 021-266.51.81
e-mail: bucuresti@rehau.ro
www.rehau.ro

3

Sisteme complete de instalatii sanitare
si electice, profile din PVC pentru usi/ferestre.
Accesorii pentru productia de mobilier.

) BOSCH

Tahmich pantru o viajh
ROBERT BOSCH SRL

Departamentul Scule Electrice
Str. Horia Macelariu nr. 30-34,
013937 - Bucuresti, sector 1
Fax: 021-233.13.13
e-mail: infoEW@ro.Bosch.com
www.bosch.com.ro

Scule Electrice Profesionale
Accesorii Universale

i ||
i
Schindler

Bd. Preciziei nr. 6 M, Etaj 1
062203 - Bucuresti, sector 6
Tel: 021-336.70.58
Fax: 021-337.36.59
e-mail: info.buc@ro.schindler.com
www.schindler.ro

Comercializare ascensoare si scari rulante

SCHINDLER ROMANIA SRL E‘i

YTONG

Xella RO SRL

Str. Dragoslavele nr. 2-4
011024 - Bucuresti, sector 1
Tel.: 021-300.30.08; 021-319.77.85
Fax: 021-319.77.85
e-mail: marketing.ro@xella.com
www.xella.ro

producator blocuri de zidarie tip bca YTONG
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CENTRUL EXPOZITIONAL ROMEXPO BUCURESTI
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www r‘c}mt‘herm ro

Expozlhe internationald pentru mstuluhl, echlpnmenie
de incdlzire, rdcire si de conditionare a aerului

Program de vizitare:
24-26.04.2012 : 10.00 - 18.00

27.04.2012 : 10.00 - 16.00

Eveniment organizat in porteneriof cu Camerele de Comert si Industrie din Romanio S,
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Prima fatada montant-rigla din aluminiu |

g =~ ) | INSTITUT

certificata pentru case pasive, pe plan mondial . Wrigmsy Fuis®

Fatada din aluminiu pentru case pasive.

Economisim energie in mod activ.

ACUM: Prima fatada montant-rigla din aluminiu care a obtinut certificatul pentru casa pasiva de la Institutul pentru Case Pasive Dr. Wolfgang Feist.
Fatadele Schiico FW50" Sl si FW6B0" SI ofera, datorita izolatiei termice exceptionale, avantaje precum minimizarea necesarului energetic, costuri
scazute de incalzire si racire si un nivel ridicat de confort. Astfel valoarea imobilului creste, si implicit creste profitul investitorului, deoarece
inchirierea va fi asigurata pe termen lung. Utilizarea in mod activ a inovatiilor tehnologice este rentabila. www.alukoenigstahl.ro

ALUKONIGS TAHL



