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 SANTIERE

Departament specializat pentru investigarea
licitatiilor trucate, la Consiliul Concurentei
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Pentru a-si dezvoltare capacitatea de
investigare a licitatiilor trucate, Consi-
liul Concurentei a infiintat un departa-
ment specializat in acest sens. “Decizia a
fost luata deoarece - in prezent - nu exista
o structura care sa supravegheze aceasta
componentd. Guvernul este deja atent la
licitatii, la intocmirea caietelor de sarcini,
la modalitatea de organizare a acestora,
dar nu existd o structura care sa se uite la
intelegerile dintre participantii la licitatii.
Stim de cazuri in care firmele se rotesc la
licitatii, fac aranjamente de genul «te las
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pe tine sa castigi de data asta, castig eu la
cealalta» sau «te las sa castigi, dar ma iei ca
subcontractor». Aceste aranjamente reduc
concurenta si sunt pdagubitoare pentru
stat’, a declarat Bogdan Chiritoiu, prese-
dinte al institutiei. Pentru acest an, priori-
tatile in domeniul concurentei sunt consti-
tuie de depistarea si sanctionarea severa a
incalcarii regulilor de concurenta si elimi-
narea prevederilor legale cu caracter anti-
concurential, prin: cresterea numarului de
investigatii privind posibila incalcare a legii
concurentei, corelatd cu finalizarea unor

investigatii mai vechi de doi ani; depistarea
unor prevederi cu caracter anticoncuren-
tial in legislatia care reglementeaza diferite
sectoare economice considerate «sensi-
bile» (cum sunt sectorul bancar, achizitii
publice, preturi reglementate etc).

PRETURILE MEDII ALE
OBIECTIVELOR DE INVESTITII
REALIZATE DIN FONDURI PUBLICE

Guvernul Romaniei a aprobat, recent,
standardele de cost pentru pentru

obiectivele de investitii realizate din
fonduri publice. Acestea constituie docu-
mente de referintd, cu rol de directivare
in promovarea obiectivelor de inves-
titii finantate din fonduri publice, simi-
lare din punct de vedere tehnic cu obiec-
tivele de referintd prezentate in standar-
dele respective. Standardele de cost se
vor utiliza pentru: fundamentarea indica-
torilor tehnico-economici ai obiectivelor
de investitii si a necesarului de fonduri
publice pentru finantarea programelor de
investitii, in conditii de eficientd econo-
micd, precum si pentru elaborarea ofer-
telor in vederea contractarii lucrarilor de
constructii. In prima fazi, au fost elabo-
rate 15 standarde de cost pentru: bloc de
locuinte pentru tineri, scoala cu 8 sali de
clasa, sald de sport scolara-nivel competi-
tional, centru cultural, camin studentesc
capacitate 100 de locuri, spital regional de
urgentd, spital judetean de urgenta, reabi-
litare termica anvelopa-bloc de locuinte,
modernizare drum comunal clasa tehnica
V, reabilitare drum forestier axial, reabi-
litare drum forestier colector, reabilitare
drum forestier magistral, drum forestier
colector, gradinita cu program normal cu
4 sali de grupa, impermeabilizare canale
magistrale de irigatii. Aceste standarde se
actualizeaza periodic sau ori de cate ori
este necesar, prin Hotdrare de Guvern la
propunerea Ministerului Dezvoltarii Regi-
onale si Turismului. Pentru a vizualiza lista
completa a standardelor de cost click aici! .
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© Managerii din constructii anticipeaza o evolutie de
stabilizare a sectorului de profil in mai 2010 (pag. 2-3)

® Piata materialelor de constructii se va cifrala 5,5
miliarde euro (pag. 4-5

® (onstruct Expo 2010 va reuni peste 560 de companii
specializate (pag. 6-7)

© PPTT: Proiectul "Rabla" pentru domeniul tamplariei si
programul "Fereastra termoizolantd" (pag. 8-9)

OPINII

® REHAU -Vanzéri anuale de profile din PVC de 45
milioane euro (pag. 10)

© DENBRAVEN Romania a efectuat livrari de 150
milioane de euro (pag. 12)

®  MIMO GROUP - doud decenii de activitate neintrerupta
(pag. 14)

© CARPATCEMENT: Piata cimentului a scazut anul trecut
cu25% (pag. 16)

© LINDAB: Majorare a cotei de piatd la principalele grupe
de produse (pag. 18)

©  ROMSTAL: Segmentul de obiecte sanitare ar putea
scadea cu 30% (pag. 20)

®  ROCKWOOL: Obiectivul pe 2010 - mentinerea cotei
de piatd (pag. 22)

© (ERAMICA: Cererea pentru materiale de constructii va
creste (pag. 24)

©  ADEPLAST aplanificato aestere de 15%avanzailor (pag. 26)
INVESTITII

®  Bucuresti %i Cluj, cele mai cautate zone pentru
constructia de locuinte (pag. 28-31)

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

® Recesiunea nu a afectat foarte mult afacerile din 2009
ale antreprenorilor (pag. 32-33

AGENDA TEHNICA

© Tehnologii, materiale si echipamente noi pentru
satisfacerea exigentelor beneficiarilor (pag. 34-36)
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ACTUALITATEA INTERNA

Managerii din constructii anticipeaza o evolutie

de stabilizare a sectorului de profil in mai 2010

Principalele date furnizate de Institutul National de Statisticd (INS),
privind activitatea din constructii, consemnate in prima parte a anului
curent, aratd o tendinta imbucurdtoare, dacd avem in vedere numai
cresterea din luna martie a.c. a numadrului de autorizatii de construire.
De asemenea, tot pozitiv este si ultimul sondaj realizat de INS in
randul managerilor celor 1.258 de firme de profil , care relevd primele
previziuni caracterizate de un ton optimist dupd o lungd perioadd de
timp in care estimdrile au fost pesimiste. Mai precis, antreprenorii se
asteaptad la o evolutie de stabilizare a sectorului, incepdnd din luna
mai a.c. Cu toate acestea, trebuie sd amintim si elementele mai putin
bune: scdaderea lucrdrilor cu 19,5% in primele doud luni din 2010

si majorarea cu 3,3% a preturilor la materiale, din ianuarie a.c. Si
institutul european de statisticd - Eurostat - aduce in prim-plan faptul
cd Romadnia a inregistrat, in februarie 2010, cea mai semnificativa
diminuare a pietei constructiilor din Uniunea Europeand, respectiv
-13,8% fatd de luna anterioard. In acelasi timp, potrivit raportului
emis de compania de consultantd Deloitte - "Central Europe Business
Sentiment Index" (DBSI), nivelul de incredere a companiilor in mediul
economic din tara noastrd a scazut in intervalul ianuarie - martie

a.c. Nici vestile Bancii Nationale a Romadniei nu aratd o amelioare a
creditdrii. Soldul imprumuturilor acordate companiilor si populatiei a
scdzut in cea de-a treia lund din 2010 cu 1,6% fatd de aceeasi perioadd
din anul precedent, la 199,4 miliarde de lei.

CRESTERE A NUMARULUI
DE AUTORIZATII _
DE CONSTRUIRE, IN MARTIE

In luna martie 2010 s-au eliberat
3.445 de autorizatii pentru constru-
irea de cladiri rezidentiale, in crestere
cu 51,6% comparativ cu luna anteri-
oard, insd cu 21% mai putine decat in
martie 2009. Conform datelor Institu-
tului National de Statistica (INS), 63,3%
din documentele eliberate in peri-
oada mentionata sunt pentru zona
rurald. Referitor la distributia in profil
regional, in intervalul analizat este
evidentiatd o tendintd ascendentd a
numarului de autorizatii de construire
pentru cladiri rezidentiale in toate
regiunile de dezvoltare: Centru (+259
de autorizatii), Sud-Muntenia (+216),
Nord-Est (+190), Nord-Vest (+157 de
documente) etc. Raportat la datele
consemnate in martie 2009, in peri-
oada corespondentd a acestui an s-au
eliberat cu 918 mai putine autorizatii,
tendinta reflectatd in aproape toate
zonele: Sud-Muntenia (-262 autori-
zatii), Sud-Est (-155), Sud-Vest Oltenia
(-148), Nord-Est si Bucuresti-llfov
(-123 de autorizatii fiecare). Cresteri
ale numarului de documente elibe-
rate s-au inregistrat numai in regiunea
Centru (+59 de autorizatii). In primul
trimestru al acestui an s-au emis 7.621
de autorizatii de construire pentru
cladiri rezidentiale, in scadere cu 27,9%
fata de perioada corespunzdtoare a
anului precedent, cele mai semnifica-
tive deprecieri fiind raportate in Sud-
Muntenia (-674), Sud-Est (-499) si Bucu-
resti-lifov (-423 de documente).

INS: TENDINTE DE STABILIZARE
IN CONSTRUCTII, INCEPAND
DIN LUNA MAI A.C.

Pentru lunile maisiiunie 2010 managerii
celor 1.258 de firme de constructii care
au raspuns analizei Institutului National
de Statistica (INS) intitulat "Tendinte in
evolutia activitatii economice”, indica
o relativa stabilizare atat a volumului
productiei (sold conjunctural +1%), cat
si a stocului de contracte si comenzi
(sold conjunctural -1%). De asemenea,
acestia au semnalat o reducere mode-
ratd a numarului de salariati - atat a
celui total (sold conjunctural -12%),
cat si pe grupe de marime a intreprin-
derilor. Analizadnd pretul lucrérilor de
constructii, se preconizeazd o crestere
moderatd a acestora (sold conjunctural

+9%). In celelalte domenii economice,
persoanele respondente au fost ceva
mai optimiste, sustinand ca in intervalul
analizat se vor consemna tendinte de
crestere moderata a activitatii in indus-
tria prelucratoare, sectorul de comert
cu amanuntul si in sfera serviciilor
(solduri conjuncturale cuprinse intre
+4% si +8%). Dar, din punct de vedere
al concedierilor, reprezentantii compa-
niilor din sectorul privat sunt nevoiti
sa recurga, in continuare, la aceasta
masurd de reducere a costurilor. Practic,
toti factorii de decizie indica disponibi-
lizari moderate in industrie (diminuare
de 8% a numarului angajatilor), comert
(-12%) si servicii (-7%), precum si cres-
teri de pret la produsele realizate.

VOLUMUL LUCRARILOR
A SCAZUT CU 19,5%
iN PRIMELE DOUA LUNI

Conform datelor furnizate de Institutul
National de Statistica (INS), volumul
lucrarilor de constructii s-a dimi-
nuat cu 19,5%, in intervalul ianuarie —
februarie a.c., fata de perioada similara
a anului trecut. Pe elemente de struc-
turd s-au inregistrat scaderi la lucra-
rile de reparatii capitale (-37,8%) si la
cele pentru constructii noi (-32,5%).
In ceea ce priveste lucrérile de intreti-
nere si reparatii curente, volumul lucra-
rilor de constructii a crescut cu 55,8%.
Pe tipuri de constructii s-a finregis-
trat urmatoarea situatie: imobile rezi-
dentiale +53,1%, cladiri nerezidentiale
+ 32,7%, iar constructiile ingineresti
au inregistrat o majorare de 13,5%.
In aceeasi perioada volumul lucra-
rilor de constructii, ca serie ajustata,
in functie de numarul de zile lucra-
toare si de sezonalitate, a scazut cu
18,3%. In luna februarie 2010, fatd de
acelasi interval din 2009, ca serie bruta,
volumul lucrdrilor de constructii a
scazut cu 27,1%. Pe elemente de struc-
tura s-au inregistrat scaderi la lucrdrile
de reparatii capitale (-44,7%) si la cele
pentru constructii noi (-37,4%). Lucra-
rile de intretinere si reparatii curente
au crescut cu 33,5%. Volumul lucra-
rilor de constructii, serie ajustata in
functie de numarul de zile lucratoare si
de sezonalitate, in luna februarie 2010,
comparativ cu luna februarie 2009, a
scazut cu 23,6%. Pe elemente de struc-
turd, scaderi s-au inregistrat la lucra-
rile de reparatii capitale (-39,7%) si la
lucrarile de constructii noi (-35,2%).
Lucrdrile de intretinere si reparatii
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curente au crescut cu 32,5%. Pe tipuri
de constructii, volumul lucrdrilor de
constructii a scdzut la cladirile reziden-
tiale (-58%) si la cladirile nereziden-
tiale (-33,9%). La constructiile ingine-
resti, volumul lucrarilor de constructii
a crescut cu 9,7%.

CRESTERE CU 3,3%
A PRETURILOR -
DIN CONSTRUCTII, IN IANUARIE

Preturile producatorilor de materiale
de constructii din Romania au sporit
in luna ianuarie 2010 cu 3,3% fata de
aceeasi perioada a anului trecut si cu
2,5% fata de nivelul atins in decem-
brie 2009, conform datelor INS. Costu-
rile productiei specifice sectorului rezi-
dential, raportate anual, s-au majorat, in
intervalul analizat, cu 1,6%, in timp ce
lucrarile de inginerie civila si cele din
segmentul proiectelor nerezidentiale
s-au scumpit cu 3,8%, respectiv 4%.
Potrivit aceleiasi surse, la nivel general,
preturile practicate de producatorii din
sectorul industrial autohton au inre-
gistrat o crestere de 0,3% in februarie,
comparativ cu luna anterioara si de 3%
fata de perioada corespunzitoare a
anului trecut.

EUROSTAT: SCADERE DE 13,8%
A PIETEI, IN FEBRUARIE

Romaénia a inregistrat, in februarie
2010, cea mai semnificativd scadere a
pietei constructiilor din UE, respectiv
-13,8% fata de luna anterioara, conform
datelor institutului european de statis-
tica - Eurostat. Astfel, sectorul specific
isi mentine trendul descendent din ulti-
mele luni. Clasamentul negativ este
completat de Slovenia (-9,2%) si Spania
(-6%), in timp ce tarile care au anuntat
rezultate pozitive sunt: Ungaria (+6%),
Portugalia (+1,4%) si Germania (+1%).
In medie, sectorul constructiilor civile
din Uniunea Europeand a scazut cu
2,7%, iar volumul lucrérilor ingine-
resti din comunitate, cu -3,4%. In ceea
ce priveste statisticile anuale calculate
pentru statele europene, in Romania
s-a construit, in februarie 2010, cu
26,9% mai putin decat in aceeasi peri-
oada din 2009. Declinuri importante au
fost notate in Bulgaria (-30%), Slovenia
(-28,7%) si Polonia (-24,3%), valori pozi-
tive fiind inregistrate numai in Marea
Britanie, unde domeniul a cunoscut
o majorare anuald de 5%. Sectorul
constructiilor de cladiri din UE s-a dimi-
nuat, in intervalul mentionat, cu 10,4%,
in timp ce volumul lucrdrilor de ingi-
nerie civila s-a depreciat cu 5,9%.

DELOITTE: NOUA SCADERE
A INCREDERII IN ECONOMIA
ROMANEASCA

Nivelul de incredere a companiilor
in mediul economic din Romania a
scazut in primele trei luni ale acestui
an, conform celui mai recent raport
emis de compania de consultanta Delo-
itte - "Central Europe Business Senti-
ment Index" (DBSI). Aceasta tendinta
este oarecum surprinzatoare, avand in
vedere usoara imbundtdtire a contex-
tului economic, insd reflecta intocmai
atitudinea generald vizavi de piata, in
contextul in care managerii compani-
ilor din Europa Centrald se arata din ce
in ce mai optimisti in ceea ce priveste
propriile companii, pe termen scurt.
Studiul include opiniile a peste 200 de
firme, printre care si societati mari cu
activitati in domeniul constructiilor. "A
treia editie a studiului arata ca oamenii
de afaceri din regiune sunt mai optimisti
in privinta anumitor indicatori «cheie»,
precum accesul la creditare, veniturile
obtinute din vanzari sau cheltuielile de
capital efectuate in urmatoarele 12 luni.
Aceste semne pozitive au contribuit la
imbunatatirea indicelui principal, care,
din septembrie 2009, a crescut cu 9,5
puncte, la 109.5 (indicatorul reflecta
opinia liderilor de afaceri din Romania,
Polonia, Ungaria, Cehia, Slovacia si
Croatia)", se arata in raportul Deloitte.
Chiar daca estimarile privind perspec-
tivele economiei romanesti se mentin
la un nivel similar celui din ultimul
trimestru al anului trecut (46% dintre
respondenti si-au exprimat optimismul,
fatd de 50% in cele trei luni anterioare),
directorii executivi din Romania se
arata mai pesimisti in privinta perspec-
tivelor financiare ale companiilor pe
care le conduc. Doar 20% dintre acestia
asteaptd o ameliorare, fatd de 37,5%,
in intervalul octombrie - decembrie
2009. In mod similar, mai multi direc-
tori executivi romani considera credi-
tarea ca fiind mai greu de obtinut. Cu
53% dintre raspunsuri, acest rezultat se
apropie de nivelul indicat in trimestrul
al treilea din 2009.

MANAGERII SUNT
MAI PRUDENTI .
IN ABORDAREA ACTIVITATII

Scaderi modeste ale fincrederii se
remarca si pe alte segmente: 53,3%
dintre participantii romani se asteaptd la
cresterea veniturilor din vanzari in 2010
(fata de 58,3%in luna decembrie); 36,7%
(fata de 50%) se gandesc sa lanseze noi
produse si servicii in urmatoarele 12
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luni; mai putine companii preconizeaza
o crestere a numarului de angajati in
urmatoarele 12 luni (10%, fata de 12,5%
in decembrie). Pe de alta parte, cheltu-
ielile companiilor ar putea creste, 33,3%
dintre respondenti anuntand cheltu-
ieli mai mari cu echipamente, sisteme
IT sau cladiri (fata de 25%, in editia
anterioara). "Rezultatele pot fi inter-
pretate ca un semn de prudenta susti-
nuta din partea managerilor. Este inte-
resant de remarcat faptul ca partici-
pantii la studiu se aratd la fel de opti-
misti ca in luna decembrie in ceea ce
priveste termenele de plata a facturilor
(66% dintre ei considerd ca plata datori-
ilor este realizata intr-un numar de zile
rezonabil sau chiar foarte bun). Aceste
lucruri indicd o abordare pragmaticd a
activitatii curente, companiile concen-
trandu-si eforturile pe aspectul opera-
tional al afacerilor, pentru a depdsi
actualul declin economic. Raspunsurile

sugereaza - totodatd - ca firmele au
nevoie de mai mult sprijin guverna-
mental’, a declarat George Mucibabici,
presedinte al Deloitte Romania.

BNR: CREDITAREA NU $SI-A
REVENIT NICI IN MARTIE A.C.

Datele Bdncii Nationale a Romaniei
releva faptul cd soldul imprumutu-
rilor acordate de institutiile de credit
companiilor si populatiei a scdzut in
martie 2010 cu 1,6% fata de aceeasi
lund de anul trecut, la 199,4 miliarde
de lei, in contextul diminuarii compo-
nentei in lei cu 4,9% si majorarii celei in
valutd, exprimata in moneda nationala,
cu 0,7%. in termeni reali, totalul credi-
telelor a inregistrat in martie a.c. o rata
anuala de scadere de 5,6%, pe seama
diminuarii cu 8,8% a componentei in lei
si majorarea celei in valuta, exprimate
in euro, cu 4,2%. Pe de alta parte, soldul

ACTUALITATEA INTERNA

creditului neguvernamental acordat de
banci a crescut in luna martie 2010 cu
0,1 la sutd (-0,1 la suta in termeni reali)
fatd de luna februarie 2010. In acelassi
interval, creditul in lei s-a diminuat cu
0,7 la suta (-0,9 la sutd in termeni reali),
in timp ce creditul in valutd exprimat
in lei a crescut cu 0,7 la suta (exprimat
in euro, creditul in valutd a crescut cu
1,0 la sutd). Creditele in lei contrac-
tate de persoane juridice au scazut in
martie 2010 cu 1,4% fatd de februarie
si cu 4,4% comparativ cu luna simi-
lara a anului precedent, la 41,03 mili-
arde de lei. Imprumuturile in euro acor-
date firmelor insumau in martie 59,97
miliarde de lei, cu 0,6% peste nivelul
de la finele lunii anterioare si cu 2,6%
mai mult decat in perioada similara din
2009. Soldul finantarilor in lei angajate
de populatie se situa la 31 martie 2010
la 37,9 miliarde de lei, cu 0,1% mai mult
decat luna precedenta. Comparativ cu

acelasi interval din 2009, creditele in lei
s-au redus cu 5,5%. Totalul imprumutu-
rilor in euro acordate persoanelor fizice
a avansat in martie a.c. cu 0,8% fata de
luna anterioara, la 60,5 miliarde de lei.
Fatd martie 2009, creditele in euro ale
gospodariilor au coborat cu 1%.
Depozitele firmelor si ale populatiei au
crescut in martie 2010 cu 1,2% fata de
februarie a.c., pana la nivelul de 167,1
miliarde lei. Comparativ cu acelasi
interval din 2009, avansul economi-
sirii a fost de 8,4%. Plasamentele in lei
ale persoanelor juridice s-au majorat in
martie a.c. cu 5,4%, pana la 43,1 mili-
arde lei. La 31 martie 2010, depozi-
tele in lei ale persoanelor juridice erau
mai mari cu 9% (4,6 % in termeni reali)
comparativ cu 31 martie 2009. Depozi-
tele in valuta ale firmelor, exprimate in
lei, s-au diminuat, in intervalul martie
2009 - martie 2010, cu 0,6% (in euro, au
inregistrat o crestere cu 2,7%).
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Piata materialelor de constructii se va cifra la 5,5 miliarde euro

Piata materialelor de constructii din Romadnia va inregistra o
valoare de pdnd la 5,5 miliarde euro panad la sfarsitul acestui an,
atingdnd un nivel relativ apropiat celui confirmat pentru 2009,
conform Asociatiei Producatorilor de Materiale de Constructii
din Romdnia (APMCR). "Estimarea este rezonabila, cel putin in
acest moment, avdnd in vedere o crestere minimd prevazuta

la nivel economic, precum si mentinerea starii de incertitudine

si neincredere a populatiei in economie'; a declarat Claudiu
Georgescu, presedintele APMCR. Daca la sfarsitul anului trecut
reprezentantii producdtorilor de materiale de constructii
considerau ca absolut necesard identificarea unor solutii pentru a
se putea construi mai ieftin, cu pand la 400 de euro/mp, evolutia
pietei a confirmat faptul ca acest lucru este realizabil. "Pretul minim
al lucrdrilor a devenit un standard orientativ pentru proiectele
finantate de stat, prin hotdrdrea de guvern din 14 aprilie 2010.
Putem spune cd demersul nostru a fost, astfel, materializat.
Ramadne de vazut, in continuare, reactia solicitantilor de fonduri
publice in acest sens. In piata reald preturile au mai scdzut putin si
variatia data de lansarea noului program Prima Casa cred cad este
temporard. Cheia deblocdrii pietei imobiliare se afld la dezvoltatorii
care au proiecte incepute in perioada de virf a sectorului. De
asemenea, bdncile nu vor sd consemneze pierderi la creditele
acordate investitorilor si treneazd procesul de curdtare de active
neperformante'; a mentionat Claudiu Georgescu.

PRETURILE MATERIALELOR SE
VOR MENTINE SIIN 2010

Dupéd scadererile de anul trecut se pare
ca in acest an preturile principalelor
produse se vor mentine la acelasi nivel,
cu mici fluctuatii. Analiza costurilor de
fabricatie aratd o oarecare stabilizare in
ultimele luni, ceea ce indica faptul ca
producatorii sunt la limita profitabili-
tatii. "In aceeasi situatie se afld si comer-
ciantii, care au realizat ca volumele mari
de vanzari implica stocuri pe masura, iar
in acest moment lichiditdtile sunt impor-
tante pe piata. Astfel, acestia vor fi nevoiti
sa mentina marjele la limite rezonabile", a
precizat reprezentantul APMCR. in ceea
ce priveste produsele din import, se esti-
meaza continuarea trendului descendent
inregistrat anul trecut, in special in ceea
ce priveste materialele pentru finisare. Un
factor determinant ar putea fi reprezentat
si de dezvoltarea producatorilor romani,
care au inceput sa fabrice produse de cali-
tate la preturi competitive si in contextul
unui curs de schimb acceptabil.

XELLA: A FOST INAUGURATA
OFICIAL PRIMA UNITATE YTONG
DIN ROMANIA

Xella Group a inaugurat, pe data de 14
aprilie a.c, la Paulesti (judetul Prahova),
prima unitate de productie Ytong din
Romania. Cu o investitie de aproximativ
32 milioane de euro, fabrica este consi-
derata a fi cea mai moderna din Europa
de Est. In 2009, societatea a inregistrat o
cifra de afaceri de aproximativ 7,5 mili-
oane de euro.Reprezentantii Xella Ro esti-
meaza ca, pana la sfarsitul anului, vor
inregistra vanzari de circa 285.000 metri
cubi, insemnand cote de piata estima-
tive de 13% pe piata de BCA si de 7% pe
cea de zidarieIn pofida evidentei crize
economice, care a afectat in mod special
sectorul constructiilor, am hotdrat sa ne
respectam intocmai planurile de investitii
in Romania. Astfel, in anul 2009, Xella si-a
continuat investitia si a reusit ca, in decurs
de un an, sa finalizeze cea mai moderna
fabrica de productie a betonului celular
autoclavizat Ytong”, a declarat Marius
Dragne, marketing manager Xella Baus-
toffe South-East Europe. Prin lansarea noii
unitdti de productie de la Paulesti, Xella
isi afirmd inca o data intentia de a investi
pe termen lung in Romania si de a sustine
economia locald cu produse de cea mai
inaltd calitate si prin crearea de noi locuri

de muncé. “Incepand cu luna martie a.c.,
am livrat deja primele blocuri de zidarie
Ytong produse la Paulesti. Reactia pietei
a fost excelentd, inregistrand o cerere mai
ridicata decat de obicei. Acest lucru ne dd
sperante si ne dorim ca in 2010 sa putem
creste constant, de lalund la luna, urmand
cain 2011, dacd piata ne permite, sa func-
tionam la capacitate maxima’, a specificat
Marius Dragne. In paralel cu productia
locald, pentru eficientizarea logistica si
a costurilor finale, produsele Ytong din
Ungaria si Bulgaria vor continua sa fie
prezente in Romania si vor sustine acele
zone ale tdrii unde costurile de distri-
butie pentru blocurile de zidarie produse
la Paulesti vor depdsi un anumit prag. “In
2010 ne concentram preponderent pe
segmentul rezidential privat, indiferent
ca este vorba despre constructii noi sau
despre renovari. Marile proiecte comer-
ciale si industriale inca intarzie sa apara.
Sperdm ca din 2011 sa primim semne mai
consistente din aceasta directie’, a conclu-
zionat Marius Dragne.

LINDAB: CAPACITATILE
DE PRODUCTIE DE LA SIBIU
VOR FI MUTATE IN ILFOV

Compania Lindab Romania va muta, pana
la sfarsitul lunii mai a.c, capacitatile de
productie din Sibiu (respectiv, doua linii
de productie de tigld metalica) la fabrica
din Stefanestii de Jos (judet llfov), ca
urmare a unor decizii de eficientizare a
operatiunilor. Linia de productie de casete
structurale va fi pusa in conservare, avand
in vedere ca exista una similara la centrul
de productie din Stefanesti. Unitatea de la
Sibiu va deveni un centru logistic, pentru
o mai buna coordonare a livrarilor din
zona Transilvaniei.,Prin aceasta reorgani-
zare vom eficientiza costurile de proce-
sare, asigurand, totodatd, o calitate mai
mare a produselor, prin aplicarea standar-
delor Lindab si a serviciilor de logistica.
Pastram in totalitate gama sortimentald
Rova, insa ne dorim sa aducem nivelul
de calitate la cel cu care Lindab si-a obis-
nuit clientii in cei peste 15 ani de activi-
tate in Romania. Decizia de concentrare
a capacitatilor de productie la Stefanesti
a insemnat, implicit, reduceri de personal
la Sibiu. Cele 22 de persoane disponibi-
lizate vor avea suportul nostru pentru a
beneficia de masurile de protectie sociald
si pentru a-si gdsi cat mai repede un nou
loc de muncd”’, a declarat Andrei Sulyok,
director general al companiei.
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Lindab Romaénia este parte a concernului
international Lindab Group, care dezvoltd,
produce si promoveaza solutii moderne
pentru constructii civile si industriale si
sisteme ecologice de ventilatii. Lindab
Group are puncte de lucru in 31 de tari si
un numar de 5.000 de angajati.

ADEPLAST: ACTIVITATEA
LA NOUA FABRICA
VA INCEPE IN 2011

Marcel Barbut, proprietar al compa-
niei Adeplast, apreciazd ca recesiunea
economicd nu a afectat prea mult aface-
rile si sperd ca, in acest an, sa inregis-
treze o majorare cu 15% a cifrei de afaceri.
In ceea ce priveste planurile de inves-
titii, se are in vedere ca, pand in a doua
jumatate a anului 2011, sd se inceapd
productia la fabrica din Moldova.,In 2009
am avut venituri totale de 123 milioane
de lei, in crestere cu 2% fata de 2008.
Pentru 2010 am bugetat o majorare de
15%, dar dacd vanzarile vor continua
ca in martie a.c. sper sa ne depasim, cu
mult, bugetul. In aceast3 situatie, putem
spune ca nu am fost afectati de criza,
dar planul de afaceri optimist din anul
2007, momentul pornirii investitiilor de
peste 25 milioane de euro, nu a putut fi
realizat. Consider cd, in mod sigur, criza
se va prelungi pentru Romania, in special
pentru firmele private care nu au avut o
strategie clara si hotdrata pentru 2010.
Planurile AdePlast au prevazut cele mai
sumbre scenarii si credem ca vom trece cu
bine de 2010, mizadnd chiar pe o crestere
a vanzarilor. Suntem pregatiti financiar
sa suportam orice in 2010 si, evident, sa
preludm piata rdmasa de la producatorii
care isi inchid capacitatile de fabricatie.
In ceea ce priveste investitiile, am alocat
0,6 milioane de euro pentru realizarea
celei de-a doua linii de infoliere - paleti-
zare la Ploiesti. De asemenea, am realizat
receptia la o investitie de circa 0,5 mili-
oane de euro, ce a constat in montarea
postului de transformare de 2.400 Kw
pentru investitia in linia de expandare a
perlitei si producerea de sapa termoizo-
lantd si mortar termoizolant antifoc. In
acest an sperdm sa cumparam un teren in
zona Moldovei pentru a finaliza proiectul
unei noi fabrici (impreuna cu furnizorii
nostri de la M-tec, din Germania). Planul
este cainanul 2011, prin mai - iunie, daca
si piata se indreaptd, sd producem in noua
fabricd’, a declarat

Marcel Barbut.

KAl GROUP: FIRMA INTRA
PE SEGMENTUL PRODUSELOR
PREMIUM

Kai Group a realizat investitii de un
milion de euro pentru extinderea porto-
foliului propriu de produse. Dupa atin-
gerea obiectivului de realizare a cifrei de
afaceri din 2009 in Romania, in valoare de
8 milioane de euro, compania va accesa
n acest an segmentul mediu-lux, promo-
vand gama Progres Ceramica. “Lansarea
unei marci proprii este urmatoarea etapd
n atingerea tintei noastre pe piata locala,
respectiv aceea de a deveni lider, cu o
cota de 20%- 25% péana in 2012. Gama
Progres Ceramica va cuprinde peste 20
de serii de modele, fabricate conform
celor mai recente tendinte din domeniu.
Intrarea noastra pe segmentul mediu-lux
este justificata de faptul ca piata produ-
selor premium a fost mai putin afectata
de criza in 2009, iar ponderea valorica
de 10%-15% a acestui segment a rdamas
constantd. Estimam ca livrarile acestor
modele vor reprezenta aproximativ 30%
din vanzarile totale”, a declarat Catalin
Rotaru, country manager al Kai Romania.
Pentru dezvoltarea acestei game, socie-
tatea a colaborat cu birouri de design din
Spania si Italia, specializate in conceptia
de modele de placi ceramice si a realizat
noi investitii in tehnologii de productie,
care permit realizarea de produse in
fomate mari si cu finisaje speciale. Kai
Group este cel mai mare producator de
placi ceramice din Europa de Est. Centrele
de productie situate in Bulgaria, la 140 km
de Bucuresti, au o capacitate de 18 mili-
oane mp, peste jumatate din livrari fiind
efectuate la export in 19 piete europene.
Compania este detinuta in proportie de
70% de fondul de investitii Advent Inter-
national. Echipa Kai Group include peste
1.200 de angajati. Pe piata din Romania,
firma isi propune sa dezvolte si primele
colectii de placi ceramice 100% locale,
concepute de arhitecti si designeri
romani.

LINDAB: SEGMENTUL DE TIGLA
METALICA S-A DIMINUAT CU 40%

Andrei Sulyok, directorul general al
Lindab Romania, sustine ca piata de tigle
metalice a inregistrat, in 2009, o scadere
de circa 40% comparativ cu 2008. Toto-
datd, reprezentantul Lindab preconi-
zeaza ca anul acesta va fi, in continuare,
unul dur pentru piata materialelor de



sumar

constructii si pentru economia roma-
neasca, poate chiar mai dificil decat 2009.
,Conform estimarii institutiilor de speci-
alitate si datelor disponibile pe piata de
tigle metalice, acest sector economic a
inregistratin 2009 o scadere de circa 40%
fata de 2008. Aceasta diminuare a fost
rezultatul mai multor factori. in primul
rand, in ceea ce priveste situatia poli-
tica din ultimul an, constatam ca a lipsit
o strategie guvernamentald coerenta de
redresare a industriei constructiilor si a
mediului privat. Aceasta lipsa de initia-
tiva s-a adaugat fundalului de blocare
a investitiilor private, in contextul rece-
siunii. Sperdm ca din 2010 sa se puna
in discutie solutiile posibile, iar contri-
butia reprezentantilor mediului privat
sa fie semnificativa. Daca vorbim strict
de segmentul rezidential, factorii impor-
tanti care ne-au afectat activitatea sunt -
si vor fi si in acest an - evolutia raportului
intre venituri si cheltuieli per familie,
cresterea ratei somajului si  condi-
tiile dure de creditare, cuplate cu criza
psihologicd. Anul 2010 va fi in conti-
nuare unul dificil pentru piata materia-
lelor de constructii si pentru economia
romaneasca, poate chiar mai mult decat
2009. Practic, anul trecut a beneficiat de
lucrdri demarate inca din cea de-a doua
parte a lui 2008, cand perspectiva asupra
situatiei economice nu parea la fel de
sumbra. In 2010, ins3, astfel de proiecte
nu mai exista sau sunt foarte putine. Cu
toate acestea, privim cu optimism catre
lunile care urmeaza. Segmentul rezi-
dential incepe sa se dezmorteasca dupa
cea mai lunga si grea iarna din ultimii
20 de ani. Cele mai importante modifi-
cari din acest an vor fi cresterile de pret
la materii prime. Ramane de vézut cine si
cum va suporta, se va adapta si va valo-
rifica aceasta schimbare de trend, care
a devenit certitudine, dupa ce intreg
anul 2009 preturile la materii prime s-au
aflat in continua scadere”, a precizat
Andrei Sulyok, director general al Lindab
Romania.

SARCOM: PIATA DE LACURI
$1VOPSELE SE VA DIMINUA CU
10-15%, IN 2010

Ec. Potop Marinica, director general al
companiei Sarcom, sustine ca segmentul
de lacuri si vopsele va continua sé se
diminueze si in 2010, cu aproximativ 10%
-15%, comparativ cu anul trecut. Toto-
datd, in 2009 au scazut vanzarile catre
constructori, dar au crescut cele catre
consumatorii individuali, mai ales in
zonele rurale sau in orasele foarte mici.
,In 2009, segmentul de lacuri si vopsele
s-a inscris pe un trend descendent, cu
un minus de 25%-30 %. Ar fi bine daca
in 2010 nu ar mai continua scaderea, dar,
personal, consider ca segmentul se va
mai diminua cu incad 10%- 15% fata de
anul 2009. Criza a afectat pe toata lumea,
dar in sectorul nostru s-a manifestat prin:
scaderea drastica a cererii (din cauza
inghetarii pietei imobiliare), accesarea
foarte greoaie si la costuri mari a credi-
telor, cresterea (pana la dublare) a terme-
nelor de incasare si frecventa mare a inci-
dentelor de plata, precum si falimentul
sau insolventa unor parteneri. Volumul
livrarilor s-a micsorat cu 2%-3%, din
cauza ca am introdus pe piata produse
noi care sa suplineasca reducerea cu 9%
a vopselei lavabile (care, in ansamblul
pietei, a scazut cu peste 25%). Totusi, ca
o curiozitate, livrarile de vopsele pe baza
de solventi au crescut. De asemenea, s-au
micsorat vanzarile catre constructori, dar
au sporit cele catre consumatorii indi-
viduali, mai ales in zonele rurale sau in
orasele foarte mici. In 2009, am inregistrat
o cifra de afaceri de 31 milioane de lei, in
crestere cu 4% fata de 2008, iar pentru
2010 speram ca veniturile s se mentina
la acelasi nivel. Strategia de dezvoltare a

companiei prevede lansarea pe piatd de
noi produse, care nu necesitd investitii
mari’, a evidentiat ec. Potop Marinica.

AZUR SA: CEREREA DE LACURI
SIVOPSELE NU VA CRESTE
FATA DE 2009

Eugen Niculescu, director al Diviziei
Vopsele Azur SA Timisoara, a precizat ca,
in acest an, pe fondul majorarii productiei
pentru export, cat si al consolidarii pozi-
tiei pe piata internd, se preconizeaza o
majorare cu 5% a cifrei de afaceri. Progno-
zele realiste pentru 2010 aratd ca nivelul
cererii nu va creste comparativ cu 2009.
“Piata de lacuri si vopsele a inregistrat
in 2009 un trend descendent, scaderea
fiind cuprinsa intre 20% - 25%. Daca in
anul 2009, piata de constructii a generat
cea mai mare parte a scaderii cererii, in
2010 cresterea somajului va afecta piata
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de retail, lucru care se va rasfrange asupra
cererii pe acest segment. Desi exista o
cerere latentd, aceasta nu poate fi fructi-
ficata in conditii de instabilitate econo-
micd si sociala. Piata de constructii se
va mentine la un nivel scazut si in 2010.
Multe proiecte vor ramane blocate din
lipsa de sustinere financiard si premisele
pentru proiecte noi in segmentul privat,
sunt relativ mici. Prognozele realiste
pentru 2010 arata ca nivelul cererii nu va
creste comparativ cu 2009. Criza finan-
ciara a afectat atat sectorul privat, cat si
pe cel public. Banii alocati pentru proiec-
tele privind sustinerea consumului in
domeniul constructiilor, au venit foarte
tarziu (programul “Prima Casa”) sau deloc
(programul privind termoizolatia pentru
blocurile vechi). Bancile au indsprit
conditiile de creditare in segmentul de
constructii, fiind considerat cu risc foarte
ridicat. In 2009, am realizat o cifra de

afaceri de 15,7 milioane de euro, in cres-
tere cu 11,3% fata de 2008, iar pentru anul
in curs ne-am propus o majorare cu 5% a
acesteia, comparativ cu 2009. Aceasta
crestere vine atat pe fondul majordrii
productiei pentru export, cat si al conso-
lidarii pozitiei pe piata interna. Strategia
pentru dezvoltarea companiei in inter-
valul urmator vizeaza fructificarea opor-
tunitatilor de crestere la export, precum
si continuarea programului de inves-
titii pentru a reduce costurile operatio-
nale. Principalele probleme cu care ne
confruntdm sunt reprezentate de politi-
cile neclare ale guvernului privind produ-
sele accizate, de evolutia preturilor la
materii prime (care este din ce in ce mai
greu predictibild, cauzatd de modifi-
cari la nivelul pietei), precum si de presi-
unea asupra pretului cauzatd de scdderea
cererii care a afectat foarte mult profitul’,
a sustinut Eugen Niculescu.
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Construct Expo 2010 va reuni peste 560 de companii specializate

In cei 16 ani de existentd, Construct Expo a devenit un concept
sinonim al solutiilor eficiente pentru industria constructiilor

din Romdnia. Reunind, initial, firme expozante din domeniu -

ce activeazd pe pietele de utilaje si echipamente, materiale de
constructii, amenajdri exterioare si interioare - Construct Expo

a evoluat in timp, determindnd specializarea pe trei directii
complementare: Construct Expo Antreprenor - tdarg dedicat
companiilor implicate in sectorul materialelor de constructii

si celor ce au activitati de antreprenoriat, Construct Expo

Utilaje - eveniment adresat producdtorilor, importatorilor

si distribuitorilor de utilaje/echipamente pentru constructii

si Construct Expo Ambient - manifestare expozitionald ce
«finiseaza» lucrdrile realizate de expozantii celorlalte doud
tdrguri. In 2010, toate aceste manifestdri se vor derula in aceeasi
perioadd, pentru a facilita accesul vizitatorilor la cdit mai multe
produse inovatoare prezente pe piatad. In intervalul 11-15 mai
a.c., sub egida Construct Expo, in complexul Romexpo - Bucuresti
vor avea loc tdrgurile internationale specializate Construct Expo
Ambient, Construct Expo Antreprenor, Construct Expo Utilaje

si Romtherm. Primele doud manifestdri tematice reprezinta
evenimente de referintd, care se afld la editia a V-a, in timp ce
Construct Expo Utilaje (editia a IV-a) si Romtherm (editia a XVI-a)
vizeazad atragerea a cat mai multi specialisti interesati de piata
utilajelor pentru constructii si de sectorul echipamentelor de
incalzire, rdcire si conditionare a aerului. La evenimentul din acest
an, primele trei manifestdri expozitionale reunesc aproximativ
430 de companii. Pe ldngd firmele autohtone, vor fi prezente si
societdti comerciale din alte 25 de tdri, respectiv: Austria, Belarus,
Belgia, Bulgaria, China, Canada, Croatia, Danemarca, Federatia
Rusd, Franta, Germania, Grecia, Italia, Lituania, Republica
Moldova, Marea Britanie, Olanda, Polonia, Cehia, San Marino,
Serbia, Slovacia, Spania, Turcia si Ungaria. Toate acestea vor
expune pe o suprafatd de peste 23.000 mp. "Estimdam un numdr
total de 40.000 de vizitatori (majoritatea, specialisti interesati de
ultimele noutati si tendinte din domeniu), evenimentul Construct

Expo constituind o oportunitate atdt pentru expozanti, cat si
pentru potentialii clienti. Dezvoltarea afacerilor, ca urmare

a participdrii la tdrg, reprezintd un aspect important care se
concretizeaza prin: vdanzarea de produse specifice si semnarea
de noi contracte, explorarea si accesarea unor noi domenii sau
a altor segmente de piatd, stabilirea de contacte de afaceri,
recrutarea unor distribuitori si agenti comerciali, majorarea
livrarilor in anul 2010 etc.; a declarat Doru Simovici, director
general al Romexpo SA. In cadrul expozitiei Romtherm - dedicatd
echipamentelor de incdlzire si conditionare a aerului, respectiv
instalatiilor sanitare - vor fi prezente 134 de companii, din 13
state, respectiv: Austria, Bulgaria, Elvetia, Germania, Grecia,
Italia, Olanda, Polonia, Romadnia, Slovenia, Spania, Turcia si
Ungaria, iar spatiul aferent standurilor insumeaza 6.000 mp.

MANIFESTARI CONEXE
CEVORAVEA LOCLATARG

Complexul Expozitional Romexpo este
recunoscut datoritd programului propriu
de targuri si expozitii internationale,
vizand sectoare-cheie ale economiei nati-
onale. Participantii au la dispozitie facili-
tati moderne necesare organizarii de semi-
narii. Astfel, in cadrul acestor manifestari
vor avea loc si o serie de manifestari conexe
specializate pe domenii. Astfel, in prima zi
a targului, in Sala lorga va avea loc confe-
rinta cu tema: “Renovarea cladirilor rezi-
dentiale in concept de casa pasiva”. Pe data
de 12 mai a.c. la Sala Balcescu, Asociatia
Producétorilor de Materiale de Constructii
din Romania (APMCR) va sustine confe-
rinta nationala,Lemnul - un produs pentru
dezvoltarea durabild in constructii’, iar in
Sala lorga Asociatia Nationala a Montato-
rilor de Acoperisuri din Romania (ANMAR)
va organiza prima conferinta de presa, in
timp ce Asociatia Patronald pentru Piscine
si Wellness (APPW) va sustine seminarul
,Constructia piscinelor publice”. Pe 13 mai
2010, in Sala Titulescu, Asociatia Patro-
nala Surse Noi de Energie - SunE va orga-
niza ,Solar Day” - Conferinta Romania
Solar Business Opportunity, in Sala Cupola
Universitatea de Arhitectura si  Urba-
nism ,lon Mincu” va sustine evenimentul
»Ziua Arhitecturii’, iar in sdlile Madgearu
si Brancusi Asociatia Distribuitorilor de
Utilaje pentru Constructii (ADUC) va orga-
niza workshop-uri. In data de 14 mai, in
Sala lorga, Asociatia Romana a Electricie-
nilor (AREL) va organiza Forumul Electri-
cienilor, unde se vor purta discutii despre
"Tehnologii noi in constructia instalati-
ilor electrice’, iar Institutul Tehnologic de
Constructii din Spania (AIDICO) si Asoci-
atia Marmol Alicante va prezenta ghidul in
limba roména despre aplicarea marmurei.
Pe 15 mai, APMCR va organiza ,Ziua culo-
rilor” - demonstratii de aplicare a tencuie-
lilor decorative. Totodata, in intervalul 11

- 15 mai, pe Platforma 29, ANMAR sustine
seria de evenimente ,Zilele meseriasului”
- demonstratii privind modalitatea execu-
tarii unei sarpante si invelirea acesteia cu
diverse materiale specifice (tigld ceramica
/ beton / metalicd, sindrila etc.), precum
si montajul sistemelor conexe (sistemul
pluvial, fereastra de mansardd, panoul
solar, cosul de fum).

STATISTICI DIN ANII ANTERIORI

In 2006, datorita amplorii targului
Construct Expo, atat in ceea ce priveste
numdrul de firme participante, cat si al
vizitatorilor, organizatorii au luat decizia
de a separa cele douda componente ale
manifestarii - cea antreprenoriald (dedi-
catd materialelor si echipamentelor pentru
constructii) si cea ambientald (adresata
firmelor de tamplarie, finisaje si decora-
tiuni interioare). In 2006, la prima editie
a Targului Construct Expo - Antreprenor
au participat 612 societati (din care 488
romanesti si 124 strdine) specializate in
productia / comercializarea de materiale,
sisteme si echipamente pentru constructii.
Au fost reprezentate 22 de tari, respectiv:
Austria, Belgia, Bulgaria, Croatia, Dane-
marca, Elvetia, Franta, Germania, Grecia,
Israel, Italia, Macedonia, Republica
Moldova, Polonia, Cehia, Romania, Serbia-
Muntenegru, Slovacia, Slovenia, Spania,
Turcia si Ungaria. Suprafata de expunere
a fost de 35.100 mp, din care 19.400 mp
spatiu interior si 15.700 mp in exterior. La
editia din 2007 au fost prezente 375 de
companii. Targul Construct Expo Antre-
prenor 2009 s-a desfasurat pe o arie de
15.223 mp si a avut 330 de firme expo-
zante, la editia precedenta consemnandu-
se 411 expozanti si o suprafatd ocupata
de 17.796 mp. In 2007, dezvoltarea secto-
rului utilajelor de constructii a deter-
minat reprezentantii centrului expoziti-
onal Romexpo sd organizeze un targ speci-
alizat in domeniul utilajelor de constructii.
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Avand o tematicd destinata exclusiv echi-
pamentelor, Construct Expo Utilaje a venit
in intampinarea cerintelor expozantilor,
care au solicitat, in acel moment, evidenti-
erea sectiunii de utilaje. In anii 2007- 2009
manifestarea s-a desfasurat ca o expo-
zitie de sine statatoare. La editia din acest
an (cea de-a IV-a), principalele domenii
prezentate vor fi: utilaje industriale, mobile
si vehicule pentru constructii, unelte de
mana, consumabile pentru utilaje si echi-
pamente, utilaje specifice santierelor,
tehnologii pentru productia de mate-
riale pentru constructii, componente si
servicii de aprovizionare, asociatii profe-
sionale, cercetare si proiectare, consul-
tantd, finantare, cooperare internationala
etc. Construct Expo Utilaje 2009 a repre-
zentat un punct de atractie pentru 132 de
companii expozante (din 14 tari: Austria,
Bulgaria, China, Danemarca, Germania,
Grecia, Italia, Olanda, Polonia, Portu-
galia, Cehia, Romania, Spania si Turcia),
la evenimentul similar din 2008 parti-
cipand 250 de societdti (care au avut la
dispozitie 33.409 mp). Expozitia interna-
tionala de amenajari interioare, materiale
de finisaj, acoperiri murale si pardoseli,
usi si ferestre, tamplarie si vitraje, deco-
ratiuni si corpuri de iluminat - Construct
Expo Ambient este destinata specialis-
tilor si potentialilor clienti interesati de:
produse din categoria tamplariei termoi-
zolante si din domeniile conexe (ferestre,
usi, fatade cortind, luminatoare, vitraje,
porti industriale etc.), utilaje industriale,
materiale pentru efectuarea finisajelor
si executia de compartimentdri, pardo-
seli, trepte, balustrade, vopsele, adezivi,
piese de asamblare, decoratiuni interioare,
amenajari exterioare si edilitare, corpuri de
iluminat etc. La editia din 2009 a Construct
Expo Ambient s-au prezentat 375 de firme
din 18 state ale lumii (ce si-au amenajat
standuri pe o arie netd de 10.069 mp, vizi-
tate de peste 16.500 de persoane inte-
resate - reprezentand oameni de afaceri

si specialisti in constructii). Evenimentul
similar din 2008 a reunit 624 de companii
din 18 tari si 22.000 de vizitatori, suprafata
totala de expunere fiind de 24.531 mp. In
continuare, sunt reliefate cateva opinii ale
reprezentantilor unor companii inportante
din domeniu ce vor participa in acest an la
targul Construct Expo.

Liviu Mistodinis, director executiv
al Coilprofil: “Incepand din 2002, am
fost prezenti la toate editiile Construct
Expo, aducand in atentia vizitatorilor noile
produse, ofertele speciale, precum si servi-
ciile companiei. La targul din 2010 persoa-
nele interesate de noutdtile promovate de
Coilprofil vor fi informate cu privire la cali-
tatea produselor noastre (care sunt in acord
cu exigentele europene), prezentandu-se,
totodata si noi sisteme, respectiv: cel pluvial
din cupru si zinc si cel de acoperis faltuit,
precum si elemente disponibile intr-o gama
mult mai diversa de nuante. Cu aceasta
ocazie va incepe si promotia de primavara.
in ceea ce priveste evolutia segmentului
specific in 2009, acesta a fost in scadere, cel
mai afectat fiind sectorul de produse pentru
domeniul industrial. Primele luni din 2010
au fost dificile, in special datorita conditi-
ilor meteorologice nefavorabile. Activitatea
in constructii (mai ales cea care vizeaza
lucrérile din exterior) a fost foarte slaba si,
in consecintd, abia in a doua parte a lunii
martie s-au relansat vanzarile. Suntem opti-
misti si consideram ca in perioada de vara
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si de toamna cererea va reveni. Criza finan-
ciard a avut, ca prim efect, directionarea
cumparatorilor catre produsele ieftine si, ca
efect secundar, orientarea producatorilor
catre materii prime mai slabe calitativ, la
preturi mai mici. Deoarece am pastrat cali-
tatea materiei prime, preturile nu au putut
fi diminuate la nivelul altor produse simi-
lare. Obiectivul nostru este sd traversam cu
bine aceastd perioadd, reusind sa pastram
calitatea si renumele produselor noastre.
Tn aceste conditii, in 2009 am realizat o cifra
de afaceri de 27 milioane de lei, iar pentru
2010 ne-am stabilit ca obiectiv atingerea
nivelului de 30 milioane de lei. La Construct
Expo, compania va expune in Pavilionul
Central, nivelul 7.7, standul 304".

Mircea Dumitru, director general
al firmei Bramac Sisteme de Invelitori:
“Suntem prezenti in fiecare an la acest
targ, inca din 2004. Avantajele oferite de
o astfel de manifestare expozitionald sunt
multiple, respectiv de la a intra in contact
cu potentiali clienti finali, de a stabili intal-
niri cu manageri ai unor companii impor-
tante de pe piata specifica, pana la posi-
bilitatea de a lansa produse intr-un cadru
propice. La targul din acest an, prezentam
ca noutate pentru piata romaneasca un
nou produs: tigla din mortar de ciment
Tectura. Rezultat al unuiimpresionant efort
de cercetare si dezvoltare depus de speci-
alistii din laboratoarele proprii, Tectura are
ca element inovator un stil formal reinter-
pretat constructiv si tehnologic, sistemul
fiind recomandat atat pentru constructii
noi, cat si la renovarea acoperisurilor exis-
tente. In acest an, la Construct Expo firma
noastra poate fi vizitatd in Pavilionul
Central, standurile 319 - 321"

Dan Mircescu, director general al
Final Distribution: “In cadrul targului
lansam noua imagine a companiei, ce s-a
concretizat in urma unui amplu proces
de reconfigurare a marcii desfasurat pe
parcursul mai multor luni. De asemenea,
vom introduce pe piatd doua noi profile
Gerard, care ofera multiple posibilitati
pentru proiectele clientilor nostri. In ceea
ce priveste modul in care ne-a afectat
recesiunea, asemenea tuturor compani-
ilor de pe piata materialelor de constructii,
am fost direct influentati de impredicti-
bilitatea conditiilor economice, insg, in
ciuda scaderii cifrei de afaceri, suntem
multumiti cd am reusit sa ne plasam peste
declinul consemnat la nivelul pietei de
invelitori. In procesul de achizitie al siste-
melor de constructii, cele mai importante
aspecte sunt pretul si calitatea. Pe fondul
contextului existent, acesti factori au
ajuns la niveluri extreme. Astfel, clientii au
cumparat fie materiale ieftine, fie produse
din categoria premium. Segmentul
premium a fost, insd, cel mai putin afectat,
clientii acestuia fiind cel mai putin dispusi
la compromisuri. Insa, la modul general,
multi beneficiari au decis sd améne
decizia de cumparare, limitandu-se, mai
degrabd, la o analiza atenta a ofertelor
existente. Masurile asumate in ultima peri-
oada si in intervalul urmator se vor foca-
liza in vederea concretizarii actului de
vanzare, piata fiind asaltata de un volum
mare de oferte, in timp ce numarul soli-
citdrilor a scazut si, in paralel, timpul
necesar formarii deciziei consumatorului
s-a majorat. In acest an, vom fi prezenti
la Construct Expo in Pavilionul Central,
nivelul 7.7, sector D, standurile 319-320".

Sorin Cristea, director de vanzari
al firmei Arcon: “La editia din acest
an a targului vom prezenta gama de
membrane Arco, care a fost imbogatita
cu noi sortimente, cum ar fi: produsul
Arco Biarmato cu doud armaturi (care fi
conferd o rezistentd si stabilitate deose-
bitd), membrana Arco Thermo Ad (pentru
fundatii) sau Arco - Bariera de Vapori cu
folie de aluminiu peste armatura din fibra
de sticla. Am participat la toate editiile
de pana acum ale acestui targ. Expu-
nerea oferita de aceasta manifestare este
mare, in pofida crizei si investitiilor foarte
scazute in domeniul nostru. Folosim acest
prilej pentru a putea sa ne intalnim cu o
mare parte din colaboratorii nostri. De
asemenea, acorddm o importanta deose-
bita acestei expozitii si ne straduim ca,
in fiecare an, sa ne surprindem actu-
alii si potentialii parteneri in mod placut,
atat prin modul de prezentare, cat si
prin produsele noi pe care le lansam cu
aceasta ocazie. Compania va fi prezenta
in Pavilionul Central, nivelul 4.50, standu-
rile 214-217".

ing. Dan Caprioara, director gene-
ral al companiei Elpreco: “Am participat
la toate editiile targului, in cadrul caruia
am avut ocazia de a promova produsele,
a ne face cunoscuti si a incheia nume-
roase contracte. In acest an vom prezenta
oferta generald de produse, ce cuprinde
sisteme de invelitoare din tigld de beton,
sisteme de ziddrie din BCA, de pavaj si
de canalizare, elemente de constructii
drumuri / poduri, elemente curbe de
acoperis din beton precomprimat - ECP,
stalpi LEA, tuburi de presiune si de cana-
lizare etc. La editia din acest an a mani-
festarii Construct - Expo Antreprenor
vom expune intr-un stand amplasat pe
inelul exterior al pavilionului 1 (cupola
centrald), imediat in dreapta intrarii
principale”.

ACTUALITATEA INTERNA

Virgil Gheorghe, director de
marketing al Den Braven: “Nu puteam
lipsi de la o astfel de manifestare, chiar
dacé in acest an amploarea evenimentului
este influentata negativ de situatia econo-
mica defavorabila cauzata de criza inter-
nationald pe care o parcurgem. Specificul
ofertei noastre si buna colaborare pe care
am avut-o cu Romexpo - organizatorul
targului - au constituit motive suficient de
puternice pentru a ne determina sa optam
pentru un astfel de tip de promovare.
Construct Expo va constitui cadrul optim in
care vom putea prezenta, alaturi de gama
completa de adezivi profesionali, de doua
produse inovative incluse relativ recent in
oferta noastra. In primul rand, este vorba
despre adezivul poliuretanic pentru polis-
tiren, destinat instalarii termosistemelor.
in al doilea rand, publicul va avea ocazia
sa testeze caracteristicile spumei poliu-
retanice bicomponente rigide, care are
aplicatii diverse, incepand de la termoizo-
lare si terminand cu hidroizolarea zonelor
de acoperis si subsol. Avem convingerea
ca standul nostru, situat in cadrul Pavilio-
nului Central, la nivelul 0, se va bucura de
o atentie deosebitd din partea profesio-
nistilor, care s-au obisnuit cu performan-
tele produselor Den Braven. Un alt aspect
important, care va fi cu sigurantd remarcat,
este acela ca solutiile propuse de noi se
caracterizeaza prin competitivitate din
punct de vedere al pretului si prin efici-
enta sporita".

Georgeta Neagu, seful departa-
mentului de testare a ferestrelor din
cadrul organismului de certificare a
calitatii SRAC: "Am ales aceasta cale de
promovare intrucat o consideram potri-
vitd cu scopul nostru declarat - si anume
informarea corecta cu privire la regulile de
aplicare a marcajului european de confor-
mitate CE. Partenerii actuali si potentiali
sunt asteptati sa ne viziteze in cadrul pavi-
lionului central, unde vom organiza un
spatiu de comunicare pe teme de actu-
alitate referitoare la prevederile standar-
dului SR EN 14351-1. Trebuie mentionat
faptul ca targul de la Bucuresti reprezinta
un loc potrivit in care pot fi intalnite cele
mai importante companii care activeaza
pe aceasta piatd, precum si cei mai mari
furnizori de sisteme. De asemenea, expo-
zitia va atrage un numdr important de
utilizatori finali, care - la randul lor - pot fi
interesati de anumite detalii cu privire la

performantele ansamblurilor de tdmplarie
termoizolanta. in prezent, studiem si posi-
bilitatea organizdrii, intr-una dintre zilele
Construct Expo, a unei reuniuni profe-
sionale, in cadrul céreia sa lamurim mai
multe aspecte si probleme care au aparut
n ultima perioada in ceea ce priveste apli-
carea marcajului CE".

Marin Crutescu, director general
al Amvic: ,Pentru editia din 2010 a
targului international Construct Expo,
am contractat un spatiu de expunere
cu o suprafatd de 80 mp, pozitionat pe
aleea principald a centrului expozitional
Romexpo, unde va fi construit un stand
dedicat prezentarii principalelor inovatii
in domeniul produselor promovate de
firma. Astfel, vizitatorii vor avea ocazia
sa testeze caracteristicile casei realizate
cu sistem de cofrare din polistiren marca
Amvic, precum si o serie de solutii tehnice
de ultima ord, legate de energia rege-
nerabila: pompe geotermice, panouri
solare, sisteme de incalzire prin pardo-
seald, materiale de termoizolatie etc. In
ceea ce priveste segemntul de tamplarie,
vom promova noile ferestre pentru
imobile pasive realizate de compania
Corina Gealan. Acestea sunt executate
in doua variante constructive - cu profile
Rehau Geneo sau Veka Alphaline 90 -
fiind dotate cu geam termoizolant triplu
si feronerie Winkhaus. Am optat sa parti-
cipam la aceasta manifestare expozitio-
nald intrucat o consideram ca fiind ocazia
optima pentru a ne prezenta produsele
proprii intr-o maniera cat mai convinga-
toare pentru potentialii beneficiari. Faptul
ca am inchiriat un stand exterior ne ajuta
sa ne valorificdam la maximum potenti-
alul si sa atragem un numar important de
vizitatori. De altfel, nu ne aflam la prima
experienta de acest fel si toate incercarile
precedente s-au finalizat cu niste rezul-
tate foarte bune".
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PPTT: Proiectul "Rabla" pentru domeniul tamplariei
si programul "Fereastra termoizolanta"

La jumatatea lunii aprilie 2010 a avut loc Adunarea Generala
Ordinara a Membrilor Patronatului Producdtorilor de Tampldrie
Termoizolantd (AGP a PPTT). In cadrul evenimentului au participat
atdt delegati ai firmelor membre ale PPTT, cdt si oficiali ai

unor institutii din domeniu: Ministerul Dezvoltdrii Regionale

si Turismului - MDRT (Gina Petrescu, sef serviciu la Directia
Generald Constructii Locuinte si Reabilitare Termicd), Autoritatea
Nationald pentru Protectia Consumatorilor - ANPC (Eugen
Dobrescu, consilier si Gioga Stama, comisar), Consiliul Tehnic
Permanent pentru Constructii - CTPC (Radu loan Andronescu,
director secretariat) Inspectoratul de Stat in Constructii - ISC
(Mircea Dogaru, inspector), Asociatia de Standardizare din
Romadnia - ASRO (Mircea Martis, director general) si altii. La AGP
au fost prezenti specialisti si manageri ai firmelor din bransa de
ferestre, membri ai comitetelor tehnice si organismelor notificate
de certificare, cum ar fi SRAC (Georgeta Neagu, sef departament
CFP) sau AEROQ (Magdalena Liliana Dimian, director executiv -
departamentul evaluare), membri ai Patronatului Societatilor din
Constructii (Cristian Erbasu - presedinte, Adriana Iftimie - director
general) etc. Cu aceastd ocazie, au fost prezentate doud propuneri
- programul "Fereastra termoizolanta" si proiectul ,,Rabla” pentru
inlocuirea ferestrelor existente - care ar putea relansa activitatea
companiilor din domeniul tampldriei.

PIATA NATIONALA .
DE TAMPLARIE, EVALUATA LA
500 MILIOANE DE EURO IN 2009

In  deschiderea lucrérilor, Valentin
Petrescu, presedintele PPTT, a subli-
niat faptul ca situatia de criza econo-
micd generala din Romania s-a resimtit
puternic la nivelul pietei de tampldrie
termoizolantd. "Daca in 2008 se poate
lua in considerare ca vanzdrile totale
ale bransei de ferestre au atins un nivel
maxim de un miliard de euro, in 2009 - ca
urmare a recesiunii - piata s-a contractat
cu aproximativ 50%, atingand cel mult
valoarea de 500 milioane de euro. Consi-
deram ca programul guvernamental de
reabilitare termica - prin mediatizarea sa
excesiva - a determinat scaderea comen-
zilor de tamplarie din partea multor
persoane fizice, care au decis sa astepte
ca imobilul multietajat in care locu-
iesc sa fie inclus in programul respectiv.
Totusi, tinand cont de alocatiile buge-
tare de pand in prezent si de faptul
ca numeroase unitati locative trebuie
modernizate din punct de vedere ener-
getic, procesul de reabilitare s-ar fina-
liza in circa 160 de ani, potrivit calcu-
lelor proprii. In ultima perioadd, PPTT a
lansat cateva propuneri care sa permita
relansarea livrarilor si deblocarea fluxu-
rilor financiare, cum ar fi: achitarea TVA
la incasarea facturii, scutirea de impozit
pe profitul reinvestit, atestarea profesi-
onalad a firmelor din domeniul tampla-
riei termoizolante, derularea a doua
programe complementare celui de
reabilitare (propuse oficialilor MDRT si
celor de la Ministerul Mediului si Padu-
rilor) etc., a declarat Valentin Petrescu.

PROGRAMUL "FEREASTRA
TERMOIZOLANTA" AR PUTEA
DUCE LA O CRESTERE

CU 20% A PRODUCTIEI

n continuare, Corneliu Veliscu, membru
al Consiliului Director (CD) al organi-
zatiei patronale a prezentat principa-
lele aspecte ale programului comple-
mentar de stimulare a procesului de
eficientizare energetica a locuintelor
"Fereastra termoizolantd". "Aflat pe
masa de lucru a autoritétilor centrale,
de la MDRT, acest program se doreste a
fi promulgat sub forma unei ordonante
guvernamentale. Astfel, potrivit proiec-
tului, proprietarii de locuinte (de orice
tip, nu numai din imobile multietajate)
care iau decizia de a inlocui tamplaria

existenta cu ansambluri noi, termoizo-
lante, au dreptul sa primeasca o parte
din contravaloarea acesteia (in cuantum
de 50% din total, dar nu mai mult de 237
lei/mp, inclusiv TVA). Programul este
valabil in perioada 2010-2011, achitarea
sumelor de catre stat urmand sa aiba loc
in intervalul 1 martie - 31 mai a anului
urmator finalizarii lucrdrilor de schim-
bare a tamplariei. Beneficiarul va trebui
sa prezinte autoritatilor centrale acte
care sa faca dovada calitdtii de propri-
etar, factura fiscald si chitanta (dovada
achitarii integrale a tamplariei), precum
si un document care sa ateste faptul ca
noile ferestre instalate au un coeficient
maxim de transfer termic de 1,7 W/mpK.
Dupd analiza documentatiei, Directia
Generald a Finantelor Publice i comu-
nica in termen de 60 de zile solicitantului
rezultatul verificarii documentelor si
efectueaza plata. Acestea sunt principiile
de baza ale propunerii PPTT, iar in urma
calculelor efectuate a rezultat ca, in cazul
promulgdrii ordonantei in forma actuald
al proiectului, bugetul de stat ar putea fi
favorizat astfel: 16% din TVA, 9,21% din
impozite si contributii ale producatorilor
de tamplarie, 6,91% din impozitele furni-
zorilor, 6,6% ca urmare a reducerii muncii
la negru (prin 2% TVA in momentul in
care se lucreaza corect), 4,6% din alte
taxe si impozite, minimum 3,87% din
taxe si impozite aferente comenzilor
suplimentare ale utilizatorilor (cum
ar fi montajul unor plase de protectie
impotriva insectelor, al glafurilor etc.).
In final, rezultd faptul cd o cotad de cel
putin 42,59% reprezintd castigul direct
al statului, mai mult fatd de cele 30% in
cazul in care cladirea intra in programul
actual de reabilitare termica. Daca se
adauga si dobanda de 1,92% rezultata ca
urmare a creadrii unui depozit bancar din
sumele provenite din taxe si impozite,
castigul statului este de 44,51%, chel-
tuiala efectivd ca urmare a implemen-
tarii programului «Fereastra termoizo-
lanta» fiind de 5,49%. Pentru domeniul
nostru de activitate, proiectul de ordo-
nantd ar putea determina, dupd apli-
care, o crestere de 20% a productiei de
tamplariei si reducerea cu 50% a muncii
la negru. De asemenea, proprietarul are
posibilitatea de a alege, de exempluy,
ferestre de calitate, in comparatie cu
ansamblurile folosite in cadrul progra-
mului actual de reabilitare termica", a
declarat Corneliu Veliscu. In comple-
tare, presedintele PPTT a subliniat faptul
ca programul "Fereastra termoizolantd"
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a fost prezentat ministrului Dezvoltarii
Regionale si Turismului, precum si prese-
dintelui Camerei Deputatilor, care au
promis cd vor supune spre dezbatere si
aprobare o initiativd legislativa in acest
sens.

PROIECTUL "RABLA" .
PENTRU DOMENIUL TAMPLARIEI

O altéd propunere legislativd a PPTT, inain-
tatda conducerii Ministerului Mediului
si Padurilor (MMP), a fost prezentata in
cadrul primei parti a AGP de Harilaus
Kilaiditis, director executiv al organiza-
tiei patronale. "Programul Rabla pentru
inlocuirea ferestrelor existente la locu-
inte unifamiliale asigura posibilitatea
de a se utiliza vouchere emise de MMP
pentru stimularea schimbarii vechilor
ansambluri de tampldrie cu altele noi,
termoizolante, ce au performante supe-
rioare. In mod similar primului program,
la bugetul de stat se va incasa (prin retur-
nare) o cota cuprinsa intre 35% si 40%
din valoarea unui contract, o pondere
importanta avand-o si sumele obti-
nute ca urmare a reciclarii deseurilor (de
reguld, din material lemnos) rezultate
dupa finalizarea procesului de instalare
a noilor ferestre. Intrucat componenta
de mediu are o importanta deosebitd,
voucherul va deveni valabil in momentul
in care deseurile ajung in centrul de reci-
clare. Punctul de pornire al celor doua
proiecte elaborate si propuse de PPTT il
constituie atestarea profesionald, efec-
tuatd - la cererea companiilor din bransa
(membre sau neafiliate la patronat) de
o comisie tehnica ai carei membri sunt
impartiali, intrucat nu detin societati
comerciale si nu sunt implicati in cadrul
vreunei firme. Principalele criterii de
evaluare sunt de naturd administrativ-
juridica, avand si caracter tehnico-profe-
sional si economico-financiar. Inspectia
este asemanatoare unui audit al unitatii
de productie, dorind sa se determine
daca exista dreptul de aplicare a marca-
jului CE (potrivit SR EN 14351-1, aflat in
vigoare de la 1 februarie 2010), conco-
mitent cu controlul sistemului de mana-
gement al calitatii 1SO 9001:2000, al
bonitatii profesionale si financiare etc.
Competenta, impartialitatea, transpa-
renta si credibilitatea sunt doar cateva
principii generale ale procedurii de ates-
tare profesionala. In prezent, din cele 160
de firme membre ale PPTT, circa 29 de
companii detin atestate profesionale, iar
6 dintre acestea au ajuns in faza reates-
tarii (intrucat certificatele sunt eliberate

pentru o perioada determinata, de 3
ani)’, a mentionat Harilaus Kilaiditis. La
randul sau, Valentin Petrescu a addugat
ca subiectul atestarii profesionale repre-
zinta un subiect de actualitate, intrucat
firme ce nu sunt membre ale patro-
natului au solicitat derularea acestei
proceduri, pentru ca detinerea atesta-
tului reprezintd o cerinta a potentialilor
clienti ai acestora - investitori impor-
tanti in achizitia de ferestre. Totodata,
conducerea PPTT a efectuat demersuri
pentru ca ministerul de resort sa legi-
fereze atestatul. Primul pas a fost deja
facut si exista premise favorabile accep-
tarii acestui demers, intrucat organizatia
patronald are experientd relevantd in
domeniu, realizdnd de cativa ani opera-
tiunile de atestare profesionala. In conti-
nuare, urmeaza sa fie identificat cadrul
legal pentru ca atestarea sa fie aplicata
la nivel national.

SRAC - REPREZENTANT
AL IFT ROSENHEIM
S| MEMBRU AL PPTT

Dupa expunerile sustinute de Valentin
Petrescu, presedintele PPTT, Corneliu
Veliscu - membru al Consiliului Director
(CD) i Harilaus Kilaiditis, director
executiv al organizatiei patronale, a
urmat interventia sefului departamen-
tului CFP din cadrul SRAC, Georgeta
Neagu, care a subliniat ca institutul din
Bucuresti a devenit, recent, reprezen-
tant al IFT Rosenheim in Romania, iar
conducerea acestuia a luat decizia afili-
erii la PPTT. "Avem un laborator propriu
in Capitala, ale carui echipamente pot
executa orice tip de verificari pentru
tamplaria termoizolantd, conform cerin-
telor prevazute in standardul SR EN
14351-1. Asigurdm inclusiv consultantd
pentru cei interesati, in vederea clarifi-
carii problematicii aplicarii marcajului
CE la ferestre si usi. De exemplu, unul
dintre aspectele mai putin cunoscute de
producatori este acela ca normativul EN
12608 nu este armonizat pentru ansam-
blurile de tamplarie, ci se refera strict la
sistemele din PVCsi la clasele din care fac
parte acestea. Acest standard se aplica in
mod voluntar de furnizorii de sisteme si
nu are legaturd cu simbolul european
de conformitate. Referitor la atestarea
profesionala derulata de PPTT, aceasta
reprezinta o activitate menita sa sustina
fabricantii de ferestre care lucreaza
in mod corect, iar controlul periodic
desfasurat de comisia tehnica a orga-
nizatiei patronale constituie o masura
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binevenita. In colaborare cu IFT Rosen-
heim, SRAC asigura posibilitatea efectu-
arii auditului de certificare FPC, potrivit
programelor de certificare stabilite de
institutul german pentru usi, ferestre si
geam termoizolator, conform cerintelor
standardelor europene armonizate SREN
14351 si SREN 1279, pe baza unei experi-
ente indelungate privind evaluarea cali-
tatii elementelor de tamplarie. Trebuie
subliniat ca simbolul CE reprezinta o
marca de conformitate (nu este una de
calitate) si, in cazul in care se doreste
o atestare suplimentara (neimpusa de
legislatie), care sa completeze marcajul
CE, se poate opta pentru emiterea unui
certificat de conformitate eliberat de
IFT Rosenheim, pe baza cdruia se poate
aplica pe produs aldturi de marca de
conformitate CE si marca de calitate IFT
Zertifiziert. Parteneriatul incheiat intre
SRAC si IFT Rosenheim ofera pe piata
romaneasca incredere si competentd,
asigurand, totodatd, independenta si
neutralitate in realizarea verificarilor si
in efectuarea auditurilor de certificare", a
declarat Georgeta Neagu.

MDRT VA ANALIZA ~
POSIBILITATEA IMPLEMENTARII
CAIETULUI DE SARCINI-MODEL,
ELABORAT DE PPTT

In interventia sa, Gina Petrescu, sef
serviciu la Directia Generald Constructii
Locuinte si Reabilitare Termica din
cadrul MDRT, care s-a implicat in elabo-
rarea programului national de reabi-
litare, a mentionat ca, desi cele doua
programe propuse de PPTT sunt diferite
de cel guvernamental, "orice initiativa cu
privire la sporirea eficientei energetice
reprezintda un aspect salutar". "Aportul
specialistilor PPTT este necesar pentru
ministerul de resort, mai ales in ceea
ce priveste caietul de sarcini-model ce
poate fi folosit la adjudecarea proiectelor
ce vizeaza instalarea de tamplarie termo-
izolantd, precum si atestarea profesio-
nalda a companiilor din domeniu. Chiar
daca nu constituie o suma foarte mare,
alocarea unor fonduri de 360 milioane
de lei pentru programul de reabilitare
termica a fost un efort pentru minister,
in conditiile recesiunii. De altfel, fondu-
rile au fost de 17 ori mai mari decat in
2008, ceea ce reprezintd un progres",
a declarat Gina Petrescu. Interpelata
cu privire la faptul ca producatorii de
tamplarie reclama politizarea excesiva
a programului de reabilitare termica,
reprezentanta ministerului a raspuns:
"Cunoastem faptul ca exista unele
probleme la aplicarea programului, insa
ordonanta guvernamentala ce regle-
menteaza modul de derulare a proiec-
telor de reabilitare va fi modificata in
curand, astfel incat patronatul poate
efectua propuneri de imbunatétire a
legislatiei specifice".

PROBLEMELE PROGRAMULUI
DE REABILITARE, SEMNALATE
DE PROIECTANTI

Dupa expunerile sustinute de Valentin
Petrescu, presedintele PPTT, Corneliu
Veliscu - membru al Consiliului Director
(CD), Harilaus Kilaiditis, director
executiv al organizatiei patronale,
Georgeta Neagu, sef departament CFP
in cadrul SRAC si Gina Petrescu, sef
serviciu la Directia Generald Constructii
Locuinte si Reabilitare Termica din
cadrul MDRT, au urmat cateva inter-
ventii ale unor arhitecti si proiectanti
prezenti la eveniment, care au subliniat
unele probleme ale programului guver-
namental de reabilitare termica a blocu-
rilor de locuinte. "Din punctul de vedere
al specialistului in proiectare, subli-
niez faptul ca in cadrul programului
national de reabilitare termica lipseste
un element extrem de important - si

anume controlul lucrdrilor executate.
Un exemplu pozitiv in acest sens, care
ar putea fi adoptat cu succes si in cadrul
proiectelor de interes general - cum
este si cel de modernizare termica a
cladirilor rezidentiale multietajate - il
constituie procedura verificarii, soli-
citatd in cazul imobilelor edificate de
investitori privati (care cunosc etapele
si implicatiile realizdrii unor lucrdri de
calitate)’, a declarat ing. Lucian Petre,
reprezentant al PPTT in cadrul sectiei
CEN/TC 33 a Comitetului European de
Standardizare si director al firmei Alu
Design, companie care asigurd diverse
servicii specifice (proiectare de concept
si tehnologica pentru fatade, asistenta
tehnica pentru participarea la licitatii,
stabilirea detaliilor de executie, veri-
ficare si control, expertizare etc.). In
completarea acestei afirmatii, prof. univ.
dr. arh. Ana-Maria Dabija, de la Univer-
sitatea de Arhitectura si Urbanism lon

ACTUALITATEA INTERNA

Mincu - Bucuresti (catedra de Stiinte
Tehnice) a precizat: "Desi intentia de
reabilitare energetica (in general) este
laudabila, multe proiecte din cadrul
programului initiat si derulat de minis-
terul de resort au probleme estetice
(arhitecturale), deficiente ce tin de
modul de aplicare a izolarii termice,
precum si nereguli structurale. De
reguld, in momentul in care se intervine
asupra unei cladiri multietajate, schim-
barile nu se fac prin modificarea unitara
a aspectului imobilului respectiv, ci se
alege o nuanta specifica pentru tencu-
iala exterioard, iar ferestrele se inlocu-
iesc punctual, aspectul final fiind la fel
de eterogen ca si inainte. Atunci cand
fatada cladirii se acoperd cu sisteme
din polistiren (desi, in cazul imobilelor
inalte, s-ar impune materiale izolatoare
incombustibile, potrivit normativului
national in vigoare), deteriorérile (fisu-
rile) existente nu mai pot fi observate,

iar o interventie ulterioard pentru reme-
dierea lor este improbabila. Aceste fisuri
ar fi trebuit remediate inainte de reabi-
litare, intrucat pot fi generate de nere-
guli structurale sau pot indica stadiul
de degradare a structurii de rezistenta".
Referindu-se la performanta feres-
trelor instalate la imobilele cuprinse
in programul de reabilitare, Georgeta
Neagu a subliniat ca@ "in momentul
actual, observand modul in care se
desfasoara lucrarile si conditiile recep-
tionarii acestora, nimeni nu cunoaste
dacad tampldria montata efectiv are
intr-adevar caracteristicile declarate in
caietul de sarcini si in oferta. De aceea,
pentru lucrarile de interes public, ar fi
bine ca firma specializata in executia de
ferestre (cdreia i s-a atribuit contractul)
sa fie verificata, astfel incat sa se poata
afla daca ferestrele respective respecta
cerintele impuse de legislatia euro-
peana (valabild si in Romania).
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REHAU - Vanzari anuale de profile din PVC de 45 milioane euro

Activitatea companiei Rehau in
Romadnia a demarat in 1994, prin
inaugurarea uneij reprezentante
comerciale a societatii germane.

In urma rezultatelor deosebite
inregistrate incd de la inceput, la
nivelul firmei-mama a fost luatad
decizia infiintdrii subsidiarei Rehau
Polymer - eveniment care a avut
locin 1998. Principalul obiect

de activitate a fost reprezentat

de furnizarea catre producatorii
locali a profilelor din PVC destinate
executiei de tampldrie termoizolanta,
peste 80% din cifra de afaceri fiind
realizatd pe acest segment. Actualul
sef al departamentului de sisteme
din PVC, Adin Tabacu, s-a integrat

in echipa companiei germane inca
din primii ani, fiind -'in prezent -
unul dintre cei mai vechi angajati ai
rezentatad
opinia acestuia cu privire la evolutia
societatii si la perspectivele de

firmei. In continuare, este

dezvoltare, pe termen scurt.

Descrieti conditiile in care ati inceput
colaborarea cu societatea Rehau.
Activitatea mea a fost legata - in confor-
mitate cu specializarea de inginer
constructor - de coordonarea anumitor
procese pe santier, in primd instantd,
urmatd de o destul de ampla experi-
enta in domeniul cercetdrii, castigata
in cadrul institutului INCERC Bucuresti.
Dupa anii ,90, a urmat o perioadd mai
complexa, care s-a concretizat prin deru-
larea unor contracte de antreprenoriat in
Germania. In momentul in care s-a pus
problema colaborarii cu producatorul de
sisteme de tamplarie, nivelul personal
de informare asupra activitatii acestuia
era destul de limitat. Mai mult, cunostin-
tele tehnice referitoare la ansamblurile
de ferestre cu performante ridicate de
termo - fonoizolare erau precare, singu-
rele diferente pe care le puteam identi-
fica fiind cele care tineau de materialul
din care era realizata tamplaria (PVC,
aluminiu sau lemn). Cu alte cuvinte,
am accesat bransa respectiva de pe
pozitia unui incepdtor. Nu trebuie uitat,
insd, faptul ca pregatirea in domeniul
constructiilor a contribuit in mod decisiv,
in continuare, la facilitarea intelegerii
rapide a problematicii specifice acestui
domeniu.

Cum a evoluat compania romaneasca
in intervalul care a urmat?

Se poate spune ca am traversat, intre
1995 5i 2008, o perioada de maxima satis-
factie profesionald, piata de profil inre-
gistrand cresteri anuale spectaculoase.
De altfel, niciun an din intervalul amintit
nu s-a finalizat cu un nivel al cifrei de
afaceri inferior celui aferent exercitiului
financiar precedent. Aceasta majorare
continua, desi eterogena, s-a manifestat
atat in plan cantitativ, cat si valoric. Daca

in primul meu an de activitate in cadrul
Rehau, volumul véanzarilor nu depasea
doua milioane de euro, in 2008 am ajuns
sa comercializam repere in valoare de
peste 45 de milioane de euro (numai pe
segmentul profilelor destinate executiei
de tamplarie termoizolanta).

Oferiti detalii cu privire la disponibi-
litatea sistemelor proprii pe piata din
Romania.

Pe plan local, de-a lungul timpului, am
promovat toate produsele livrate pe
pietele internationale ce aveau carac-
teristici climatice si de consum similare
celor specifice in Romania. Evident, nu
ar fi avut rost furnizarea catre produ-
catorii autohtoni a unor repere desti-
nate, de exemplu, zonei scandinave. Din
punct de vedere calitativ, imi amintesc
faptul ca sistemele din clasa economica
au intrat in oferta Rehau Polymer putin
mai tarziu, deoarece in anii de inceput
cererea pietei locale era identicd celei
manifestate in Europa Occidentala, fara
a se pune un accent deosebit pe crite-
riul de pret. In ceea ce priveste distri-
butia, strategia Rehau a fost aceea de
comercializare exclusiva catre produca-
torii de tamplarie, fara a face apel la firme
de distributie sau a livra catre utiliza-
torii finali (fie acestia si institutionali sau
diverse persoane juridice). Aceasta ne-a
ajutat sa pdstrdm un mai bun contact
cu piata si sa exercitam, in acelasi timp,
un control optim al modului in care sunt
procesate produsele noastre.

Ce actiuni ati intreprins pentru conso-
lidarea relatiilor de parteneriat?

In timp, am organizat o serie de semni-
arii de scolarizare pentru personalul
clientilor nostri atat in planul executiei,
cat si in cel al montajului. Totodatd, am
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Adin Tabacu (48 ani)

Hobby-uri: lecturd, sport.

acordat o atentie deosebitd modului in
care acestia isi promoveaza tamplaria,
realizand mai multe cursuri de vanzari.
Astfel, am reusit sa ne implicam mai
profund in problematica reala si sa inte-
legem cu exactitate cerintele parte-
nerilor care - in acest moment - depa-
sesc numarul de 300 de companii, la
nivel national. In acelasi sens, am decis
ca - odata cu intrarea in vigoare a stan-
dardului de ferestre SR EN 14351-1 -
sa-i sprijinim pe colaboratorii nostri
prin transferul rezultatelor raportului
de testare ITT, necesar aplicarii marca-
jului de conformitate CE. Astfel, in cadrul
tuturor reprezentantelor comerciale (din
Bucuresti, Cluj-Napoca, Bacdu) avem
tehnicieni angajati, al cdror obiectiv este
exclusiv acela de a se asigura de corecti-
tudinea procesului de fabricatie si imple-
mentarea conceptului propriu, intitulat
,Partener Rehau autorizat”.

Cum ati gestionat perioada de declin
al domeniului specific de activitate?

Nu a fost o sarcina simpla. Criza econo-
mica pe care o traversam ne-a afectat si
pe noi. Unul dintre primele efecte a fost
acela al implementdrii unor masuri de
restructurare a personalului, pe parcursul
lui 2009. De asemenea, am reusit sa ne
autoimpunem realizarea unui foarte
detaliat control al costurilor. In ceea
ce priveste nivelul creditului comercial
tip furnizor, acesta a consemnat redu-
ceri proportionale ale cuantumului,

in corelatie directd cu scdderea gene-
rald a pietei. In general, am avut o abor-
dare specifica, in acord direct cu nece-
sitatile clientilor. De fapt, aceastd forma

Functia/Firma: director al departamentului profile PVC, din cadrul Rehau Polymer;
Studii: Facultatea de constructii civile, industriale si agricole, ICB;
Experienta profesionala: 14 ani in domeniul tamplariei termoizolante;

de creditare se sustine, in acceptiunea
noastra, pe doi stalpi principali: nece-
sitatile reale de consum ale beneficia-
rilor si bonitatea financiara a acestora.
Daca oricare dintre aceste doud supor-
turi se dezechilibreaza, se ajunge in mod
automat la o ajustare corespunzatoare
a nivelului de sustinere. Anul trecut, de
exemplu, au existat cazuri in care am luat
decizia de a elimina aceastd forma de
sprijin pentru anumite companii, despre
care detineam informatii ca nu aveau
capacitatea reala de a plati facturile.

Cand considerati ca piata locala de
tamplarie se va pozitiona din nou pe
un trend ascendent?
Din punctul nostru de vedere, perioada
de declin a luat sfarsit, primul trimestru
finalizdndu-se cu o crestere de 20% -
22% in comparatie cu intervalul similar
din 2009. Asistam, asadar, la o recupe-
rare masiva a pierderilor inregistrate
in anul trecut. Cu toate acestea, nu
consider ca piata va inregistra o cres-
tere reala si sanatoasa pe termen scurt.
Motivul este acela ca nu sunt inca trans-
mise semnale clare ale unei revigorari
economice. Nu cred ca vreun compe-
titor va reusi sa obtina in 2010 cifra de
afaceri din perioada anterioara declan-
sarii crizei. De altfel, acest lucru este
destul de improbabil si pentru anul
viitor. Altfel spus, desi pe termen scurt
este previzibild o reluare a cresterii in
domeniul nostru, ritmul in care se va
realiza aceasta va fi net inferior celui cu
care ne-am obisnuit in anii de dezvol-
tare impetuoasa.

Ovidiu STEFANESCU
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DEN BRAVEN Romania a efectuat livrari de 150 milioane de euro

Grupul Den Braven - Olanda este lider
mondial in productia si comercializarea
deizolanti profes:onah. Compania a fost
infiintatd in urmd cu 35 de ani de Kees Den
Braven, iar in prezent, holdingul include
11 unitati de fabricatie, amplasate in
Europa, America si Africa. Distributia se
realizeaza in 25 de state ale lumii, prln
filiale proprii si in alte 100 de tdri, prin
intermediul dealerilor. Reprezentanta

din Romania a fost inauguratad in anul
1997, avadnd ca activitate principala
comercializarea pe plan national, precum
siin Republica Moldova. Dezvoltarea
subsidiarei autohtone a fost accelerata,

in prezent firma deservind peste 7.700 de
clienti directi. In 2007 a fost deschisd, in
localitatea Buftea, prima fabrica de spume
poliuretanice din regiune, Den Braven
consoliddndu-si, astfel, prima pozitie pe
piata de profil din Romadnia. In continuare,
este prezentatd opinia directorului
general al societatii, Adrian State, cu
privire la istoricul firmei si la perspectivele
de dezvoltare pe termen scurt si mediu.

Cum a evoluat cariera personala in
cadrul companiei Den Braven Romania?
Am fost angajat in urma unui interviu
ce a presupus si un test pe care l-am dat
pentru ocuparea postului de director nati-
onal de vanzari. Am avut aceasta functie
timp de 3 ani, din ianuarie 1998 pana in
aprilie 2001. In acel moment, dupa deschi-
derea sediului din soseaua Chitila, am fost
desemnat in calitate de director general si
administrator al companiei. Ulterior, princi-
palul obiectiv a fost constituit de recladirea
echipei Den Braven Romania, pornind de
la trei valori fundamentale: leadership prin
performanta in vanzari; adevér in toate
relatiile interne si externe; fidelitate fatd de
companie si clientii sdi. La putin timp dupa
aplicarea acestor principii, am primit prima
dovada a corectitudinii optiunii noastre,
un studiu al pietei de bricolaj realizat in
acel an confirmandu-ne faptul ca reusisem
sa obtinem cele mai bune rezultate din
domeniul respectiv. Se poate spune ca
am reusit sa transform, astfel, forta proprie
de vanzari intr-un model de performanta
si dedicatie. O dovadd in acest sens este
reprezentatd de pozitionarea, in anul 2006,
pe primul loc in cadrul grupului, din punct
de vedere al vanzarilor, raportate la popu-
latia tarii si la Produsul Intern Brut, din
circa 100 de tari din intreaga lume in care
compania Den Braven a derulat activitati
comerciale, pe locul 4 fiind clasata filiala
noastra din Republica Moldova.

Precizati obiectivele prioritare ale peri-
oadei care a urmat.

Tintele pe care ni le-am propus au fost
multiple, fiind atinse in totalitate: achi-
zitia celor mai performante programe
software, care au fost puse la dispo-
zitia echipei de vanzari, a departamen-
tului contabil si a celui de productie; cres-
terea continua a cotei de piatd; pastrarea

pozitiei de lider national in domeniu.
Cel mai important moment din intreaga
activitate desfasurata in toti acesti ani a
fost reprezentat de hotdrarea proprieta-
rului companiei de a investi in Romania
pentru constructia fabricii de spumad
poliuretanica de langa Bucuresti, desi
initial se intentiona amplasarea acestei
unitdti in Ungaria. Aceasta deoarece, spre
deosebire de autoritatile romane, statul
maghiar oferea facilitatea compensdrii a
50% din valoarea investitiei, in momentul
inceperii productiei. Decizia de a investi
in Romania a fost rezultatul rugdmintii
pe care i-am adresat-o personal lui Kees
Den Braven, cu ocazia vizitei intreprinse
de acesta la filiala noastrd, in iulie 2006.
Cu toate ca suma alocata a fost mai mare
fatd de cea estimatd in proiectul initial
(peste 12 milioane de euro), satisfactiile
obtinute ulterior au fost deosebite. Astfel,
s-a demonstrat faptul ca aceasta decizie a
fost corectd, bazandu-se pe performanta
echipei Den Braven Romania, pe cali-
tatea managementului si pe increderea
in acesta. Actiunea din anul 2007 a fost
urmata de alte investitii, de circa 5 mili-
oane de euro, destinate extinderii produc-
tiei de spuma poliuretanica, achizitiei de
utilaje si tehnologie de fabricatie de hot-
melt si lansarii productiei de spuma poliu-
retanica rigida. In total, valoarea sumelor
alocate in Romania in perioada 2007 -
2009 este de aproape 20 de milioane de
euro, asigurandu-ne, conform aprecierilor
specialistilor din domeniu, cel mai inalt
nivel tehnic si de siguranta din Europa.

Cum s-a dezvoltat afacerea in urma
acestei actiuni?

In prezent, lucrdm cu 240 de angajati, iar
din punct de vedere logistic, detinem
10 filiale in Romania si una in Republica
Moldova, avem 12 depozite cu o capacitate
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_ Adrian State (51 de ani)
Functia/firma: director general, Den Braven Roménia;
Studii: Facultatea de Utilaj Tehnologic pentru Constructii;

Experienta profesionala: 12 ani in domeniul izolantilor profesionali;

Hobby-uri: arte plastice, literaturd, muzica, film.

totala de stocare de peste 10.000 de paleti,
iar transportul se realizeaza prin interme-
diul a peste 150 de autovehicule (din care
100 de autoutilitare si 3 autocamioane).
Cifra de afaceri din intervalul 2001 - 2009
a fost de aproximativ 150 de milioane de
euro, din care - numai in ultimul exercitiu
financiar incheiat - s-au inregistrat circa 30
de milioane de euro. De asemenea, produ-
sele fabricate in Romania sunt exportate cu
succes in 30 de tari de pe 4 continente. Un
lucru important de mentionat este acela
ca avem peste 150 de etichete private,
din care 27 in Romania. Toate aceste date
indica - in modul cel mai explicit cu putinta
- faptul ca decizia de investitie Den Braven
in Romania, luata in urma cu 4 ani, a fost
incununata de succes.

Descrieti, pe scurt, activitatea produc-
tiva pe care o desfasurati in prezent.

Unitatea are in dotare doua linii tehnolo-
gice de productie spumd poliuretanica
(exista posibilitatea de punere in func-
tiune si a celei de-a treia instalatii), avand
o capacitate planificatd pentru 2010 de
peste 13,5 milioane de unitati (din care
80% se vor livra la export). Referitor la
productia de hot-melt, in acest moment
pot fi fabricate 800 tone/an (din care 50%
pentru export). De asemenea, o directie
de dezvoltare importantd este aceea de
promovare a sistemului de izolare cu
spuma poliuretanica bicomponenta rigida
a diverselor lucrari de constructii. Data
fiind pozitia strategicd pe care o avem
in prezent si datorita faptului ca suntem
singurii producétori din Romania si din

aceasta zona a Europei, consideram ca
investitia constituie o oportunitate de a
ne consolida cota de piata actuald. Princi-
palii beneficiari vor fi clientii actuali, care
vor achizitiona produsele la pret de produ-
cator. Sistemul de termo-fono-hidroizo-
lare, va fi disponibil in Romania, dupa obti-
nerea agrementului tehnic, ce este progra-
mata pentru luna mai a.c.

Ce directii include strategia de dezvol-
tare aferenta urmatorului interval de
timp?
Pe termen scurt si mediu ne vom orienta
spre dezvoltarea afacerii din Romania.
Acest deziderat va fi realizat prin: continu-
area introducerii de produse noi (destinate
atat aplicatiilor in constructii, cat si in alte
domenii); cresterea exportului produselor
fabricate in Romania; executia de sisteme
performante, promovate la preturi compe-
titive (care sa corespunda cerintelor parte-
nerilor nostri); imbunatétirea permanenta
a calitatii serviciilor oferite, prin menti-
nerea certificarii sistemului de manage-
ment al calittii, conform ISO 9001 pentru
productie si distributie - atestare obti-
nutd prin TUV Rheinland. De asemenea,
ne propunem sa consolidam, in perioada
urmatoare, departamentul de vanzari. Nu
in ultimul rand, avem ca obiectiv prio-
ritar atragerea de specialisti in merchan-
dising sau alte servicii, care vor deveni
indispensabile odatd cu extinderea acti-
vitatii. Speram ca toate aceste masuri sa
contribuie rapid la obtinerea rezultatelor
propuse.

Ovidiu STEFANESCU
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Parieneriat de succes prin Den Braven
Dedicat Zilei Nafionale a Regatulul Tarilor de Jos, 30 Aprilie
Numirea Majestalii Sale - Regina Beatrix (30 Aprilie 1980)
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MIMO GROUP - doua decenii de activitate neintrerupta

Holdingul Mimo - Sighetul Marmatiei
este singura societate autohtond care
promoveaza in exclusivitate pereti
cortind si tampldrie din aluminiu cu
sisteme/feronerie/accesorii Schiico si
vitraje din sticld Saint-Gobain. Datoritd

extinderii activitdtii, in 1996 a fost
fondat Mimo Group, care integreaza
societdtile Mimo (producdtor/montator
de tampldrie din aluminiu/PVC si
executant de placari cu materiale
compozite), respectiv Mimo & ACI SA

si International Glass SA - Cluj-Napoca
(specializate in fabricarea de geam
termoizolant si prelucrarea speciala

a sticlei). Firma este reprezentant in
Romania al marcii Alpolic (materiale
compozite din aluminiu pentru placarea
fatadelor, fabricate de Mitsubishi
Plastics - Japonia). Pentru a se contura o
imagine completa a evolutiei societatii
de-a lungul celor aproape "doud decenii
de activitate, sunt prezentate, in cele ce
urmeazd, cdteva consideratii referitoare

la activitatea Mimo Group.

Compania Mimo si-a inceput activitatea pe
piata autohtona in urma cu 18 ani, in 1992,
fiind specializata in realizarea constructi-
ilor din lemn, respectiv sarpante din esente
lemnoase si otel. Un an mai tarziu, in urma
participdrii la expozitia de specialitate
Construct Expo organizatd de Romexpo,
administratorul companiei - ing. Mircea
Motrea - a luat hotararea de a se implica
in activitati mai complexe si de a promova
tehnologii noi pe piata interna. Cu aceasta
ocazie, a avut loc intalnirea cu reprezen-
tantii Alukonigstahl, care a reprezentat
momentul primordial al initierii unei cola-
borari pe termen lung intre cele doua
societati. In perioada respectivd, in Baia
Mare se contura un proiect de anvergura,
unde era necesara executia si montarea
unei fatade cortind din aluminiu si sticla
pentru care nu existau ofertanti speci-
alizati in acest domeniu la nivel intern.
In acest fel a fost incheiat contractul de
colaborare cu firma Alukonigstahl, care
a sustinut incd de la inceput activitatea
Mimo Group, prin dotarea cu tehnologia
si cunostintele necesare in domeniul fabri-
carii si instalarii peretilor cortind. Prima
lucrare a companiei - sediul din Bucuresti
al firmei de asigurari Astra - a fost contrac-
tata in anul 1994, cu sprijinul arhitectului
Dinu Patriciu, care a contribuit la promo-
varea Mimo Group in bransd. Astfel, au
fost create conditiile necesare contrac-
tarii urmatoarelor lucrari, la sediile institu-
tiilor bancare BRD, BCR, Banca Transilvania
etc. Dezvoltarea activitatii a generat nece-
sitatea majordrii capacitdtii de productie
si inaugurarea unor sucursale noi pe plan
intern, respectiv Mimo Holding (Brasov),
Mimo & ACI SA si International Glas in Cluj-
Napoca. Grupul de firme Mimo include in
prezent societati specializate in productia
si montajul tampldriei din aluminiu/PVC
si al placdrilor cu materiale compozite,

precum si in procesarea sticlei. In anul
1996 a fost fondat biroul din Bucuresti, a
carui activitate se axeazd pe problemele
de marketing si proiectare. ,Extinderea
continud si formarea holdingului Mimo
Group au fost posibile datoritda cererii
foarte mari existente pe piata interna,
precum si a lipsei concurentei, in perioada
respectiva existand maximum 5 companii
in bransa specifica. Totodata, unul dintre
factorii care au contribuit semnificativ la
aceasta crestere a fost plata la termen a
contractelor, lucru ce a devenit o exceptie
in prezent’, a declarat Mircea Motrea.

Solutii tehnologice inovatoare

Din punct de vedere tehnologic, reprezen-
tantii Mimo Group au fost preocupati in
permanentd sa implementeze tehnologii
si solutii noi in domeniul tdmplariei termo-
izolante si al peretilor cortind, realizand
primul luminator din Romania la Muzeul
de Arta din Bucuresti, prima fatada cortina
de mari dimensiuni (sediul Romtelecom
din Rdmnicu Valcea) si primii pereti cortina
antiglont/antiexplozie. Anul trecut, dintre
lucrarile importante contractate de Mimo
Group s-au distins: imobilul de birouri
Euro Tower (Bulevardul Barbu Vacarescu
- Bucuresti) - cu un grad mare de dificul-
tate intr-o anumita zona, cladirea ,Conta”
din Bucuresti - cu o arhitecturd deosebita
si un ansamblu rezidential de lux, Caelia
Residence in statiunea Mamaia, repre-
zentand una dintre cele mai pretentioase
lucrari. In prezent, compania se afld in plin
proces de montaj al unei fatade duble la
obiectivul Crystal Tower, dezvoltat in Capi-
tala de catre Search Corporation. ,Aceasta
inovatie tehnica reprezinta o premiera la
nivel national sau chiar est-european in
domeniul fatadelor de tip double-skin.
Avantajele conferite de instalarea unui
astfel de sistem sunt multiple, incepand cu
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Mircea Motrea (53 de ani)
Functia/Firma: director general, Mimo Group;

Studii: Facultatea de Constructii Civile si Industriale, Universitatea Babes-Bolyai, din Cluj-Napoca;
Experienta profesionala: 18 ani in domeniul executiei fatadelor corting;

Hobby-uri: sport, calatorii.

diminuarea cu 40% a pierderilor termice,
scaderea cu 50% a nivelului de zgomot,
minimalizarea inaltimii etajelor, posibili-
tatea montarii ferestrelor mobile si a utili-
zarii storurilor cu actiune electrica prin
sistemul BMS, precum si incadrarea in
categoria cladirilor eficiente din punct de
vedere energetic. Singurul dezavantaj in
utilizarea acestei solutii tehnologice este
reprezentat de costurile ridicate pe care le
implica, investitia fiind amortizata, totusi,
in maximum trei ani. Pe termen mediu,
perspectivele sunt destul de incerte,
compania fiind orientatd catre montarea
elementelor de tamplarie la proiectele de
ansambluri rezidentiale, imobile de birouri
si_hoteluri’, precizeazd managerul Mimo
Group.

Din 2012 este posibil ca piata sa se
redreseze

JIn prezent, situatia de pe piata interna
este foarte dificila pentru operatorii econo-
mici specializati, mai ales ca depindem
de bonitatea financiara a colaborato-
rilor si de nivelul cererii. In conditiile date,
consider ca solutiile pe care le pot adopta
companiile pentru contractarea de lucrari
constau in crearea unor aliante si realizarea
impecabild atat din punct de vedere cali-
tativ, cat si ca termen de executie a lucra-
rilor. Totodatd, sunt de parere ca relan-
sarea economiei pe plan intern depinde
de investitiile pe care statul le va demara,
de atragerea fondurilor nerambursabile
pentru dezvoltare si de atitudinea investi-
torilor strdini. De aceea, se impune imple-
mentarea - de cétre autoritatile centrale

- a unui plan de masuri extrem de energic,
care, in opinia noastra, ar putea contribui
la contracararea efectelor negative aduse
de actualele dezechilibre internationale.
Dintre solutiile ce ar putea ajuta la atin-
gerea unui asemenea obiectiv, pot fiamin-
tite: reabilitarea infrastructurii (mai ales a
celei rutiere), marirea cotelor de neram-
bursabilitate aferente fondurilor structu-
rale pentru IMM-uri, reducerea timpului
pentru acordarea avizelor necesare inves-
titorilor, diminuarea dobanzilor bancare,
facilitarea accesului la creditare, incura-
jarea investitiilor in zone defavorizate etc.
in bransa de tamplarie termoizolants, pe
parcursul lui 2009, volumul lucrérilor pe
segmentul de fatade cortind s-a diminuat
considerabil, ajungand pana la nivelul de
40% - 50% din cel corespunzator anului
precedent. In ceea ce priveste Mimo
Group, consider cd vom reusi sa depdsim
situatia actuald in conditii optime si sa
incheiem anul 2010 cu o cifra de afaceri
similara celei din 2009 sau cu maximum
15% mai redusa, respectiv 4,85 milioane
de euro. Daca analizam volumul vanzarilor
de anul trecut, in primul semestru s-a inre-
gistrat o imbunatatire a activitatii, concre-
tizatd printr-o dublare a cifrei de afaceri
fata de intervalul similar din 2008, astfel
ncat rezultatul final s-a diminuat doar cu
3% fata de 2008. Desi 2010 nu se anuntd a
fi un an benefic pentru activitatea econo-
micd, cred ca anul viitor va fi mult mai
dificil pe acest plan si tocmai din 2012 este
posibil sa se intrevada perspective opti-
miste’, a incheiat Mircea Motrea.

Simona ENE
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CARPATCEMENT: Piata cimentului a scazut anul trecut cu 25%

Carpatcement Holding SA, unul dintre cei mai

importanti producdtori de ciment din Romadnia, a fost

infiintat in 2004 de grupul german HeidelbergCement,
prin fuziunea companiei de management Carpatcement
Romadnia si a fabricilor de ciment pe care le detinea:
Bicaz, Deva si Fieni. Investitiile de mediu in cadrul
acestora, ce depdsesc valoarea de 25 milioane de euro,
au insemnat un pas important pentru dezvoltarea
durabila a industriei cimentului din Romdnia. Recent,
compania a semnat cu Ministerul Economiei, Comertului
si Mediului de Afaceri un contract de finantare in valoare
totald de 16,57 milioane de lei, in scopul cresterii
capacitdtii de livrare. Valoarea totala a investitiilor
grupuluiin Romania este de peste 400 de milioane

de euro (inclusiv costurile de achizitie). Companiile
detinute de grupul HeidelbergCement in Romdnia se
bazeazad, in totalitate, pe un management local.

Mihai Rohan (65 de ani)

Functie / Firma: director general al Carpatcement Holding SA;

Experienta profesionala: intre 1989 si 2000 - presedinte si director general al companiei
Romcim SA si apoi presedinte al Consiliului de Administratie Casial Deva (unitate ce a
apartinut grupului Lasselsberger); in perioada 1968 - 1989 a lucrat la Institutul Roman de

Cercetare pentru Industria Gimentului (CEPROCIM);

Studii: Universitatea din Bragov - specializarea Electromecanicd; absolvent al Open
University din Londra (Marea Britanie) - specializare Management si Consultantd.

Hobby-uri: caldtoriile/drumetiile.

- Cum caracterizati situatia generala
a industriei locale a materialelor de
constructii?

- Consider ca revigorarea pietei construc-
tiilor din Roménia este posibila prin
adoptarea unui vast program de inves-
titii, cu prioritate in domeniul infrastruc-
turii rutiere si de cai ferate, precum si in
sectorul drumurilor judetene si construc-
tiilor de locuinte, pe care sa il initieze
Guvernul Romaniei, stimuland, in acelasi
timp, agentii economici prin masuri si faci-
litati fiscale cu aplicabilitate rapida. Piata
cimentului este direct legatd de cea a
imobiliarelor si de segmentul investitiilor
in infrastructurd. Cum acestea au fost afec-
tate puternic de criza, nici piata cimenului
nu a rdmas imund. Estimdm cd in 2011 vor
incepe sa se vada primele semne de relan-
sare economicd. Totusi, factorii impor-
tanti din mediul bancar ar trebui sa facili-
teze accesul companiilor la produsele de
finantare. Acest lucru ar avea un impact
direct asupra consumului (si asupra redre-
sarii pietei), intrucat ar face posibild fina-
lizarea proiectelor deja incepute, dema-
rarea unor obiective in toate cele trei
sectoare (constructii rezidentiale, nerezi-
dentiale si ingineresti) si, implicit, cresterea
cererii de materiale. In acest fel, circuitul
bani - materii prime - productie - produs
finit - bani va dura mai putin, iar cresterea
lichiditatilor din mediul privat va impul-
siona procesul de redresare, prin incura-
jarea unor noi investitii. Pentru a putea
determina, insa, o revenire mai rapida,
este foarte important sd existe un dialog
permanent intre reprezentantii adminis-
tratiei centrale si mediul privat si implicare
din partea ambelor parti.

- Cum apreciati ca va evolua piata
specifica?

- Anul trecut, piata cimentului a scazut
cu aproximativ 25% comparativ cu 2008.
Estimam cd in 2010 se va inregistra un
declin cuprins intre 5% si 10% al livrdrilor
in Romania. In ceea ce ne priveste, credem
cd vor reusi sa ne mentinem la nivelul inre-
gistrat in anul 2009. In vederea contracararii
efectelor crizei, compania noastra moni-
torizeaza atent si constant toate costurile.
Continuam si anul acesta programul de
reducere a cheltuielilor inceput in 2009, cu
precadere a celor fixe, astfel incat indicatorii
de eficientd sa ramana in marje acceptabile.
De exemplu, am reusit sa eliminam toate
costurile care nu sunt direct productive si
am renegociat contractele cu furnizorii.

- Care sunt rezultatele financiare ale
firmei?

- In 2009 volumul véanzarilor a fost cu
aproximativ 20% mai mic fatd de anul
2008, respectiv de 312,5 milioane de
euro. Comparativ cu aceeasi perioada din
2008, evolutia cifrei de afaceri consolidate
(pe cele 3 divizii) a inregistrat o scadere
de aproximativ 20%, un rezultat care se
inscrie in trendul descrescator al pietei
materialelor de constructii.

- Exista motive pentru care in Romania
criza s-ar putea prelungi?

- Dintre factorii care ar putea influenta
mentinerea starii de recesiune in tara
noastra pot fi amintiti: incoerenta facto-
rului politic; inexistenta unui plan concret
din partea administratiei centrale (Guvern);
lipsa de viziune pe termen mediu si lung;
incapacitatea de a ne organiza eficient si
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de a ne mobiliza si incapacitatea de a lua
decizii corecte si transparente. In conse-
cintd, lipsa de incredere din partea mediului
de afaceri. Inainte de crizi, sectorul privat a
avut un rol important in miscarea econo-
miei, a fost principalul motor economic.
Cred cé este momentul ca statul sa inceapa
o serie de proiecte publice despre care pana
acum nu am auzit decat promisiuni. Este
momentul sa se investeasca in proiecte de
infrastructura care ar putea genera locuri
de muncd in mai multe domenii, nu doar in
industria de constructii.

- In conditiile date, cum se reflecta stra-
tegia de investitii a companiei?

- In 2009 am continuat investitiile in
dublarea capacitatilor de productie (ince-
pute in 2008), acestea totalizand aproxi-
mativ 60 milioane de euro. Bugetul pentru
anul 2009 s-a mentinut, in pofida contex-
tului economic, la aproximativ 60 milioane
de euro (aceeasi suma ca cea din 2008)
si a fost alocat in doud etape. In primul
semestru (etapa I) au fost efectuate lucrari
de peste 30 milioane de euro, iar in ulti-
mele 6 luni (etapa a Il-a) s-au realizat inves-
titii de aproximativ 30 milioane de euro.
Astfel, prima faza a constat in modernizarea
si pornirea celei de-a doua linii de productie
a fabricii de la Bicaz, in construirea unui nou
siloz de clincher (cu o capacitate de 90.000
tone), in executia unei mori de ciment la
Fieni si in modernizarea unei unitati simi-
lare la fabrica din Deva. Ca urmare a acestor
investitii, capacitatea de productie a celor
trei fabrici s-a dublat, ajungand la 4,5 mili-
oane de tone/an.

in afara acestui proiect, pe parcursul lui
2009, au fost derulate si alte programe,

cum ar fi cele privind sistemele de utili-
zare a combustibililor alternativi, insta-
larea aparatelor de monitorizare continua
a emisiilor de gaze si a celor pentru insta-
latiile de desprafuire la fabricile de la Fieni
si Deva. Toate aceste investitii au vizat
achizitia de tehnologie nouad si imbuna-
tatirea celei existente. Avand in vedere
cererea redusa din aceasta perioada si
faptul ca se anticipeazd o revenire la
un nivel apropiat de cel din anul 2008
(anul de varf in ceea ce priveste cererea
in industria materialelor de constructie)
abia in urmatorii 4-5 ani, nu considerdm
oportuna continuarea unui program de
crestere a capacitatilor de productie. In
consecintd, pentru anul 2010 considerdm
un buget de investitii de circa 8-10 mili-
oane de euro.

- Care sunt problemele cu care va
confruntati?
- Problema cea mai mare a acestui an, la fel
ca si in 2009, pentru intreaga economie, o
reprezintd lipsa lichiditatilor, coroborata
cu accesul dificil la produsele de finan-
tare, care are un impact direct asupra
consumului. Aceasta lipsa de lichidi-
tate ne-a afectat si pe noi. Am inregistrat
cateva cazuri, izolate cei drept, de intér-
zieri de plati de la unii clienti, insa - din
fericire - nu a fost vorba de sume mari. Cu
toate acestea, suntem precauti si analizim
cu mare atentie creantele. Instabilitatea
mediului economic a generat un grad
ridicat de prudentd. Populatia, companiile,
chiar si autoritatile publice sunt astazi mult
mai atente si chiar reticente in a face orice
tip de achizitie sau investitie.
Lacramioara BOTEZATU
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LINDAB: Majorare a cotei de piata la principalele grupe de produse

Compania Lindab este prezenta
pe piata romdneascd incepdnd cu
anul 1994. Profile si Ventilatii sunt
cele douda domenii principale de
activitate. Lindab Profile dezvoltd,
produce si promoveaza solutii si
sisteme eficiente din otel pentru
industria constructiilor: tigla
metalicd, acoperisuri faltuite, sisteme
de jgheaburi si burlane, porti de

araj, constructii usoare, trape si

uminatoare, elemente de siguranta
pentru acoperis, sisteme de placari,
profile usoare etc. Lindab Ventilatii
acoperd toatd gama de sisteme de
ventilatie: tubulatura si accesorii,
difuzoare, grile si anemostate,
atenuatoare de zgomot, clapete de
reglaj etc. Compania vizeaza pentru
acest an consolidarea cotelor de piata
pe toate categoriile de produse. In
2009, Lindab Romdnia a fuzionat, prin
absorbtie, cu Rova Romdnia. Brandul
Rova este mentinut ca brand distinct,
integrat in portofoliul Lindab.

Andrei Sulyok (42 de ani)

- Cum a evoluat segmentul specific de
activitate in 2009 si care sunt previzi-
unile pentru 2010?

- Conform estimarii institutiilor de speci-
alitate si datelor disponibile pe piata de
tigle metalice, acest sector economic a
inregistratin 2009 o scadere de circa 40%
fata de 2008. Aceasta diminuare a fost
rezultatul mai multor factori. In primul
rand, in ceea ce priveste situatia poli-
ticd din ultimul an, constatam ca a lipsit
o strategie guvernamentala coerentd de
redresare a industriei constructiilor si a
mediului privat. Aceasta lipsa de initia-
tiva s-a addugat fundalului de blocare
a investitiilor private, in contextul rece-
siunii. Sperdm ca din 2010 sa se puna
in discutie solutiile posibile, iar contri-
butia reprezentantilor mediului privat
sa fie semnificativa. Daca vorbim strict
de segmentul rezidential, factorii impor-
tanti care ne-au afectat activitatea sunt
- si vor fi si in 2010 - evolutia raportului
intre venituri si cheltuieli per familie,
cresterea ratei somajului i condi-
tiile dure de creditare, cuplate cu criza
psihologica. Anul 2010 va fi in conti-
nuare unul dificil pentru piata materia-
lelor de constructii si pentru economia
romaneasca, poate chiar mai mult decat
2009. Practic, anul trecut a beneficiat
de lucrdri demarate inca din cea de-a
doua parte a lui 2008, cand perspec-
tiva asupra situatiei economice nu pdrea
la fel de sumbra. In 2010, ins3, astfel de
proiecte nu mai exista sau sunt foarte
putine. Cu toate acestea, privim cu opti-
mism catre anul acesta. Segmentul rezi-
dential incepe sé se dezmorteascd dupa
cea mai lunga si grea iarna din ultimii
20 de ani. Cele mai importante modi-
ficari din acest an vor fi cresterile de
pret la materii prime. Ramane de vazut
cine si cum va suporta, se va adapta
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si va valorifica aceasta schimbare de
trend, care a devenit certitudine, dupa
ce intreg anul 2009 preturile la materii
prime s-au aflat in continua scadere.

- In ce fel a afectat criza financiara
activitatea pe care o desfasurati?

- Desigur cd am fost afectati de scaderea
cererii in industria constructiilor. Din
fericire, am luat toate masurile necesare
inca din 2008 si am redus la minimum
cheltuielile. Astfel, am reusit nu doar
sa trecem cu bine peste 2009, fara
ajutor extern sau de la Grupul Lindab,
ci am fost si profitabili. In plus, ne-am
pastrat pozitia de lider al pietei roma-
nesti de tigle metalice. Pentru 2010
ne-am propus cresteri ale cotei de piatd
pentru cele mai importante grupe de
produse si mentinerea pozitiei de lider
pe segmentul tiglelor metalice.

- Care sunt rezultatele financiare la
nivel de grup?

- In ciuda dificultatilor din piatd si a
mediului economic defavorabil, suntem
multumiti de ce am realizat in 2009.
La nivel de grup, pentru anul trecut
s-au raportat vanzari de 666,8 mili-
oane euro, in scadere cu 29% compa-
rativ cu 2008. Cea mai mare diminuare
a fost inregistratd in Europa Centrald si
de Est si Comunitatea Statelor Indepen-
dente (CSI), de 49% (de la 280,5 milioane
euro la 141,2 milioane de euro). Prin
comparatie, regiunea nordica a scazut
cu 18%, iar Europa de Vest cu 19%.
Profitul operational (EBIT) al Grupului
a scazut in 2009 cu 76%, ajungand la
28,6 milioane euro. Se estimeazd ca
cererea va ramane scazuta si in perioada
urmatoare. Estimarea corecta a evolu-
tiei pietei, precum si o bugetare foarte
atentd a chetuielilor, ne-a facut sa ne
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Functie/Firma: director general al Lindab Romania;

Experienta profesionala: intre anii 1992 - 1994 - antreprenor; din 1994 pana in prezent - director general al

Lindab Roménia;
Hobby-uri: sport (fotbal, inot, schi).

atingem obiectivele in 2009, la nivel de
Romania. Punctele forte le-au consti-
tuit reteaua nationald de parteneri, care
a fost foarte activa si atenta la preferin-
tele clientilor, precum si diversificarea
portofoliului de produse, prin introdu-
cerea tiglei metalice cu acoperire granu-
latd - Roca. Acest sistem complet de
invelitori imbind calitatile otelului cu
aspectul natural asigurat prin stratul
final de granule minerale. Lindab Roca a
fost dezvoltat de-a lungul a multor ani
de cercetari, prin perfectionarea formei
tiglelor si a tehnologiilor de acoperire,
pentru a obtine invelitori cu o compor-
tare impecabila la actiunea factorilor de
mediu (vant, ploi sau zapezi), pastrand
in acelasi timp aspectul finvelitorilor
traditionale. In 2010, vom avea o politica
agresiva de castigare de cote de piata pe
toate grupele de produse.

- Exista motive pentru care in tara
noastra criza s-ar putea prelungi, in
raport cu situatia din alte state UE?

- In general, credem ca tarile din Europa
Centrala si de Est sunt mai afectate
decat cele din Vest. Dobanzile mari ale
bancilor si deprecierea monedelor locale
au dus la o scadere puternica a economi-
ilor. In plus, pe langé aceste probleme,
Romania a apelat si la un imprumut de
la FMI, un imprumut care va apasa greu
pe umerii economiei locale, care isi va
reveni mai tarziu decat cele ale altor
tari din zona. Criza a ajuns in Romania
mai tarziu dar, din pdacate, se incapata-
neaza sa ,recupereze timpul pierdut” si

sa plece mai tarziu decat in celelalte tari
din regiune.

- Ce prevede strategia de investitii
adoptata in dezvoltarea activitatii?

- Investitiile vor depinde, in mod direct,
de evolutia pietei si a companiei.n 2010
vom investi puternic in marketing si in
programele de instruire pentru parte-
neri. Subliniem insd ca suntem mereu
atenti la oportunitatile de achizitii din
piata. Spre exemplu, Grupul Lindab a
finalizat, recent, procesul de achizitie
a companiei finlandeze IVK-Tuote Oy,
care produce si comercializeaza produse
destinate ventilatiei interioare, conso-
lidandu-si Diviza Comfort a Lindab -
parte a segmentului de business Venti-
latii. Valoarea tranzactiei se ridica la 4,4
milioane de euro, suma pe care Lindab
a decis sa o plateasca prin transfer de
actiuni.

- Care sunt problemele pe care le veti
intampina?

- In 2010, principalele probleme carora
va trebui sa le facem fata sunt scaderea
nivelului de trai al populatiei si a puterii
de cumpdrare, evolutia conditiilor de
creditare si criza psihologicd. Vom spori,
in acest context, eforturile de apro-
piere de clientul final, prin activitati
de marketing, de educare si informare
a beneficiarilor in privinta produselor
originale, de calitate, oferind - de fiecare
datd - produse cu un raport optim
calitate/pret.

Lacramioara BOTEZATU
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~euroizolir

Solutii complete pentru hidroizolatii

Demonstratia
unei hidroizolatii " membrne

durabile. -

Amorse
bhituminoase

FEEFE
=

Sindrild

bituminoasi

Pasul 1: determini produsele necesare hidroizolatiei - amorse bituminoase,
membrane bituminoase, sindrile bituminoase, carton asfaltat

Pasul 2: folosesti produsele Euroizolir pentru a avea garantia unel lucrari
rezistente, durabile si de calitate

Pasul 3: ai satisfactia lucrului bine facut

Pentru mai multe detalii, acceseaza www.euroizolir.ro ROMPETRO!L
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ROMSTAL: Segmentul de obiecte sanitare ar putea scadea cu 30%

Grupul Romstal, specializat in productia
si distributia de obiecte sanitare, sisteme
termice si electrice, a fost evaluat, recent,
la circa 390 milioane de euro. Holdingul
include mai multe firme, cele mai
importante fiind Romstal Imex, Valrom
Industrie (producator de sisteme de tevi
din plastic), Valplast Industrie (producdtor
de tevi si fitinguri din PVC) si dealerul auto
Autoklass Center. Mai sunt cuprinse, de
asemenea, companii ce activeaza in alte
domenii, precum cel imobiliar, agricol
sau energetic. Afacerile consolidate ale
grupulu: s-au diminuat cu 35% in 2009, la
50 milioane de euro (din cauza scaderiii
accentuate a consumului de materiale
de constructii termo-hidro-sanitare) si se
preconizeaza ca vanzdrile vor continua
sd regreseze siin 2010. In aceste conditii,
in 2009 s-a avut in vedere consolidarea
afacerii si extinderea pe pietele externe. La
inceputul anului in curs, Romstal a patruns
in state precum Federatia Rusd si Ucraina.
Oferta companiei include peste 20.000 de
produse, portofoliul Romstal fiind grupat
in 6 categorii de interes, gestionate de
divizii specializate - Thermo, Klima, Hydro,

Enrico Perinni (42 de ani)
Functie/Firma: presedinte si actionar majoritar al grupului Romstal;
Experienta: 15 ani in domeniul comertului cu echipamente de instalatii.

&

Sanni, Electro si Ceramic.

- Care sunt rezultatele financiare inre-
gistrate de companie?

- Pentru 2009 diminuarea venitu-
rilor a fost de 35% fatd de anul prece-
dent, astfel incat am ajuns la o cifra de
afaceri de aproximativ 350 milioane de
euro. In 2010 nu preconizam cresteri, ci
dimpotrivd, intrucat arhitectii ce reali-
zeazd proiecte pentru locuinte, birouri
si cladiri industriale lucreaza la 20% din
volumul aferent lui 2008. Pentru 2010
se pare ca nu exista proiecte noi, astfel
ca abia din 2011 vor incepe sa apara
obiective pe piatd. Daca arhitectii vor
initia proiecte pe scara larga in 2011,
iar autorizarile dureaza aproximativ un
an si jumadtate, inseamna cd materia-
lele produse sau comercializate de noi
sunt instalate la un an dupa inceperea
lucrarii. Aceasta poate finseamna ca
domeniul constructiilor si instalatiilor isi
va reveni abia in intervalul 2013 - 2014.

- Cum apreciati ca va evolua piata
specifica in 2010?

- Piata de obiecte sanitare ar putea
scadeain acestan cu 20% ca volum sicu
25% - 30% in valoare. Vanzarile proprii
de obiecte sanitare s-au redus anul
trecut cu 40% ca valoare si cu 30% din
punct de vedere cantitativ, fiind influ-
entate, in principal, de scaderea numa-
rului de proiecte de constructii noi,
tranzactiilor imobiliare, lucrdrilor de

renovare sau a preturilor de vanzare. In
2009 am observat orientarea clientilor
catre produsele din segmentul mediu-
economic. A fost o situatie general vala-
bila, determinatd de situatia econo-
micd. Bugetele la proiectele aflate in
desfasurare au fost mai mici si, din
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acest motiv, achizitia de produse sani-
tare s-a efectuat preponderent pe
segmentul economic. Preconizam ca
piata obiectelor sanitare va continua sa
se contracte si in 2010. Daca ne referim
la cifre, volumul estimat in 2010 este
de minus 20% fata de 2009, iar valoric
estimez o scddere de 25% - 30%, influ-
enta negativa fiind exercitatd de redu-
cerea pretului de comercializare. Vanza-
rile din 2010 depind de mai multi
factori, printre care reluarea si finali-
zarea proiectelelor incepute in 2008 si
amanate, pana in prezent.

- Care au fost cele mai solicitate
produse?

- Anul trecut, ponderea in vanzari au
avut-o obiectele sanitare ceramice si
bateriile, urmate de cézi si cabine de
dus. Din totalul vanzarilor de obiecte
sanitare ale Romstal, 89% repre-
zinta importuri de la furnizori din
Italia, Germania, Olanda, Polonia si
Spania, iar diferenta este constituita
de productia realizata in Romania de
compania Belform, parte a grupului.
In ceea ce priveste preturile de comer-
cializare a produselor, acestea sunt
puternic influentate de cursul de
schimb leu / euro si de evolutia costu-
rilor cu materia prima. In ultima peri-
oada, firmele din domeniu lanseaza
pe piata numeroase oferte speciale,
bazate pe discounturi, cu scopul de a
elimina din stocuri. Ne asteptam ca -
in continuare - clientii sa se indrepte
din ce in ce mai mult spre achizitia
unor produse de calitate si catre furni-
zorii care asigura si servicii asociate
produselor comercializate.
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- Cand estimati ca se va imbunatati
situatia economica din tara noastra?
- Nu putem estima momentul in care isi
va reveni economia. Consider doar ca
firmele trebuie s& isi creasca producti-
vitatea si competitivitatea la un nivel
similar celor occidentale, fiind necesar
ca guvernantii sa sprijine investitorii.
Totodata, sectorul privat si autorita-
tile trebuie sa-si respecte angajamen-
tele reciproce. Revenirea economiei va
depinde, in cea mai mare parte, de initi-
ativele intreprinzatorilor autohtoni.

- Ce prevede strategia de dezvoltare a
activitatii Romstal?

- Pentru 2010 ne-am propus sd inau-
guram 13 filiale noi in Romania. Astfel
reteaua de distributie va ajunge la 60
de puncte de vanzare proprii. Cele-
lalte aproximativ 100 de magazine
care formeaza reteaua Romstal sunt in
regim de franciza. In luna martie a.c.
am deschis doud puncte de desfacere
in Pitesti (cu o suprafata totala de 216
mp) si in Buzdu (cu o arie de 1.500 mp).
Filialele includ showroom, magazin cu
autoservire si spatiu de stocare propriu.
Cele doua investitii s-au ridicat la peste
un milion de euro, in aceasta suma fiind
inclusa si valoarea terenului si a halei
din Buziu.In ceea ce priveste planurile
de extindere a companiei, in viitorul
apropiat suntem interesati doar de
sectorul energiei eoliene. Nu excludem
posibilitatea de a achizitiona un proiect
existent in acest domeniu. Productia
energiei regenerabile este o afacere de
viitor, care, pe termen mediu si lung, va
asigura un venit rezonabil companiilor
ce investesc in asemenea obiective.

- Care sunt problemele intampinate
in desfasurarea activitatii?

- In Romania investitorii din acest
domeniu se confruntd, in primul rand,
cu birocratia generatd de autoritatile
locale. Astazi, Romania ar putea deja
sd aiba de 2-3 ori mai multe inves-
titii in domeniul eolian (in valoare de
cateva zeci de milioane de euro) daca
autoritatile ar da autorizatiile necesare
intr-un timp relativ scurt, care sa nu
puna in pericol proiectul in sine. Pana
in prezent, am finalizat un proiect-pilot
de mici dimensiuni in judetul Galati, al
carui buget a fost de 350.000 de euro
(este vorba de un generator eolian de
300 Kw). Dorim sa realizam un proiect si
in Constanta, care, pe langa cele 7 mili-
oane de euro - 8 milioane de euro chel-
tuite deja pentru achizitionarea tere-
nului, va necesita, in total, aproximativ
10 milioane de euro pentru turbinele
eoliene (6-7 Mw instalati). Din pécate
suntem blocati de circa un an de catre
Consiliul Judetean Constanta, care, din
motive neprecizate, nu ne elibereaza
certificatul de wurbanism. Proiectul
este mai amplu si de duratd. In zona
am achizitionat mai multe hectare
(cateva mii) care se preteaza la produ-
cerea energiei eoliane, precum si la
derularea de actiuni in domeniul agri-
culturii. In decurs de 10 ani ne-am fi
dorit sa instalam sisteme care sa gene-
reze 30-50 Mw si sa construim o ferma
agricold moderna. In acelasi timp, ne
gandim si sé renuntam la proiectul din
Constanta, dacd nu vom obtine autori-
zatiile pentru a implementa in timp util
proiectul.

Lacramioara BOTEZATU
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A Innovation & Consistency since 1910

Cum putem proteja
mediul inconjurator?

Cu energie eoliana -
regenerabila, curata si
disponibila pretutindeni
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ROCKWOOL: Obiectivul pe 2010 - mentinerea cotei de piata

Rockwool este ’?rez‘en'té )
izolatiilor din Romdnia din

anul 1998, comercializdand vata
minerald bazalticda importata de
ngaria,
dar si din Cehia, Polonia, Croatia

la fabrica proprie din

si Germania. Reprezentanta
autohtond este subsidiara

grupului Rockwool International,
din Danemarca, unul dintre cei
mai importanti producdtori de

materiale termoizolante din

Europa. Concernul a realizat,
anul trecut, o cifra de afaceri de
aproximativ 1,5 miliarde euro,

avdnd peste 7.800 angajati,

respectiv 23 de fabrici (localizate
pe trei continente) si beneficiind de
o retea mondiald de reprezentare
prin birouri comerciale, parteneri
si distributori. Sediul central

si departamentul de cercetare,
dezvoltare si protectie a mediului
se afld in orasul Hedehusene, in
apropiere de capitala daneza

- Copenhaga.

- Estimati evolutia pietei constructiilor
in 2010.

- Atat piata constructiilor, cat si cea a mate-
rialelor specifice au consemnat un trend
puternic descendent in 2009. Astfel, in
primele luni ale anului trecut au fost conti-
nuate proiectele ce fusesera incepute in
2008 si care se aflau - in general - intr-un
stadiu de executie de peste 50%. Acestea
au beneficiat, in continuare, de creditare
din partea bancilor, celelalte fiind blocate
sau finantate din alte surse. Odata cu lipsa
pietei de desfacere, preturile materialelor
de constructii au inregistrat o scadere
medie de 35%-40%. In 2010 nu sunt astep-
tate schimbari majore pe piata materia-
lelor de constructii. Cantitatile comercia-
lizate in acest an pot creste cu maximum
5%-10% fata de 2009 (cand comenzile s-au
diminuat cu aproximativ 40% in compa-
ratie cu anul anterior). Segmentul care
va inregistra majorarea mentionata este
acela al renovarilor, noile proiecte fiind, in
continuare, in «stand by» sau pe santierele
respective lucrandu-se intr-un ritm lent si
pe baza unor considerente legate de pret.
De asemenea, marjele de profit in afacerile
din constructii sunt in scadere, acest lucru
generand o tendinta de reducere masiva a
costurilor de productie (fiind afectata cali-
tatea materialelor), a costurilor indirecte,
precum si a celor fixe.

- Apreciati modul in care criza financiara
a afectat activitatea firmei.

- Noul context economic a atins si piata
produselor pentru izolatii. Astfel, grupul
Rockwool a luat masuri de contracare a
crizei prin reducerea costurilor fixe si ajus-
tarea productiei in functie de cererea de pe
piata. Organizatia a initiat planuri eficiente
de management al intregii afaceri, pentru
mentinerea cotelor de piatd detinute si

e piata

a pozitiei de lider al domeniului izolati-
ilor din vata bazaltica. Cu toate ca, in acest
moment, conditiile sunt mai dure decat
indicau primele previziuni de la inceputul
crizei, acest lucru nu a afectat semnificativ
afacerile Rockwool din Romania. La nivel
national exista, pe termen mediu, poten-
tial atat in reabilitarea termica a cladirilor,
cat si in constructiile noi. in general, din
cauza reducerii generale a costurilor de
productie, proiectata - implicit - la nivelul
preturilor de vanzare catre utilizatorii finali
(in general, aplicatd de companiile care
detin fabrici locale), segmentul materi-
alelor de constructii se confrunta cu o
cerere sporita de produse ieftine, in detri-
mentul celor de calitate superioara. Astfel,
din dorinta de a vinde, multe companii au
tendinta de a plasa produse din segmen-
tele premium in cadrul grupelor de mate-
riale economice. In acest context, firmele
care nu accepta astfel de compromisuri
risca reducerea volumelor de vanziri si,
implicit, pierderea cotei de piatd. Totusi,
mentinerea ponderii din piatd, corelatd
cu un profit negativ este cel mai nefavo-
rabil scenariu care poate fi vizibil intr-o
companie, in special pe termen lung.

- Ce prevede strategia pentru dezvol-
tarea companiei?

-In perioada urmétoare ne vom concentra
activitatile de marketing spre derularea
unor campanii de imagine si promovarea
marcii Rockwool pe piata materialelor de
constructii din Romania. De asemenea,
vom schimba si adapta portofoliul de
produse si solutii conform necesitatilor
pietei locale, care sa ne asigure consoli-
darea pozitiei pe piata autohtond a izolati-
ilor.Vom restructura activitatile logistice, in
vederea reducerii costurilor de transport, a
celor indirecte sau chiar a cheltuielilor fixe.

22 INFO-SANTIERE NR. 3 - MARTIE 2010

Florin Popescu (39 de ani)

Hobby-uri: calétorii, schi.

In ceea ce priveste relatiile cu partenerii,
vom lansa servicii adiacente vanzarilor,
cum ar fi furnizarea unor unelte specifice
catre antreprenori, respectiv initierea unor
prezentari menite sa evidentieze avanta-
jele utilizarii produselor etc.

- Care sunt dificultatile intampinate in
activitate?

- Criza din constructii a determinat dispa-
ritia multor companii de antreprenoriat,
afectand, de asemenea, numarul distribu-
itorilor din bransd, in timp ce reducerea
volumului lucrdrilor de constructii afec-
teaza direct activitatea Rockwool, avand in
vedere faptul ca principalele materiale din
portofoliu se adreseaza acestui segment.
O altd problemd este reprezentata de
lipsa unei retele extinse de distributie, din
cauza faptului cd majoritatea distribuito-
rilor se orienteazd, in aceasta perioads,
catre comercializarea produselor ieftine, in
speranta generdrii unor volume de vanzdri
mai mari si, implicit, a obtinerii profitabi-
litatii, mult dorita pe timp de criza. Insasi
alegerea colaboratorilor a devenit dificila,
deoarece foarte multi prezinta, in aceasta
perioadd, riscuri sporite din punct de
vedere al onordrii platilor cétre furnizori.

- Ce solutii credeti ca pot sustine o
evolutie optima a companiei?

- O prima alternativa luata in conside-
ratie consta in extinderea pe segmentul
de bricolaj, prin comercializarea produ-
selor prin intermediul retelelor Do-It-Your-
self (DIY). De asemenea, ne-am propus
reorientarea cdtre proiectele rezidentiale

Functie/Firma: business unit director - Rockwool Romania & Bulgaria;
Experienta profesionala: 16 ani in domeniul constructiilor;
Studii: Universitatea Tehnica de Constructii din Bucuresti, Facultatea de Ci Ferate, Drumuri i Poduri;

de mici dimensiuni (case, vile) si apropi-
erea de utilizatorul final. Totodata, avem
in pregatire o alta serie de sisteme si
solutii noi, ce respecta exigentele actuale
ale utilizatorilor. De asemenea, dorim

sa dezvoltam segmentul de izolatii
pentru fatade (termosistem), unde avem
un produs special care ofera, pe langa
protectia termica, siguranta la foc, izolare
fonicd si confort interior (permeabilitate la
vapori). O altd masura vizeaza implemen-
tarea programului de gestiune SAP, care
va eficientiza si mai mult relatiile contrac-
tuale si disponibilitatile de livrare. Avem,
totodata, in plan noi proiecte legate de
logistica de transport pentru reducerea
timpului dintre comanda si livrare.

- Cum apreciati activitatea Rockwool la
nivel de grup?
- Anul trecut s-a dovedit, dupa cum anti-
cipasem, unul dificil pentru companiile
din domeniul constructiilor. Cu toate ca
au devenit sesizabile primele semne ale
unei redresari economice, trebuie s avem
o atitudine prudenta in ceea ce priveste
lichiditatile si investitiile viitoare, avand
in vedere faptul ca o criza in forma literei
W a mai fost intalnita in istorie. In 2009 la
nivel de grup s-a realizat cea mai impor-
tanta restructurare a activitatii din ultimii
ani, incluzand aici introducerea unei divizii
noi care se va ocupa - preponderent - de
dezvoltarea afacerilor internationale prin
orientarea cétre piatd, identificand ceea ce
utilizatorii au nevoie si dezvoltarea produ-
selor si solutiilor respective.

Elena ICLEANU
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CERAMICA: Cererea pentru materiale de constructii va creste

Ceramica lasi, unul dintre cei mai
importanti producdtori autohtoni
de cdaramida si blocuri ceramice,
vizeaza pentru acest an mentinerea
volumelor de vanzdri la nivelul
celor din 2009. Totodatd, compania
are in vedere extinderea gamei de
produse si patruderea pe pietele din
Republica Moldova si Ucraina. In
ceea ce priveste investitiile, pentru
2010 se prevede alocarea unor
resurse reduse pentru finalizarea

si perfectionarea investitiilor
realizate in 2009 (in valoare de

30 milioane de euro), cand au fost
puse in functiune noile sectii de
preparare a materiei prime si de
productie a blocurilor ceramice.

Societatea este detinutd, incepdand

din iulie 2007, de fondul de

investitii Advent International,
care este actionar majoritar (peste

80%). De la infiintare pdand in

prezent, firma a executat si livrat
doud miliarde de blocuri ceramice.

- Cum caracterizati situatia generala
a industriei locale a materialelor de
constructii?

- Industria de profil resimte direct
scdderea pietei de cdaramizi cu circa
30% in volum, pana la 1,7 milioane
de metri cubi, si cu 45% in valoare
(pana la circa 140 milioane de euro).
Cauzele sunt diverse, de la blocarea
marilor proiecte rezidentiale si iarna
foarte grea, pana la temperarea credi-
tarii si la prudenta clientilor persoane
fizice, cauzata de nesiguranta venitu-
rilor si de asteptarea acestora ca pretu-
rile sa-si continue scdderea. Produca-
torii de profil au fost nevoiti sa adopte,
deocamdatd, masuri drastice, precum
inchiderea de fabrici sau disponibi-
lizari de personal. Criza economica
a declansat o competitie stransa pe
piata materialelor de zidarie (unde
producatorii de caramida concureaza
si cu cei din industria de BCA) si a
impus scaderea preturilor in medie cu
15%. Pe termen lung, aceste politici
de pret ar putea ajunge sa afecteze nu
numai profitabilitatea companiilor din
sectorul constructiilor (producatori,
comercianti sau antreprenori), ci chiar
sansele acestora de a supravietui crizei.
Totusi, scaderea preturilor a avut si un
efect pozitiv: proiectele rezidentiale
individuale care si-au urmat cursul pot
fi promovate cu mai mult succes, la
costuri reduse cdtre beneficiarii finali.

- Cum a afectat recesiunea activi-
tatea proprie?

- Primul efect al crizei l-a consti-
tuit dificultatea stabilirii cursului de
evolutie a pietei. Scdderea consu-

mului a dus, inevitabil, la o competitie
stransa intre producdtorii de materiale
pentru ziddrie, care au scazut preturile

cu aproximativ 25% (in euro). Evolutia
ratei de schimb a determinat, in acelasi
timp, cresterea costului utilitatilor si
scaderea importurilor pe piata autoh-
tond. Reversul medaliei este ca rece-
siunea ne creste viteza de reactie, ne
stimuleaza sa devenim mai creativi si
sa luam decizii inspirate. Analizand cu
atentie mediul nostru de activitate si
propriile performante, elaboram solutii
pentru problemele determinate de
criza.

- Credeti ca in tara noastra criza s-ar
putea prelungi?

- Considerdm c&, in curand, cererea
pentru materiale de constructii va
creste in mod inevitabil, deoarece
in Romania exista, in continuare, un
deficit mare de locuinte, iar oferta va
trebui sa indeplineasca in cat mai mare
masura cererea "latenta" existenta.
Clasa sociald cu venituri medii, care
a propulsat piata rezidentiald in anii
trecuti, a intrat intr-o stare de astep-
tare, in special din cauza nesigurantei
locului de munca si rigidizarii modului
de acordare a imprumuturilor bancare.
S-a creat un efect de tip domino in
economie, cauzat si de «umflarea»
mediatica a efectelor crizei. Populatia
actioneaza in prezent cu prudenta, isi
reconsidera nevoile, isi reduce cheltuie-
lile si, in ultima instanta, amana proiec-
tele rezidentiale. Acestia vor incepe din
nou sa investeasca de indatd ce situ-
atia generald se va ameliora, pentru ca
nevoia de locuinte este mare si reala.
Existd si alte aspecte care influen-
teaza evolutia pietei de zidarie in peri-
oada urmétoare. Ma refer la persoanele
care lucreaza in strdinatate si trimit
bani acasd, a cdror situatie depinde si
de cresterea economicd previzionata

lulian Mangalagiu (38 de ani)
Functia / firma: director general al Ceramica SA;

Vanzari al Rigips Romania (2000-2005);

Studii: Executive MBA la Institutul de Administratie Publica si al Afacerilor Bucureti - ASEBUSS, in parteneriat cu
Universitatea Americand Kennesaw State University, Atlanta (KSU) - 2006; Academia Militara Bucuregti (1992-1996);

Hobby-uri: calatoriile, aikido.

a térilor unde au emigrat. In aceeasi
masurd, ne asteptam ca Guvernul sa
reuseasca sa gestioneze criza la toate
nivelurile, astfel incat bancile sa ameli-
oreze conditiile de creditare pentru
firme.

- Care este strategia de investitii
adoptata la nivelul companiei?

- Pentru anul acesta, intentionam sa
patrundem pe pietele din Republica
Moldova si Ucraina. Continuam sa ne
extindem gama de produse, in timp ce
investitiile vor fi minore. Sunt preva-
zute doar finalizéri sau perfectionari
ale obiectivelor in valoare de 30 mili-
oane de euro din anul 2009, cand am
pus in functiune noile sectii de prepa-
rare a materiei prime si de productie a
blocurilor ceramice.

Avem o tinta clara: volumele vandute
in 2010 sa fie cel putin egale cu cele
din 2009. Ne bazém pe gama noua de
produse, cu performante marite, pe
imbunatatirea si diversificarea servici-
ilor logistice, de vanzari si consultanta
tehnicd, precum si pe stabilizarea distri-
butiei. Ne axam, in paralel, pe redu-
cerea costurilor si pe utilizarea cat mai
eficientd a capacitatilor de productie
puse in functiune anul trecut. Pentru
2010 nu vom face restructurari, pentru
ca am ajuns la un nivel organizational
optim, tinand cont de capacitatile
de productie actuale. In acelasi timp,
ne pregatim pentru cresterea pietei
materialelor de constructii, pe care o
asteptam in perioada urmatoare.
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Experienta profesionala: director al Diviziei de Adezivi la Henkel Roménia (2005-2007); director de Marketing si

- Care sunt rezultatele financiare ale
firmei?

- Cifra de afaceri din 2009 a fost afectata de
evolutia nefavorabild a cursului de schimb
leu-euro, de cererea scazuta cauzata de
criza pietei constructiilor, precum si de

scaderea pretului materialelor pentru
zidarii. Rezultatele financiare finale ale
anului 2009 vor fi publicate dupé audi-
tarea si aprobarea rezultatelor de catre
actionari in perioada urmatoare. Speram
ca anul 2010 sa nu aduca diminudri ale
pietei de profil la nivelul celor din 2009.
Evolutia depinde foarte mult si de masu-
rile pe care le va lua Guvernul in perioada
imediat urmatoare.

- Care sunt problemele intdmpinate in
mod curent?
- Problemele noastre sunt comune cu
ale celorlalti producdtori de materiale de
constructii, respectiv: «<inghetarea» dezvol-
tarii de noi imobile, cauzata in mod direct
de intreruperea creditarii firmelor din acest
sector si indirect de reducerea puterii de
cumparare a clientilor finali si de climatul
general de neincredere in perspectivele de
rambursare a unor eventuale credite; cres-
terea previzionatd a costului utilitatilor,
in conditiile in care pretul materialelor
pentru ziddrie a scazut in medie cu 15%;
absenta mdsurilor guvernamentale anti-
criza la nivel macroeconomic; iesirea lenta
din recesiune pe plan international, care
are ca efect contributii diminuate in valutd
de la muncitorii romani care lucreaza pe
santierele din strainatate etc.
Lacramioara BOTEZATU
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ADEPLAST a planificat o crestere de 15% a vanzarilor

Societatea Adeplast SA produce si
comercializeaza pe piata autohtona
mortare uscate, in special adezivi de
gresie si faiantd, chituri de rostuit, adezivi
pentru lipirea si armarea polistirenului,
sape autonivelante, gleturi de ipsos si
ciment, tencuieli cu aplicare manuala

si mecanizata. In gama de sortimente
s-au addugat termosistemele, vopselele

si tencuielile decorative, produsele

pentru izolare termicd si fonicd, precum
polistirenul expandat, cel extrudat si vata
de sticld. Investitiile companiei insumeaza
28 milioane de euro, fonduri ce au fost
alocate pentru extinderea capacitatilor
de productie, achizitia de echipamente
logistice etc. In urma aplicarii planului de
expansiune, capacitatea de productie a
firmei s-a majorat la aproximativ 700.000
tone /an (din care unitatea din Oradea
poate realiza 250.000 tone / an, iar cea de
la Ploiesti - Corldtesti 450.000 tone / an).
De asemenea, la Oradea functioneazd,

la o capacitate de productie de 80.000
tone/ an, o fabrica de vopsele si tencuieli
decorative, complet automatizatd, obiectiv
realizat in 2008 in urma unei investitii de

16 milioane de euro.

- Care au fost rezultatele financiare
inregistrate in 2009?

- In 2009 am avut venituri totale de
123 milioane de lei, in crestere cu
2% fata de 2008. Pentru 2010 ne-am
planificat o crestere de 15%, dar daca
vanzdrile vor continua in ritmul actual
sper sa depdsim, cu mult, estimarea
initiald. Totodatd, pentru intervalul
urmator ne-am propus sa crestem de
patru - cinci ori vanzarile de vopsele si
tencuieli decorative, panala 5 - 6 mili-
oane de euro. Dupd investitiile reali-
zate in cele doud fabrici de mortare
si una de vopsele si tencuieli, suntem
pregatiti sa raspundem cererii care va
urma, avand in vedere ca inca 10-15
ani de acum finainte trebuie sa mai
construim ca sa ajungem la nivelul
unor tari, precum Germania sau ltalia.

- In ce mod v-a afectat criza finan-
ciara activitatea proprie?

- Cu o crestere de 2% putem spune ca
nu am simtit efectele crizei, dar planul
de afaceri optimist din anul 2007,
lansat in momentul pornirii investiti-
ilor de peste 25 milioane de euro, nu
a putut fi realizat. In aceasta perioada,
exportul este o «gura de oxigen»
pentru orice producdtor onest. In
prima parte a acestui an ne-am
concentrat si pe exportul produselor
noastre. Astfel, in luna februarie a.c.,
am livrat primul transport de 26 de
tone de materiale de constructii catre
partenerii din Slovacia. Nu reprezinta
mult pentru moment, dar consideram
cd este esential - pentru noi si pentru
toti cei care au investit in ultimii ani in

capacitati de productie performante -
sa depdseasca granitele Romaniei.
Anul trecut am livrat pe piata din
Ungaria produse in valoare de 0,4 mili-
oane de euro. Siin 2010 lucram alaturi
de distribuitorul nostru din Ungaria la
pregadtirea ofertelor pentru o serie de
licitatii de anvelopare a blocurilor din
Budapesta. Republica Moldova repre-
zintd o alta piata importanta, pe care,
in 2010, intentiondm s& livram 2.500 -
3.000 de tone. Astfel, de la inceputul
anului au fost trimise catre aceasta
tarad peste 100 de tone de materiale
de constructii - adezivi pentru gresie
si faiantd, gleturi de ipsos, mortar
tinci, Polistirol, sapa autonivelanta,
vopsele si tencuieli decorative. Toto-
data, Grecia este o piata in care sunt
cerute produsele pe baza de ipsos.
In acest an vizdm si patrunderea pe
pietele din Ucraina si Bulgaria.

- Considerati ca in tara noastra rece-
siunea s-ar putea prelungi?

- In mod sigur criza se va prelungi
pentru Romania, se va prelungi si
pentru firmele private care nu au
avut o strategie clara si hotarata
pentru 2010. Am prevazut cele mai
sumbre scenarii si credem ca vom
traversa cu bine actuala perioada difi-
cila, consemnand chiar o crestere.
Motivul este simplu: multi produca-
tori au iesit din cursa si acelasi lucru
se va intampla si mai departe. Previ-
zionez ca in 2010 se vor inregistra
si alte falimente pentru companiile
de pe segmentul nostru de activi-
tate. Suntem pregatiti financiar sa
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Marcel Barbut (54 de ani)
Functie/Firma: proprietar al companiei Adeplast;

Experienta profesionala: 14 ani in domeniul productiei si distributiei de mortare uscate;

Hobby: businessul.

suportam orice si, evident, sa preluam
piata ramasa de la cei care renuntd la
afaceri.

- Ce prevede
titii adoptata
companiei?

- In 2009 am realizat o investitie
de peste 0,6 milioane de euro in a
doua linie de infoliere - paletizare la
Ploiesti. O a doua investitie a vizat
extinderea liniei numarul doi cu o
masind de finsdcuit cu doua pipe.
Totodata, am facut receptia la o inves-
titie de circa 0,5 milioane de euro in
montarea postului de transformare de
2.400 Kw pentru linia de expandare a
perlitei si productia de sape termoizo-
lante si mortar termoizolant antifoc.
Tot recent, am introdus gazul natural
ce ne va aduce economii conside-
rabile in productie. Asta pentru ca
anul trecut am uscat nisip cu arza-
toare pe bazd de gaz petrolier liche-
fiat, la costuri mari. Totodata, speram
ca in acest an sa cumpardm un teren
in zona Moldovei, pentru a finaliza,
impreuna cu furnizorii nostri germani
de la M-tec, proiectul unei fabrici.
Vizam ca in partea a doua a anului
2011 (prin lunile mai - iunie), daca
si piata se indreapta, sa reusim sa
lansam procesul de productie in noua
fabrica. In acest an vom introduce pe

strategia de inves-
pentru dezvoltarea

piata si aproximativ 150 de masini
de colorare a vopselelor si a tencuie-
lilor decorative. Avem o oferta intere-
santd de la un nou furnizor. Speram ca
piata sa fie surprinsa de noile preturi
de colorare.

- Care sunt problemele intampinate
in mod curent?
- Cea mai mare problema cu care ne
confruntam este insolventa mascata.
Exista multi “profesionisti” care se
folosesc de lege pentru a face bani
fara probleme. In noua lege a insol-
ventei pentru persoane fizice se
prevede in caz de frauda inchisoarea,
un lucru care in legea insolventei
pentru companii nu este specificat.
Niciun administrator judiciar nu veri-
fica daca administratorul a fost de
buna credintd sau doar a regizat insol-
venta. latd un scenariu pe care trebuie
sa-l luam in considerare: mii de firme
sunt in insolventd, iar administratorii
companiei si cei judiciari iau salarii
consistente din restul de incasat. Mai
departe, dupad vreo doi ani, cand toata
lumea a uitat de existenta firmei,
administratorul o declara falimentara.
Dacd nimeni nu ia masuri impotriva
fraudei, in final insusi statul va intra in
insolventd, pentru cd nu va mai avea
de la cine sa incaseze taxe si impozite.
Lacramioara BOTEZATU
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ACTUALITATEA INTERNA

Mortare uscate

NOUTATI ADE

MORTAR PENTRU CONSOLIDARI,
SPECIAL CONCEPUT PENTRU
REABILITAREA CLADIRILOR
AFECTATE DE CUTREMUR

Cldire
e‘(I!erllz(mI
tehnje

Ing
'h :l‘dr("q

Caracteristici:

o rezistentl la compresiune ridicatd; ‘G s"
O lucrabilitate usoard;

Islh'

o dintr-o singurd ménd se face si aplicarea mortarulvi si finisareq;

o aplicabil 2.0 - 3.0 cm grosime Tntr-un singur strat; 10 cm din 3 straturi
O succesive

o suprafata hidrofobd.

Domenii de utilizare: Se utilizeazd ca mortar de tencuiald de inaltd rezistentd,
la lucriri de consolidare sau reabilitare structurald, Tn special a clddirilor afectate
de cutremur, atditlainterior cdt i la exterior.

Mortarul poate fi aplicat cu metoda manuald, clasicd, sau mecanizat cu o masind
speciald pusd la dipozitie de ADEPLAST s.a.

Consum specific: circa 15 - 17 kg/m? pentru fiecare cm grosime, in functie de
forma suprafetei.

’ Aanu.n-

PO LIETI R(H

ADEPLAST s.a. ‘

Sediu central: 410605, Oradea, Uzinelor 3, jud. Bihor, tel. 0040 259 403.751, fax 0049 259 403.762.
Punct de lucru: 107063, Corldtesti, jud. Prahova, tel. 0040 244 338.000, fax 0040 244 338.003.
http://www.adeplast.ro, e-mail: office@adeplast.ro

P Adezivul Mileniului 11T o

MORTAR
HIDROIZOLANT

Caractreristici:
@ hidroizolare excelentd;
O lucrabilitate usoard;
o aderentiifoarte bund;
O aplicabil 15 mm grosime intr-un singur strat;
@ grosime optimd 30 mm.

Domenii de utilizare: Se utilizeazi ca tencuieli de hidroizolare a
zonelor cu umiditate ridicatd (bdi, buctdrii, pivnite, subsoluri,etc),
fiind special conceput pentru tencuirea bazinelor de apd, piscinelor si
peretilor exteriori ai fatadelor expuse intensiv la contactul cu apa.

Consum specific: circa 12 - 16 kg/m? pentru fiecare centimetru
grosime, Tn functie de forma suprafetei.

ADEPLAST IZOTHERM

Componenta sistemului:

O sind de soclu

(&) adeziv pentru lipire polistriren POLISTIROL PREMIUM

O placd de polistiren

O dibluri

@ masi de armare POLISTIROL PREMIUM, SUPER
POLISTIROL (POLISTIROL CU FIBRE
DE ARMARE), POLISTIROL ALB

O sistemul de acoperiri decorative

Sistemul ADEPLAST IZOTHERM, este disponibil siTn varianta mecanizatd,
n acest caz adezivul pentru lipire si spicluire fiind depozitat in silozuri
mobile. Pentru malaxarea materialului se poate folosi masina de tencuit
PFT G5, sau malaxoare cu amestecare continud D-20 sau D-30. Dupd
malaxare materialul poate fi transferatin gileti cu ajutorulul unvifurtun,
sau poate fi livrat pdnd la o Tnaltime de 15 m cu ajutorul unei pompe de
transport material fluid MAY2PUMP.

Caracteristici adezivi:
O aderenti foarte bung,
O lucrabilitate usoard,
O rezistentd ridicatd,
O flexibilitate ridicatd
Consum specific:
O faza | - la lipirea pldcilor: 2.5 - 3.5 kg/m?.
O faza Il - la acoperirea plicilor lipite:
- cu gletiera de 6 x 6 mm 2.5 - 3.9 kg/mZ
- cu gletiera de 8 x 8 mm 3.9 - 5.5 kg/m2.
n functie de grosimea stratului de adeziv aplicat.
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Bucuresti si Cluj, cele mai cautate zone pentru constructia de locuinte

O privire de ansamblu pe harta investitiilor ce urmeaza a fi realizate
de dezvoltatorii de proiecte reziden tiale relevd faptul cd orasele
Bucuresti si Cluj-Napoca - si imprejurimile lor - constituie, fard
indoiald, cele mai atractive zone. Explicatia derivd din cererea mult
mai mare de unitdti locative si puterea de cumpdrare net superioard
recunoscute in cazul celor doud locatii. Topul regiunilor in functie
de acesti doi indicatori este completat de Sibiu, Timisoara si Brasov.
Potrivit unui raport emis de compania de consultanta DTZ Echinox,
volumul investitiilor pe piata imobiliara din Romdnia va insuma,

in acest an, 500 milioane de euro. Cifrele calculate pentru primele
trei luni ale acestui an indicd o majorare neta a fondurilor alocate
pentru acest sector in tara noastra, de la 5 milioane de euro in
2009, la 108,34 milioane de euro in 2010. "Obiectul tranzactiilor
din 2010 va fi reprezentat, in special, de spatii comerciale si pentru
birouri, dar nu este exclus ca investitorii speculativi, cei mai activi
in acest moment, sd vizeze si pachete de apartamente, al cdror
randament este dat de valorile reduse la care pot fi achizitionate in
prezent', a declarat Bogdan Sergentu, reprezentant al DTZ Echinox
Romania. Intreprinzatorii din domeniu anticipeazd relansarea
pietei imobiliare in acest an, mizand - in principal - pe cresterea
numadrului de potentiali cumparatori. Datele statistice prezentate

de organizatorii tdrgurilor de case aratd cd zeci de mii de vizitatori
au trecut d?a pe la standurile companiilor dezvoltatoare pentru

aanaliza o

ertele disponibile. O parte dintre acestia au semnat

contracte pentru achizitia unei locuinte. Spre exemplu, reprezentantii
firmei Adama, unul dintre cei mai activi operatori de pe piata
imobiliard roméneascd, sunt de pdrere cd la ultimul térg specializat
(Timon, editia din 18-21 martie 2010) s-a observat un usor avans al
vanzdrilor. “Am remarcat un interes tot mai mare pentru achizitia
de locuinte noi in primele trei luni din 2010. Chiar la ultima editie

a Timon, din luna martie a.c., am vdzut persoane care erau decise
sd-si cumpere o casd si comparau preturile apartamentelor scoase
la vdanzare. Speram ca in acest an vom vinde mult mai mult decat

in 2009’; a declarat Asher Lax, directorul de marketing si vanzari al
Adama. De aceeasi pdrere sunt si oficialii ansamblului rezidential
Doamna Ghica Plaza, dezvoltat de Romfelt Group in cartierul
Colentina din Bucuresti, dupd o investitie de 75 de milioane de euro.
Ei sustln cd au planuri mari pentru 2010 si considerd cd acesta este
anul in care piata imobiliard va da, cel mai probabil, primele semne
de revenire. Cum reactia din partea clientilor este destul de bund,
investitorii vor sd proﬁte de situatia favorabild. Tendinta se observa
si in numdrul de santiere organizate din zona Capitalei si a Clujului.

Ansamblu cu 1.200 de locuinte, in
sectorul 6. In sectorul 6 al Capitalei a
fost autorizatd, recent, executia unui
ansamblu rezidential, care va avea
in componentd o cladire de birouri
(2S+P+24E) si  blocuri de locuinte
(2S+P+18E-20E) cu 1.200 de unitati loca-
tive cu doug, trei si patru camere. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firmele
KXL Architects si Inocasa (filiala Romania),
ambele din Bucuresti. Dezvoltator este
compania HL1 Group, din Capitald. Obiec-
tivul va dispune de zone comerciale si
locuri de parcare. Lucrarile de constructie
sunt preconizate a fi incepute in august
a.c, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru aceeasi luna a anului 2012.

Societatea HL1 Group are in dezvoltare, in
sectorul 2, doua cladiri de birouri (S+P+5E;
S+P+12E). De asemenea, firma de proiec-
tare KXL Architects a intocmit planurile
pentru un complex rezidential in sectorul
2 (totalizdnd 144 de apartamente) si
pentru un hotel de patru stele (P+15E)
in sectorul 3, care va avea o suprafata
construitd de aproximativ 600 mp. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B1913, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1913.

Arhis Design a proiectat mai multe
obiective rezidentiale. Compania Arhis
Design, din Bucuresti, a elaborat planu-
rile tehnice in vederea executiei unui
ansamblu rezidential in comuna Berceni.
Obiectivul, amplasat pe un teren cu o
suprafatd de 10.000 mp, are ca beneficiar
o persoana fizicd. De asemenea, firma a
proiectat un complex rezidential in loca-
litatea Cernica, format din 16 imobile
(S+P+4E+E5-retras; S+P+5E+E6-retras;
P+6E+E7-retras), totalizand 835 de apar-
tamente si presupunand o investitie de
70 milioane de euro. Totodatd, in orasul
Otopeni, vor fi realizate doua ansambluri
rezidentiale, primul situat pe un teren cu o
arie de peste 33.200 mp, iar al doilea - pe
un teren de circa 51.000 mp. Obiectivele
sunt situate in judetul lifov si vor fi defi-
nitivate in perioada 2011 - 2012. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B1088, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1088.

Complex de 42 vile in Balotesti. In
prezent, se executd structura de rezistentd
aimobilelor din cadrul unui ansamblu rezi-
dential, amplasat pe malul lacului Cocio-
valiste (comuna Balotesti, judetul Iifov).
Complexul va avea in componentd 42 de
vile tip duplex P+1E (din care sase sunt
deja finalizate). Planurile tehnice au fost
elaborate de firma Ideal Proiect, din Bucu-
resti. Sistemul constructiv prevede fundatii
izolate sub stalpi si grinzi de legdtura. Placa
peste fundatie va fi armata cu plase sudate,
iar stalpii pornesc de la nivelul blocului din
beton simplu. La realizarea tencuielilor
exterioare se vor folosi polistiren (de 5 cm
grosime) si tencuiald driscruita armata cu
plasa din fibra de sticla. Peretii de compar-
timentare vor fi executati din gips-carton.
Finisajele interioare includ: parchet, gresie,
faianta si vopsele lavabile. in vederea edifi-
cdrii acestui obiectiv, dezvoltatorul soli-
cita oferte pentru achizitionarea intregii
game de materiale de constructii. Lucra-
rile au fost incepute in anul 2009, defini-
tivarea ansamblului fiind stabilit pentru
luna septembrie din 2011. Valoarea totala
a investitiei este de 5 milioane de euro.
Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic IF1238, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1238.

Lucrarile la Arhipelagos Residences
incep in luna mai a.c. Lucrdrile de
constructie a ansamblului Arhipelagos
Residences, din comuna Cernica (judetul
lifov), vor fiincepute in luna mai a.c. Obiec-
tivul, cu o suprafata construita de 130.000
mp, va avea in componenta 835 de apar-
tamente. Complexul va fi realizat in trei
etape. In prima fazi (denumita Creta), vor fi
executate sase imobile (S+P+4E+E5-retras;
S+P+5E+E6-retras; P+6E+E7-retras) cu 297
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de unitati locative, ce vor dispune de una
pana la cinci camere (cu suprafete cuprinse
intre 30 mp si 180 mp), iar in cea de-a doua
etapa (intitulata Corfu), ansamblul se va
extinde cu trei blocuri (totalizand 223 de
apartamente). In cadrul ultimei faze (denu-
mitd Rhodos) este prevazutd realizarea a
sapte cladiri cu 315 apartamente. Serviciile
de promovare sunt asigurate de compania
Media City, din Bucuresti. Deocamdatd,
nu a fost desemnata societatea care se
va ocupa de lucrdrile de antreprenoriat.
Sistemul constructiv prevede structura
din beton si caramida. Fundatia va fi reali-
zata din beton armat, iar ziddria - din cara-
midd. Tamplaria va fi din PVC, cu geam
termoizolant. Finisajele interioare includ
parchet, gresie, faiantd si vopsele lava-
bile. De asemenea, obiectivul va beneficia
de terenuri de sport, o cafenea, un restau-
rant, piscine interioare/exterioare, un salon
SPA, o sala de fitness, o farmacie, o agentie
bancara, un centru comercial (cu o arie de
4.000 mp), locuri de parcare si spatii de
agrement. Proiectul se afld in curs de obti-
nere a autorizatiei de construire. Termenul
de finalizare a lucrarilor este stabilit pentru
luna mai 2012. Valoarea totald a investi-
tiei este de 70 milioane de euro. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
IF1586, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1586.

in aprilie 2010 demareazi constructia
Artemis Residence. Lucrérile la ansam-
blul Artemis Residence, care va fi situat pe
Soseaua Afumati nr. 90-94 (din Voluntari -
judetul llifov) pe un teren cu o arie de 6.500

mp, vor fi incepute in luna aprilie a anului
curent. Obiectivul are obtinuta autori-
zatia de construire. Complexul va avea in
componentd 3 imobile (S+P+10E), totali-
zand 261 de unitati locative cu una, doua
si trei camere (cu suprafete cuprinse intre
52 mp si 109 mp). Planurile tehnice au
fost intocmite de firma Pan Arco Group
SA, antreprenor si beneficiar fiind socie-
tatea Real Construction Companies Group
SA, ambele din Bucuresti. Apartamentele
se vor comercializa semifinisate, avand
despartirile realizate. Tamplaria va fi din
PVC, cu geam termoizolant. Valoarea totald
a investitiei este de 16 milioane de euro,
definitivarea ansamblului fiind stabilita

pentru anul 2012. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic IF2200, disponibil
la http://www.infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2200.

Au inceput lucrarile la ansamblul
Avantia 1 Decembrie. Lucrdrile de
constructie la imobilul Avantia 1 Decem-
brie, amplasat la intersectia strazii Liviu
Rebreanu cu Bulevardul 1 Decembrie 1918
(sectorul 3), vor fi incepute in luna martie
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a anului curent. Cladirea (S+P+Mz+11E),
care beneficiaza de o suprafata desfasu-
ratda de 11.500 mp, va include 110 apar-
tamente cu una pana la patru camere. La
parter si mezanin se vor amenaja 1.000 mp
de spatii comerciale. Planurile tehnice au
fost elaborate de firma Head Made Archi-
tecture Studio, beneficiar fiind compania
Avantia Real Estate, ambele din Bucuresti.
Contractor general este grupul Peyber,
din Spania. Tamplaria exterioara va fi din
aluminiu sau PVC, cu geam termoizo-
lant. Finisajele interioare ale locuintelor
vor fi realizate cu parchet laminat, gresie,
faiantd, vopsele lavabile si mate. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
IF2880, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2880 .

Proiectul Astrelor Residence 2 debu-
teaza in septembrie a.c. in localitatea
Popesti Leordeni (judetul lIfov) a fost apro-
bata, recent, realizarea unui ansamblu
rezidential. Obiectivul, amplasat pe un
teren cu o arie de aproximativ 3.000 mp,
va avea in componentd doud imobile
(P+2E) a cate trei tronsoane fiecare. Vor fi
construite 30 de unitdti locative cu doua
camere (avand suprafete utile cuprinse
intre 62 mp si 72 mp). Antreprenor este
societatea Premier Construct (din Bucu-
resti), beneficiar fiind niste persoane fizice.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termoi-
zolant. Finisajele interioare includ: parchet,



gresie, faiantd si vopsele lavabile. Vor fi
amenajate peste 100 de locuri de parcare.
Pentru acest proiect s-a obtinut autori-
zatia de construire. Lucrdrile sunt preconi-
zate a fi incepute in luna septembrie a.c.,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
aceeasi perioada a anului 2012. Serviciile
de promovare sunt asigurate de compania
Premier Imobiliare, din Capitala. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
IF2880, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2880.

Imobil rezidential in sectorul 3. Recent,
s-a eliberat autorizatia de construire in
vedere edificirii unui imobil de locu-
inte si spatii comerciale (35+P+Mz+11E)
in sectorul 3, din Bucuresti. Cladirea va fi
amplasatd pe un teren cu o suprafata de
1.500 mp. Planurile tehnice au fost elabo-
rate de firma Head Made, antreprenor fiind
societatea Pey Urban Construct, ambele
din Capitald. Beneficiar este compania
Supreme Building, din Bucuresti. Sistemul
constructiv prevede structura din otel-
beton. Zidaria va fi din caramida, iar
tamplaria exterioard - din PVC/aluminiu
(cu geam termoizolant). Finisajele inte-
rioare vor fi realizate cu: parchet, gresie,
faiantd si vopsele lavabile. Lucrérile de
constructie vor fi incepute in luna martie
a.c., definitivarea obiectivului fiind stabi-
litd in aceeasi luna a anului 2012. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B2683, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2683.

in august 2010 incep lucririle la o
cladire de locuinte. In sectorul 1 (din
Bucuresti) va fi realizat un bloc de locu-
inte (3S+D+P+4E+E5-retras). Obiectivul va
avea in componenta opt unitati locative si
o suprafatd construita de 1.600 mp. Planu-
rile tehnice au fost elaborate de Biroul
Individual de Arhitecturd Cecilia Alexan-
drescu. Deocamdats, nu a fost desemnata
societatea care se va ocupa de lucrarile de
antreprenoriat. In vederea executiei imobi-
lului, beneficiarul solicita oferte pentru
urmatoarele materiale: otel-beton, cara-
mida, agregate, tabla, tamplarie din PVC/
aluminiu (cu geam termoizolant). Pentru
acest proiect s-a obtinut autorizatia de
construire. Lucrarile sunt preconizate a fi
incepute in luna august a.c.,, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru acceasi luna
a anului 2011. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic B3006, dispo-
nibil la  http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3006.

Ansambluri rezidentiale proiectate de
firma Con-Arh 2B. Compania Con-Arh 2B
(din Bucuresti) a elaborat planurile tehnice
in vederea construirii a cinci ansambluri
rezidentiale din judetul llfov (in localita-
tile Glina, Balotesti, Dragomiresti Vale si
Tunari). In Glina vor fi realizate doué obiec-
tive, primul situat pe un teren de aproxi-
mativ 44.000 mp, iar cel de-al doilea - pe un
teren de circa 2 hectare, ambele avand ca
beneficiar niste persoane fizice. Complexul
din Balotesti va fi situat pe un teren cu o
suprafatd de peste 41.000 mp si are ca
beneficiar firma Alpan Investitii, din Capi-
tald. Societatea Estabar Development (din
Bucuresti) va dezvolta un ansamblu, pe un
teren de peste 35.000 mp in intravilanul
comunei Dragomiresti Vale, iar compania
Lion Investments Tunari 40 (din Capitald)
va construi - in localitatea Tunari - pe un
teren cu o arie ce depdseste 40.000 mp,
un complex, care va avea in componenta

locuinte individuale (S+P+2E) si spatii
comerciale (S+P+4E). Pentru toate obiec-
tivele, inceperea lucrarilor de constructie
este preconizata in al doilea semestru al
anului curent, finalizarea acestora fiind
stabilitd pe o perioadad cuprinsa intre 12
luni si 24 luni. Pentru date de contact
proiecte accesati codurile unice IF3069 ,
IF3196 , IF3226 , IF3227 , IF3239, disponi-
bile la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3069.

in etapa a doua a proiectului Avangarde
vor fi realizate 8 blocuri. Luna aceasta
este preconizatd inceperea lucrdrilor de
constructii la opt imobile (P+3E) din cadrul
ansamblului Avangarde Rezidential, situat
in sectorul 6 al municipiului Bucuresti.
Obiectivul, amplasat pe un teren de 17.500
mp, va avea in componenta 24 de cladiri

cu dougd, trei, patru camere si penthouse-
uri, totalizdnd 400 de unitati locative (cu
suprafete construite cuprinse intre 60 mp
si 145 mp). In prezent se realizeaza fini-
sajele primelor patru blocuri. Beneficiar
si dezvoltator este compania Avangarde
Imob House, antreprenor fiind societatea
Petcu Construct, ambele din Capitala.
Lucrarile de constructie au fost incepute
in anul 2009, termenul de finalizare fiind
stabilit pentru septembrie 2013. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B1222, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1222.

Se executa structura celui de-al treilea
imobil din cadrul North Lane Residence.
In prezent se efectueaza lucrari de

executie a structurii de rezistentd a celui
de-al treilea imobil din cadrul ansam-
blului North Lane Residence. Obiectivul,
amplasat in sectorul 1 al Capitalei, va avea
in componenta patru blocuri (2S+P+6E),
totalizdnd apartamente cu una pana la
patru camere si penthouse-uri (avand

suprafete cuprinse intre 43 mp si 418 mp).
Sistemul constructiv presupune  struc-
turd pe cadre din beton, cu radier general.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termoizo-
lant. Compartimentdrile interioare se vor
realiza cu BCA. Finisajele interioare includ:
granit (pentru holuri), parchet, gresie,
faiantd si vopsele lavabile. Complexul
va avea in componentd: piscina, sald de
fitness, sauna, minimarket, spatii pentru
servicii etc. Lucrarile de constructie au fost
incepute in anul 2008, termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru luna august 2011.
Serviciile de promovare sunt asigurate de
compania Neocasa, din Capitala. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
B2908, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2908.

Lucrarile la ansamblul Terranova Resi-
dence vor fi definitivate la sfarsitul
anului. In localitatea Popesti Leordeni
(judetul lifov) au loc lucréri de constructie
a unui ansamblu rezidential. Obiectivul va
avea in componenta 12 imobile (S+P+4E),

totalizand 240 de unitati locative. Sistemul
constructiv prevede structurd de rezis-
tenta pe cadre, cu stalpi si grinzi din
beton armat (BA), rigidizate cu panouri
din zidarie de caramida cu goluri verticale.
Planseele vor fi monolite, realizate cu placi
de BA (cu o grosime de 15 cm). Fatada va
fi placata cu polistiren si finisata cu tencu-
iala decorativa. Peretii interiori de compar-
timentare vor fi executati cu panouri de
gips-carton. Tampldria va fi din PVC, cu
geam termoizolant. Finisajele interioare
includ: parchet stratificat, gresie, faianta si
vopsele lavabile. In prezent se efectueazi
inchiderile structurilor de rezistenta. Lucra-
rile de constructie au fost incepute in anul
2008, termenul de finalizare fiind stabilit
pentru luna decembrie 2010. Serviciile
de promovare sunt asigurate de agentia
Premier Imobiliare, din Bucuresti. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
IF2905, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2905 .

Proiectul Vigo Residence a ajuns la
structura de residenta. In prezent, se
efectueaza lucrari de executie a structurii
de rezistentd a imobilului Vigo Residence
Herastrau. Cladirea (25+P+5E) va include
trei tronsoane, totalizind 66 de unitati
locative (cu suprafete cuprinse intre 60 mp
si 260 mp) pe strada Grigore Gafencu nr. 24
(sector 1). Blocul va avea o arie construita
de 9.200 mp. Antreprenor este socie-
tatea All Plan Construction (din Bucuresti),
dezvoltator fiind compania Vigroup SA,

din Ploiesti (judetul Prahova). Serviciile de
promovare sunt asigurate de firma Conadi
Imob Construct, din Capitala. La realizarea
imobilului se vor folosi: tdmplarie din lemn
(cu geam termoizolant), parchet, gresie,
faianta si vopsele lavabile. Vor fi amena-
jate 92 de locuri de parcare. Lucrarile de
constructie au fost incepute in anul 2008,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna octombrie 2010. Valoarea totalda a
investitiei este de aproximativ 12 mili-
oane de euro. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic B1469, disponibil
la  http://www.infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/1469 .

Au inceput lucrarile la cel de-al treilea
bloc din ansamblul Lacul Morii Resi-
dence. Lucrarile de constructie la ansam-
blul Lacul Morii Tower Residence, situat
pe Calea Giulesti nr. 337B (sector 6, Bucu-
resti), se afla in faza de executie a struc-
turii de rezistentd a celui de-al treilea
imobil. Obiectivul va include sase blocuri
(S+P+7E), totalizand 420 de unitdti loca-
tive cu una, doua si trei camere (avand
suprafete cuprinse intre 43 mp si 106
mp). Planurile tehnice au fost elaborate
de firma West Group Architecture, antre-
prenor fiind societatea Cominco SA,
ambele din Bucuresti. Dezvoltator este
compania Giulesti Real Estate, din Capi-
tald. Sistemul constructiv presupune

structura mixta, pe cadre si diafragme din
beton armat. Zidaria va fi din BCA, placata
cu polistiren extrudat. Compartimenta-
rile interioare se vor realiza din caramida
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si gips-carton. Hidoizolatia si termoizo-
latia vor fi din membrane bituminoase
si polistiren extrudat. Peretii si tavanele
vor include placi din gips-carton. Se va
utiliza un sistem de incalzire cu distributie
prin pardoseala. Tamplaria va fi din PVC,
cu geam termoizolant. Finisajele interi-
oare impun utilizarea de: parchet, gresie,
faianta si vopsele lavabile. Vor fi amena-
jate locuri de parcare si spatii de agre-
ment. Lucrdrile de constructie au fost
incepute la sfarsitul anului 2007, termenul
de finalizare a acestora fiind stabilit
pentru luna mai a anului 2011. Pentru
date de contact accesati proiect cod unic
B1436, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1436 .

Se toarna placa peste subsol la City
Oasis. Lucrarile de constructie a imobi-

lului de locuinte City Oasis (S+P+5E),
amplasat pe strada Sabinelor nr. 66-68
(sector 5), se afla in faza de executie a
placii peste subsol. Blocul va avea in
componenta 37 de unitati locative, cu una
pana la patru camere. Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Soare & Yokina
Arhitecti Asociati, antreprenor si dezvol-
tator fiind societatea Imobiliara, ambele
din Bucuresti. Se vor folosi ca finisaje
parchet dublu stratificat, gresie, faianta
si vopsele lavabile. Tampldria va fi din
PVC, cu geam termoizolant. Lucrdrile de
constructie au fost incepute in 2009 si au
ca termen pentru definitivare luna noiem-
brie 2010. Pentru date de contact acce-
sati proiect cod unic B1365, disponibil
la  http://www.infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/1365 .

Se lucreaza la realizarea fundatiei
pentru doua blocuri in complexul
Gloria. In prezent, se executd fundatia
imobilelor B7 si B8 din cadrul comple-
xului rezidential Gloria, amplasat pe
strada Garii nr. 161, din localitatea Jilava
(judetul llifov). Ansamblul, situat pe un
teren de 20.900 mp, va avea in compo-
nenta 11 blocuri de locuinte (P+4E), tota-
lizdnd 299 de apartamente, cu una, doua
si trei camere. Planurile tehnice au fost
elaborate de firma ARK Arhitecturd, din
Bucuresti. Sistemul constructiv presu-
pune structura de rezistenta compusa
din stalpi, diafragme, grinzi si plansee din
beton armat. Zidaria exterioara va fi din
BCA, iar termoizolatia va fi realizata cu

polistiren. Tampldria se va realiza din PVC,
cu geam termoizolant. Pentru incintele
cu destinatie speciala (baie, bucatarie)
se va folosi placa de gips-carton rezis-
tenta la umezeald. Finisajele interioare
includ: parchet laminat, gresie, faiantd,
mozaic si vopsele lavabile. Lucrdrile de
constructie au fost incepute in anul 2008,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna septembrie 2012. Pentru date de
contact accesati proiect cod unic IF2910,
disponibil http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/2910 .

NR. 3 - MARTIE 2010 INFO-SANTIERE 29



INVESTITII

Cartier cu 29 de case. In localitatea Darza
(din judetul llfov) va fi construit un cartier,
care-in primafaza - va aveain componenta
29 de vile (P+1E). Proiectant, antreprenor
si dezvoltator este compania JQ Develop-
ment, din Bucuresti. Unitatile locative vor
fi executate prin intermediul unei tehno-
logii bazate pe structura metalicd usoara,

izolata din punct de vedere termic printr-
o fatada ventilata, care asigura o rezistenta
termicd optima. Astfel, peretii vor fi izolati -
la exterior - cu celuloza si placati in sistem
ventilat. Tamplaria va fi din PVC, cu geam
termoizolant. Finisajele interioare includ:
parchet stratificat, mochetd, gresie, faianta
si vopsele lavabile. Lucrarile de constructie
au fost incepute anul acesta, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru luna decem-
brie 2012. Pentru date de contact proiect
accesati cod unic IF3311, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3311.

Imobil cu 64 de unititi locative. In
sectorul 3 al Capitalei (in cartierul Titan) va
fi realizat un imobil care va include doua
tronsoane, totalizand 64 de unitati loca-
tive. In prezent, a fost executata structura

de rezistenta a primului tronson. Antre-
prenor este societatea B&T Fortuna Invest
Construct, din Bucuresti. Solutia tehnica
presupune structurd din beton armat si
ziddrie din caramida. Tamplaria va fi din
PVC, cu geam termoizolant. Finisajele
interioare includ: parchet, gresie, faianta
si vopsele lavabile. In vederea executiei
acestei cladiri, dezvoltatorul solicita oferte
pentru achizitionarea de materiale pentru
finisare, obiecte sanitare, instalatii elec-
trice si sanitare. Lucrdrile de constructie
au fost incepute in anul 2009, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru luna iulie din
2011. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic B3290, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3290.

Cartier cu 95 de locuinte individuale.
Recent, a fost eliberatd autorizatia pentru
construirea unui  ansamblu  reziden-
tial in localitatea Pipera-Tunari (judetul
lIfov). Complexul, amplasat pe un teren
de 25.000 mp, va avea in componenta 95
de locuinte individuale (P+1E). Dezvol-
tator este compania Southern Cross,
antreprenor fiind societatea Kingdom
Constructii, ambele din Bucuresti. Unita-
tile locative vor fi realizate pe structura

metalicd. Fundatia va fi de tip radier, iar
tamplaria va fi din PVC (cu geam termoi-
zolant). Acoperisul va fi izolat termic. Fini-
sajele interioare se vor executa cu parchet,
gresie, faianta si vopsele lavabile. Lucrarile
de constructie vor fi incepute anul acesta,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna mai din 2012. Valoarea totala a inves-
titiei este de 10 milioane de euro. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
IF1976, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/1976 .

Complex rezidential cu 14 blocuri de
locuinte. In prezent, se executa structura
de rezistenta la patru imobile din cadrul
ansamblului Bonjour Residence, din Cluj
Napoca. Obiectivul va avea o suprafatd
construitd de aproximativ 150.000 mp si
va include 14 blocuri de locuinte (dintre
care sunt finalizate 6 cladiri), totalizand
circa 1.200 de apartamente (cu supra-

fete cuprinse intre 45 mp si 245 mp). De
asemenea, complexul va dispune de o
cladire de birouri (2S+P+9E), locuri de
parcare, spatii comerciale si de agrement.
Planurile tehnice au fost elaborate de firma
Arhimar, antreprenor fiind societatea CH
Transbeton Constructii, ambele din locali-
tate. Beneficiar este compania Elite Grup,
din Cluj Napoca. Sistemul constructiv
prevede structurd pe cadre din beton
armat. Fundatiile vor fi continue, de tip
radier si izolate, iar zidaria - din caramida.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termoi-
zolant. Finisajele interioare se vor realiza
cu faianta, gresie portelanata, parchet
laminat si vopsea lavabila. Lucrarile de
constructie au fost incepute in anul 2009,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna martie din 2013. Valoarea totald a
investitiei este de aproximativ 120 mili-
oane de euro. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic CJ3306, dispo-
nibil la  http:/infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3306 .

Ansamblu rezidential de 8 imobile, in
Floresti. in localitatea Floresti (din judetul
Cluj) va fi realizat un ansamblu rezidential
format din 8 imobile (S+P+M). Obiectivul,
amplasat pe un teren cu o suprafata de
aproximativ 13.000 mp, va avea in compo-
nentd 192 de unitati locative cu doua si trei

camere (avand arii cuprinse intre 48 mp si
61 mp). Planurile tehnice au fost elaborate
de firma Neoconstruct, din Bucuresti. Soci-
etatea Elite Construct (din Capitald) repre-
zinta beneficiarul si antreprenorul proiec-
tului. Sistemul constructiv prevede pereti
exteriori realizati din caramida (izolati cu
polistiren de 5 cm grosime), iar cei inte-
riori vor fi tencuiti si gletuiti. Tampldria va
fidin PVC, cu geam termoizolant. Finisajele
interiore includ: parchet, gresie, faianta si
vopsele lavabile. Complexul va avea locuri
de parcare, spatii comerciale si zone de
agrement. In prezent, se executa structura
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de rezistentd a celei de-a sasea cladiri, defi-
nitivarea obiectivului fiind stabilitd pentru
luna octombrie a anului 2011. Valoarea
totala a investitiei este de 4 milioane de
euro. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic CJ3308, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3308.

Investitie de 60 milioane euro pentru 4
imobile de locuinte. Recent, a fost elibe-
rata autorizatia in vederea realizarii ansam-
blului Scala Residence, din Cluj Napoca.
Obiectivul, amplasat pe un teren de apro-
ximativ 19.000 mp, va avea in componenta
patruimobile (cu un regim de indltime vari-
abil: P+M; P+5E; P+Mz+10E; P+Mz+15E),
totalizand 350 de unitati locative (cu una
pana la cinci camere). Complexul va avea
o suprafatad desfasurata de 43.500 mp.
Planurile tehnice au fost elaborate de
firma Tehnoproiect Comtrans, din Bucu-
resti. Deocamdatd, nu a fost desemnata
societatea care se va ocupa de serviciile de
antreprenoriat. Beneficiar este compania
STK Properties SA, din ClujNapoca. Ansam-
blul va include, de asemenea, o unitate de
invdtdmant prescolar, zone de relaxare si
spatii de agrement. La subsolul cladirilor
vor fi amenajate 550 de locuri de parcare
si spatii pentru dotari/servicii. Lucrarile
de constructie vor fi incepute in iulie a.c,,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
aceeasi luna a anului 2012. Valoarea totala
a investitiei este de circa 60 milioane de
euro. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic CJ3309, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3309.

Vor incepe lucrarile de constructie a
patru blocuri. In perioada urmétoare,
vor fi incepute lucrérile de constructie a
patru imobile din cadrul unui ansamblu
rezidential din Cluj-Napoca. Obiectivul
are in componentd sase blocuri (P+D+3E;
P+D+5E), din care o cladire este definiti-
vata. Antreprenor este compania Doralex
Com, din localitate. Sistemul constructiv
prevede structurd pe cadre din beton
armat (BA). Zidaria exterioara va fi reali-
zata cu termosistem din caramida eficienta
din punct de vedere termic si polistiren
expandat (de 35 cm grosime), iar la interior
sunt prevazuti pereti de compartimentare
cu o grosime cuprinsa intre 10 cm i 25 cm.
Inchiderile vor fi executate cu gips-carton
si plansee din BA. Acoperisul va fi tip terasa
circulabild. Tamplaria va fi din PVC, cu
geam termoizolant. Ansamblul va include
locuri de parcare si zone de agrement. in
vederea construirii acestui obiectiv, bene-
ficiarul solicita oferte pentru urmatoarele
materiale: otel-beton si cdramida. Lucrdrile
au fost incepute in anul 2008, termenul de
finalizare fiind stabilit pentru luna martie
2013. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic CJ1391, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/1391.

sumar

A fost obtinuta autorizatia de construire
pentru Amfiteatru Residence. Recent, a
fost obtinuta autorizatia de construire in
vederea executiei ansamblului reziden-
tial Amfiteatru. Obiectivul, amplasat pe
un teren de 2 hectare din zona de vest
a municipiului Cluj-Napoca, va avea fin
componentd 12 imobile, totalizand 200 de
apartamente (cu una, doud si trei camere)
si un spatiu comercial (desfasurat pe o
suprafatd construitd de 3.000 mp). Planu-
rile tehnice au fost elaborate de firma
Raum Proiect, din Bucuresti. Deocam-
datd, nu a fost desemnata societatea care
se va ocupa de lucrdrile de antrepreno-
riat. Beneficiarul doreste colaborare in
vederea realizdrii complexului rezidential.
Lucrarile de constructie sunt preconizate
a fi incepute in luna iulie a.c., termenul de
finalizare fiind stabilit pentru aceeasi luna
a anului 2012. Valoarea totald a investi-
tiei este de 16,5 milioane de euro. Pentru
date de contact proiect accesati cod unic
CJ2827, disponibil la http://infosantiere.ro/
proiecte/previzualizare/id/2827 .

Bloc de locuinte cu 156 de apartamente.
n prezent, se executd structura de rezis-
tentd a unuibloc de locuinte (2S+P+8E+E9-
E11-retrase), pe un teren de circa 3.400
mp in municipiul Brasov. Imobilul va avea
in componentd 156 de apartamente cu
una pand la patru camere, duplexuri si
penthouse-uri (avand suprafete cuprinse
intre 52 mp si 265 mp). Planurile tehnice
au fost elaborate de firma Volumetric
DF Romania (din Bucuresti), companie
care este si beneficiarul investitiei. Antre-
prenor este societatea Virom Internati-
onal, din Capitald. Sistemul constructiv
prevede structura mixta din beton, pereti
structurali si cadre. Fundatia va fi tip
radier general, iar ziddria - din caramida.
Tamplaria va fi din PVC, cu geam termoi-
zolant. Finisajele interioare includ parchet
triplustratificat, gresie, faianta si vopsea
lavabila. Vor fi amenajate 156 de locuri de
parcare subterane, zone comerciale si de
agrement. Lucrarile de constructie au fost
incepute anul trecut, termenul de finali-
zare fiind stabilit pentru luna septembrie
2011. Pentru date de contact proiect acce-
sati cod unic BV3307, disponibil la http://
infosantiere.ro/proiecte/previzualizare/
id/3307.

Cartier cu 50 de vile in Selimbir. in loca-
litatea Selimbar (din judetul Sibiu) va fi
construit un cartier de vile (S+P+1E+M).
Proiectul prevede realizarea a 50 de case
individuale, din care sapte unitati locative
sunt deja finalizate. Imobilele vor fi ampla-
sate pe terenuri cu suprafete cuprinse intre
600 mp si 1.100 mp. Planurile tehnice au
fost elaborate de firma VTP Architects (din
Sibiu), antreprenor si beneficiar fiind soci-
etatea OM Real Investments, din locali-
tate. Sistemul constructiv presupune struc-
tura din zidarie portanta. Peretii vor fi dubli,
realizati din caramida cu termoizolatie din



sumar

vatd minerald. Compartimentarile interi-
oare se vor executa din caramida de 11,5
cm grosime. Acoperisul va fi de tip sarpanta
din lemn ignifugat, acoperitd cu tigla cera-
mica. Finisajele interioare includ: parchet,
gresie, faianta si vopsele lavabile. Proiec-
tarea vilelor are in vedere, prin solutia
tehnica propusa, un inalt grad de conser-
vare a energiei. De asemenea, conceptul
arhitectural oferd posibilitati variate de
adaptare si personalizare a spatiului inte-
rior. Lucrarile de constructie au fost ince-
pute in anul 2008, termenul de finalizare
fiind stabilit pentru luna decembrie 2012.
Pentru date de contact proiect accesati cod
unic SB1392, disponibil la http:/infosan-
tiere.ro/proiecte/previzualizare/id/1392 .

A fost obtinuta autorizatia de construire
pentru Sfanta Maria Residence. Ansam-
blul rezidential Sfanta Maria, amplasat de
pe strada Virgil Madgearu nr. 7 (din Medias,
judetul Sibiu), a obtinut autorizatia de
construire. Obiectivul va avea in compo-
nentd un complex de locuinte (format din
120 de imobile P+6E+E7-retras), cu doug,
trei si patru camere (avand arii cuprinse intre
96 mp si 400 mp). De asemenea, complexul
va beneficia de un centru de afaceri (P+6E),
un spital, o gradinitd, un club, o biserica,
centre medicale/de ingrijire a persoanelor
varstnice si spatii comerciale. Suprafata utila
a ansamblului va fi de 12.000 mp. Proiectul

a fost intocmit de firma Project Team Archi-
tecture and Design SA (din Bucuresti),
antreprenori si beneficiari fiind societa-
tile Armax Gaz SA si Aldona, ambele din
Medias. Sistemul constructiv prevede struc-
turd pe cadre. Fundatia va fi realizata din
piloti si fundatii izolate, iar zidaria - din BCA
si cdramida. Tamplaria va fi din aluminiu, cu
geam termoizolant. Vor fi amenajate 250 de
locuri de parcare. Lucrdrile de constructie
vor fi incepute in luna mai a.c,, definitivarea
acestora fiind prevazutd intr-un interval de
trei ani. Valoarea totald a investitiei este de
45 milioane de euro. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic SB2345, disponibil
la http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/2345 .

Ansamblu cu 6 blocuri in Sibiu. A fost
obtinutd autorizatia in vederea constru-
irii unui ansamblu rezidential in munici-
piul Sibiu. Obiectivul, cu o suprafata desfa-
surata de aproximativ 9.000 mp, va avea in
componenta sase imobile, totalizand circa
300 de apartamente. Planurile tehnice
au fost elaborate de Biroul Individual de
Arhitectura Ramona Cotisel-Negreanu,
din localitate. In vederea executiei acestui
complex, dezvoltatorul solicita oferte
pentru a achizitiona urmatoarele materiale
si sisteme constructive: otel-beton, mate-
riale lemnoase, caramida, instalatii elec-
trice, obiecte sanitare, tubulatura din PVC,

PP si PPR. Lucrarile sunt preconizate a fi
initiate anul acesta, ansamblul urménd a fi
definitivat in termen de doi ani de la ince-
perea constructiei. Pentru date de contact
proiect accesati cod unic SB3268, dispo-
nibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/3268 .

Complex rezidential cu 56 de unitati
locative. In municipiul Timisoara se executa
lucrari de realizare a drumurilor de acces si
a utilitatilor (canalizari, gaze etc.) din cadrul
unui cartier de vile. Complexul reziden-
tial, situat pe un teren cu o suprafata de
3,3 hectare, va totaliza 26 de vile tip duplex
(din care sase sunt deja definitivate) si noua
case unifamiliale (P+1E+M), incluzand 56 de
apartamente. Antreprenor este societatea
Monlandys, serviciile de promovare fiind
asigurate de compania Hitch & Mosher,
ambele din Timisoara. Solutia construc-
tivd prevede pereti exteriori din caramida
(cu o grosime de 30 cm), ferestre din lemn
masiv, in timp ce acoperisul din tigla va avea
izolatie termica de 10 mm grosime. Finisa-
jele interioare includ: gresie portelanatd,
faianta, parchet din stejar (cu o grosime
de 15 mm) si vopsele lavabile. Lucrarile de
constructie au fost incepute in anul 2008,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna decembrie 2012. Valoarea totald a
investitiei este de aproximativ 11 milioane
de euro. Pentru date de contact proiect
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accesati cod unic TM3360, disponibil la
http://infosantiere.ro/proiecte/previzuali-
zare/id/3360 .

Ansamblu de 12 imobile de locuinte, in
Oradea. In prezent, se executa structura de
rezistentd a etajului al noudlea din cadrul
celui de-al doilea imobil al unui ansamblu
rezidential din municipiul Oradea. In prima
etapa vor fi construite patru blocuri (dintr-
un total de 12 cladiri), totalizand 422 de
unitati locative. Planurile tehnice au fost
elaborate de firma Pro-Arh, antreprenor
fiind societatea Selena Constructii, ambele
din localitate. Beneficiar este compania
Selina Invest, din Oradea. Sistemul

constructiv presupune structura de rezis-
tentd compusa din cadre de beton armat
monolit. Zidaria exterioara se va executa
din blocuri de cdramida cu goluri (avand
termosistem bazat pe polistiren expandat),
fiind finisata cu tencuiala pe baza de rasini
sintetice pe plasa de fibre de sticla si masa
de spaclu. Tamplaria va fi din PVC, cu geam
termoizolant. Finisajele interioare includ:
parchet triplustratificat, gresie, faianta si
zugraveli pe baza de var lavabil. Lucrarile de
constructie au fost incepute in anul 2007,
termenul de finalizare fiind stabilit pentru
luna decembrie 2012. Pentru date de
contact proiect accesati cod unic BH1915,
disponibil la http://infosantiere.ro/proiecte/
previzualizare/id/1915.

NU PIERDETI noile proiecte, autorizatii, investitii, licitatii si santiere!
Abonati-va pana la data de 31 August 2010 si beneficiati de reduceri speciale!

TALON DE PRIMIRE

(1 Da, dorim sa ne abonam la Serviciul de monitorizare Agenda Constructiilor (transmis zilnic prin e-mail)
si optam pentru urmatoarea varianta de livrare:

TIP TARIF PERIOADA DE ABONARE
VARIANTE DE ABONANENT TRANSMISIE |(euro/lun)| 36 funi[24 luni |18 luni 12 luni | 6 luni
O AUTORIZATII de CONSTRUIRE saptamanal | 79 Qla|g/a|g
] ANUNTURI de LICITATII zilnic 47 d a a a 5
O CASTIGATORI de LICITATII zilnic 47 [l a a a -
U PROIECTE si CERERI de MATERIALE (BUCURESTI si ILFOV) | saptaménal 54 [l a a a =
U PROIECTE si CERERI de MATERIALE (JUDETE) saptamanal 109 [l a a a a
1 MONITORIZARE SURSE zilnic 98 a a a a a
(1 FONDURI STRUCTURALE lunar 76 d d a d o |
Societatea: Localitatea:
Cont: Banca: CIFRO:
Jud.(sectorul): Str. Nr. BI. Sc. Ap.
Domeniul de activitate
Telefon: Fax: e-mail:
DI/D-na: Functia:
Data: Prezenta reprezintd comanda ferma. //“\‘\
Transmiteti talonul, impreuna cu o copie a 0.P, prin e-mail: office@fereastra.ro, tel./fax: 021/336.04.16 :\\ LS

sau posta, la redactie: Str. Endchita Vacarescu nr. 17 sector 4, 040157 - Bucuresti.
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ACTUALITATEA INTERNATIONALA

sumar

Recesiunea nu a afectat foarte mult afacerile din 2009
ale antreprenorilor

O analiza succintd a rezultatelor financiare obtinute in 2009

de companiile mondiale specializate in executia lucrdrilor

de constructii releva faptul ca operatorii din domeniu nu au
resimtit la maximum efectele crizei financiare. Practic, cei

mai multi antreprenori au inregistrat cresteri, in medie, de
aproximativ 10% ale cifrelor de afaceri, principalul factor

ce a contribuit la aceasta tendintad fiind contractele semnate
inca din 2008. Au existat si firme care nu au raportat cresteri
pentru activitatea din 2009, insd regresul consemnat fata de
anul anterior nu a fost unul pronuntat. Dacad recesiunea nu

le-a afectat foarte mult afacerile, constructorii au fost insd
constrdnsi de noile conditii de piatd sa ia o serie de mdsuri in
ceea ce priveste eficientizarea metodelor de lucru si reducerea
- cel putin - temporard de personal. De asemenea, scurtarea
timpilor de executie si imbundtadtirea serviciilor de livrare a
echipamentelor au constituit alte doud coordonate importante
dupad care s-au ghidat aceste companii. Pentru anul curent,
antreprenorii se asteaptad la o diminuare a veniturilor, generata,
in primul rdnd, de reducerea valorii contractelor incheiate deja.

BAUER: STABILIZARE A
AFACERILOR IN ULTIMA PARTE A
ANULUI TRECUT

Bauer AG (din Germania), companie
specializatd in executia de fundatii
pentru constructii, a inregistrat, in 2009,
vanzari de 1,28 miliarde euro, in scadere
cu 16,3% in comparatie cu nivelul din
2008. Totodata, veniturile nete consem-
nate de companie anul trecut s-au situat
la 60,9% fatd de cele din 2008. Conform
raportului financiar al grupului, afacerile
au fost afectate semnificativ de criza de
pe piata de profil. "In ansamblu, avand
in vedere contextul economic dificil,
suntem multumiti de rezultatele obti-
nute. Toate diviziile de activitate au
fost profitabile, chiar daca in mai mica
madsurd. Dupd un prim semestru marcat
de scaderi dramatice, in ultimele sase
luni din 2009 am observat o stabilizare
treptatd a activitatii’, a declarat Thomas
Bauer, presedinte al grupului. In ceea ce
priveste structura veniturilor, din lucra-
rile de constructii s-au inregistrat 587,1
milioane de euro (-16,2%). Declinul din
cadrul diviziei de echipamente (generat
de scaderea vanzarilor) a fost de 22,5%
(pana la 604,5 milioane de euro), in timp
ce incasdrile din resurse au totalizat
163,8 milioane de euro (+21,2%), majo-
rarea fiind datorata politicii de achi-
zitii derulate in 2009. "Suntem optimisti
in ceea ce priveste stabilizarea econo-
miei in 2010. Masurile eficiente, precum
reducerea temporard de personal, scur-
tarea timpilor de executie si imbunata-
tirea serviciilor de livrare a echipamen-
telor vor fi coordonatele afacerilor Bauer
in acest an", a precizat reprezentantul
grupului. Compania si-a deschis o filiala
si in tara noastra, inca din 1999. Bauer
Romania executd lucrdri de fundatii
speciale pentru diverse tipuri de struc-
turi, cele mai importante proiecte reali-
zate fiind pentru constructia centrului
comercial Billa din Brdila, a unei cladiri
de birouri din Capitald (finantatd de
Impact D&C), precum si pentru reabili-
tarea unor drumuri si poduri din toata
tara. In 2009, Bauer Romania a realizat o
cifra de afaceri de 3,1 milioane de euro,
in scadere cu 24% fata de anul 2008.

HOCHTIEF: DEPRECIERE DE
7,8% A VENITURILOR DIN
EUROPA, IN 2009

Hochtief, cea mai importantd firma de
constructii din Germania si unul dintre
liderii europeni din domeniu, a raportat
vanzéri de 18,1 miliarde euro in 2009, in
scadere cu 2,8% fata de nivelul din 2008
(18,7 miliarde euro). Cu toate acestea,

profitul firmei calculat inainte de impo-
zitare a crescut cu 20,8%, pana la 600
milioane de euro. "Ne-am indeplinit
toate obiectivele planificate pentru
2009. Previziunile pentru perioada
urmatoare sunt, incd, dificil de realizat,
dar o redresare lenta poate fi anticipata.
Plecand de la premisa ca pietele finan-
ciare se vor stabiliza in acest an, putem
previziona faptul ca numarul de proiecte
nefinalizate la timp se va diminua fata
de nivelul maxim atins in 2009 si, toto-
data, ca veniturile se vor mentine la
valoarea de anul trecut, in timp ce
profiturile vor continua sa creasca’, a
declarat Herbert Litkestratkotter, prese-
dinte al grupului. Valoarea portofo-
liului de contracte / comenzi din inter-
valul analizat a fost de 35 miliarde euro,
in crestere cu 15% fatd de anul ante-
rior. Cea mai profitabila divizie a corpo-
ratiei a fost Hochtief Asia Pacific, a carei
cifrd de afaceri s-a majorat cu 12,9% (la
7,77 miliarde euro). Venituri importante
au fost obtinute si in America de Nord,
respectiv 6,6 miliarde euro, in scadere cu
17,7% fatd de 2008. In Europa, Hochtief
a reusit sa gestioneze eficient afacerile
intr-un context economic dificil, depre-
cierea fiind de 7,8% (péana la 2,35 mili-
arde euro). Concernul este reprezentat
in Romania de Hochtief Development,
cu activitdti in sectorul imobiliar si prin
Hochtief Construction, specializata pe
segmentul lucraérilor civile si industriale.
Cele mai importante contracte ale divi-
ziei de constructii vizeaza executia /
modernizarea unor statii de epurare a
apei, in Giurgiu - Slobozia (in valoare de
37,1 milioane de lei), Medias (71,2 mili-
oane de lei), Slatina (72 milioane de
lei) etc., avand termene de finalizare in
2010-2011.

CCC CHINA: CRESTERE A
VENITURILOR, DATORATA
INVESTITHLOR IN_
INFRASTRUCTURA

China Communications Construction
Company (CCCC), cel mai important
antreprenor din China, a consemnat o
crestere de 26,8% a veniturilor din 2009
fata de cele 12 luni anterioare, pana la
227 miliarde yuani - CNY (echivalentul a
33,2 miliarde USD). Profitul net al soci-
etatii a sporit cu 18,5%, la 7,2 miliarde
CNY (1,05 miliarde USD). Cea mai mare
contributie la cifra de afaceri a avut-o
divizia de infrastructura, respectiv 166
miliarde CNY (24,3 miliarde USD), repre-
zentand un avans de 35,6% fata de anul
anterior. In ceea ce priveste contractele
noi, in 2009 au fost semnate documente
in valoare de 358 miliarde CNY (52,3
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miliarde USD), cu 34,7% mai mult decat
in 2008, volumul lucrarilor la drumuri
si poduri dublandu-se fatd de cel din
anul precedent. "In 2010 avem in vedere
eficientizarea activitatilor si mentinerea
marjelor de profit cel putin la nivelul
actual. In acelasi timp, vom incepe extin-
derea pe segmente de piata cu poten-
tial si vom continua dezvoltarea divi-
Ziilor de constructii de cdi ferate, tune-
luri si galerii de metrou", a declarat Zhou
Jichang, presedinte al companiei.

ELLAKTOR: RECORD

AL VENITURILORDIN
CONSTRUCTII, IN PLINA
RECESIUNE

Grupul de firme Ellaktor, din Grecia, din
care face parte si compania Aktor, parti-
cipanta in consortiul ce va realiza tron-
sonul de autostrada Comarnic - Brasov,
a anuntat realizarea unei cifre de afaceri
consolidate de 2,26 miliarde euro in
2009, in crestere cu 18,6% fata de nivelul
de 1,91 miliarde euro consemnat cu un
an in urma. In acelasi timp, profitul net
al societatii s-a diminuat cu 31,5%, pana
la 64,9 milioane de euro. Din punct de
vedere al structurii veniturilor, divizia de
constructii a inregistrat un record, rezul-
tatele cifrandu-se la 1,78 miliarde euro
(+21,7%). Operatiunile din Grecia au
reprezentat 67% din acestea, in timp ce
33% din cifra de afaceri a domeniului se
datoreaza activitatilor din alte tari euro-
pene. Divizia de concesiuni a contribuit
la veniturile grupului cu 323,5 milioane
de euro (+10,2%), iar sectorul imobiliar
a raportat vanzari in valoare de 4,5 mili-
oane de euro, in scadere cu peste 80%
fata de nivelul de 22,2 milioane de euro
din cele 12 luni anterioare. Portofoliul
de contracte / comenzi de constructii
al societatii insuma, la sfarsitul anului
trecut, 3,2 miliarde euro, fiind cu 26%
mai mic decét cel anuntat la finele lui
2008. Alte proiecte in valoare totala de
930 milioane de euro se afla in curs de
contractare, dintre care cel mai impor-
tant este cel de executie a autostrazii din
Romania (870 milioane de euro). Ellaktor
este prezentd in tara noastra prin subsi-
diara Aktor Bucuresti, care are o partici-
patie de 50% in actionariatul societatii
Carpatii Autostrada SA (infiintata special
pentru gestiunea lucrarilor la sectorul
de autostrada Comarnic - Brasov), cele-
lalte 50% din actiuni fiind detinute de
catre grupul Vinci - Franta. Alte enti-
tati juridice ale concernului elen sunt
companiile: Inscut Bucuresti SA (speci-
alizata in inchirierea / comercializarea
utilajelor pentru constructii), Aktorom
(servicii de consultanta pentru contracte

i

de antrepriza in constructii) si Pantech-
niki Romania, cu activitati pe piata de
constructii civile.

BECHTEL: SCADERE DE 42%
A VALORII CONTRACTELOR
SEMNATE ANUL TRECUT

Bechtel Corporation (SUA), construc-
torul Autostrazii Transilvania, a anuntat
realizarea unor venituri de 30,8 mili-
arde USD fin 2009, in scddere cu 2%
fata de nivelul din 2008. Valoarea noilor
contracte semnate anul trecut s-a dimi-
nuat cu 42%, pana la 20,3 miliarde
USD, fapt care va avea ca efect depre-
cierea veniturilor incasate de grup in
2010. Compania este unul dintre liderii
mondiali in domeniul constructiilor de
infrastructura, acest lucru fiind confirmat
si in 2009 prin selectarea pentru partici-
parea la executia proiectului Crossrail
(cale ferata din Marea Britanie ce va face
legdtura intre Londra si suburbiile din
estul si vestul orasului). De asemenea,
anul trecut americanii au continuat
lucrérile la autostrazile din Romania si
Albania, precum si la Aeroportul Inter-
national New Doha, din Qatar, iar in SUA
au inceput excavatiile pentru realizarea
unui tunel pentru viitoarea cale ferata
ce va asigura transportul intre Washin-
gton DC si aeroportul international al
acestuia.

MOTA-ENGIL: ESTIMARI DE
CRESTERE A VENITURILOR IN
2010

Mota-Engil, unul dintre cei mai impor-
tanti antreprenori de constructii din
Portugalia, previzioneazd pentru acest
an o majorare de pana la 10% a cifrei de
afaceri, dupa ce, in 2009, valoarea aces-
teia a fost de 2,1 miliarde euro (+14%
fata de anul anterior). Estimarile pentru
2010 includ, totodatd, contractarea
unui portofoliu de lucrdri care sa tota-
lizeze peste 3 miliarde euro. Potrivit
raportului financiar al companiei, 79%
din venituri au fost obtinute din activi-
tatile de constructii si inginerie, 16% -
din concesiuni si 5% din servicii. Profitul
companiei s-a dublat in 2009, ajungand
la o valoare de 71,7 milioane de euro
(fata de 30,6 milioane de euro, in 2008).
Mota-Engil a intrat pe piata de profil din
Romania in anul 2007, cand a semnat
un contract de subantrepriza cu soci-
etatea Bog'Art, pentru executia funda-
tiei unui ansamblu rezidential in valoare
de 57 milioane de euro. De asemenea,
pe segmentul energetic, holdingul este
prezent la nivel local din anul 2005,
prin divizia Martifer, care a investit



sumar

55 milioane de euro la Lehliu pentru
constructia unei rafinarii de combus-
tibil ecologic obtinut prin prelucrarea
de rapita si soia.

ASTALDI: EXTINDERE A
OPERATIUNILOR IN POLONIA $I
AMERICA DE SUD

Compania Astaldi SpA, din Italia, unul
dintre constructorii stadionului national
«Lia Manoliu» din Bucuresti, a incheiat
anul 2009 in mod pozitiv, consemnéand
o crestere de 22,4% a vanzarilor. Cifra de
afaceri realizatd de societate anul trecut
a fnsumat 1,86 miliarde euro, indicele
corespunzator pentru intervalul octom-
brie - decembrie fiind de 469,3 milioane
de euro. "Cresterea de peste 20% inre-
gistrata intr-un context economic dificil
a fost sustinutd de extinderea opera-
tiunilor pe trei noi piete, respectiv in
Polonia, Chile si Peru. Operatiunile din
Italia au contribuit cu 44,9% la cifra de
afaceri, in timp ce Turcia si Europa de Est
au detinut o cotd de 14,4%, iar aportul de
40,7% a fost adus de pietele traditionale
ale Astaldi (din Africa si America Latind)",
a declarat Stefano Cerri, presedinte al
grupului. Din punct de vedere al catego-
riei lucrérilor realizate, sectorul de infra-
structura a reprezentat 79% din veni-
turile operationale, datorita, in special,
proiectelor de cdi ferate si tuneluri, iar
cel de constructii civile si industriale a
avut o cotd de 12,4%. In ceea ce priveste
afacerile diviziei de productie a ener-
giei, acestea au insumat 8,6% din total,
datorita achizitiilor recente ale fabri-
cilor din Chile si Salvador, precum si rein-
ceperii activitatii la unitatea din Costa
Rica. Portofoliul de contracte / comenzi
inregistrat la finele anului 2009 include
proiecte in valoare de 9 miliarde euro,
din care 2,2 miliarde euro provin din
noile activitati din Polonia, Chile si Peru,
precum si din consolidarea afacerilor in
Europa, America Latind, Orientul Mijlociu
si Turcia.

In Romania, Astaldi este unul dintre
constructorii stadionului national «Lia
Manoliu», din Capitald, contract semnat
in 2007 in parteneriat cu grupul Max
Bogl. Compania are in executie lucra-
rile aferente etapei a treia de extindere
a Aeroportului International Otopeni,
contract in valoare de 130,4 milioane
de euro si avand ca termen de finali-
zare anul 2012. Proiectul este realizat
in proportie de 13%. Totodata, Astaldi
a executat 7% din tronsonul de auto-
stradd Medgidia - Constanta (drum ce va
fi definitivat in 2011, in urma unei inves-
titii de 81,4 milioane de euro) si 14% din
reabilitarea DN7 (intre localitatile Arad si
Oradea), contract in valoare de 56,1 mili-
oane de euro.

BALFOUR BEATTY: CONTRACTE
DE PESTE 14 MILIARDE LIRE
STERLINE, IN 2009

Balfour Beatty, cel mai important antre-
prenor din Marea Britanie, a publicat,
recent, raportul financiar ce contine
rezultatele financiare preliminare
aferente anului trecut. Conform aces-
tuia, concernul a obtinut venituri totale
de 8,95 miliarde lire sterline, in cres-
tere cu 8% fatd de 2008. Cifra de afaceri
totald a grupului - incluzand si venitu-
rile provenite din parteneriate tip joint-
venture sau alte diverse asocieri pentru
executia de proiecte - a insumat 10,33
miliarde lire sterline, majorarea fiind
de 9% comparativ cu 2008 (9,48 mili-
arde lire sterline). "Valoarea portofo-
liului de contracte / comenzi a sporit, de
asemenea, in 2009, ajungand la 14,1 mili-
arde lire sterline si contribuind decisiv la
evolutia pozitiva a afacerilor la nivel inter-
national. De asemenea, achizitia firmei
Parsons Brinckerhoff (PB), una dintre cele
mai mari companii globale specializate

in lucrari de infrastructurd, a reprezentat
un demers strategic pentru obiecti-
vele ulterioare ale Balfour Beatty. Dato-
rita acestor realizari suntem optimisti in
ceea ce priveste viitorul propriilor afaceri,
chiar si in contextul in care cererea de pe
piata nu va reveni considerabil’, a declarat
lan Tyler, presedinte al holdingului.
Compania desfdsoara operatiuniin dome-
niul constructiilor din Marea Britanie,
SUA, sud-estul Asiei si Orientul Mijlociu.
Conform reprezentantilor grupului, anul
trecut s-a semnalat o revenire a sectorului
constructiilor de cladiri din SUA, venituri
importante provenind si din continuarea
lucrarilor la autostrada M25 din Anglia.
In acelasi timp, afacerile subsidiarelor din
regiunea Asiei au sporit, de asemenea,
volumul de lucréri crescand cu 10% in
Hong Kong ca urmare a contractelor
semnate de compania Gammon. Perspe-
citvele pentru anul acesta sunt pozitive,
Balfour Beatty estimand noi majorari ale
cifrei de afaceri.

SKANSKA: SCAPERE CU4,8%A
VENITURILOR, IN 2009

Compania Skanska, unul dintre cei mai
importanti antreprenori din Suedia,
a raportat pentru 2009 o depreciere
de 4,8% a veniturilor, in comparatie
cu 2008. Astfel, cifra de afaceri a soci-
etatii a insumat, in 2009, 136,8 mili-
arde coroane daneze (SEK*). Principalul
domeniu de activitate al societatii este

cel al constructiilor de cladiri, insa soci-
etatea detine si o divizie de dezvol-
tari imobiliare (pe segmentele reziden-
tiale si comerciale), precum si una de
infrastructurd. "In ultimul trimestru al
anului trecut, am consemnat o crestere
a numarului de contracte / comenzi pe
piata constructiilor, care s-a resimtit si la
nivelul rezultatelor financiare aferente
perioadei respective, respectiv 34,6 mili-
arde SEK. In continuare, sectorul euro-
pean de profil va fi marcat de recesiune,
in special in ceea ce priveste proiectele
finantate din fonduri private", a declarat
Johan Karlstrom, presedinte al grupului.

GRUPO ACS: PROIECTE DE
PESTE 11 MILIARDE EURO
AFLATE IN EXECUTIE

Cifra de afaceri a companiei Grupo ACS
(lider pe piata constructiilor din Spania)
a fnsumat, in 2009, 15,6 miliarde euro,
in crestere cu 2,2% fata de anul ante-
rior. De asemenea, profitul net al soci-
etatii a sporit cu 8%, pana la valoarea
de 1,95 miliarde euro. Rezultatele pozi-
tive sunt datorate sporirii activitatilor
de logistica, a numarului de proiecte de
mediu (+9,3%), precum si a segmentului
de servicii industriale (+7%), care au
compensat - partial - sciderea comen-
zilor departamentului de constructii
din cadrul grupului (-7,5%). Cu toate
acestea, constructiile rdman principalul

ACTUALITATEA INTERNATIONALA

domeniu de activitate al concernului,
cu venituri de 6,12 miliarde euro si un
profit net de 241 milioane de euro. La
nivel international, activitatea diviziei
de constructii a sporit cu 75%, ca urmare
a majordrii numarului de contracte
din SUA, Portugalia, Canada, Grecia si
Irlanda. Totodata, societatea are in deru-
lare proiecte ce vizeaza: executia tron-
sonului autostrazii A1 dintre orasele
Slaskie si Maciejow (din Polonia), reali-
zarea unui tunel si a unui penitenciar
in Chile, a unui terminal pe Aeroportul
Ibiza si a noua blocuri de locuinte (insu-
mand peste 1.350 de apartamente) in
diverse orase din Spania. Portofoliul de
contracte al Grupo ACS insumeaza 11,45
miliarde euro, asigurand, in prezent,
activitatea pentru 52 de luni. Astfel,
volumul comenzilor a consemnat o cres-
tere cu 10% fata de cel inregistrat la
finele anului 2008.

COLAS: SCADERE
SEMNIFICATIVA A AFACERILOR
DIN EUROPA DE EST

Grupul fracez Colas, cu activitati in
domeniul constructiilor de infrastruc-
turd de transport, a realizat, in 2009,
venituri de 11,6 miliarde euro, in scadere
cu 9,4% fata de anul anterior, in timp ce
profitul net al societatii s-a depreciat cu
21%, pana la valoarea de 387 milioane
de euro. Colas a consemnat diminuari ale
cifrelor de afaceri pe toate pietele unde

este prezenta, din cauza reducerii numa-
rului de lucréri publice si private. Cele
mai importante venituri au fost obti-
nute in Franta, respectiv 6,75 miliarde
euro (-9,4%), in timp ce - la nivel inter-
national - s-au raportat vanzari de 4,83
miliarde euro (-11,6%). Rezultatele au
fost cauzate, de asemenea, de conditiile
meteo nefavorabile desfasurarii lucra-
rilor de executie din primele trei luni ale
lui 2009, in special in Europa, precum
si de scaderea preturilor la materia
prima (mai ales la bitum) si de cresterea
concurentei din domeniu, factori care
au impus diminuarea pretului final de
constructie. Programele de stimulare a
pietei specifice, implementate in Franta
si SUA, au avut o contributie benefica
asupra afacerilor Colas, insa acestea nu
au compensat in totalitate pierderile. In
ceea ce priveste activitatea in Europa,
afacerile grupului au scazut in special
in regiunea central-esticdi (Romania,
Ungaria si Croatia), deprecierea fiind mai
moderata in Belgia si Irlanda. Compania
face parte din concernul internati-
onal Bouygues, fiind prezenta si in tara
noastra prin Colas Romania, care are
in derulare proiecte de infrastructura
importante. Prin subsidiara SCCF lasi,
societatea va realiza o arterd rutiera de
13 km in orasul Suceava, in urma unor
lucrari in valoare de 40 milioane de
euro. Totodatd, firma a contractat servi-
ciile de proiectare si construire aferente

sectorului de autostrada Cernavoda -
Medgidia (A2), in valoare de 150 mili-
oane de euro. Termenele de finalizare
ale celor doua obiective sunt prevazute
pentru anul 2011.

BOUYGUES: CRESTERE
MODERATA A DIVIZIEI DE
CONSTRUCTII

Vanzérile companiei Bouygues, cel mai
important antreprenor din Franta cu
insumat 31,4 miliarde euro in 2009, ceea
ce ainsemnat o depreciere de 3% fata de
nivelul din 2008. Tn acelasi timp, profitul
net al companiei a scazut cu 12%, pana
la o valoare de 1,3 miliarde euro. In acest
context, Bouygues Construction, una
dintre cele mai mari firme ale grupului
(avand un aport de circa 30% la cifra
de afaceri) a raportat o usoara cres-
tere de 0,5% a veniturilor, ajungand la
un nivel de 9,54 miliarde euro, in timp
ce profitul net al acesteia s-a diminuat
cu 19%, pana la valoarea de 240 mili-
oane de euro. Cealalta companie semi-
ficativa din grup, Colas, care se ocupa cu
precidere de domeniul infrastructurii,
a inregistrat o scddere de 9% a vanza-
rilor, pana la valoarea de 11,6 miliarde
euro. In ceea ce priveste celelalte subsi-
diare ale holdingului, Bouygues Immo-
bilier (divizia de imobiliare) a raportat
o crestere a afacerilor cu 2% (la 3 mili-
arde euro), veniturile TF1 (Télévision
Frangaise 1) au scazut cu 9% (la 2,36 mili-
arde euro), iar cele din cadrul Bouygues
Telecom au insumat 5,36 miliarde euro
(+5%). Pentru anul acesta, reprezentantii
concernului si-au propus realizarea unor
vanzari de 30 miliarde euro, previzio-
nand o diminuare de 4% a afacerilor. La
nivel national, concernul este prezent
prin filialele Bouygues Romania si Colas
Romania. Cel mai important contract
obtinut de grup la nivel national este
cel de constructie a parcului de retail
Colosseum Center (S+P+1E), ce va fi
amplasat pe o suprafata de 620.000 mp,
pe Soseaua Chitila din Bucuresti, dezvol-
tator fiind compania ECE Projektmana-
gement. Valoarea investitiei este de 350
milioane de euro, lucrdrile urmand a fi
definitivate pana la finele anului 2012.

STRABAG: CONTRACTE DE 40
MILIOANE DE EURO, IN ARABIA
SAUDITA

Ca urmare a strategiei de extindere a
operatiunilor in afara Europei, grupul
Strabag, antreprenor austriac cu afaceri
in valoare de 13 miliarde euro in 2009,
a obtinut doud noi contracte ce insu-
meaza peste 40 milioane de euro in
Arabia Sauditd. Astfel, subsidiara locala
Dywidag Saudi Arabia Co. Ltd. (DSA) va
realiza lucrarile de constructie la doud
depozite in Jubail, oras industrial loca-
lizat pe coasta Golfului Persic. Beneficiarul
investitiei in valoare de 18 milioane de
euro este compania Saudi Polymers, una
dintre cele mai mai societati petrochimice
din lume, un joint-venture intre grupu-
rile Chevron si Phillips. Cele doud hale vor
avea suprafete de 27.000 mp si 37.000 mp
si vor functiona ca spatii pentru depozi-
tarea exporturilor de produse specifice,
pe baza de polimeri. Termenul de finali-
zare este stabilit in cursul lui 2011. Tot in
Jubail, DSA vor executa servicii de antre-
prenoriat si pentru cladirea unei unitati
de procesare a petrolului, investitor fiind
un consortiu format din firmele Chiyoda
Petrostar Ltd. si Samsung. In valoare de
23 milioane de euro, proiectul face parte
dintr-un centru industrial de mari dimen-
siuni, ce se afla deja in constructie, care
din 2013 va avea o capacitate de rafinare
de 400.000 de barili de petrol pe zi. Pentru
executie vor fi necesare mari cantitati de
materiale, precum 35.000 mc de beton si
4.300 tone de armaturi.
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AGENDA TEHNICA

sumar

Tehnologii, materiale si echipamente noi pentru satisfacerea
exigentelor beneficiarilor

Lansarea de produse noi a devenit o obisnuinta pentru
marile companii de pe piata constructiilor. Permanent,
specialistii acestor firme lucreazd la identificarea unor
solutii/tehnologii/materiale/echipamente de ultima

ord pentru a asigura beneficiarilor un grad inalt de_
satisfactie, printr-un raport calitate-pret superior. In
acelasi timp, societdtile de profil urmdresc, prin vanzarea
de noi produse, alinierea la tendintele tehnologice. Din
analiza caracteristicilor tehnice, se observa ca usurarea si
eficientizarea timpilor de lucru, reducerea consumului de
energie sau folosirea resurselor alternative de energie sunt
principalele insugiri prin care se urmdreste o contributie
activa la sustenabilitatea noilor constructii. In cele ce
urmeazd vd prezentdm o serie de asemenea produse lansate
de multinationalele din sectorul de profil care activeaza si

pe piata romdneasca.

BASOTECT: Spuma izolatoare speciald,
fabricata de BASF. Spuma Basotect, lansata
recent pe piata din Romania de compania
multinationala BASF, este un material rezis-
tent la temperatura si ignifug, usor ca greu-
tate, flexibil, fonoabsorbant si izolant termic,
fabricat din rasind de melamina. Produsul
este utilizat in special pentru izolarea acus-
tica si termica a cladirilor, masinilor si utila-
jelor. Spuma termorigida este disponibild in
mai multe dimensiuni pentru diverse apli-
catii, temperatura de aplicare putand ajunge
pana la 240°C. Gratie conductivitdtii termice
reduse (<0,035 W/m*K) si a formei "inteli-
gente" a bucatilor de izolatie, Basotect poate
atinge aceeasi performantd de izolare ca si
vatd minerald, dar cu o cantitate mai mica
de material.

ARMACELL: Izolatie flexibila HT/Arma-
flex, rezistenta la radiatiile UV. HT/Arma-
flex este un material elastomeric flexibil
pe bazé de cauciuc sintetic cu o rezistenta
sporitd la actiunea radiatiilor ultraviolete si
la temperaturile ridicate, recomandat pentru
izolarea tevilor. Structura pe baza de celule
inchise si conductivitatea termica scazuta
impiedica difuzia vaporilor de apa si reduce
pierderile de energie, protejand si optimi-
zand eficienta si durata de viatd a instala-
tiei. Pastrandu-si flexibilitatea la tempera-
turi de aplicare de pana la +150°C si -200°C,
produsul nu contine praf si fibre, fiind usor
de instalat fara a fi necesare unelte speciale.
Materialul nu are nevoie de invelisuri supli-
mentare, nu se degradeaza la lumina solara
si suportd contactul accidental cu uleiuri.
De asemenea, HT/Armaflex este rezistent la
propagarea flacarilor si reduce emisiile de
fum in caz de incendiu.

WIENERBERGER: Sunt disponibile noile
caramizi Porotherm 25/30 Light. Wiener-
berger Sisteme de Caramizi a lansat, recent,
pe piata din Romania, noile blocuri cera-
mice Porotherm 25/30 Light, recomandate
pentru executia structurilor cladirilor multie-
tajate, pentru realizarea zidariilor de compar-
timentare si inchidere in cadre. Cardmizile
au grosimi de 25 cm - 30 cm, varianta «light»
beneficiind de o greutate redusa - in medie -
cu 28% fatd de alte materiale similare. Produ-
sele au o rezistentd superioard la compre-
siune, de 10 N/mm? (cerinta legald minima
stipulata in codurile de proiectare fiind de
5 N/mm?), fiind caracterizate, de asemenea,
de o capacitate de inmagazinare a cdldurii
cu 30% mai mare decat alte materiale de
constructii. Blocurile sunt 100% naturale,
avand un continut redus de umiditate si o
permeabilitate sporitd la vaporii de apa.

USG: Au fost lansate noile placi izolatoare
Securock Glass-Mat. USG Corporation, unul
din liderii pietei materialelor de constructii
din SUA, si-a extins portofoliul de produse
de inaltd performanta prin lansarea unui
nou material pe bazd de vata de sticla pentru

izolarea finvelitorilor, Securock Glass-Mat.
Dintre caracteristicile produsului se disting:
rezistenta sporita la incendiu si umezealg,
precum si reducerea riscului de aparitie
a mucegaiului. Sistemul este mai usor de
instalat datorita faptului ca vata de sticld este
tratata pentru a nu crea iritatii asupra pielii.
Se recomanda utilizarea Securock in special
pentru acoperisurile cladirilor comerciale,
pe suprafete orizontale sau in pantd usoara.
Sistemele Securock au fost lansate pe piata
internationala in anul 2005, fiind fabricate
aproape integral (95%) din materiale recicla-
bile. Produsele USG Corporation sunt dispo-
nibile in Romania prin intermediul compa-
niei Midars, din Bucuresti.

DEUTEK: Vopsea lavabila Profi Weiss
pentru interior, din gama Oskar. Vopseaua
lavabila alba pe baza de dispersie apoasa
acrilicd Profi Weiss, fabricatd de compania
Deutek, se utilizeaza pentru zugraveli inte-
rioare rezistente la spdlare. Avand un
aspect semivascos si omogen (densitate
de 1,62p+0,05p), produsul poate fi folosit
pentru vopsirea suprafetelor din materiale
minerale, precum: tencuieli uzuale, gleturi,
zidarii, placi de gips-carton sau beton. De
asemenea, se poate aplica peste vopsi-
torii vechi rezistente, in activitétile de reno-
vare. Profi Weiss are o aderenta deosebita la
suport si putere mare de acoperire. Pelicula
este continua, uniforma, matd, fiind perme-
abild la vaporii de apa. Profi Weiss are un
continut de substantd nevolatila de 63+2
g/l si un indice pH de 8.0 - 9.0. Materialul se
aplica prin pensulare, roluire sau pulverizare.
Pentru prevenirea aparitiei nadelor si a depu-
nerilor, se recomanda aplicarea fiecarui strat
de vopsea intr-o singurd etapa, fard intreru-
pere, pentru aceasta fiind necesara prezenta
unui numar suficient de aplicatori pe schela.
Timpul de uscare poate fi cuprins intre o
ord si 4 ore, in functie de umiditatea rela-
tivd a aerului, temperatura minima de apli-
care fiind de +5°C. Sistemul de finisare este
disponibil in recipienti din material plastic
de 15 litri.

TERRA ROMANIA: Excavator cu pneuri JS
130W. Modelul de excavator JS 130W, marca
JCB, utilizeazd componente de productie
japoneza pentru a oferi o productivitate cres-
cutd, fiabilitate si economie la aceasta clasa
de utilaje. Sortimentul are o cutie de viteze
Powershift, ca dotare standard. Cabina ofera
comenzi ergonomice si include un scaun cu
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suspensie reglabild in functie de greutatea
operatorului, manete de control si incalzire
centralizatd. Supra-alimentarea automata
creste cu 10% presiunea pentru folosirea in
conditii dure. Capacitatea de ridicare este de
13 tone, masina fiind caracterizata printr-o
stabilitate optima. Sistemul de management
AMS asigura eficientizarea performantelor.
De asemenea, JS 130W detine un dispo-
zitiv de filtrare Plexus, care asigura curatarea
uleiului hidraulic de particule cu diametre de
pana la 1,5 microni, ducand la cresterea fiabi-
litatii si cresterea intervalurilor de schimb
a uleiului la 5.000 de ore. Cutia de viteze cu
transmisie mecanica este instalatd in zona
centrald, fiind asigurata si protectia compo-
nentelor din interiorul sasiului. Combinarea
dintre lama puternica si stabilizator permite
utilajului sd se adapteze exact cerintelor
fiecarei activitati.

SIKA: Dozator SikaBond - 5400 pentru
lipirea pardoselilor din lemn. Dispozi-
tivul SikaBond - 5400 este actionat pneu-
matic, fiind conceput pentru aplicarea adezi-
vului pentru parchet pe toata suprafata de
lucry, din pozitia in picioare. Sistemul este
economic, mbunétatind  caracteristicile
de ergonomie si prevenind problemele de
sanatate ale personalului care il utilizeaza.
Aplicarea adezivului este de pana la 10 ori
mai rapida decét in cazul metodei conventi-
onale (cu gletiera), fapt care duce la o acce-
lerare a intregului proces de montaj de 4 ori.
Sistemul este recomandat pentru lipirea pe
toata suprafata diferitelor tipuri de pardo-
seli din lemn (parchet din lemn masiv, stra-
tificat, de tip mozaic, industrial, placi fibro-
lemnoase). SikaBond - 5400 se utilizeazd
impreuna cu adezivul elastic fonoizolant cu
ntarire rapida SikaBond-T52FC, disponibil in
nuanta maro si ambalat in suluri cu volum de
1.800 ml. Pentru umplerea dozatorului sunt
necesare 3 astfel de pachete, asigurandu-se
astfel instalarea a 9 mp de pardoseala.

HILTI: Surubelnita electrica pe baza de
acumulator SD 5000-A22. Surubelnita
electrica pe baza de acumulator SD 5000-
A22 combina caracteristicile de mobili-
tate si adaptabilitate cu puterea si perfor-
manta unui instrument alimentat la reteaua
conventionald. Gratie designului compact,
este una dintre cele mai usoare scule din
categoria sa. Modelul este destinat prin-
derii placilor din gips-carton de reteaua
de repere realizate din metal sau lemn.
De asemenea, poate fi folosit cu succes la
instalarea modulelor de tavan. Actionarea
instrumentului se face cu un efort minim,
datorita caracteristicilor speciale de ergo-
nomie si proiectare. In plus, la SD 5000-A22
se poate adapta magazia SMD 57, asigu-
randu-se astfel lucrul la indltime. Accesoriul
se ataseaza rapid, permitand o autonomie
mare de lucru si o economie importanta de
timp, prin eliminarea etapelor de culegere
si potrivire a surubului. Instrumentul este
alimentat prin intermediul unui acumulator
pe baza de litiu, de tip CPC.

ROCKWOOL: Placi izolatoare pentru
fatade - Frontrock Max E. Frontrock Max E
reprezinta un produs creat pe baza tehnolo-
giei Rockwool "Dual Density", fiind alcatuit
din placi rigide din vata minerala bazaltica
in dublu strat integrat, complet hidrofobe
(nu retin apa), care ii conferd rezistenta supe-
rioara la actiuni mecanice si, de asemenea,
prezintd un coeficient de transfer termic
performant. Materialele sunt concepute
pentru izolarea termica, protectia fonica si
antiincendiu (incadrat in clasa A1 conform
standardului SR EN 13501-1) a fatadelor cu
sisteme de termoizolare exterioara (ETICS).
Se monteazd in contact cu suprafata-suport,

prin lipire cu adeziv si prin ancorare supli-
mentard cu dibluri. Produsul, lansat recent
pe piata din Romania, are un coeficient de
conductibilitate termica de 0,036 W/ mK.
Placile Frontrock Max E sunt ambalate in folie
de polietilena termocontractabila marcata
cu numele producatorului, fiind disponibile
in variante de grosimi cuprinse intre 60 mm
si 240 mm.

ETEM: Sisteme din aluminiu compozit
Etalbond Light. Modelul Etalbond Light a
fost conceput pentru a indeplini exigente
legate de comunicare vizuald, decoratiuni si
alte cerinte de design. Produsul este realizat
din doua foi de aluminiu, cu o grosime de
0,3 mm, intre care este prevazut un miez
din LDPE (polietilend de joasa densitate).
Grosimile la care sunt disponibile panou-
rile sunt de 2 mm (2,9 kg/mp), 3 mm (3,8
kg/mp), 4 mm (4,75 kg/mp) si 6 mm (6,6
kg/mp). Suprafata vizibila este supusa unor
tratamente speciale (degresare, urmatd de
cromare) si finisata ulterior cu un sistem pe
baza de poliesteri, caracterizat printr-o mare
andurantd. Grosimea totald a stratului de
acoperire este cuprinsd intre 24 microni si 26
microni. Indicele de absorbtie fonica este de
23 dB - 26 dB, in functie de gabarit, iar trans-
misia termica se situeaza la 5,72 W/mpK -
5,3 W/mpK (pentru sortimentele de 6 mm).
Materialul are un comportament optim la
temperaturi cuprinse in intervalul -50 grade
Celsius si +80 grade Celsius.

PUTZMEISTER: Pompa mobila de beton
MOLI BSF 2110 HP. Din cauza faptului ca
modelele stationare nu pot fi utilizate intot-
deauna in conditii de eficienta maxima, Putz-
meister propune varianta MOLI BSF 2110
HP, al carei principal avantaj constd in rapi-
ditatea de setare. De asemenea, un alt bene-
ficiu este acela ca, dupa terminarea operatiu-
nilor de turnare, activitatea pe santier poate
continua imediat. Echipamentul include:
compresor de mare putere, pompa de apa
cu performantd sporitd (atasatd unui tanc
de apd cu o capacitate de 900 litri), sistem
flexibil de ancorare, dispozitiv de livrare a
betonului cu o capacitate de 110 mc/ora, lao
presiune de 220 bar. Utilajul poate fi instalat
pe autocamioane cu o masa de 23 tone si 0
latime de minimum 4,5 metri. Pentru montaj
nu este necesara utilizarea unei macarale, iar
operatiunea de turnare este usor de realizat,
n conditii de randament maxim.

EMMEGI: Linie de sudura si debavu-
rare Integra 4H. Utilajul complet automat
Integra 4H include o masina orizontald de
lipire a profilelor din PVC seria Fusion 4H
si un echipament de debavurare Trimmer
2A. Sistemul de sudura la 4 capete dispune
de posibilitatea reglajului tuturor parame-
trilor functionali (timpi, viteze etc)), iar func-
tionarea acestuia poate fi programata in
mod automat. Mecanismul de incdlzire se
regleaza astfel incat sa asigure posibilitatea
obtinerii unor cordoane de sudurd cu dimen-
siuni cuprinse intre 0,2 mm si 2 mm. In conti-
nuare, linia cuprinde un banc de racire, prin
intermediul caruia se realizeaza transferul
catre instalatia de curdtare si pozitionare.
Trimmer 2A este un echipament de debavu-
rare la unghi drept, cu doud axe interpolate,



sumar

care dispune de un ciclu optimizat de prelu-
crare. Datorita sculelor speciale, este posibila
eliminarea bavurilor de pe o mare diversi-
tate de profile, fard a fi necesara schimbarea
cutitelor. Procesarea la interior este reali-
zata prin intermediul unui dispozitiv special
de gdurire/frezare, care are si capacitatea de
eliminare a canelurii din zona de garnitura.

METALBAU SWISS: Material de placare
din otel Alpolic/fr SCM. Sistemul de placare
Alpolic/fr (fire rated) SCM reprezintd un
panou incombustibil, destinat realizarii de
fatade ventilate. Modelul este realizat din
doua foi de otel cu o grosime de 03 mm,
intre care este inserat un material mineral cu
gabarit de 3,5 mm. Suprafata exterioara este
executata din inox tip YUS 220M, caracterizat
printr-o mare rezistentd la oxidare. Avanta-
jele Alpolic/fr SCM sunt: planeitate; rigiditate
ridicata; greutate scazutd; rezistenta la coro-
zZiune (data de introducerea in aliaj a unui
continut de titan si molibden); protectie la
incendiu. Pentru a facilita prelucrarea acestui
material, firma producatoare pune la dispo-
zitia partenerilor sai utilaje speciale pentru
debitare, decupare si ambutisare. Alpolic/fr
SCM este finisat prin intermediul sistemelor
Hairline si Dull. Dimensiunile standard de
livrare sunt de 1.000 mm latime si maximum
5.000 mm lungime.

DORMA: Sistem de actionare pentru usi
din sticla glisante Agile 150. Sistemul de

actionare automata Agile 150 are dimen-
siuni de 63 mm indltime si 54 mm, 57 mm
sau 72 mm adéncime, fiind destinat monta-
jului la usi glisante realizate din sticla secu-
rizatd. Distanta axiala de nut variaza de la
10 mm (pentru vitraje cu grosime de 13,5

m), la 16 mm (pentru sticla de 8 mm).
Masa maxima a foilor de usa este de 150 kg,
iar dimensiunile canaturilor de 3.000 mm x
1.400 mm x 12 mm. Mecanismul are capaci-
tatea de a decelera in mod uniform, asigu-
randu-se astfel functionarea in conditii
de sigurantd maxima. Operatorul are o
garantie de 100.000 de cicluri de inchidere/
deschidere, testata conform prevederilor
EN 1527. Agile 150 este disponibil si in versi-
unea Syncro, caracterizata prin includerea a
doua foi de sticld.

URBAN: Masina de sudura AKS 6900 I-Pos.
In cadrul editiei din 2010 a targului internati-
onal de ferestre Fensterbau/Frontale, orga-
nizat in perioada 24-27 martie la Nurnberg -
Germania, producatorul de utilaje Urban, cu
sediul central in localitatea Memmingen, a
prezentat echipamentul de sudura AKS 6900
I-Pos, dotat cu un sistem complet nou de
procesare. Prin metoda inovatoare de setare
a pozitiei placilor de lipire (avand partea
interioara fixa si cea exterioarda mobild), se
ofera posibilitatea sudurii unor profile dife-
rite (din punct de vedere al caracteristicilor
dimensionale), fard a mai fi necesara oprirea
masinii. Aceasta proprietate determina o cres-
tere semnificativa a flexibilitatii, ducand la
scaderea timpilor de fabricatie si la sporirea
ergonomiei. AKS 6900 |-Pos este deosebit
de util pentru fabricantii ce prelucreaza o
mare varietate de sisteme din PVC, mai ales
elemente cu forme speciale, promovate catre
un anumit segment de clienti. De asemenea,
echipamentul este recomandat pentru reali-
zarea ferestrelor destinate instalarii la imobi-
lele existente, in cadrul diverselor programe
de reabilitare termica a cladirilor. Fiecare

dintre cele doua sisteme de blocaj al profi-
lului poate actiona independent, in functie de
cerintele specifice. Utilajul completeaza seria
AKS 6, destinata beneficiarilor din categoria
"high-end", asigurand o maximizare a capaci-
tatii de prelucrare, la o calitate optima si fara
a fi permis niciun fel de compromis. Produsul
poate fi testat in cadrul Fensterbau/Frontale
2010, la standul 3-117, hala 3.

PROFINE: Profile compozite AluFusion.
Compania Profine - Germania a prezentat la
editia din acest an a expozitiei Fensterbau/
Frontale noua generatie de profile din seria
AluFusion, reprezentand o combinatie de
elemente din PVC si aluminiu. Spre deose-
bire de solutia traditionala de placare, struc-
tura profilului Kommerling AluFusion consta
intr-o combinatie inovatoare de metal la
exterior si PVC la interior, fapt care asigura
indeplinirea de functii statice, contribuind la
obtinerea unor caracteristici superioare de
stabilitate. In aceste conditii, armarea nu mai
este necesara decat in situatii exceptionale.
In ceea ce priveste caracteristicile de termo
- fonoizolare, coeficientul de transfer termic
este de 1,3 W/mpK la modelul cu o latime
constructiva de 70 mm side 1,1 W/mpK la cel
cu gabarit de 88 mm, iar indicele fonic de 44
dB (in cazul primului model) si de 47 dB, la cel
de-al doilea. Seria este completata de repe-
rele AluFusion 70, destinate executiei de usi
rezidentiale.

FOM INDUSTRIE: Echipament pentru
debitare LT 500. In cadrul manifestarii expo-
zitionale ~ Fensterbau/Frontale, compania
Fom Industrie a promovat utilajul pentru
debitarea profilelor din PVC, seria LT 500.
Instalatia include un sistem de stocare, care
asigura un flux constant de profile, cu o frec-
ventd stabilita in functie de cerintele speci-
fice fiecarui producator in parte. Versiunea
standard include cinci spatii de stocare pe
care se pot depozita profile cu lungimi de
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pana la 6.500 mm si o greutate maxima de
50 kg/m. Urmatorul element al utilajului este
constituit de sistemul pneumatic de alimen-
tare cu trei axe Push Plus 7000, a carui pozitie
este controlatd prin intermediul unei aplicatii
software speciale, ludndu-se in calcul forma
reperelor. Bara de ghidaj are o lungime care
permite manipularea sistemelor pe toatd
lungimea acestora, pentru o maximizare
a preciziei. Pozitia finala este data de un
element de stopare cu functionare pneuma-
tica, acesta fiind controlat prin intermediul
unui senzor. Lama instalatiei de debitare are
un diametru de 500 mm, fiind actionata elec-
tric si avand pozitii prestabilite la unghiuri de
45 de grade, 90 de grade si 135 de grade.
Dupa tdiere, sistemele sunt preluate de un
dispozitiv special prin care se evita aglome-
rarea. Masa de evacuare este realizata dintr-
un material rezistent la zgariere, fiind preva-
zutd cu o serie de benzi ce au pozitie ajusta-
bild, care previn alunecarea pieselor prelu-
crate. Echipamentul este complet automat,
functionarea instalatiei fiind controlatd prin
intermediul programului ProCut.

SCHUCO: Sistem inovator din PVC Corona
Sl 82. Compania Schuco International a
prezentat la Fensterbau/Frontale 2010 seria
din PVC Corona Sl 82. Sistemul este reco-
mandat pentru realizarea de ferestre care
pot echipa ansamblurile de case pasive,
avand caracteristici optime de izolare
termica. Corona SI 82 este dotat cu trei garni-
turi de etansare si include elemente speciale
de armare cu aluminiu. Adancimea construc-
tivd este de 82 mm, in vreme ce latimea vizi-
bila este de 120 mm. Proprietatile inovatoare
ale profilelor incadreaza tamplaria realizata
cu seria Corona Sl 82 intr-o categorie optima
de rezistenta antiefractie. In ceea ce priveste
caracteristicile de protectie termicd, acestea
sunt asigurate de prezenta a 8 camere de
izolare, ceea ce face ca, in functie de perfor-
mantele vitrajului instalat, valoarea U sa
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atingd nivelul de 0,8 W/mpK. Geometria
speciald a sistemului permite imbunata-
tirea cu 30% a luminozitatii, in comparatie cu
valoarea aferentd unei ferestre clasice, care
asigura acelasi nivel de confort termic.

SALAMANDER: Profile Design iD pentru
executia de usi. Sistemele Salamander
Design iD, distribuite in Romania prin inter-
mediul companiei Mediapress din Bucuresti,
sunt destinate executiei de usi de intrare.
Produsele realizate cu aceste repere se carac-
terizeaza printr-o calitate ridicata, functio-
nalitate si design modern. Profilele Design
iD sunt disponibile in variante cu latimi
constructive de 60 mm, respectiv 76 mm.
Compozitia speciald asigura o robustete
superioara produsului finit si o durata mare
de exploatare. Sistemul de armare confera
atat stabilitate, cat si durabilitate si protectie
impotriva efractiei. Aceste cerinte pot fiinde-
plinite prin montajul unor elemente de inchi-
dere adecvate. Pentru imbundtatirea carac-
teristicilor de termoizolare, modelele pot fi
dotate cu un prag din aluminiu. Sortimen-
tele Design iD pot fi comandate intr-o gama
diversa de nuante, asigurandu-se, astfel,
posibilitati multiple de combinare.

NAUE: Bentofix - material geocom-
pozit inovator pentru etansare . Materi-
alele geocompozite cu bentonita Bentofix
BFG5000 sunt bariere etanse compozite cu
capacitate de auto-cicatrizare, formate din
cel putin doua geotextile si un strat uniform
de bentonita sodica. Acestea sunt utilizate
pentru etansare, avand diverse aplicatii in
domeniul ingineriei: impermeabilizarea digu-
rilor / barajelor / canalelor, protectia apei frea-
tice, construirea depozitelor de deseuri etc.
Straturile sunt intretesute pe toata suprafata,
astfel incat centrul de bentonita este cuprins
intre geotextile datorita milioanelor de fibre
care traverseaza structura. Produsul este
compus pe bazd de argila (bentonita este o

argila cu continut mare de montmorillonit)
si constituie bariere eficiente impotriva lichi-
delor, vaporilor si gazelor. Aceastd combinatie
de fibre polimerice si material natural (bento-
nitd) formeaza un produs de etansare rezis-
tent la forfecare, pe termen lung. Una dintre
caracteristicile principale ale Bentofix este
aceea c3, in cazul aparitiei unor perforatii acci-
dentale in structurd (cu diametre de 1 cm - 2
cm) acestea se auto-cicatrizeaza in momentul
hidratarii bentonitei. Fenomenul se datoreazd
umflarii argilei, care, in contact cu apa sau alte
lichide isi mareste volumul.

KNAUF GIPS: Tavane casetate din gips-
carton. Tavanele casetate din ipsos sunt
fabricate in Danemarca de firma Danoline
membra a grupului Knauf. Acestea au o densi-
tate mare si o suprafata vizibila pre-tratata in
diverse forme si configuratii. Datoritd mate-
rialului de baza, ipsosul, acestea sunt rezis-
tente la foc, izoleaza acustic si contribuie
la reglarea microclimatului interior. Placile
sunt perforate in diverse configuratii (perfo-
ratii rotunde, patrate sau suprafate perfect
plane) si sunt adaptabile unor forme variate
de design (cu diferite tipuri de profile, vizi-
bile, semivizibile sau ascunse). Placile Dano-
line nu emit particule nocive organismului
uman in procesele de fabricatie si insta-
lare si nici in timpul exploatarii, fiind etiche-
tate de Dansk Indeklima Maerkning, institut
danez de certificare a aportului materialelor
de constructie in crearea climatului interior.

Printre caracteristicile tehnice se afla rezis-
tenta la umiditate (pana la 90%) si la foc (pana
la 30 de minute de ardere). Este disponibil
in patru variante: Regular (pentru suprafete
plane, fara perforatii), Globe (placi cu perfo-
ratii circulare, cu diametrul de 6 mm), Quadril
(placi cu perforatii patrate, 12mm x 12mm) si
Micro (patrate, 3mm x 3mm).

ALUTERM GROUP SRL: Sistem de auto-
matizare a usilor TEN. Compania Aluterm
promoveazd noul sistem de operare auto-
mata a usilor model Ten, livrat de firma
Ditec. Acesta este special proiectat pentru
a raspunde noilor exigente arhitecturale.
Ten este un model destinat aplicatiilor cu
trafic intens si poate fi montat impreund cu
elementele antipanica. Asamblarea se reali-
zeaza cu profile speciale din aluminiu de 16
mm, 30 mm si 35 mm. Ten permite efectuarea
de reglaje pe verticald (+/-15 mm) a canatu-
rilor mobile, ce au o greutate maxima de 200
kg. Latimea golului de trecere este de cel mult
3.200 mm, viteza de deschidere fiind de 1,6
m/s. Functionarea este controlata prin inter-
mediul unei unitati de comanda cu micropro-
cesor. Montajul poate fi realizat la retele de usi
Ten sau Bis, coordonate printr-un software
specializat. Sistemul este recomandat pentru
cladiri tip supermarket, avand functii de iesire
de urgenta si ruta de evacuare.

ANTICOROSIV: Placile Carboplak, o alter-
nativa pentru utilizarea sticlei. Compania
Anticorosiv, din Bucuresti executd o gama
diversa de materiale de protectie anticoro-
sivd, destinate atat aplicatiilor industriale, cat
si celor comerciale/rezidentiale. Unul dintre
produsele promovate in prezent, care poate
fi utilizat in industria de tamplarie termoi-
zolanta si in sectorul de fatade cortina, este
reprezentat de materialul din policarbonat
Carboplak. Placile sunt recomandate pentru
executia de cupole, luminatoare, copertine,
panouri solare, pereti cortina, elemente de

sumar

compartimentare, sere etc. De asemenea, o
aplicatie interesantd este aceea a constructie
de panouri fonoizolante, ce asigura protectia
fonica a autostrazilor. Placile celulare de tip
multistrat sunt fabricate prin procesul de
extrudare si sunt disponibile la dimensiuni
de 2.100 mm x 6.000 mm si 2.100 mm x
3.000 mm. Principalele proprietati fizice sunt
constituite de rezistenta deosebitd la impact
si protectia impotriva actiunii radiatiilor ultra-
violete. De asemenea, placile Carboplak au
o rezistenta termica deosebita, care le reco-
manda pentru folosirea in domeniul tampla-
riei. Din punct de vedere coloristic, produ-
sele sunt disponibile intr-o gama diversa de
nuante (opal, bronz, albastru, maro, verde,
alb, gri), precum si in varianta transparenta.
Anticorosiv oferd o garantie pentru pastrarea
caracteristicilor de transmisie a radiatiei lumi-
noase in conditii optime timp de 10 ani.

STURTZ SRL: Linia Compacta Orizontala
Sudura & Debavurare (SL-HSM-30/26).
Este solutia ideald pentru o capacitate de
productie de 80 - 120 unitati de fereastra / 8
ore. Se instaleaza intr-un spatiu minim (15 m
X 6 m) si permite integrarea cu usurintd de
utilaje noi, in viitor. Profilele taiate si armate
se incarca manual in utilajul de sudura. Datele
despre tipul profilului, dimensiuni sau pozitia
n cdrucior a barelor tdiate, se acceseaza usor
datoritd sistemului computerizat de control
(CNC). Toleranta cordonului de sudura se
stabileste individual, pentru profile albe sau
colorate. Cadrele sudate se mutd automat la
debavurator, pe baza unui sistem de transport
integrat (zona tampon si rol de rdcire), poziti-
onat dupa si in legaturd directa cu utilajul de
sudura. Debavuratorul cu operare CNC, cu 2
sau 4 axe de miscare, asigura calitatea deba-
vurdrii tuturor cordoanelor de sudurd interi-
oare si exterioare, drepte sau radiale. Statia
de rotire realizeaza deplasarea automata a
cadrului sudat, dupa ce fiecare colt a fost
curdtat, pana la debavurarea tuturor colturilor.
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- Drenaj eficient

» Performante maxime de etansare

- Durabilitate pe termen lung

Stabibitate

- Gbama completa de materale
geosintetice de la un singur

producator




